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Editoria

Pensar lejos y en grande

En la ultima Asamblea General Ordinaria fui
designado presidente del Movimiento CREA.
Durante los préoximos dos afios, tendré la res-
ponsabilidad de liderar la gestién de nuestra
querida y respetada institucion.

Los valores y la metodologia de trabajo que
com-partimos acompafian mi historia per-
sonal y pro-fesional. Desde hace 46 afios, mi
familia integra el CREA Arroyo del Medio de la regiéon Norte de Buenos
Aires. Fui presidente de mi grupo, luego vocal regional, y en 2013, Ale-
jandro Blacker me convocé a formar parte de la Comisién Directiva que
tuvo el honor de presidir. El camino recorrido ha sido una gran fuente de
aprendizajes y vivencias. Ahora, hallegado el momento de devolverle del
Movimiento la positiva incidencia que ha tenido en mi.

Desde ese lugar, continuaré impulsando las acciones que las Comisiones
Directivas anteriores venian llevando adelante con el objetivo de alcan-
zar nuestra Vision 2025: “Las empresas CREA, integradas a la comunidad,
son referentes en innovacién y sostenibilidad”.

Nuestra gestiéon se sustentara en dos grandes lineamientos: tranqueras
adentro, trabajaremos para asegurar que todos los miembros encuen-
tren el valor de pertenecer a la Red CREA y puedan maximizar todo su
potencial. La diversidad del Movimiento es enriquecedora, pero también
implica un gran desafio.

Hacia afuera, trabajaremos en la co-construccion de una visién ampliada
del ecosistema agroindustrial como motor de desarrollo y riqueza para el
pais. Seremos facilitadores del intercambio y del consenso, y propiciare-
mos los espacios colaborativos necesarios con instituciones publicas y
privadas. Necesitamos integrarnos a nuestras comunidades para definir
y trabajar juntos en pos de una visién clara y compartida del sector a
mediano plazo.

Porque como decia nuestro fundador: “Nuestro Movimiento funcionara
tan bien como lo haga la comunicacién, el didlogo entre nosotros y con
nuestro entorno. El cambio que opera CREA en sus integrantes debe
reflejarse en la produccién, en la empresa, en la sociedad y en el pais”.

Los invito a pensar lejos y en grande.

Michael Dover
Presidente de CREA
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Resultados de los ultimos ensayos CREA
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¢Es conveniente introducir de manera siste-
matica controles quimicos en pasturas para
evitar la dispersion de malezas problematicas?
Para comenzar a esbozar una respuesta a esta
pregunta, en los ultimos afios el Proyecto Male-
zas CREA comenz¢ a evaluar la efectividad de
di-ferentes tratamientos quimicos.

Durante la campafia 2018/19 se realizaron
ensayos en establecimientos CREA de Carlos
Casares (regiéon Oeste), Coronel Suarez (Su-
doeste) y Maria Grande (Entre Rios, Litoral Sur).

Oeste

En la region CREA Oeste el ensayo se realizd
sobre una pastura de alfalfa (grupo IX) de segun-
do afio implantada en marzo de 2017 con una
densidad de 15,6 kg/ha. Luego de un pastoreo,
se implementaron cinco estrategias quimicas
a fines de agosto de 2018 para controlar cardo
(Cirsium vulgare) y rama negra (Conyza bona-

riensis). Al momento de aplicacion, las plantas
de cardo tenfan en promedio un didmetro de
roseta de casi 15 centimetros (cuadro 1).
Durante la realizacién del ensayo el lote no fue
pastoreado, sino que se realizaron dos cortes
para la confeccion de silaje con rendimientos de
4370 y 5694 kg MH/ha en el primer y segundo
corte, respectivamente.

Cuadro 1. Estrategias quimicas segun producto
Regién CREA Oeste

Estrategias 2,4 DB LU Diflufeni- | Bromoxi- [EATETIS
. sulam . granulado
quimicas ester cc can cc nil cc
CE gs
E1 1000
E2 7000 250
E3 900 90
E4 700 700
ES 700 135
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Cuadro 2. Evolucion de la medicion de biomasa en pasturas con los diferentes
tratamientos versus testigos

Regién CREA Oeste.
Kg MS/ha
M1 Estrategia Testigo Diferencia
1 15083 1781 -15,6%
2 1153 1323 -12,9%
8 1241 1499 -17,2%
4 1253 1619
M2 Estrategia Testigo Diferencia
1 2248 1719
2 1739 1274
3 1575 1573 0,1%
4 1648 1298 27,0%
8 1852 1610 15,0%
M3 Estrategia Testigo Diferencia
1 2969 3014 -1,5%
2 2367 2601 -9,0%
3 2670 2510 6,4%
4 2823 2370 19,1%
5 2452 2451 0,0%

El tratamiento con 700 cc/ha de 2,4 DB éster + 700 cc/ha de \\
Bromoxinil es el que mostré la mayor recuperacion de las pasturas en la
ultima observacion.

Los tratamientos que permitieron un mejor
control de cardo fueron E1 (1000 cc/ha 2,4 DB
éster), E2 (1000 cc/ha 2,4 DB éster + 250cc/ha
Flumetsulam) y E4 (700 cc/ha 2,4 DB éster +
700 cc/ha Bromoxinil).

En tanto, los que lograron un mejor control de
rama negra fueron E2 (1000 cc/ha 2,4 DB éster
+ 250 cc/ha Flumetsulam), E4 (700 cc/ha 2,4
DB éster + 700 cc/ha Bromoxinil) y E5 (700 cc/
ha 2,4 DB éster + 135 gr/ha Imazetapir).

Sin embargo, 20 dias después de realizar el
control quimico (M1) se registré un efecto
fitotdxico sobre la pastura de alfalfa en todos
los tratamientos. E1 y E2 fueron los que pre-
sentaron menos sintomas de fitotoxicidad en
comparacion con las demas estrategias.
“Transcurridos 65 dias luego de la aplicacion
de herbicidas y 25 dias después de realizar el
primer corte (M2) se registrd una recuperacion
de las pasturas, especialmente en los médulos
E1, E2 y E4", explica Florencia Bermejo, quien,
junto a Mercedes Mateu, se encarg¢ de disefiar
los ensayos.

En la Ultima observacion, realizada 105 dias
después de la aplicacion de herbicidas y 22 dias
luego de realizar el segundo corte (M3), se obser-
vO una muy buena recuperacion de las pasturas
que recibieron el tratamiento E4 (cuadro 2 y foto).
“Si bien los cortes para silaje no estaban pre-
vistos dentro del ensayo, creemos que cons-
tituyeron una herramienta importante para
el control de malezas en nuestras pasturas.
Esto se evidencia por la caida sostenida en la
densidad del cardo y en la frecuencia de rama
negra en todos los casos’, comenta Florencia.

Sudoeste

En la region CREA Sudoeste el ensayo se realizd
sobre una pastura de pasto ovillo Facon (8 kg/
ha), alfalfa EB90 (grupo IX y densidad de 8 kg/
ha) y trébol blanco Sulky (1 kg/ha). Al momento
de la aplicaciéon (fines de octubre) la pastura
contaba con un afio y ocho meses de edad. Se
plantearon ocho tratamientos (incluyendo un
testigo sin herbicidas; cuadro 3) y se realizaron
cortes el 28 de noviembre, el 5 de enero y el 7
de febrero.

“Ninguno de los tratamientos evaluados logro
un control eficiente sobre la maleza objetivo:
cardo negro (Cirsium vulgare). Esto pudo tener
que ver con el tamafio que tenia la maleza al
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momento de la aplicacion y con las condiciones
climéticas, entre otros factores”, indica Agustin
Giorno, responsable de los ensayos junto a Ni-
colds Ahumada. “Sin embargo, tratamientos que
contenian Diflufenican lograron controlar entre

Cuadro 3. Estrategias quimicas segun producto

Estrategias

Fecha de aplicacion (30/10/18)

Tratamiento 2

2,4 DB (0,8 It/ha) + Bromoxinil (1,2 [t/ha)

Tratamiento 3

2,4 DB (1,2 It/ha) + Bromoxinil (1,2 It/ha)

Tratamiento 4

2,4 DB (1,2 It/ha) + Diflufenican (1,1 It/ha)

Tratamiento 5

Tratamiento 6

2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha)

Tratamiento 7

2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) + Metribuzin (0,3 It/ha)

Tratamiento 8

(
(
(
2,4 DB (1,2 It/ha) + Diflufenican (0,1 It/ha) + Metribuzin (0,3 It/ha)
(
(
(

2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) + Prometrina (1 It/ha)

Cuadro 4. Porcentaje de control de los diferentes tratamientos

el 30 y 45% de la poblacién’, afiadié (cuadro 4).
En cuanto a la produccion de forraje, en todos
los casos se observé una disminucion de la
productividad de la pastura en el primer corte
luego de la aplicacion de los productos.

En el segundo corte, el tratamiento 4 (2,4 DB +
Diflufenican) logré una mejora en la produccién
forrajera con respecto al testigo, al tiempo que
logré controlar el cardo presente en un 30%.

El tratamiento 6 (2,4 DB + Flumetsulam), que
al primer corte habia mostrado una merma en
su produccion forrajera, logré una recuperacion
parcial en el segundo y tercer corte. “En cambio,
los tratamientos que contenian Metribuzin
en su mezcla se asociaron a una pérdida de
productividad sin haber mejorado el control de

Regién CREA Sudoeste
Tratamiento Sin Control Afectados Controlados
T1 Testigo 100% 0% 0%
T2 2,4 DB (0,8 It/ha) + Bromoxinil (1,2 It/ha) 70% 30% 0%
T3 2,4 DB (1,2 It/ha) + Bromoxinil (1,2 It/ha) 75% 25% 0%
T4 2,4 DB (1,2 It/ha) + Diflufenican (1,1 It/ha) 20% 50% 30%
T5 2,4 DB (1,2 It/ha) + Diflufenican (0,1 It/ha) + Metribuzin (0,3 It/ha) 5% 50% 45%
T6 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) 45% 50% 5%
T7 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) + Metribuzin (0,3 It/ha) 55% 45% 0%
T8 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 lt/ha) + Prometrina (1 [t/ha) 65% 35% 0%

E
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Cuadro 5. Diferencias de produccién de los distintos tratamientos con respecto al testigo para las tres fechas de corte analizadas
Se muestra, ademas, la compensacion de produccién de cada uno de los tratamientos con respecto al testigo.

Tratamiento 1° corte 1° corte 3° corte | Compensacién
T1 Testigo 0 0 0 0
T2 2,4 DB (0,8 It/ha) + Bromoxinil (1,2 It/ha) -564 305 182 77
T3 2,4 DB (1,2 It/ha) + Bromoxinil (1,2 It/ha) -74 76 182
T4 2,4 DB (1,2 It/ha) + Brodal (0,1 It/ha) 294 419 0 125
T5 2,4 DB (1,2 It/ha) + Brodal (0,1 It/ha) + Metribuzin (0,3 It/ha) -736 -114 -365
T6 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) -392 229 365
T7 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) + Metribuzin (0,3 [t/ha) -490 -343 -182
T8 2,4 DB (1,2 It/ha) + Flumetsulam (0,25 It/ha) + Prometrina (1 [t/ha) -441 -305 -304 -442

Grafico 1. Pérdida de productividad de la pastura segian control versus testigo
luego de 147 dias de realizada la aplicacion
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Cuadro 6. Estrategias quimicas segun producto
Regién CREA Litoral Sur

Estrategias

Fecha de aplicacion (29/05/18)

Tratamiento 1

Glifosato (2,5 It/ha) + Imazetapir (1lt/ha)

Tratamiento 2

Glifosato (2,5 It/ha) + Imazetapir (2lt/ha)

Tratamiento 3

Glifosato (2,5 It/ha) + Flumetsulam (0,5 It/ha)

Tratamiento 4

Tratamiento 5

Tratamiento 6

Glifosato (2,5 It/ha) + Flumetsulam (1 It/ha) + 2,4 D (1 I/ha)

Tratamiento 7

(
( )
( )
Glifosato (2,5 It/ha) + Flumetsulam (1 It/ha)
Glifosato (2,5 It/ha) + Flumetsulam (1 It/ha) + 2,4 D (1 I/ha)
( )
( )

Glifosato (2,5 It/ha) + Sulfentrazone (0,4 It/ha)

cardo, tendencia que se mantuvo en el segundo
y tercer corte”, advirtié Agustin.

“En todos los tratamientos, la produccién forra-
jera se vio afectada inmediatamente después
de la aplicacion, aunque en algunos casos esa
pérdida fue compensada en cortes posteriores.
Esto nos conduce a pensar que, probablemente,

el control de malezas en pasturas conlleve una
merma en la productividad que supera a la efi-
cacia de control, por lo menos en el corto plazo’,
afiadio el técnico CREA (cuadro 5).

“También debe tenerse en cuenta que si no hay
un manejo adecuado de malezas, éstas pueden
transformarse eventualmente en un problema
importante en afios posteriores, impactando di-
rectamente en la productividad futura. Es nece-
sario seguir investigando para entender los
efectos a largo plazo’, concluyd.

Litoral Sur

En la region CREA Litoral Sur el ensayo se realizd
dias antes de sembrar una pastura de alfalfa
Monarca (grupo IX) con una densidad de 15 kg/
ha de semilla.

Antes de realizar la aplicacion de siete trata-
mientos a fines de mayo de 2018, se analizé el
agua disponible en el campo, lo que dio como
resultado un pH inicial de 7 y una dureza inicial
de 150 ppm. Entonces, se corrigi¢ la dureza a 0
ppmYy se llevé el pH a 4 (cuadro 6).

Al menos tres tratamientos (T1, T2 y T4) perju-
dicaron de manera importante la produccion de
materia seca de la pastura. “Esto pudo deberse
a la fitotoxicidad ocasionada por los residuales
utilizados”, apunta el responsable del ensayo
Franco Chiarelli.

Al comparar la produccion obtenida en cada
tratamiento con la alcanzada por los testigos, se
advierte que todos los tratamientos presentaron
mermas en su produccion con respecto al testi-
go apareado, las cuales representan en algunos
casos pérdidas mayores del 60%, como en el
caso de T2 (2,5 litros/ha glifosato + 2 litros/ha
Imazetapir; grafico 1).
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A los 45 dias de la aplicacién de herbicidas, la
mayoria de los tratamientos se encontraba con
escasos signos de fitotoxicidad, excepto T2
que, ademas de presentar pérdidas del stand
de plantas, continuaba mostrando sintomato-
logia severa de fitotoxicidad. El tratamiento que
contenia Sulfentrazone (T7) logré un excelente
control de Bowlesia incana, sumado a un escaso
efecto fitotoxico.

“Uno de los aspectos mas importantes es el
momento de aplicacion de los herbicidas. Si se
realiza cuando la alfalfa se encuentra en activo
crecimiento —entre 5y 8 nudos— y presenta una
cantidad de biomasa adecuada para pastorear,
la aplicacién podria tener un impacto fitotoxico,
llegando a comprometer hasta en un 30-40% la
disponibilidad forrajera del lote en el corto plazo.
Si esto ocurre, podria verse afectada indirecta-

CREA las mejores.condiciones
vos tenés todos los beneficios

mente la carga animal en este periodo, compro-
metiendo asi todo el sistema”, alerta Franco.
“Para evitar esta situacion, lo mds conveniente
es realizar las aplicaciones luego de un pastoreo
(o corte), ya que es en ese momento cuando los
productos llegan mejor al suelo y a las malezas,
y no golpean tanto al cultivo, afectando en menor
medida el crecimiento, con menores pérdidas
del stand de plantas’, afiade.

“Es imprescindible seguir estudiando el efecto de
los herbicidas residuales utilizados como pree-
mergentes en las pasturas, ya que pueden afectar
directamente la disponibilidad inicial de la pastura
y los siguientes cortes, como asi también la pro-
duccion de carne”, concluye el técnico CREA. B4

Los informes completos pueden verse en el
sitio malezascrea.org.ar

Ventajas exclusivas y financiacion preferencial para socios CREA
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N°1 DE ARGENTINA

Volkswagen

VENTAS CORPORATIVAS Y EMPRESAS

11 4830 2050

@ WHATSAPP DIRECTO
| 11 4471 6492
Av. Paseo Colon 494 CABA fcucurull@espasa.com.ar
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Avances del proyecto Malezas CREA
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Durante el ciclo 2018/19 el Proyecto Malezas
de CREA llevo a cabo mdédulos de ensayos con
diferentes alternativas de

en casos de Amaranthus, una respuesta mucho

mas favorable que aquella sustentada exclusi-
vamente en aplicaciones

control en soja, girasol y
maiz en la mayor parte de
las regiones de base agri-
cola. También se realizaron
modulos de cultivos de co-
bertura y controles en pas-
turas (ver gréfico 1).

“Las malezas que son el
objetivo del control son de-
finidas por los referentes de

¢«

En esta campana hubo muchas
mas consultas sobre fitotoxicidad
de las que tuvimos en los cua-
tro aflos previos; probablemente
debido a la abundante cantidad
de lluvias combinadas con bajas
temperaturas.

(gréfico 3).

En la campafia 2019/20
el Proyecto Malezas pla-
nea realizar un analisis de
la bibliografia existente re-
ferida al control de Ama-
ranthus (tanto de CREA
como de otras institucio-
nes) para detectar facto-
res sistémicos suprarre-

cada zona. Desde que co-

menzamos con el proyecto, cuatro afios atras,
las evaluaciones fueron disefiadas para obtener
una vision integral de las alternativas de control,
no Unicamente lo que respecta a la aplicacion de
distintos principios activos”, comenta Fernando
Garcia Frugoni, responsable del proyecto.

La mayor parte de los casos en los cuales exis-
ten inconvenientes para identificar malezas se
resuelven en el ambito de la red técnica regional.
En situaciones mas complejas, se los deriva al
Proyecto Malezas CREA, que dispone de un con-
venio con un botanico especializado en la materia
para poder dar una respuesta certera al respecto.
En los ensayos de control de Amaranthus en
soja realizados en la region Oeste Arenoso se
detectaron fallas en los modulos que emplea-
ron productos de alta solubilidad, como el Sul-
fentrazone, en comparacién con herbicidas de
baja solubilidad, como el Flumioxazin (gréfico
2). "Algo similar ocurrié en maodulos realizados
en la zona Centro. Si bien los productos se in-
corporaron de manera correcta a la siembra, y
son buenos preemergentes, al mes siguiente
se registraron precipitaciones importantes en
ambas zonas, lo que implicd que existan dife-
rencias entre ambos en favor de los herbicidas
menos solubles. Lo llamativo fue que, en afios
anteriores, las diferencias en solubilidad entre
estos herbicidas habian afectado los resultados
de forma inversa’, apunta Fernando.

“En esta campafia tuvimos muchas mas con-
sultas sobre fitotoxicidad de las que recibimos
en los cuatro afios anteriores; probablemente
se deba a la abundante cantidad de lluvias
combinada con bajas temperaturas’, afiade.
Los ensayos que combinan cultivos de cobertu-
ra con controles quimicos adecuados ofrecen,

»

gionales en comun. Tam-
bién tiene en agenda profundizar las evalua-
ciones con cultivos de cobertura en una mayor

Grafico 1. Esquema de los médulos del Proyecto Malezas CREA por region
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Grafico 2. Control de Amaranthus en soja a los 16 y 36 dias después de aplicacidon

Region Oeste Arenoso (2018/19)
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cantidad de regiones agricolas, ademas de con-
tinuar con los ensayos de control en pasturas.
Por otra parte, el 25 de septiembre préximo
organizara en la sede portefia de CREA una
jornada integrada sobre plagas y malezas en
la cual se expondran los avances logrados en
la materia, ademas de evaluar las alternativas
disponibles para interactuar de una mejor
manera con la sociedad y presentar nuevas
tecnologias para el control.

“Otra de las iniciativas que queremos incorpo-

Grafico 3. Control de Amaranthus en soja 42 dias después de aplicacion
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dad en zonas productivas del norte argentino’,
concluye Fernando. g

Centeno baja tecnologia: densidad de siembra de 30 kg/ha con 100 kg/ha de urea. Centeno alta tecnologia: densidad de siembra
de 60 kg/ha con 180 kg/ha de urea.

S-Metolacloro 96 EC

Protege y mantiene el cultivo 4
limpio'y libre de Malezas.

& Herbicida Pre-Emergente para el control de
gramineas anuales y algunas malezas de hoja ancha.

& Selectivo sobre una amplia diversidad de cultivos:
Maiz, Mani, Soja, Algodon, Girasol, Poroto y Tabaco.

& Puede ser utilizado solo o0 en mezcla.
& Todo el control en un tratamiento.

& Mayor stand de plantas, mejor desarrollo
y mayor rendimiento.

PELIGRO. 5U USO INCORRECTC PUEDE PROVOCAR DANOS A LA SALUD Y AL AMBIENTE LEA ATENTAMENTE LA ETIQUETA.
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La inclusion de cultivos de cobertura o de ser-
vicio en las estrategias de manejo dificulta la
instalacion de malezas, siempre que se puedan
lograr densidades cercanas a las planificadas
y que la fecha de siembra sea la adecuada
para favorecer una produccién de abundante
biomasa. Tal evidencia surge de los ensayos
realizados en los ultimos tres afios por el Pro-
yecto Malezas CREA.

El desempefio en el control de las malezas
identificadas como problematicas por cada re-
gion CREA fue variable segun la produccién de
biomasa generada por las diferentes especies
probadas. Ademads, se observé que el efecto
de control se modifica de manera relativa con
respecto a los testigos en funcién del tiempo
transcurrido desde la fecha de finalizacion de la
cobertura (que se concreta mediante la aplica-
cion de herbicidas o de manera mecanica por
medio de un rolado). Tales diferencias parecen
tener un origen multifactorial, ya que pueden
deberse al volumen alcanzado por la cobertura
y el remanente que queda como consecuencia
de su descomposicion; a la disposicion de la
cobertura una vez seca, o bien a un retraso en la
emergencia de las primeras camadas de male-
zas por la barrera natural generada contra la luz
y la temperatura, que promueve la germinacion
en fechas mas alejadas de las que se darian de
no estar la cobertura y en las cuales el efecto
de los herbicidas residuales ya ha desaparecido,
entre otros factores.

Debido a que las diferentes estrategias de co-
bertura alteran el normal flujo de malezas y tam-
bién la llegada de los herbicidas residuales al
suelo, es importante sincronizar su accion con la
germinacion para hacer mas efectivo el control
de malezas.

Ensayos

En el marco del Proyecto Malezas, desde 2015,
cada una de las regiones agricolas CREA lleva
adelante una serie de médulos de evaluacion
(ensayos a campo) donde se ponen a prueba di-
ferentes estrategias para el manejo de malezas
de dificil control.

En algunos de esos mdédulos, ademas de con-
troles quimicos, se evalua el uso de cultivos de co-
bertura como practica de manejo para determinar
gué capacidad tienen las diferentes especies para
controlar malezas en distintas circunstancias.
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Las diferentes estrategias de cobertura alteran el normal flujo de malezas y la llegada de los \\
herbicidas residuales al suelo. Por eso es importante sincronizar su accion.

Al analizar los resultados obtenidos en las  pecie definida como “maleza objetivo” por estar
ultimas tres campafias, considerando solo la  muy instalada en dicha zona. En este sentido,
cuestion relativa al control de malezas y no  en el mddulo correspondiente a la campafia
otros beneficios adicionales promovidos por  2016/17 se evidencid una menor presencia de
los cultivos de servicio, se observaron algunos  Amaranthus dentro de aquellas parcelas que
patrones comunes. habian tenido un cultivo de servicio durante el
En la region CREA Centro, desde el inicio del  invierno respecto de las parcelas testigo (que
Proyecto Malezas se trabaja en diferentes es-  tuvieron un barbecho tipico de la zona), tanto en
trategias de manejo de Amaranthus palmeri,es- el cultivo de soja como en el de maiz. Esto se
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dio tanto a los 45 dias de la siembra como al
finalizar el ciclo del cultivo.

Con respecto a las especies probadas, en la
primera evaluacion el tratamiento con vicia fue
el que mostrd la menor frecuencia de la maleza,

mientras que, al finalizar el cultivo, el centeno
secado quimicamente fue el que reveld menor
cantidad total de plantas de yuyo colorado,
seguido por el centeno rolado y, por ultimo, por
el tratamiento con Vicia villosa (gréficos 1,2y 3).

Grafico 1y 2. Frecuencia de Amaranthus sp. 45 dias luego de la siembra de soja y maiz.
Fecha de siembra 15/11/16. Modulo de evaluacion de la region CREA Centro en la campana 2016/17.
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Grafico 3. Densidad de Amaranthus sp. hacia el final del cultivo de soja
(fecha de siembra 15/11/16). Madulo de evaluacion de la region CREA Centro

en la campana 2016/17.
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Cuadro 1. Estrategia sistémica
Moddulo de evaluacién de la regién CREA Centro en la campaiia 2017/18.

Cultivos de Fecha de Materia seca Fecha de
cobertura siembra (kg/ha) quemado
BENEIDED 23/5/2017 7694 10/10/2017
potencial
Ceniiene b 23/5/2017 6430 10/10/2017
potencial
Multiespecies 23/5/2017 4262 23/10/2017

Centeno alto potencial: densidad 60 kg/ha + 100 kg/ha MAP + 100 kg/ha urea; Centeno bajo
potencial: densidad 30 kg/ha sin fertilizacion; Multiespecies: vicia, centeno, avena, trébol rojo,

nabo y zanahoria sin fertilizacion.

Tel.(011) 4713-8111 (Lineas rot) | ventas@serquim.com.ar

En el modulo de la campafia 2017/18 de esa
misma region, nuevamente las parcelas con cul-
tivos de servicio mostraron un efecto supresor
positivo sobre la “maleza objetiva’, logrando un
35% menos de frecuencia (promedio de todos
los tratamientos) que las parcelas que tuvieron
un barbecho descubierto en las etapas iniciales
del cultivo de soja. En evaluaciones posteriores,
la franja de centeno fertilizado —con mayor
produccion de materia seca que el resto— man-
tuvo una ventaja con respecto a las franjas de
barbecho; no ocurrié lo mismo con el resto de
los tratamientos (centeno sin fertilizar y multies-
pecies; cuadro 1).

Algo similar, aunque con mejor desempefio de
los cultivos de servicio, sucedié en el mdédulo de
la campafia 2018/19, en la cual se evaluaron
dos tratamientos: i) centeno de baja tecnologia
y i) centeno de alta tecnologia (el segundo tuvo
mayor densidad de siembra y aplicacion de
fertilizante nitrogenado). Ambos tratamientos
mostraron menor presencia de yuyo colorado
con respecto al barbecho de soja (testigo).
Esto fue observado en el momento previo a la
puesta en cero de las parcelas para la posterior
aplicaciéon de los tratamientos de herbicidas
preemergentes (16 de diciembre).

Tal como cabia esperar, los tratamientos de
centeno de baja y alta tecnologia generaron
diferentes volumenes de biomasa durante su
ciclo de crecimiento, alcanzando 1904 y 3594
kg de MS/ha, respectivamente. En ambos
tratamientos se registré menor frecuencia de

www.serquim.com.ar
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Gréfico 4. Frecuencia de Amaranthus en distintos momentos de evaluacion para los cultivos de
‘servicio y barbecho en soja. Madulo de evaluacion regién CREA Centro. Campana 2018/19.
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Amaranthus en comparacion con el tratamiento
sin centeno (su frecuencia fue de 38y 26% fue la
@ S I m H frecuencia de Amaranthus en centeno de baja 'y
alta tecnologia, respectivamente, versus 68% de
frecuencia en el tratamiento con barbecho).
Cuando se realizé la evaluacion de frecuencia,
271 dias después de la aplicaciéon de los pree-
mergentes, esta resultd ligeramente mayor en
la parcela de centeno de baja tecnologia con

respecto al centeno fertilizado y con mayor
densidad de siembra (42 versus 39%, respectiva-

CONTROLA LOS CULTIVOS
DESDE TU CELULAR

& Mapa de monitorea

S : g | mente). En la Ultima medicién, 42 dias después
de la aplicacion de preemergentes la frecuencia
Desca rga SIMA ,  deyuyo colorado fue menor en las parcelas con
G RAT[S | cobertura, aunque en todos los casos el recuen-
to de malezas fue elevado (80% cobertura baja
Hasta 10 Lotes ( J

tecnologia; 78,7% de alta tecnologia y 97,7% sin
cobertura; gréfico 4).
En el modulo de la region Sur de Santa Fe co-
rrespondiente a la campafia 2016/17, se com-
ESCRIBINOS: santiago@sima.a pararon distintas estrategias quimicas para el
e o - Y manejo de Eleusine indica, las cuales fueron apli-
| . cadas sobre un barbecho tradicional y sobre un
lote que tuvo un cultivo de trigo como cobertu-
ra antes de la siembra de maiz tardio en am-
bos casos. A su vez, cada una de esas parcelas
contaba con un testigo a la par (sin aplicacion).
Al analizar Unicamente el efecto de la cobertura
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sobre el control de la maleza problema, se deter-
mind que la inclusién del trigo en los testigos sin
herbicidas redujo significativamente la presencia
de Eleusine indica desde los primeros dias luego
del secado del trigo hasta que transcurrieron 79
dias (gréfico 5).

En la misma regién, durante la campafia
2017/18 lainclusion de Vicia villosa y trigo como
coberturas previo al cultivo de soja tuvo un
efecto supresor sobre la emergencia de yuyo co-
lorado al mantener el lote limpio hasta el final del
ciclo del cultivo (gracias a la elevada produccién
de materia seca). Vicia mostré mayor capacidad
de control para Amaranthus y Conyza (0,25y 0,5
plantas/m?, respectivamente) que la cobertura

Grafico 5. Densidad de Eleusine indica en testigos con y sin cultivos de cobertura
Médulo de evaluacién region CREA Sur de Santa Fe. Campania 2016/17.
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Grafico 6. Recuento de gramineas en cada tratamiento con el secado quimico
y por rolado. Médulo de evaluacién region CREA Santa Fe Centro.
Campana 2018/19.
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con trigo (0,5 y 1,75 plantas/m?) y que el barbe-
cho sin cobertura (testigo) (1,5 y 3 plantas/m?).
En el médulo 2017/18 de la zona Santa Fe
Centro, a pesar del limitado desarrollo de la
cobertura por el retraso de la siembra del cultivo
de soja (01/06/2017), también se verificd que
alli dénde se habia implantado una cubierta
vegetal la cantidad de malezas era menor que
ddénde no la habia. Esa tendencia se mantuvo
en el médulo de la campafia 2018/19, en la cual
se evaluaron distintas especies como cobertura
(gramineas, latifoliadas y una combinacion de
vicia villosa y avena) para el control de Eleusine
indica y Echinochloa colona. En esa oportunidad,
se pudo observar que el testigo sin cobertura fue
el de mayor densidad de malezas gramineas,
mientras que el trigo cosechado estuvo cerca
de duplicar los valores de malezas encontrados
en los cultivos de servicio bien implantados. Las
franjas con distintas especies de cultivos de
servicio, tanto gramineas como vicia, mostraron
disminuciones significativas y similares de la
cantidad de malezas (cabe aclarar que nabo y
trébol persa no lograron una buena implanta-
cion y densidad, por lo que no se pudo extraer
conclusiones de esos tratamientos). En esa ex-
periencia, el secado de las coberturas se realizd
de dos maneras: con aplicacion de herbicidas y
con rolado, sin detectar una tendencia clara en
el recuento de malezas posterior en funcion del
método de finalizacion (gréfico 6).

Al considerar el efecto combinado de estrategias
guimicas y cultivos de servicio en la campafia
2017/18 en la regiéon CREA Centro, la utilizacion
de cobertura junto con herbicidas mostré menor
frecuencia de malezas (yuyo colorado) que aque-
llas franjas en las que solo se sembraron cultivos
de servicio. Fue asi que en la primera medicién
el promedio de frecuencia de Amaranthus de los
tratamientos que combinaron cobertura y her-
bicidas fue de 7,3%, mientras que en las franjas
gue solo tuvieron cobertura fue de 12,6% y de
57% en el testigo sin coberturas ni herbicidas.

En la campafa 2018/19 se observaron resulta-
dos similares en soja en cuanto al efecto indivi-
dual y combinado de los cultivos de cobertura y
los controles quimicos. Los cultivos de cobertura
lograron reducir la presién de malezas, mien-
tras que las estrategias quimicas (herbicidas
preemergentes) generaron un aporte de mayor
magnitud relativa. Por su parte, la combinacion
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Grafico 7. Porcentaje promedio de frecuencia de Amaranthus en los testigos
absolutos (sin quimicos ni coberturas) en los modules con controles quimicos,
sistémicos (coberturas) y en la combinacion de ambas

Regién CREA Centro. Camparia 2018/19.
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de ambas prdacticas (coberturas + quimicas)
generé mayor disminucién de la frecuencia
de Amaranthus de la que logré cada grupo de
précticas por separado (grafico 7).

En el mismo madulo, en un ensayo sobre maiz
se observo una tendencia similar, especialmente
hacia el final del ciclo del cultivo. En cambio,
durante el establecimiento de la cobertura se
detectd una frecuencia de Amaranthus apenas
mas elevada (30%) que en el barbecho desnudo
(25%), lo que pudo deberse a que la primera
medicion se realizd un mes después de una apli-
cacion de reseteo, que pudo haber controlado
mejor las plantas de Amaranthus del barbecho
con respecto al de cobertura. Sin embargo, en la
siguiente medicién (42 DDA) la cobertura siguid
frenando el crecimiento de Amaranthus, mante-
niéndose en 30%, mientras que la frecuencia en
el barbecho ascendi6 a 47%.

En la zona CREA Sur de Santa Fe se observo
un comportamiento similar en la campafa
2016/17, ya que el control de Eleusine en
maiz tardio fue mayor cuando se combind la
cobertura (trigo) con los herbicidas; incluso los
tratamientos quimicos, que lograron el menor
control en el caso del barbecho descubierto, me-
joraron su desempefio en las evaluaciones mas
alejadas de la aplicacion (60y 79 DDA) cuando se

realizaron en parcelas con cobertura. También se
observo una disminucion en el flujo de nacimien-
tos de Eleusine, a diferencia de lo que ocurrié con
yuyo colorado, que registré un flujo de nacimien-
tos a principios de enero que fue mayor con el
trigo de cobertura que sin él; de todas maneras, el
cultivo de cobertura logré atrasar y concentrar la
emergencia en un solo momento, lo que colabord
para permitir un control mas eficiente.

Conclusiones

En general, el efecto de control de los herbicidas
residuales se vio potenciado por la inclusion
de coberturas en el sistema. Son varias las
especies que lograron una gran disminucion del
porcentaje de malezas presentes, destacandose
el centeno, la avena sativa y strigosa, la vicia
villosa y la combinacion de ésta con gramineas.
Los cultivos de servicio constituyen una practica
agronémica que, sin lugar a dudas, registrara
un uso creciente en los proximos afios.  Sin
embargo, como toda practica agronémica, su
manejo debe ser adaptado a cada modelo de
produccion y ambiente. No existen “recetas” que
unifiquen criterios para todas las situaciones
y sistemas. La adopcion de esta tecnologia
de procesos exige una comprension de las
multiples interacciones que se producen en
los sistemas agricolas. Solo por listar algunos
de los desafios, debemos tener en cuenta el
consumo de agua en horizontes superiores y en
horizontes profundos, la tasa de reposicién de
agua en el perfil en cada region y en cada afio,
el impacto sobre la profundidad de la napa, la
fijacion bioldgica del nitrégeno, las alelopatias y
los efectos sobre la llegada de los herbicidas al
sueloy al blanco. B4

Fernando Garcia Frugoni, Joaquin Bello
y Maria Paolini

Matias Campos
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Michael Dover es el
presidente de CREA

En la ultima asamblea, fue designado titular de la Asociacién
por el plazo de dos anos. Lo secundara Adriana Arnaldo

Michael Dover, integrante del CREA Arroyo del
Medio, fue designado presidente del Movimiento
CREA. Con 55 afios, al frente de una empresa
75% agricola'y 25% ganadera, el nuevo titular po-
see una vasta trayectoria dentro de la asociacion.
Fue presidente del CREATech, directivo de la
Unidad de Investigacion y Desarrollo y, por ul-
timo, miembro de la Comision Directiva desde
el afio 2010.

Ingeniero agrénomo recibido en la Universidad
de Buenos Aires, con un master en administra-
cion de empresas en la Universidad de Cornell,
EE.UU., estuvo 14 afios afuera de la Argentina,
trabajando en el sector del consumo masivo.
Durante su mandato, sera secundado por Adria-
na Arnaldo, miembro de CREA Monte Cristo de
la region Cérdoba Norte.

Tras asumir como presidente, Dover se dirigio
en primer lugar a la Comision Directiva saliente:
‘Agradezco el apoyo incondicional demostrado
en esta gestion que recién comienza. Con mu-
cho entusiasmo, asumo el desafio de liderar y
continuar desarrollando mi pasion por el Movi-
miento’, manifesto.

“En CREA tenemos una Vision de cara a 2025.
Queda poco tiempo para alcanzarla, pero con-

tamos con un gran equipo. Vamos a trabajar
para mejorar la eficiencia de las empresas, pero
también para desarrollar esa gran empresa que
es la Argentina’, sefialo.

“En esta gestion nos proponemos trabajar sobre
dos ejes principales. El sistema de produccion
de alimentos es sometido constantemente a
un severo escrutinio, tenemos, entonces, que
ponernos de acuerdo en lo que queremos co-
municar, alinearnos y transmitir a la sociedad
las razones por las cuales consideramos que el
sector agroindustrial es importante para el pais.
Debemos generar un mensaje consensuado con
las empresasy con las gremiales parainstalar una
vision ampliada del ecosistemna agroindustrial
como motor de desarrollo y de riqueza’, destaco.
Otro gran objetivo durante su mandato sera tra-
bajar en una propuesta de valor para los socios.
“Tenemos que asegurar que todos los integran-
tes del Movimiento —que son muy diversos e
involucran distintas generaciones y diferente
evolucién de sus empresas— reconfirmen en
todas las instancias de participacion el valor de
pertenecer a la Red CREA".

A modo de cierre, invitd a los miembros y
aliados estratégicos a seguir trabajando jun-
tos: “Los convoco a pensar lejos y en grande”,
concluyo. B4
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La Comision Ejecutiva

Periodo julio 2019-julio 2021

Michael Dover \& Adriana Arnaldo \& Mariano Sobré \&
Presidente Vicepresidente Secretario
CREA Arroyo del Medio CREA Monte Cristo CREA Pico Barén

Mauricio Davidovich N Eugenio de Bary N Clara Lacau N
Prosecretario Tesorero Protesorero
CREA Larroque-Gualeguay CREA Maria Teresa CREA Guayacéan y

y Segui-La Oriental

Guanaco-Las Toscas
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e
| JII
Ernesto Leiro \\ Nicolas Pfirter Santiago Negri \1
Vocal titular Vocal titular Vocal suplente
CREA Ayacucho y Coronel Sudrez CREA Utracéan CREA Henderson-Daireaux

i
Juan Martin Miretti N Domingo Iraeta N Alejandro Carafi
Vocal suplente Revisor de cuentas Revisor de cuentas
CREA Quimili y Guayacan CREA La Via CREA Segui La Oriental

La Comisién Directiva se completa con los vocales regionales y el Consejo Consultivo.
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Censo CREA
2019

e b 2 . Se realizara entre el 15 de agosto
R Pudp | & o y el 15 de noviembre

Proximamente se llevara a cabo el Censo CREA
2019 que permitira actualizar la ultima foto
de la red CREA (2014) y contar con datos que
permitan mejorar el disefio y la implementacion
de acciones orientadas a generar valor en las
empresas.
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Todos los asesores serdn facilitadores de este
proceso. Ya fueron capacitados para poder
realizar esa tarea, ademas de cargar posterior-
mente los registros relevados en una base de
datos relacional. Los resultados preliminares
estaran listos en el primer bimestre de 2020,
mientras que el informe final se completara en
marzo/abril del afio proximo.

“Este relevamiento constituye una oportunidad
Unica para poder contar lo que somos y lo que
hacemos en nuestras comunidades a partir de
datos objetivos y actuales”, comenta el presi-
dente de CREA, Michael Dover.

“A nivel organizacional, contar con datos fide-
dignos facilita el didlogo y la vinculacion con re-
ferentes institucionales, sociales y cientificos, de
manera tal de afianzar nuestro propdsito de ge-
nerar empresas integradas a su comunidad, que
sean referentes de innovacion y sostenibilidad, tal
como indica nuestra Vision hacia 2025", afiade.

El censo cuenta con dos mdédulos: miembro y
empresa CREA. El relativo a la persona, ademas
de sus datos personales (edad, sexo, educacion,
etcétera), permitird conocer la cantidad de hi-
jos 'y sus edades (factor clave en cuestiones de
transicion generacional empresaria), la distri-
bucion de tiempos laborales, actividades extraa-
gropecuarias, funciones o actividades publicas y

Fertilizantes Minerales

Consulte por:

participacién institucional (gremiales, organiza-
ciones sociales, etcétera). Tanto las respuestas
como la gestion de los datos se realizaran de
manera completamente anénima.

En lo que respecta al cuestionario destinado
a la empresa CREA, este permitira identificar
las formas juridicas de los establecimientos
del Movimiento, su antigiiedad, la cantidad de
socios (con detalle de la forma de integracién
del directorio, asambleas, protocolos familiares,
etcétera), actividades productivas, régimen de
tenencia de la tierra, cantidad de empleados
(con detalle de las funciones, edades, sexo,
formacion y lugar de residencia, entre otros fac-
tores), maquinaria, rodados, fuentes de energia
eléctrica, capacidad de almacenaje, certifica-
cién de nomas y procesos, uso de indicadores
ambientales, gestion de envases y efluentes,
tecnologia digitales empleadas, practicas de
gestion econdmica y contable, uso de seguros
y conectividad, entre otros items.

La encuesta completa del Censo CREA, entre
otros materiales de soporte, estara disponible
en una web institucional especifica. Ademas, se
dispondra de canales de consulta permanentes
con técnicos de la Unidad de Investigacion y De-
sarrollo CREA para cualquier duda que pudiera
surgir.

Yeso Agricola: Azufre + Calcio
Dolomita: Magnesio + Calcio
Caliza: Calcio
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Proceso del Censo CREA 2019

RELEVAMIENTO

PROCESAMIENTO

- Participan Unidades Organizacionales, Comisiones
y Megas tecnicas.

- Formulario digital y off line (uno por empresa).

- Compilacion de datos centralizada y automatica.

- El facilitad | asesor CREA

- Los ase s serdn capacitador para el censado.

- Asesor y miembro completan juntes el formulario.
- El asesor sube a una web las planillas de su grupo.

- Almacenamiento en base de datos relacional.
- Desarrollo de “scripts” para andlisis automdtico y

visualizacion web interactiva.
- Distribucidn de resultados a miembros.

PARERA 15 PISO 11 (CP 1014) CAB.A.
(011) 4014 - 5796 (DE 7 A 12 HS)

MERCADO DE LINIERS

La informacién generada por el censo, ademas
de ser comparable con el Ultimo relevamiento
(2014), también sera contrastable con los datos
del Censo Nacional Agropecuario 2018.

El Censo CREA 2014 permitié saber, por ejem-
plo, que la edad promedio del empresario CREA

LARTlRlGOYEﬁ"\__,
& OROMI S.A.

CONSIGNATARIA DE HACIENDA
(011) 4813 - 4811 (DE 9 A 18 HS)

* MERCADO DE LINIERS
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* INVERNADA & CRIA

* CAMPOS

* DIRECTA FAENA

era entonces de 48,6 afios con un promedio
de 2,8 hijos; que el 43% de las empresas CREA
llevaba mas de 35 afios en la actividad agrope-
cuaria y que, si bien el 91% de ellas analizaba
resultado por produccion, apenas un 59% rea-
lizaba andlisis patrimonial. También permitio
identificar que el 45% de las empresas agricolas
contrataba seguro para granizo, pero apenas un
8% seguro de heladas; que el 20% de las em-
presas ganaderas contaba con seguro de fuga
de animales; que 52% de las empresas poseia
sembradora propia, mientras que en el caso
de las cosechadoras esa proporcion era del
20%; que el 63% de las empresas con cultivos
perennes industrializa su produccion y que un
61% de esa proporcion contaba con una planta
industrial y marca propia.

“El Censo CREA nos permite relevar temas de
interés para el grupo y la region, que pueden ser
utiles para nuestros planes de trabajo en los
proximos cinco afios, como asi también detec-
tar aspectos de mejora en nuestras empresas’,
concluye Michael Dover. B4
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Como valorizar el
negocio ganadero

La experiencia de la firma Urien Loza
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La Argentina tiene una caracteristica unica:
nuestra carne vacuna es producida en pasturas,
ambientes libres y una extension que abarca
buena parte del territorio nacional. Eso para
muchos consumidores es un valor a destacar.
En tanto, los productores solemos hacernos
siempre la misma pregunta: ;qué vendemos?
Mi padre vendia hacienda al Mercado de Liniers;
en cambio, yo no vendo hacienda sino carne, lo
que implica una gran diferencia.

Urien Loza faena a fasén en dos frigorificos y se
dedica a vender calidad —no cantidad— buscan-
do diferentes “nichos” de mercado en muchos
paises compradores. Para eso cuenta con un
“‘club” de productores ganaderos. Encontramos,
por ejemplo, un cliente que pide determinado
tipo de carne; entonces, nosotros la buscamos
en la Argentina, armamos el grupo de ganaderos
capaces de producir hacienda para ese cliente
y consolidamos un negocio con continuidad.
Estamos siempre cerca del productor para en-
sefiarle qué es lo que quiere el cliente. En ese
sentido, la informacioén es crucial.

Para vender carne bovina lo mas importante es
saber explicarle a los chefs cémo se consume.
Por eso vendemos directamente a restaurantes,
hoteles y empresas de catering.

¢Como se integra la media res? Histéricamen-
te, la media res se integraba desde el cuarto
pistola hacia adelante. Sin embargo, China
valoriza los cortes del cuarto delantero. Antes
dependiamos del mercado kosher de lIsrael
para valorizar estos cortes, pero ahora tienen
la competencia de China, con precios que van
en constante aumento. En el nuevo escenario,
algunos cortes del cuarto delantero pueden
llegar a valer mas que aquellos que localmente
se destinan a la elaboracion de milanesas (ver
gréfico 1y cuadro 1).

Para vender es necesario participar en ferias,
viajar, describir las caracteristicas del producto,
contar con diferentes marcas y certificaciones.
Pero lo mas importante es siempre recordar que
los productores son el eje central del negocio.
No tenemos la mejor carne vacuna del mun-
do, pero tenemos un producto que tiene un
sabor con un atributo particular; el valor de
nuestra carne no reside en la terneza ni en el
marbling (nivel de grasa intramuscular), sino en
el sabor, que es consecuencia de la produccion
en pasturas de la zona pampeana. Nosotros

Hoy los consumidores urbanos con alto poder adquisitivo \\
de los diferentes mercados del mundo, no quieren simplemente comprar
carne, quieren conocer la historia del producto.

Grafico 1. Localizacion de los diferentes cortes bovinos y destinos comerciales

Rump & loin
Exportacion
CORTES DE ALTO VALOR HILTON

Trasero
Argentina
(milanesas)
\ Exportacion
(china,rusia
Delantero chile, etc)
CHINA e ISRAEL

Argentina /
China (deshuesado)

Cuadro 1. Precios de exportacion FOB de referencia segun destino (en uSs/t al
24 de junio de 2019)

RAL Hilton 11.000
Bife ancho Hilton 10.000
Rueda Hilton 4200
Tapa cuadril Brasil 9000
Rueda China CIF 5500
Chuck & blade China 4900
Garron y brazuelo China 5800
Rueda Rusia 4000
Chuck & blade Rusia 3600
17 cortes cuota 481 8800
17 cortes Chile 4900

Fuente: Asociacidn de Productores Exportadores Argentinos (APEA).
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Para vender carne bovina lo mas importante es saber
explicarle a los chefs cémo se la debe consumir.

0006

akron.com.ar
0800 3338300

decimos que tenemos algo diferente al resto y
eso es reconocido como un valor.

Detras de todo producto hay una historia para
contar. Hoy los consumidores urbanos con alto
poder adquisitivo de los diferentes mercados
del mundo no quieren comprar simplemente
carne, quieren conocer la historia del producto.
Cada cliente es diferente. Vendemos en Euro-
pay en China. Pero también en Singapur, Qatar
y Emiratos Arabes Unidos, donde estan acos-
tumbrados a comer bifes practicamente que-
mados o pasaditos, mientras que nuestros
cortes de alta calidad, si se pasan de coccion,
pierden el sabor que pretendemos vender. Por
eso, tenemos que explicarles a los chefs como
se preparan los diferentes cortes. Tenemos
muchas peleas en ese sentido, pero es parte del
trabajo. Ademas, vender carne es como vender
bombones: es necesario contar siempre con un
envase atractivo.

Hace poco regresé de mi noveno viaje a China.
Para comprender qué esta sucediendo en ese
pais tenemos que cambiar la mirada porque su
cultura es muy diferente a la nuestra. En China
existen mas de 30 millones de multimillonarios
dispuestos a mostrar el dinero que tienen. Se tra-
ta de un mercado con un potencial gigantesco.
En Europa nos piden mas y mas certificaciones
sobre carne natural a pasto, pero también nos

CANJE CEREAL FUTURO

Compre su equipo AKRON al precio de hoy
y paguelo con entregas parciales optativas de granos hasta Mayo 2021.

w5/ 2R Wi b AKRON
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piden mas marbling, algo que no tiene sentido
porque ambas cuestiones son incongruentes.
En cambio, lo que mas valoran los clientes chi-
nos es el marbling. Nosotros estamos atrasados
en ese sentido, porque Australia, por ejemplo,
vende bifes con diferentes grados de marbling
certificados: cada punto adicional puede repre-
sentar hasta 1000 ddlares por tonelada extra.
Es decir que tenemos mucho por hacer en la
Argentina, dado que aun estamos en la etapa
de venta de volumen; somos muy pocos los que
diferenciamos producto. En este sentido, con la
nueva metodologfa de tipificaciény clasificacion
de cortes que esta desarrollando la Secretaria

¢«

Lo que mas valoran los clientes chinos
es el marbling. En ese sentido, estamos
atrasados, Australia, por ejemplo,
vende bifes con diferentes grados de
marbling certificados: cada punto
adicional representa hasta 1000
ddlares por tonelada extra.

»

de Agroindustria vamos a poder categorizar los
diferentes niveles de marbling con un criterio
objetivo, actualmente se emplean factores sub-
jetivos para realizar esa clasificacion.
Vendemos novillos a China desde el afio 2012.
Hoy ya nos pagan un diferencial por los cortes
qgue les enviamos. La buena noticia es que
el Rump & Loin Hilton vale mucho menos en
Europa que en China; lo que sucede es que en
Europa tenemos reconocimiento y, por ende, el
volumen de venta es mucho mas importante
(el R&L es el corte compuesto integrado por los
bifes angostos, lomo y cuadril).

La vaca argentina es actualmente la mas barata
de Sudamérica. En primer lugar esta Uruguay,
luego Brasil y por Ultimo estd la Argentina. En
Europa, en cambio, ocurre lo contrario: nuestro
pais recibe los mayores precios, seguido por
Uruguay y Brasil. Sin embargo, estoy convenci-
do de que, mas alla de los movimientos coyun-
turales signados por la evolucién de la oferta y
la demanda, la vaca en el mercado argentino va
a dejar de ser tan barata en funcién del volumen
de demanda que viene registrando China. Ese
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fenémeno va a ser mas pronunciado ahora con
la entrada en vigencia del protocolo que permite
enviar cortes con hueso al mercado chino.

La vaquillona Hilton la hacemos desde el afio
2004 y la pagamos igual que un novillo; eso mu-
cha gente no lo sabe. Se trata de una vaquillona
con un peso aproximado de 420 kilogramos
netos y un rendimiento de 58-58,5%, lo que
genera una media res de un peso superior a los
120 kilos. Con esas caracteristicas podemos
vender cortes de alta calidad para hoteles y res-
taurantes. El Unico problema que puede tener
esa vaquillona es que en ocasiones se pasa de
gorda, lo que genera un asado muy engrasado
que es invendible en el mercado interno.

Todos nuestros productores conocen los dos
frigorificos donde faenamos. Es importante que
esa informacion —lo que sucede dentro del fri-
gorifico— también la conozcan los encargados y
quienes se encargan de cargar la hacienda, para
gue estén atentos a lo que se puede llegar a per-
der por malos manejos. Los golpes en la manga
0 en el camion producen grandes pérdidas. Los
asados y los bifes golpeados son irrecupera-
bles; los desechamos. Para organizar visitas
pedimos que envien una jaula un lunes y otra el
miércoles, de manera tal que en una sola visita
puedan ver tanto la faena como la despostada
de los cortes de la faena de la primera jaula. )34

Jorge Romero

Sintesis de la charla ofrecida en el IV Taller
Ganadero Empresario de la zona CREA Norte
de Buenos Aires.
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¢Cuan dificil es ser
productor de papa?

Experiencias de empresarios CREA
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Mar y Sierras

La papa, un cultivo intensivo que convive con
la agricultura tradicional al requerir rotaciones
obligatorias, constituye en algunas empresas
CREA una alternativa que permite diversificar la
matriz productiva y comercial.

Fernando lacovelli se dedicé a la comercializa-
cion de insumos durante muchos afios. Entre
sus clientes se encontraban algunas empresas
productoras de papa, asi se fue acercando al
negocio. En un momento se presentd la oportu-
nidad de que un empresario le facilitara la papa
semilla, que representa uno de los costos mas
importantes del cultivo. Fue asi que en 2010
arrancd con 15 hectareas en campo propio rega-
das con un sistema de aspersion convencional.
“Quince hectdreas puede parecer poco cuando
no se conoce el negocio, pero si hablamos de
rendimientos del orden de 50 toneladas por
hectdrea, entonces se aprecia que el volumen
por comercializar es muy grande”, sefiala Fer-
nando, quien integra el CREA Balcarce (region
Mar y Sierras).

Los primeros pasos los dio en el negocio de
papa consumo, es decir, la papa destinada a
verdulerias y supermercados. Se trata de una
actividad riesgosa porque exige una gran in-
version —que puede ubicarse en torno a los
7000 uSs/ha- sin posibilidad de tomar ninguna
cobertura de precios, los cuales suelen ser muy
variables al no existir informacion transparente
respecto de los factores criticos que conforman
la oferta y demanda del producto.

“Si bien cotiza en pesos, la mayor parte de los
insumos de la papa consumo estan dolariza-
dos, por lo que el cultivo es muy sensible a las
fluctuaciones cambiarias y climaticas”, apunta
Fernando. El mes pasado, por ejemplo, el valor
en la provincia de Buenos Aires pasd de un
rango de 120-130 pesos por bolsa de 20 kilogra-
mos a superar los 180 pesos por bolsa luego de
una serie de lluvias torrenciales que impidieron
la carga del producto.

A partir del ciclo 2013/14 comenzaron a pro-
ducir papa bastdn para la empresa McCain,
gue dispone de una industria procesadora en
la localidad de Balcarce. La produccion, en este
caso, se realiza en el marco de acuerdos con
precios preestablecidos y actualizados en fun-
cion de clausulas de ajuste que contemplan la
inflacion (IPC) y la variacion del tipo de cambio.

Los contratos establecen criterios de calidad
que deben ser cumplidos; de lo contrario, la
industria se reserva el derecho de rechazar
camiones o aplicar descuentos por entregar ca-
lidades fuera del estandar dptimo. También se
contemplan bonificaciones cuando se supera la
calidad promedio. La industria provee la semilla
al productor para comenzar a cobrarla cuando
empieza a recibir la mercaderia comprometida.
“El principal criterio de calidad es la materia
seca, importante porque determina el rendi-
miento industrial de papa procesada’, afirma el
empresario CREA. El limite de recibo es del 17%
de materia seca, mientras que las bonificacio-
nes se abonan al superar el 18,5%.

Al tratarse de una produccion intensiva, es ne-
cesario estar encima del cultivo de manera
permanente para controlar la aparicion de pla-
gas y enfermedades, ademas de los aspectos
nutricionales del cultivo. Una o dos veces por
semana se realizan pulverizaciones.

En los Ultimos afios lacovelli implementd la
cosecha mecanica que, ademas de reducir el
costo de recoleccidn, permite agilizar la carga de
camiones en la época de cosecha (que se extien-
de desde fines de febrero hasta mayo). También
alquilaron dos pivotes centrales de riego que
permitieron producir un total de 74 hectareas.
Los lotes con papa deben ser rotados con otros
cultivos durante, al menos, cuatro afios antes de
volver a ingresar con el tubérculo, para reducir
asi el riesgo de propagacion de enfermedades.
Al realizarse en siembra convencional, se logro
reducir de manera significativa la presencia de
malezas problematicas.

“Certificamos la norma internacional Global-
GAP vy gracias a eso McCain nos otorga una
bonificacion’, explica Fernando.

NOA

Julio Paz es un empresario papero integrado
porque elabora su propia semilla en la zona
tucumana de Tafi del Valle para luego producir
papa para chips en la region del NOA y papa
baston en el sudeste bonaerense.

En el primer caso recibe la semilla por parte de
PepsiCo y la multiplica para luego sembrarla en
Tucuman y Santiago del Estero. El costo de la
semilla —que representa alrededor del 20% del
costo de produccion— se abona al entregar la
mercaderia.
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“Las exigencias de calidad son elevadas vy, si
bien el paquete tecnoldgico permite lograr los
estandares solicitados en la mayor parte de
las campafias, a veces el clima juega en contra
y ocurre que las variedades disefiadas para
chips no se colocan facilmente en el mercado
local”, explica Julio, quien integra el CREA Los
Algarrobos.

El empresario cuenta con cdmara de frio en Tafi
de Valle (para la papa semilla) y en la localidad
tucumana de Juan Bautista Alberdi (para chips),
de manera tal de asegurar la calidad del material
por sembrary la del producto que entregara a la
industria en el transcurso del afio.

La papa semilla se siembra desde octubre has-
ta noviembre, mientras que la papa para chips

Al tratarse de una produccién intensiva, es necesario estar w
encima del cultivo de manera permanente para controlar la aparicién de
plagas y enfermedades, ademas de los aspectos nutricionales del cultivo.

puede implantarse desde junio hasta agosto. En
lotes grandes emplean riego por pivote central,
mientras que en los mas pequefios usan cafio-
nes de riego.

La papa se adquiere por medio de contratos
de produccion en los cuales, ademas de espe-
cificar la calidad requerida para la elaboracion
de chips, se incorpora una clausula de actuali-
zacion del precio en funcion de la evolucion del
tipo de cambio, del precio del gasoil y del costo
de la mano de obra. Ademads, PepsiCo ofrece
préstamos realizados en valor producto para
compra de maquinaria, los cuales pueden ser
cancelados contra entrega de papa en un plazo
de cuatro a cinco afios.

“El hecho de contar con cosechadoras propias
es esencial para asegurar un buen producto
final; también contamos con una cosechadora
de menor porte para recolectar la papa semilla”,
sefiala Julio.

“Los contratos de precios permiten brindar cier-
to marco de estabilidad a la actividad, aunque
no estd exenta de riesgos climéticos (como las
lluvias excesivas) ni comerciales, dado que la
mayor parte del consumo de los chips esta en
el mercado interno’, concluye.

Cordoba Norte

Adriana Arnaldo produce papa en el norte cor-
dobés con destino a consumo. Adquiere semilla
de buena calidad para multiplicarla en el mes de
agosto, cosecharla en noviembre y enviarla a
camara de frio para luego sembrarla en febrero.
“Los lotes destinados a papa insumen una im-
portante cantidad de fertilizantes nitrogenados
y fosforados, los cuales pueden ser nitrocom-
plex, fosfato diamdénico, monoamadnico u otros.
En los ultimos afios, la aplicacion de fertilizantes
foliares (zinc, potasio, azufre y magnesio) ha
cobrado gran importancia en el manejo de este
cultivo’, apunta Adriana, quien integra el CREA
Monte Cristo y la Comision Directiva de CREA.
“La fertilizacion representa alrededor de un 24%
de nuestros costos”, afiade.

Las pulverizaciones se realizan principalmente
para el control de insectos vectores que trans-
miten virosis (principal fuente de pérdida de ren-
dimiento y calidad de un lote de papa), ademés
de fungicidas para la prevencion y el curado de
tizén temprano y tardio, que son las dos princi-
pales enfermedades del cultivo. Un esquema de
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rotaciones optimo para papa consiste en volver
al mismo lote recién cada cuatro afios e interca-
larlo con gramineas o cultivos de servicio.

“En el norte de Cérdoba seguimos haciendo la
cosecha de manera tradicional: primero pa-
samos una arrancadora en forma mecanica
que saca la papa que esta debajo de la tierra y
la deja sobre la superficie para que la gente la
recoja en forma manual y la vaya embolsando
en el campo; estas tareas representa un 40%
del costo total”, explica Adriana.

“Tal como ocurre con otras actividades intensi-
vas, el cultivo de papa necesita asesoramiento
y seguimiento: se logra en menos de 100 dias
y tiene una importante participacion de tecno-
logia de insumos y procesos que difieren de un
afio a otro’, concluye. B4

La mayor parte de los insumos de la papa consumo estan N
dolarizados, por lo que el cultivo es muy sensible a las fluctuaciones
cambiarias y climaticas.
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Especilalidad
en el NOA

Buscando diversificar, Anta del Dorado incursioné en el mundo de las
especialidades. Hoy produce mas de 15.000 toneladas, que procesay
exporta al mundo
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Anta del Dorado S.A. es una empresa familiar
agricola, ganadera y forestal que, desde hace 50
afos trabaja en el chaco saltefio produciendo
alimentos de manera sostenible. Su nombre
hace referencia al departamento de Anta, en Sal-
ta, donde se encuentra ubicado San Esteban, el
principal campo de la firma, y al Rio Dorado, que
oficia de limite natural de dicho establecimiento.
“Nuestra mision es generar productos y servi-
cios agroindustriales de calidad, maximizando
el rendimiento productivo y la rentabilidad en las
distintas unidades de negocio: cabafia de Bran-
gus colorado, engorde a corral, semillas, especia-
lidades y granos con trazabilidad”, destacan.

Es justamente en las especialidades en las que
nos detendremos en esta nota, cultivos que
han llevado a la firma saltefia a avanzar en la
cadena productiva.

Buscando diversificar

Si bien Anta del Dorado dio sus primeros pasos
como una empresa ganadera, casi desde sus
inicios se dedico al cultivo de maiz, sorgo vy
legumbres, ampliamente difundidas en la zona.
Pero no seria hasta principios de los 80 que cre-
ceria considerablemente en agricultura a través
de la incorporacion de la soja como alternativa
productiva, a la que sumarian poco después una
pequefia superficie (10-15% del drea productiva)
de especialidades con la idea de diversificar
“Tenfamos la idea de desarrollar distintas areas
de produccion y las especialidades eran las que
mejor se adaptaban a este propésito. La posi-
bilidad de probar distintos cultivos tiene que
ver no solo con una diversificacion comercial
sino también productiva. Al ser todos cultivos
de secano que se siembran en distintas fechas,
los eventos climaticos los afectan de diferente
manera; esta consideracion es parte del planteo
agronomico’, explica Lucas Elizalde, gerente
general de la firma, de la que también forman
parte sus cuatro hermanos. Su padre, Javier,
participa de las decisiones de la empresa desde
el directorio.

Sin embargo, el gran salto en el mundo de las
especialidades no lo darfan hasta hace 10 afios,
cuando tomaron la decision estratégica de cre-
cer avanzando en la cadena. “A medida que nos
integramos verticalmente fuimos creciendo en
superficie, porque empezamos a necesitar mas
productos para vender”, advierte.

Hoy Anta del Dorado siembra, entre campos
propios y alquilados, unas 25.000 hectareas,
integradas por un 50% de commodities (soja
y maiz) y un 50% de especialidades, que son
basicamente 12 cultivos: nueve variedades
diferentes de poroto, sésamo, chia y maiz pi-
singallo. También hacen algo de cartamo -un
cultivo de invierno que se utiliza fundamen-
talmente para obtener aceite para la industria
cosmética y alimenticia— pero en un volumen
relativamente menor.

El establecimiento madre —San Esteban- se
encuentra en Coronel Mollinedo, pero estas ac-
tividades se llevan adelante en los campos de
Yaguani, ubicados en General Ballivian, al norte
de la provincia, y Santa Magdalena, localizados
en lalocalidad de General Pizarro, en el centro de
Salta. Luego esta Buena Agua, establecimiento
ubicado en Joaquin V. Gonzalez, orientado a la
produccién ganadera.

Avanzar en la cadena

Pero, ;en qué consistio ese crecimiento vertical?
Tras realizar un analisis de las debilidades de la
empresa y de las oportunidades del mercado
surgio la posibilidad de buscar integracion co-
mercial para la produccion de especialidades.
Considerando el Pacifico como una puerta de
entrada al mundo, decidieron crear en Chile la
empresa exportadora Andes Harvest Foods
S.A. para comercializar los cultivos producidos
en Salta. En paralelo, Anta del Dorado incorpor6
una planta en Las Lajitas, dedicada a procesar
granos que se venden exclusivamente para
consumo humano, tales como sésamo, chia,
maiz pisingallo y porotos.

“Al principio, produciamos y vendiamos, ahora
producimos, procesamos y exportamos casi
todo, con excepcion de una parte del sésamo
que se destina al mercado interno. Incluso he-
mos llegado a comprar mercaderia de terceros
para procesar y vender afuera’, relata Lucas.

El destino final de estos productos varia segun
el cultivo, posicionandose la Union Europea
como un mercado importante para las especia-
lidades: Chia y sésamo se envian a Inglaterra,
Holanda, Dinamarca, Alemania, Italia, Francia, y
en menor proporcion, a Espafia, como insumo
para la industria de la panificaciéon y consumo
humano. Las legumbres se exportan funda-
mentalmente a Espafia, Portugal, Italia, Francia
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y paises como Argelia o Turquia, donde por lo
general terminan en la industria del fraccionado
y enlatado. El poroto mungo, comercializado
como “brote de soja’, se destina a mercados
como Vietnam, India, Myanmar y otros paises
de Sudeste Asidtico. “También hemos concre-
tado algunas experiencias de exportacion con
maiz pisingallo, que vendimos a ltalia y a algu-
nos paises de América del Sur, como Colombia,
Peruy Chile”, puntualiza Elizalde.

Si algo caracteriza a los specialities —en contra-
posicion a los commodities— es que el foco esta
puesto siempre en el cliente. “Hemos aprendido

\x a producir lo que el cliente quiere comprar y
Damian Zenn, responsable del cultivo de poroto, en un lote de no a vender lo que nosotros producimos. Esa
esta especialidad. es una gran diferencia, que implica un cambio

profundo y cultural. Cuando se pone la mira en
el cliente, se empieza a trabajar en procesos de
calidad, en normas de inocuidad alimentaria,
en aspectos que son fundamentales para el
negocic’, enfatiza.

Convencidos de que la calidad es un valor
insoslayable, la planta se encuentra certificada
bajo normas de inocuidad alimentaria HACCPR,
reconocidas internacionalmente y demandadas
por los mercados mas exigentes. “Es un camino
de ida: constantemente surgen nuevas normas
de calidad, de mercado justo, de trabajo ético;
se trata de una serie de requisitos que nos exige
el mundo de los denominados superalimentos.
Se ingresa en un circulo virtuoso de gestion de

N calidad”, subraya.
Limpieza de maiz pisingallo en la mesa densimétrica de la La chia y el sésamo parecen estar muy en
planta de procesado de Las Lajitas. boga en estos momentos, pero, ¢puede decirse
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Cultivo de sésamo en el establecimiento Yaguani, ubicado \\

en General Ballivian.

Juan Paz, encargado del cultivo de chia, en uno de los lotes w

en Coronel Mollinedo.

Corte hilerado de sésamo libre de pesticidas para el
mercado europeo.

N

gue experimentaron un verdadero crecimiento
de la demanda en los Ultimos afios? Elizalde
asegura que en el primer caso es asi, aunque
se trata de un mercado muy reducido aun. “Se
puso de moda y hace mucho ruido pero no ha
crecido tanto. En todo el pais se deben sembrar
unas 20.000 hectareas”, sefiala. En el caso del
sésamo, en cambio, reconoce la existencia de
un mercado internacional muy importante y
liquido: “El tema es que en la Argentina se trata
de un cultivo muy incipiente”.

Producir especialidades

En la actualidad, Anta del Dorado produce 2500
toneladas de sésamo, 2500 de chia, 4500 de
poroto alubia, 1500 de poroto negro, 2500 de
poroto de otros colores (un grupo mas amplio
que incluye varios productos) y 2000 toneladas
de maiz pisingallo. ;Cémo se integran a la
rotacion del campo?

Lucas explica que la chia, el sésamo y el maiz
pisingallo se combinan perfectamente con las
demads producciones. “Tratamos de que la rota-
cion incluya siempre al menos 25 a 33% de gra-
mineas. De hecho, hay campos donde el Unico
cultivo que sabemos a ciencia cierta que se va
a sembrar es el porcentaje de maiz o sorgo que
le corresponde. El resto puede ser cualquier
cosa: soja, sésamo, poroto, chia. Alli el planteo
agronomico esta muy claro’, sefiala.

Sélo los porotos tienen un sistema de produc-
cién especifico, donde la rotacién es reempla-
zada por un sistema de cobertura de pastos
naturales.

En cuanto a las fechas de siembra, Elizalde
indica que comienzan en diciembre, en el caso
del poroto mungo y el sésamo; en febrero, en lo
gue respecta a legumbres, y en febrero-marzo,
en lo que refiere a chia. La cosecha, en tanto,
comienza en marzo, en el caso del poroto mun-
go (detras se puede sembrar chia o garbanzo,
como doble cultivo); abril-mayo para el sésamo;
junio en lo que es poroto blanco, negro y colora-
do; y junio-julio para la chia, constituyéndose en
el cultivo mas tardio que se realiza en la zona.
Para las labores, cuentan con algo de maquina-
ria propia, pero también recurren a contratistas.

Coyuntura actual
Elizalde define a la situacion actual de las espe-
cialidades como “buena” o “razonable”. Enelcaso
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del sésamo, la chia y las legumbres, los precios
en el mercado internacional resultan favorables.
“Para tener una idea, el precio internacional del
sésamo puede ser de alrededor de 1600 dolares
en destino, mientras que el productor recibe
entre 900 y 950 ddlares. La chia de calidad, por
ejemplo, puede valer 2300 ddlares puesta en
Europa, mientras que el productor cobra cerca
de 1400-1500 dolares. Un poroto blanco, que es
un producto tipico de la zona, se cotiza cerca de
1050-1100 dolares, mientras el productor se lleva
550-600 ddlares. Todo lo que hay en el medio son
costos comerciales, derechos de exportacion y
demas’, relata. La medida del Gobierno Nacional
de volver a aplicar retenciones a la exportacion
(tomada en septiembre de 2018) afecta directa-
mente al productor, indica Lucas. “En este tipo de
cultivos esa decision impacta mucho mas que en
los commodities. Los derechos de exportacion
se calculan sobre el valor FOB y son afrontados
por el productor, como en cualquier produccion
agropecuaria; con el agravante de que en el caso
de las especialidades, por el mayor peso relativo
gue la cadena comercial tiene sobre el valor, el
impacto a nivel de quien produce puede superar
el 20%", advierte.

Las mayores erogaciones de esta actividad no
se producen durante la etapa productiva (los
costos de insumos y labores son similares a los
de cualquier commodity) sino en la comercial,
vinculada al proceso de limpieza y acondicio-
namiento del producto y a la exportacion. “Hay
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un fuerte componente impositivo que es el de
los derechos de exportacion’, destaca Elizalde.
Por otra parte, la exigencia de mano de obra de
las especialidades genera un importante bene-
ficio para las comunidades linderas. Los com-
modities se pueden vender a granel, en cambio
estos granos deben ser acopiados, procesados
y embolsados”, subraya.

Presente y futuro

“Ser parte del Movimiento CREA es muy impor-
tante para nosotros: nos aporta experiencia,
conocimientos y, muchas veces, un bafio de
realidad”, indica Elizalde.

Anta del Dorado forma parte de tres grupos de
la region NOA, por lo que los hermanos deben
coordinar entre ellos para asistir a las diferentes
reuniones: desde hace 30 afios integran el
CREA Juramento, conformado por un grupo de
empresas mixtas con ganaderia y agricultura de
soja y maiz. También son miembros fundado-
res del CREA Anta, eminentemente ganadero;
y desde hace 10 afios, del CREA Bermejo, dedi-
cado principalmente a las especialidades, que
desarrollan en el norte de la provincia.

Con 10 afios de camino recorridos en el apasio-
nante mundo de las especialidades, ;como se
ven hacia adelante? “Por ahora, consolidando
las actividades y tratando de crecer en el nego-
cio de exportacion. En un futuro, no descarta-
mos salir al mercado interno con marca propia”,
concluye. B4
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Nuevas aplicaciones
para el agro

Herramientas utiles para eficientizar procesos y crear oportunidades

MUVIN

APP

Durante afios, Eloy Vera fue el responsable de la
gestion logistica de Cargill. Al coordinar miles de
camiones de carga, no dejaba de preguntarse
como mejorar los inconvenientes que se presen-
taban en el sector. Por eso decidié crear Muvin
App, una aplicacion que, tal como sucede con
Uber, permite conectar en tiempo real la oferta
local de transporte de cargas con la demanda.
‘La intermediacion tradicional en el sector
logistico, ademas de ser onerosa, es ineficiente,
mientras que a través de la plataforma es po-
sible conectar al instante a un dador de carga
con todos los transportistas disponibles en una
zona determinada’, explica Eloy.

Los dadores de carga pueden ingresar a la
plataforma via web y visualizar los camiones
vacios disponibles mas cercanos, ya que la
posicion de los transportistas usuarios de la
aplicacion esta georreferenciada.

Una vez que la carga es asignada es posible
tener trazabilidad y seguimiento del vehiculo
en todas las etapas del viaje. Eso es asi porque
Muvin App muestra su posicion y permite
gestionar la asignacion y el seguimiento de los
cupos en tiempo real. Ademas, el chofer puede
interactuar con el dador de carga, de manera

tal de saber si tuvo algun rechazo, desvio o
problema operativo, para que el cliente pueda
gestionar ese inconveniente.

“Muvin App ya cuenta con mas de 5000 trans-
portistas activos. La aplicacion permite generar
un registro completo del tiempo de cada viaje por
etapa y del cumplimiento de los transportes para
identificar oportunidades de mejora”, sefiala Eloy.
Recientemente las empresas BLD y Sesnich
Villalonga se asociaron a Alternativas Inteligen-
tes S.A. (AISA), desarrolladora de la aplicacion.
“Estamos convencidos de que el modelo aso-
ciativo es la Unica opcion para lograr cambios
disruptivos a gran escala en la logica tradicional
de los negocios y apostamos a que mas empre-
sas con vocacion asociativa se sumen a este
emprendimiento’, apunta Eloy. Para ingresar
WwWw.muvinapp.com.

ANOTE

Anote

German Cuesta se desempefid como corredor
de cereales durante 12 afios. Pasaba horas y
horas hablando por teléfono para concretar una
operacion. Y no dejaba de preguntarse como se
podria gestionar de manera mas eficiente el recur-
S0 mas escaso: el tiempo. Asi fue como decidio
crear Anote, una aplicacion orientada a reunir en
un solo lugar a todos los actores del mercado de
granos para que publiquen sus ofertas de compra
y venta, negocien y realicen operaciones.
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“‘Anote ya cuenta con 50 compradores registra-
dos, entre los cuales hay exportadores grandes
y medianos, acopios, molinos, feed lots, tambos
y algunas cabafias”, explica German.

Elregistroy la publicacion de ofertas es gratuito:
solo se cobra —a través de Mercadopago— una
comision del 0,05% al comprador y al vendedor
en caso de cerrarse el negocio.

Cada vez que se registra un usuario, se verifica
que esté inscripto en el SISA si es vendedor y
en el RUCA si es comprador. Se lo contacta
por teléfono para verificar los datos de registro
(nombre, CUIT, correo electrénico y teléfono), y
después de ese proceso, si todo esta en orden,
se le da el alta para que pueda operar en la
plataforma (este proceso puede demorar entre
tres y cuatro dias).

“Los usuarios consideran muy util la posibilidad
de publicar sus ofertas de venta a través del ce-
lular y ampliar en forma exponencial su red de
potenciales compradores”, comenta German.

“Recientemente, incluimos la posibilidad de
sacar fotos de los granos y enviarlas junto con
la publicacién para mostrarle al comprador su
calidad. También recibimos sugerencias de
los usuarios que, en algunos casos, vamos a
incorporar, como la posibilidad de subir ofertas
de grano dafiado que no se puede ofrecer a
la exportacion, pero si es apto para consumo
animal’, afiade.

Préximamente, incorporaran la posibilidad de
publicar ofertas de legumbres y especialidades
agricolas (poroto, garbanzo, maiz pisingallo,
mani, girasol confitero, etcétera) y subproduc-
tos como harinas y pellets.

“En segundos, sin pérdida de tiempo, se pueden
dar a conocer ofertas a un gran ndmero de
compradores, con la posibilidad de realizar
ventas con una comisién muy baja que permite
reducir en forma significativa los gastos de
comercializacion’, remarca German. Para ingre-
sar: www.anote.com.ar.

PACTA
N

¢Qué sucederia si todas las oportunidades de
negocios en el sector ganadero fuesen comple-
tamente visibles? Eso es lo que se preguntaron
Guillermo Zorraquin (empresario integrante del
CREA Islas del Ibicuy) y Mariano Pizzio (asesor
del CREA Taraglii) antes de crear la aplicacion
Pacta, que, lejos de constituir solo un nuevo
marketplace digital (una vidriera para ofrecer
bienes y servicios), estd focalizada en armar
una comunidad de referencia en la cual ofrecer
y solicitar desde terneros, capitalizacion de
hacienda y alquileres de campos hasta la posi-
bilidad de brindar servicios, compras conjuntas
de insumos o capacidad ociosa en feed lots.

“Hemos encontrado que gente de una misma
zona, que se conocia hace tiempo pero que

nunca antes habia hecho negocios, se puso en
contacto para realizar una compraventa de ter-
neros luego de contactarse por la plataforma”,
comenta Mariano. “En el sector existe un gran
capital social desaprovechado, porque hasta
ahora no habia ninguna herramienta especifica
gue permitiese gestionar contactos”, afiade.
Pacta tom¢ elementos de Facebook y Linked in
para integrarlos en una comunidad en linea des-
tinada a fomentar negocios ganaderos. Cuenta
incluso con una funcionalidad, denominada
“pedir referencia” (que es una validacién social),
gracias a la cual es posible, precisamente, solici-
tar referencias a los contactos propios presentes
en la comunidad. “Pacta se propuso co-construir
comunidad con las instituciones del sector y po-
ner en valor el capital social disponible”, comenta
Mariano. “Asi fue que se acercaron algunas en-
tidades bancarias para comenzar a evaluar, en
un futuro, la posibilidad de que las transacciones
de los negocios se puedan realizar en la misma
plataforma”, afiade.

Pacta cuenta con el apoyo de la Asociacion de
Brangus, la Asociacion de Braford, el Ministerio
de la Produccién de la provincia de Corrientes y la
Fundacion Correntina para la Sanidad Animal. Para
conocerla, ingresar en www.pacta.com.ar. B4
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Mejor estar
preparados

Planificacion de escenarios, un servicio del Area de Empresa

Las emociones son un componente esencial en
la consolidacion de un vinculo. Sin embargo, no
constituyen la mejor herramienta al momento de
gestionar una empresa, porque a veces puede

pasar precisamente lo que no queremos que
pase. Llegado el caso, conviene estar preparados.
Los técnicos del Area de Empresa de CREA
estdn realizando un “Taller de Escenarios” en
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diferentes regiones productivas con el objetivo
de ayudar a empresarios y asesores CREA a
evaluar oportunidades y amenazas en el corto
(un afio) y mediano plazo (siguientes cuatro
afios) en funcion de la situacion actual de sus

evaluacion debe tener en cuenta el microentorno
en el que se desenvuelve el negocio, integrado por
los competidores actuales y potenciales, los com-
pradores, los proveedores y productos sustitutos.
En el caso, por ejemplo, de una empresa

empresas (grafico 1).

‘A partir de cuatro escena-
rios posibles, los empresa-
rios pueden visualizar qué
acciones implementar en di-
ferentes situaciones”, expli-
ca Daniel Almazan Sendino,
técnico del Area de Empresa.
Las proyecciones son con-
feccionadas por los parti-
cipantes del taller a partir
de un trabajo grupal. “Es
importante realizar este ti-

Ademas del entorno
macroeconomico en el cual un
empresario toma decisiones, la
evaluacion debe considerar el

microentorno en el que se
desenvuelve el negocio, integrado
por los competidores actuales y
potenciales, los compradores, los
proveedores y productos
sustitutos.

((¢ lechera de base pastoril,

el andlisis deberia con-
templar los proyectos de
grandes tambos estabu-
lados con ordefio volunta-
rio (competidores actua-
les), la posibilidad de que
industrias lacteas invier-
tan en tambos propios
(competidores potenciales),
cambios en la integracion
de la demanda (compra-
dores) y de los proveedo-

)) res de insumos y servicios.

po de ejercicios porgue, en
algunos casos, se toman decisiones en funcién del
escenario que se considera mas favorable, pero
luego, cuando este no se presenta, deben improvi-
sarse respuestas sobre la marcha cuando podrian
haberse planificado con tiempo suficiente”, afiade.
En contextos favorables, las empresas pueden
implementar estrategias orientadas a la ex-
pansion o al reposicionamiento, mientras que en
entornos amenazantes pueden optar por diversifi-
car actividades o bien tomar medidas defensivas
disefiadas para resguardar activos.

La primera capa de analisis comprende los po-
sibles escenarios politicos y econémicos que
deberan afrontar las empresas; sin embargo, la
proyeccion de escenarios no acaba alli: también
es necesario considerar los cambios sociales,
regulatorios y tecnolégicos.

“Las estrategias defensivas pueden estar orien-
tadas a lograr una reduccion de costos, a la im-
plementacion de planes flexibles, a liquidar capi-
tal propio para comenzar a producir alquilando
bienes de uso 0 a eliminar gastos superfluos, en-
tre muchas otras alternativas”, comenta Daniel.
“Por el contrario, las estrategias expansivas
pueden contemplar la busqueda de socios para
iniciar nuevos negocios, una inversion en ma-
quinaria o hacienda aprovechando las buenas
relaciones de precios o una intensificacion del
planteo productivo, entre otras posibilidades”,
apunta el técnico CREA.

Ademas de considerar el entorno macroeconémi-
co en el cual un empresario toma decisiones, la

“Como resultado de los talleres realizados en
los Ultimos meses, rescatamos el hecho de que
la mayoria de los empresarios CREA que par-
ticiparon considera que el escenario en el que
tomaran decisiones sera negativo en lo inme-
diato pero positivo en el largo plazo; opinién que
reside fundamentalmente en la consideracion
de los aspectos politicos y econémicos. En este
contexto, las principales variables que estan
dispuestos a ajustar son el tamafio de la estruc-
tura, las inversiones, el volumen de negocios y el
stock de hacienda, ademas de trabajar en el nivel
de endeudamiento’, remarca Daniel.

“Los talleres son un ambito en el cual se estimula
a los asistentes a realizar el gjercicio de planifi-
car escenarios, de manera tal que se constituya
en un habito al momento de disefiar las distintas
estrategias empresarias”, concluye. 54

Grafico 1. Diseflo de estrategias segin contexto y situacién empresaria
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El precio de la tierra

El precio de la tierra en Entre Rios
Valores orientativos por zonas productivas
|
Zonas | Caracterizacién y aptitud Localidades de referencia USS/ha
SUR * Zona de influencia de rutas 171 y 12
Zona de campos bajos y Ceibas, Gualeguay, 500 a 1000
ZONA bafiados semipermanentes. Victoria, Diamante
Influencia del rio Parana
cen inundaciones periddicas * Zona de islas o campos con
acceso por tierra dificultoso 250 a 400
(Lechiguanas, etc.)
CENTRO-SUR * Gualeguaychu, Gualeguay,
ZONA 2 8 Campos limpios y laborables Arroyeo Clé, Nogoya sur, 5000 a 8500
de aptitud mixta (agricultura Vicloria, Parana
e invematia) * Rosario Tala, Lucas Gonzalez, 4000 3 6000
Nogoya norte, Viale, etc. ks
NUCLEC ARROCERA * San Salvador, Santa Anita, 3500 a 5000
Villa Elisa, ete.
Forestacion y citrus. * P/forestacion 3000 a 3500
Tierra sin plantacion
* P/citrus 3000 a 4000
Tierra con plantacion * Plantaciones de citricos
{dependiendo de edad, estado y variedad) 6000 a B0OO
NOREST_D -::FFa y recrrg_sob_re * Villaguay norte, Lucas Norte, 2000 a 2400
campos limpios y semilimpios Conquistadores, San Jaime
Campos mixtos con % agricola 2200 a 3000
N C{ENTRO NORTE: cria y rec:drra_ * Macid, Raices, Mojones Norte, 1600 a 2000
ZONA 6 & ampos gon monte cerrz? o Maria Grande, Hasenkamp
Campos mixtos con % agricola 2400 a 3600
ZONA 6 b Campos con molme cerrado * Fedelral, Sauce de. I.una: 1400 3 1800
y.eonpaind Conscripto Bernardi, Bovril
Campas mixtos con % agricola 2000 a 2500
. : NOROESTE: cr[_a y recria, .Campos  Saiits e, La Paz. 1500 a 2000
ZONA 7 de monte semicerrado sin palma Estaoss Faliians
Campas mixtos con % agricola ' 2000 a 3000

actividad.

FUENTE: COMPANIA ARGENTINA DE TIERRAS S. A.

Ultima actualizacién: marzo 2018

Nota: Estos valores son orientativos y corresponden a campos con mejoras de trabajo y extensiones representativas para cada
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Suplemento economico

Lo ayudamos a presupuestar

¥

Antiparasitarios internos
Orales

Axilurx 5 1

Suraze oral x 51

Cyverm x5 |

Inyeclables

Axilur x 11

Fosfamisol x 500 cc
Ripercol F x 500 cc.
Endectocidas

Ivomec x 500 cc
Dectomax x 500 cc
Bagomectina forte x 500 cc

Baowifort x 500 cc
Antiparasitarios externos
Por aspersion

Triatie A x 11

Por inmersién

Aspersin x 250 cc
Aciendel Plus x 1 |
Samatox x5 |

Cipersinx 51

sfc
2854,2
30371

20200
816.0
7421

11394
35839
sic
910,0
$iu

sie

€61,0
slc

slc
48266

Aciendel x5 1 slc
Bactrofly x 51 34893
Arrasa bovinos x 2,5 | 3733.2
Curabicheras Slhu
Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc 1651
Curabichera Coopers liquidox11 18619
Cacique Pasta x 850 g 14049
Carencias minerales Slu
Glypondin x 248 cc 422.5
Suplenut x 500 cc 1827.0
Gluforal MF 500 x 500 cc 355.7
Trivalico Ade x 250 ds 5507

Nutrekid VM x 25 ds slc

Magnecal Plus Zinc x 500 cc 5057
Energo MAG x 250 cc 364.6
Sales Minerales Slu
Uramol en panes x 15 kg slc
Carminativos Slu
Bloker 80% x 201 5269,8
Rumensin bolos x unidad 6773

Antidiarreicos

Steclin C x 100 pastilas
Diafin 2 x 20 cc

Tetraglmer x 100 pastillas
Vacunas

Bruceicsis Rosembusch
Mancha Gangrena y Enterctoxemia
Triple N { M.G Neumonia )
Carbunclo Sanidad G. x dosis
Bicaborfogen H

Biopoligen HS
Hemoglobinuria
Bioclostngen J5

Rotatec J5 x ds.
Queratoconjuntivitis x ds
Antibiéticos y Sulfas
Terramicina inyect: x 500 cc
Terramicina LA x 500 ce
Oxtra LA x 250 e

Tytan 200 = 250 cc

Micotil 200 (100 cc)

$lu
sic
2032
436,7
Slu
3a.7
54
sic
48
385
354
8.0
132
364
sic

Slu
11573
24897
9346
11320
32519

Estrepto-Pendiben x 5.000.000 U.1

Randdal x 50 cc
Reproduccion
Enzaprost DC x 20 cc
Ciclasex 20 cc 10 ds
ECP Estradicl x 10 cc
Estradicl R.J. x 100
Especificos

Mamyzin M iny. intram,
Mamyzin S iny. intram.
Novantel Lactancia
Novantel secado
Antisépticos y desintectantes
Cetriamon x 5 |

2165
1113,2
]
487.0
446,1
150.2
B670.7
§hu
1404
70,5
slc

sfc

$iu
15458
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PASTURAS Y VERDEOS
Leguminosas

Alflalfa Haygrazer

Alfalfa Don Enrique

Alfalfa EBC 80

Alfalfa Aurora

Trebol rojo Redgeld

Trebol Blanco El Lucero

Lotus Comiculatus

Lotus tenius

Meliotus Alba

Melilotus Madnd

Gramineas

Agropiro alargado

Rye Grass Anual Bisonte (4n)
Rys Grass Anual Rio (diploida)
R.G.Perenne Pastoral - Tetraploide

$ikg
2781
286.8
3306
2343
19024 5
2211
2124
2255
941
107,3
$lkg
107,3
sle
56,9
1773

R.G. Perenne Fleurial Hibr.
Pasto ovillo Starly importado
Pasto ovillo Porto

Festuca tipo Palengue
Semillas para verdeos
Avena

Centeno

Trilicale

Sorgo Forajero comun
Semillas subtropicales
Brachiarias Brizanta Marandu
Brachiarias Brizanta Teledo
Brachiarias Humidicola
Buffel Grass Biloela

Buffel Grass texas

Digitaria eriantha

Grama Rhodes Katambora

1379
264.9
2012
155,5
$/ka
16,6
21.0
188
65,7
u$sikg
65
8,0
13,0
13,0
6,8
75
80

Grama Rhodes Tolga 115
Grama Rhodes callide 135
Grama Rhodes Pioneer 6.8
Paricum Coloratum 78
Gatton Panic 45
Pasto lloron pelleleado 7.6
Setana Kazungula 150
Setana Naruk 16,0
*Ongen: Bs As s/ilete

RACIONES/ALIMENTOS $n
Sustituto Lacteo 84600,0
Arranque temero guachera 122700
Recria temera post guachera 103400
Alim pre parto vaca lechera 114000

Conc pre parto ¢/ sales anionicas 19340,0
Alim vaca lschera prod
Conc prot 30% p/vaca en prod

8860,0
141700

Destete hiper precoz 348900
Deslete precoz 12270.0
Recria 16% prot. (post destete) 85600
Balanceado engorde novillo 8900,0
Concentrado proteico 30% prot.  11300,0
Afrechillo de trigo 5000,0
Pellet de ingo 52000
Pellet de girasol 31%FPB 70064
Pellet de girasol 26%FPB 61306
Peliet de soja 41%PB 10246.9
Harina de soja 47%PB 107723
Pellet de cascara de soja de 1% 50359
Semilla de algodon 43790

Minutolo

Bretes espina de pescado Slu
con baranda para comederos

da+4 1631028
6+6 2238135
B+8 268044 .8
12+12 358409,7
14+14 403640,7
16+16 448823,3
18+18 494018,5

Mejoras
Alambre 17/15 X 1000 m Fortin,

3900.0

Alambre 17/15 X 1000 m. 3an Martind510,0

Alambre 16/14 x 1000 m.
Alambre boyero AR 1.83 m .
Alambre Galv, N* 10 x kilo,
Alambre Galv. N* 8 nenda x kilo.
Alambre Pua Bagual

Paste quebr. de 3 m super.
Poste quebr. de 3 m comin
Posta quebr. de 2 4 super.
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m.
Poste itin entero 2,4m

Poste itin entero 2,2m

Poste itin 1/2 refde 2.2 m.
Poste metalico 220 m.
Poste metalico 2. 40 m.

sic
sic

80,1
80,1
3195,0
1600,0
1450,0
1050,0
700,0
sic

sic
4400
4460
4810

Bretes a las par $lu
Modelo estandar

Estandar 4 134966.6
Esténdar 6 1924497
Estandar 8 2524510
Estandar 10 3124523
Estandar 12 3724052
Modelo reforzado

Reforzado 4 1434414
Reforzado 6 1837328
Reforzado 8 2642188

Tranqueron a palanca,
Tranqueron a crique,
Electrificador 40 km/12v.
Electri. picana 120 km 12 v,
Elecinficador 40 km/220w.
Electri, picana 60 km 220 v,
Carretel slectroplastico 500m.
Manija plastica aislante

Aislador. ajust. pivarilla hierro c/gan.

Aislader esquinero (polietilena).
Amslador para clavar (polistilena).
Varilla plast. nac.c/alma de hiemo.
Varilla de hierro con rulo.

Varillas suspendidas 5,6,7 hilos.
Tomiquete N° 8 negro.
Tomiquete N° § negro.
Tomiquetes dobles liviano P. 5/8.

Reforzado 10 3264962
Reforzado 12 887251
Comederos automaticos manuales  §/u
M-100 manual 218859
M-300 manual 258570
Cepo automitico $lu
Cepo Mod. A 1656695
Cepo Polro Mod. G 2351625
Cepo Mod. B 824715
Sllos para almac. de granos $lu
Silo cono excén. cap.T m” 673138

b
Trang. 3m tab. 1xd ModO cur pay 4573.0
Trang. 2m tab. 1x4 Mod P anchico.  3550,0

Casilla manga d 6ml. 1180000
Casilla d operacion d 3,6mt. 144000,0
Cepo Anchico liviano 26100,0
Puerta aparte curup parag 1,5m 48420
Tranca adicional a manga 4 pias, 12700,0
Embarcadero 1,7m altax 4m 42500,0
Molino mag.rueda y cola de 8% 37650,0
Moline maq rueda y cola de 10" 63662,0
Torre hierro galvanizada de 277 43758,0
Torre 10" pfmolino de 8° sle
Chapa pftanque{No18)1,10x3,05. 47580
Bebedero chapa galvanizx 2. 5m. 142500
Bebedero chapa galvaniz.x 5m . sic
Cafio pol. negr.2” K 2.5%x100m. sic

Silo cono excén. cap 19 m® 1118627
Silo cono central cap.25 m* 1306860
Silo cono central cap. 52 m* 1064447
Bombas estercoleras $u
M-200T 102665,7
M-500 T 143828.8
Accesorios para crianza Shu
Estaca completa con balde 1514,8
Capas p/ temero sin abrigo 6964
Capas p/ temero con abrigo 8078
Jaula pf crianza de temeros 21748,7



Suplemento economico

Maquinaria agricola

TRACTORES u$siu
Valtra u$siu
BFTS (75 HF) 4x4 Ci3p Frutero  45632.0

A 750 (78 HP) 4xd4 c/3p 45632,0
A 850 (B5HF) 4x4 si3p 45632,0
BM 100 (105 HP) 4x4 s/3p slc
A 990 (102 HP) 4x4 s/3p 56194,0
BH 145 (153 HF) 4x4 s/3p slc
BH 165 (174 HP) 4x4 s/3p sfc
BH 180 (189 HP) 4x4 s/3p slc
Agco

BH 205i (210 HP) x4 sfc
BT 170 (170 HP) 4x4 1212240
BT 190 (190 HP) x4 130353,0
BT 210 (190 HP) 4x4 153465,0
293 ( 290 HP) 240188
AR135 (135 HP) slc
AR150 {150 HP) slc
AR1TTS (175 HP) slc
Massey

MF 9780 4x2 350 HP c/plat. 30 547900

MF2615 (49HP) 22600,0
MF2625 (63HP) 4X2 272740
MF2625 (63HP) 4X4 325290
MF2640 (85HP) 4X2 slc
MF2640 (85HP) 4X4 sfc
MF4275 (B1HP) 4X4 426310
MF4283 (B1HP) 4X4 483150
MF4292/4 RA ( 117 HP) sl
MF4292 4X4 ( 117 HP) 567270
MF4287 4X4 (128 HP) 63457,0

MF4298 4X4 (140 HP)
MF7014 4X4 (140 HP)

SEMBRADORAS

Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 6 m.

Air Drill 18000 43 lin.a 17,5 cm
27000 20 lineas a 40 cm

27000 22 lineas a 52,5 cm
27000 16 lineas a 40 cm

27000 28 lineas a 52,5 em
Giorgi

44 lineas a 18 cm

28 lineas a 18 cm

Agrometal

TX Mega 9/52 O surcos a 52 cm
TX Mega 13/52 13 surcos a 52 ¢
TX Mega 16/52 16 surces a 52 «
TX N Mega 9/52 9 surcos a 52 /
TX N Mega 13/52 13 surcos a 5
TX N Mega 16/52 16 surcos a 5
TX Mega 18/52 18 surcos a 52 «
TX Maga 26/52 26 surcos a 52
TX N Mega 18/52 18 surcos a 5
TX N Mega 26/52 26 surcos a 5
Suagri

Air drill Suagn 4819 48 surcos

COSECHADORAS
Class
Tucano 470

Insumos ag13

73826.0
sfc

$lu

3065000
3400000

s/t
4400000
4544683
365000
5400000

4646601
2821991

1932648
2557032
2986953
2014456
2697246
3257610
3854974
5104189
4193095
5301450

slc

ussiu

sic

Lexien 750 Terra Trac

Case

Axial Flow 5130 2WD Rod

2798 4WD Cab 35" 345 CV
Challenger

CH 670 (350 HP) 4 x 4 c/plat. 30

FORRAJERAS

Class

Jaguar 980

Jaguar 980 Equipe
Jaguar 840 Equipo
EMBOLSADORA
Mainero

Embolsadora 2230 70 m

ROTOENFARDADORA
Mainero
Enfardadora 5700
PULVERIZADORAS
Tilo

Mod. Matrix

Mod. Matrix 4 x 4
Mod. Evolucidn 1
Mod. Impactus

John Deere

4730FC fibra carbono

SEGADORA

Agco
Mod 1372

slc
slc

547900

§68

348760

253547

§55%

323883

60500

CASILLA RURAL $iu
Rural Tec

RS 510 387527
RS 660 442333
RS 780 508636

Herbicidas uss
24 D 50% sal amina Sic
24 DB 100% 2x101 sic
Axial 496
Authority 46,0
Bice Pack 20+20/ 5 has slc
Dual Goid 109
Flurocleridona sic
Clorimuron sie
Glifosato comin 32
Galant LPU sic
Metsulfuron Metil 60% sic
Paraquat sic

Imazetapir 10%
Gesagard S0

Insecticidas

Cipermetrina 25%

Mitragin Optimize Full
Fighter Plus

Curasemillas

Dwidend

Guapo 80% FS

Maxim XL (fungicida)
Excelto (insecticida p/maiz)
Gaucho 80% FS (M)

uss/l
7.6

slc
62,0
u$skg
sic

slc
442
sic
110,0

Fungicidas
Amistar Xtra
Duett

Allegro
Coadyuvantes
Eco Rizo Spray
Riza Qil

Rizo Spray Sulfo
Silwet L Ag
Inoculantes
Excelto (insecticida p/maiz)
Rizo Lig

Rizo Lig Top

Signum (Bio inductor) 6804
Fertilizantes ussit
Fosfato diaménico 5150
Superfosfato Triple 4500
Urea granulada 4200
LUAN 3300
Semilias agricolas u$siu
Girasol hib. (M) 160,0
Trigo fiscalizado 16,0
Soja RR x40 kg 248
Saorgo granifero hib. (M) 54
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m Suplemento econémico

‘COMBUSTIBLES $itr  Unidad Técnica Agricola (UTA) 17000 Volkswagen Flete 300 km 1106,1
Gasoil (YPF}- agropecuario 430  PICKUPS '$§  Amarokc/s 2.0 TDI 140 GV 4X4 1239000  Flete 450 km 1400,2
Nafta Infinia 527  Toyeta Amarok c/d 2.0 TDI 180 CV 4X4 1888100  COMB. DEL NORTE $hitr
Nafta sdper (YPF) 469  Hiuxc/sDX254x4 TDIC/V 1188700  Amarok cid 3.0 TDI 224 CV 4X4 2397500  Gasoil a granel slc
OTROS §  Hiuxcid DX 2.5 44 TOI 1368800  Fletes s
Empleado Rural 16562,0  Hiluxcld SRV 3.0 TDI 4x4 sic  Flete 100 km 523,0

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencia y con un
caricter orientativo, ya que en el mercado pueden encontrarse valores superiores e inferiores a los publicados.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo y Asoc. 4942-5521;Agroq.: Lartirigoyen 02344-452057, Rizocbacter 2477-409400; Semillas: E. Baya Casal S.A. 4896-2600; AGRO Empresa Semillas SA 03525-429400,
Raciones/Alimentos: Brassicas SA 43%4-6097; Sania Sylvina 03471-499071; Arliculos Rurales: Lago Rural 4301-8514. Maq. Agricola: Apache 03471-471349; Valira 4719-6072;

John Deera 0341-4718002; Giorgi 5.A 03464-493512; Ageo Arg 4469-T863/T880; Agrometal 03468-471311; Grupo Suagri S.A. 4307-2325; Pauny S.A. 03533-423609;

Mainero 03534-424031; Bolsas plasticas Ipesa 4653-5700; Silobag 4580-7170; Ins. Tambo: Minutcle S.R.L 4241-4496; UTA. Valores provistos por contratistas.

Fe de erratas

En la edicién de julio de la Revista CREA se deslizé un error involuntario en la pagina 45 de la nota “INTA es parte de un grupo CREA".

E el primer pérrafo del articulo, donde decia: “En 2013, los integrantes del CREA Mar Chiquita (region Mar y Sierras) comenzaron a
vincularse con Carlos Maglietti y Enrique Pavan, investigadores del INTA Balcarce dedicados a evaluar el impacto de los sistemas
ganaderos en la produccién y calidad de la carne bovina”.

Debi6 decir: “ En 2013, los integrantes del CREA Mar Chiquita (region Sudeste) comenzaron a vincularse con Carlos Maglietti y Enrique
Pavan, investigadores del INTA Balcarce dedicados a evaluar el impacto de los sistemas ganaderos en la produccion y calidad de la
carne bovina”.

SUALIADO | Velerriesco sl
UY CONVENIENTES

Valley apuesta al desarrollo del riego
argentino, proponiéndole una
variada oferta de opciones d

con lz 45

ance. n mas
conveniente para la instalacion de
equipos, disefio e implementacion
integral de proyectos, o instalacion
de nueva tecnologia.

 Valmont im;lustries de Argentina S A.

F;‘;J?&Lrbgé ZONA NORTE: hector.veloso@valmont.com

ZONA SUR: n-ic__olas.viramo ntef@wvalmont.com

VALLEYIRRIGATION.COM +54 237428 9150
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Apuntes
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Test lechero N.° 466 Agosto 2019

. , Propietario: AACREA
En 2017, la Red de Buenas Practicas Agricolas —que se desarrolla en Asociacion Argentina de Consorcios

el ambito de la Bolsa de Cereales de Buenos Aires y de la que CREA es Regionales de Experimentacion Agricola
parte— decidié ampliar su ambito de accidn, pasando a llamarse Red de

.. . 0o Director: Fernando de Nevares
Buenas Practicas Agropecuarias (Red BPA), para crear comisiones de

Ganaderia y Lecheria orientadas a elaborar pautas de buenas practicas Editora: Mariela Sudrez
en ambas actividades. revista@crea.org.ar

Ly , ; ) ) Secretario de redaccién: Ezequiel Tambornini
La Comisién de Lecheria de la Red BPA se retiine todos los primeros jue- redaccion@crea.org.ar

ves de cada mes con el propdsito de consensuar criterios para elaborar

una guia tinica que se publicara en 2020. La base de trabajo es la “Guia de Disefio: Rene Durand

Buenas Practicas para Tambos” publicada por INTA en 2016, la cual de- Colaboradores: Maria Luz Urruspuru

bera integrarse con otros materiales, entre los cuales se incluye el curso ) o

en linea de Buenas Practicas desarrollado por Anpro Campus, INTA y 'jgfs‘;gsrfl‘\fl'::; Pablo Oliveri, Martin Gémez Alzaga,
la Universidad Nacional de Cérdoba; los protocolos de Factor Humano '

en Tambo, y la Guia de Buenas Practicas para la Gestiéon de Purines en Editorial responsable: AACREA

Tambo, disefiada para facilitar el cumplimiento de la resolucion 737/18 Registro de la Propiedad Intelectual: en tramite

de la Autoridad del Agua de la provincia de Buenos Aires (ADA). ISSN: 2362-4892

DIRECCION Y ADMINISTRACION

Para contar con un mapa mas preciso que dé cuenta de la situacion de Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)
las empresas lecheras en relacién a las buenas practicas, la Red BPA l:lff&q?s).A(‘g;;?;;szz-zom/w

disefi6 un test en linea (contestar}o insume apenas unos 10 minutos) a http://www.crea.org.ar

partir del cual es posible saber cuan sostenible es la propia empresa. Se

trata de una autoevaluacién completamente anénima. SUSCRIPCIONES

Romina Vignati
Teléfono: (011) 4382-3517/2076/79

El cuestionario incluye preguntas orientadas a conocer tanto la situa- Fax: (011) 4382-2911
cién del establecimiento (cuando se realizé la ultima mejora edilicia, suscripciones@crea.org.ar
con qué regularidad se hace un chequeo de la maquina de ordefie, N

p o . Valor de la suscripcion anual:
etcétera) como los conocimientos del empresario en lo que respecta a En el pais: $ 1400
buenas practicas (por ejemplo, cudles son las medidas que considera En Europa: U$S 250
apropiadas para el control de mastitis). Una vez finalizado, el progra- En paises limitrofes: USS 115

Resto de América: USS 240
Africa, Oceania y Asia: USS 260

ma informa cudl es el puntaje obtenido y permite ademas identificar
aquellos aspectos que permitirian sumar mas puntos para obtener una
mejor calificacién como empresa tambera sostenible. El acceso al test PUBLICIDAD
puede verse en www.crea.org.ar/autoevaluacion-bpa-en-lecheria.

(011) 4382-2076/79.
publicidad@crea.org.ar
Sarmiento 1236, 4.° piso, Capital Federal (1041)

IMPRESION
Latingrafica
Rocamora 4161 (1184) CABA

DISTRIBUIDORES EN EL INTERIOR
Interplaza S. A.

Luis Sdenz Pefia 1836

Teléfono: (011) 4304-9377/4305-0114

Estd permitida la reproduccion total o parcial del contenido
de la revista en los medios graficos, destacando en forma
clara la fuente. Para su reproduccion por medios electré-
nicos, se requiere la autorizacion explicita por parte de
AACREA.

La revista no se responsabiliza por las opiniones vertidas por
los entrevistados en las notas periodisticas ni en colaboraciones
firmadas. Tampoco es responsable de la devolucion de origina-
les de articulos no solicitados.
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Para escuchar las entrevistas de La Red Rural
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AHORRA EN BARBECHO
2,4 D+ CLETODIM

GON NANOTECNOLOGIA ELITE ES POSIBLE

CONTROLA MALEZAS DE
HOJA ANGHA Y RYE GRASS
EN UNA SOLA APLIGACGION
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" CONSULTA A TU INGENIERO AGRONOMO

2.4D Dedalo Elite:

-100% COMPATIBLE CON TODDS
LOS GLIFOSATOS. : ;
400 VECES MENOS VOLATIL QUE UN ESTER.
-SIN 0LOR. _

~DOBLE BIOEFICACIA, MINIMO

IMPAGIO AMBIENTAL.

Red

/4 Surcos Lideres en Bioeficacia

Una empresa de tu tierra

www.redsurcos.com € /redsurcos €)/redsurcos @ Red Surcos
S5U USO INCORRECTI 1 DAROS A LA SALUD ¥ AL MEDHD AMBIENTE. LEA ATENTAME! LA ETIQUET




