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NUESTRA VISION

Las empresas CREA, integradas a la comunidad,
son referentes de innovacion y sostenibilidad.

MISION

Somos empresarios agropecuarios que trabajamos
en grupo. Compartimos experiencias, generamos
conocimientos y potenciamos ideas para el desarrollo
sostenible de las empresas y del pais.
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- Busqueda de la excelencia
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- Trabajo en equipo
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NUEVO REGIMEN DE PROMOCION FORESTAL
Entrevista con Nicolds Laharrague, director de Desarrollo Foresto
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Pasar la posta

Dias pasados, se realizd en nuestra sede central la Asamblea General
Ordinaria, donde se procedio al tradicional recambio de autoridades.
Alli varios vocales zonales dejaron su sitio a otros miembros CREA que
tomaran su lugar con el compromiso de ayudar a crecer, encauzar y
organizar la sumatoria de esfuerzos de todo el Movimiento.

Tanto el vocal como el coordinador forman parte de varios equipos:
uno liderado por el vocal, que es la Mesa de Presidentes, y otro liderado
por el coordinador, que es la Mesa de Asesores. Ademas, ambos for-
man parte del equipo de Vocales y Coordinadores, respectivamente.
¢Como mejorar el desempeno de esos equipos? ¢CoOmMo se relacionan
unos con otros? dQué herramientas estan disponibles dentro de la
organizacion y no estan utilizando?

Por sobre todas las cosas, el éxito de la idea CREA depende de una
comunicacion efectiva. Estd condicionado, en primer lugar, por el dia-
logo que se genera en cada grupo, vy luego, por aguel que tiene lugar
entre todos los CREA. Nuestro Movimiento funcionara tan bien como
funcione esa comunicacion.

En cada encuentro se pone en juego el valor de compartir experien-
cias y escuchar la opinidon del otro, guiados por una vision comun.
Es una prueba de la vitalidad interna de nuestro Movimiento, del
espiritu de equipo gque lo habita y que nos abre un campo ilimitado
de posibilidades.

Préximmamente se realizard el Taller Vocal-Coordinador. Una instancia
pensada para trabajar los roles de estos miembros, que durante un
tiempo tendran la tarea de llevar adelante el plan de trabajo de la zona,
guiados por la Vision 2025.

A quienes tienen hoy esa responsabilidad, los convoco a que sigan
portando la antorcha que han recibido y la transmitan, bien encendida,
a los que siguen y vienen en camino.

No olvidemos, por fin, gue como decia nuestro fundador: “La existencia
y el porvenir de CREA no estan en los organigramas, los esquemas, las
computadoras y demas instrumentos, todos medios Utiles, pero nada
mas que medios. Lo importante, lo fundamental, eso que debemos
cuidar, es el espiritu. Nunca perder de vista que debemos anteponer
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‘servir’ a ‘servirse’.

Nuestro mayor agradecimiento a aquellos vocales de mandato cum-
plido, que finalizan su rol institucional en la Comision Directiva, pero
que seguiran siendo siempre “embajadores CREA” en sus grupos y
regiones.

Un abrazo.
T %
ARTUES
T
. FRANCISCO LUGANO
- PresiDENTE DE CREA

CREA
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Francisco Mourifio; Norte de Santa Fe: Marcos
Buscarol; Este: Pilar Laurel; Sur de Santa Fe: Santiago
Gallo; Santa Fe Centro: Rodolfo Tkachuk; Oeste Are-
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Investigacion y Desarrollo: Federico Bert
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Nuevo régimen de
promocion forestal

Entrevista con Nicolas Laharrague, director de
Desarrollo Foresto Industrial de la Nacion



La Ley N.° 25080 de Promocion de Bosques
Cultivados nacié en diciembre de 1998 con el ob-
jetivo de elevar hasta dos millones de hectareas
la superficie argentina implantada con especies
forestales. En 2008 se la prorrogd por una década
mas. Y antes de fines de este afio deberd ser
reformulada para extenderse por otros 10 afios.
“La Ley 25080 se inicié con una superficie fores-
tal de alrededor de 750.000 hectareas. Y actual-
mente, el patrimonio forestal es de 1,3 millones
de hectareas. En la provincia de Corrientes, por
ejemplo, el area forestal practicamente se duplicéd
en los Gltimos 20 afios”, explicd Nicolas Laharra-
gue, director de Desarrollo Foresto Industrial de
la Nacién.

“La ley fue satisfactoria, quizas no en la propor-
cién del crecimiento planificado inicialmente por
quienes la disefiaron, que por entonces pensa-
ban llegar a dos millones de hectareas; pero en el
medio, la Argentina atraveso diferentes contextos
econdémicos y el sector forestal latinoamericano
vivi6 situaciones complejas”, afiadi6.

—El aspecto clave de la legislacién son los subsi-
dios forestales...

—La ley contempla aportes no reintegrables, que
en la jerga se denominan subsidios forestales,
los cuales consisten en la devolucién de parte
del costo de plantacion, previa verificacién por
las autoridades provinciales y de esta Direccion
nacional de que la plantacion esta efectivamente
lograda. La verificacion se realiza tanto por te-
ledetecciéon como a través de visitas a campo.
Existe una garantia de que por cada aporte reali-
zado por el Estado hay una hectérea plantada. A
su vez, los subsidios contribuyen a sostener las
tareas silviculturales, como la poda o los raleos,
que permiten darle un mejor uso industrial a la
forestacion. Se trata de una legislacién que pro-
mociona el desarrollo de plantaciones forestales
productivas; es decir, se apunta a obtener made-
ra de valor, para lo cual el Estado esta dispuesto
a hacer un aporte econémico. No se trata solo
de forestar; la ley tiende, ademés, a promover
emprendimientos productivos forestales.

—;En qué situacion estdn los pagos de los aportes
en la actualidad? Recientemente se publicé el
monto por retribuir correspondiente a las planta-
ciones realizadas en 2016.

—Todos los anos, el area de estudios econémicos

(del Ministerio de Agroindustria de la Nacién) rea-
liza una actualizacién que se ve plasmada en una
resolucién de costos por provincia y por especie
forestal, en la cual se determina la devolucion,
por parte del Estado, de una parte del costo total.
La resolucién correspondiente al afio 2107 esta
bastante armaday se publicara proximamente.

—El tema de los pagos venia atrasado...

—Con la resolucién anterior, si, pero con esta (la
correspondiente al afio 2017) estariamos al dia.
Convengamos que las plantaciones realizadas el
afio pasado no han sido verificadas adln, porque
la ventana de plantacién arranca en el mes de
abril y tienen que pasar por lo menos 12 meses
para realizar la verificacion. Ese es el proceso
estipulado.

—;Cudl es la deuda total en ese sentido?

—Para este afio se habia dispuesto un presu-
puesto de 100 millones de pesos para promocién
forestal, de los cuales se elevé un pago de 15 mi-
llones en el primer trimestre, mientras que en el
segundo se procesaron los 85 millones de pesos
restantes, que corresponden a pagos de planes
hasta 2013. Al no haber una partida especifica
asignada presupuestariamente a esta ley, se
genera un proceso administrativo en el Ministerio
(de Agroindustria) que después es elevado al
Congreso para que fije los recursos asignados
(en la Ley de Presupuesto de la Administracion
Piblica Nacional). El monto no es tan grande, por
eso este afo se solicitd una partida total de 400
millones de pesos (300 adicionales a los estable-
cidos en el Presupuesto 2018) a la Mesa Foresto
Industrial, lo que nos permitiria cumplir con los
planes que estan en etapa de emitir resolucion

El'5 de abril de este afio se realizd la uUltima reunion de la Mesa Foresto
Industrial en Puerto Esperanza (Misiones), la cual estuvo presidida por
el presidente, Mauricio Macri. Representantes del sector plantearon la
necesidad de incrementar el presupuesto de 100 millones de pesos
asignado en 2018 para promover la actividad forestal. Macri indicd que
este se cuadruplicaria para llevarlo a un total de 400 millones de pesos
en el marco de un “consenso con las provincias”.
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Subsidios

A mediados de enero pasado, las autoridades del Ministerio de
Agroindustria actualizaron los montos de los subsidios destinados a
bosgues cultivados cuyos planes -en el marco de lo dispuesto por
la Ley 25080- se hayan ejecutado en 2016. En las resoluciones 10-E vy
21-E/18 se especificaron los aportes correspondientes para diferentes
especies plantadas en las distintas provincias argentinas. Por ejemplo:
en Corrientes se determind para plantaciones de pino con una densi-
dad de 600 a 699 plantas/ha un costo estimado de 18.727 $/ha, de
los cuales -para plantaciones inferiores a 300 hectareas- el Estado se
comprometid a aportar 14.982 $/ha (80% del monto); mientras que
para extensiones de 301 a 500 hectareas, el aporte fue fijado en 3745
$/ha (20%).

de pago. Después, obviamente, existen planes
que estan en proceso de anélisis por parte de
esta Direccion, otros que estan en las provincias
y algunos otros que no se han verificado porque
el titular del predio no ha pedido la certificacion.

—;Cudl es el estado total de la deuda al dia de hoy?
—El total no supera los 400 millones de pesos.
Durante el afio (en curso), ingresaran mas planes,
pero si pudiéramos tener ese monto de recursos
asignado anualmente estariamos cumplimentan-
do las solicitudes.

@000

—;Cudndo van a estar disponibles los 300 millo-
nes adicionales?

—-Una vez que se asignen los 100 millones presu-
puestados. Esto ya ocurrié en otros afios, como
en 2016, cuando se amplié el presupuesto con
una partida adicional de 160 millones de pesos
que permitié poner al dia la deuda. Primero es
necesario terminar con la etapa presupuestaria
y cumplimentar los procedimientos habituales,
para luego asignar partidas extraordinarias.

—El régimen de promocion termina este afo,
;como va a continuar el afio proximo?

—Si bien el régimen de promocién termina a fines
de este aho, la ley contempla beneficios para los
planes foresto-industriales, que tienen estabili-
dad fiscal. En lo que respecta a la situacion del
régimen, ya se inicié un proceso de discusién de
la ley en la Comisién Asesora, que es un ambito
en el cual interactlan todas las partes: el Ministe-
rio de Agroindustria, las provincias, las cdmarasy
los colegios de ingenieros forestales, entre otros
actores, y en el cual se discute el funcionamiento
de la ley.

La instruccion del Poder Ejecutivo (nacional)
fue revisar la norma, dado que se trata de una
legislacién que va a tener una segunda prérroga,
y eso amerita revisarla, tanto en su redaccién y en
su terminologia —que en los dltimos 20 afios fue
cambiando- como en los fines a los cuales apunta

akron.com.ar [Euy,
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el Estado. En ese proceso se revisé articulo por
articulo: proponiendo mejoras en algunos casosy
revisando la estructura de la ley en otros, dado que
si hay cosas que no han funcionado, se eliminan.

—-;Como cudles?

—Alguna parte de los beneficios no utilizados. Ha-
bra que analizar con (el Ministerio de) Hacienda
algin mecanismo de devolucién.

—;Como la posibilidad de deduccién de los apor-
tes de impuestos nacionales?
—Si. También se contempl6 el funcionamiento de
cuencas forestales, de manera tal que los aportes
realizados por el Estado tengan un fin productivo
y no se destinen a zonas donde después haya
una forestacién —a la cual se
aportaron subsidios—, por-
qgue no existe ninguna
industria en la region
que contribuya al de-
sarrollo forestal.

—Es decir que se

va a implementar
algdn tipo de traza-
bilidad para verifi-
car que si se genera
un volumen determi-
nado de supefficie fo-
restal, eso tenga una
contrapartidaentérmi-
nos de puestos de tra-
bajo generados por la ins-
talacion de una industria...
—Exactamente. El propésito
de la ley es promover planta-
ciones productivas con madera
de calidad; es decir, buscar ma-
dera de turnos largos y no quizas
X plantaciones de rapido cre-
! ﬁ cimiento y rotacién, que
. es un negocio de
corto plazo. Tam-

bién se esta discutiendo el punto del aporte no
reintegrable. Tenemos que terminar de consen-
suar cual va a ser el apoyo que dara el Estado.
Esta ley, junto con las promociones realizadas en
la década del 90, ha generado una masa critica
forestal. Nos encontramos con un elevado stock
de forestaciones y con una situacién en la que
tenemos que atraer nuevas inversiones industria-
les para poder absorberlo. Gracias a que hubo un
régimen de promocién, hoy nos encontramos con
el agradable problema de que los arboles estany
tenemos que darles valor industrial; seria dificil
atraer a una industria del sector sin tener materia
prima para procesar.

—Eso, entre otros aspectos, requiere alguna refor-
ma de la Ley de Extranjerizacion de Tierras Rurales
(N.° 26737) para favorecer la compra de superficie
forestal por parte de compafiias internacionales
que quieran montar industrias en el pars.

—Las inversiones que se generan en el sector son
gigantescas y lo que las industrias van a exigir
minimamente es tener un porcentaje de abasteci-
miento propio para después recurrir al mercado.
Lo bueno del sector forestal argentino es que no
estd concentrado. El régimen de promocién ha
beneficiado a 18.500 productores, que poseen
desde media hectarea en adelante y no tienen
ninguna vinculacién con una industria forestal;
es decir que requieren tener demanda para hacer
valer su producto.

—;Estdn evaluando quitar los aportes no reinte-
grables?

—No. Consideramos que todos tenemos que ha-
cerun esfuerzo. El Estado quiere seguir promocio-
nando el sector forestal, pero también necesita
atenuar el peso que hoy tiene el aporte. Estamos
revisando el porcentaje (por cubrir del costo
total), o bien la cantidad de hectéreas (por subsi-
diar). Buscamos llegar a un consenso con el sec-
tor. Consideramos que la superficie forestal esta
lograda, pero hay que seguir promocionando al
productor pequeiio y mediano, y otorgar al resto

“El Estado quiere seguir promocionando el sector
forestal, pero también necesita atenuar el peso
que hoy tiene el aporte; estamos revisando el
porcentaje por cubrir, o bien la cantidad de hec-
tareas por subsidiar”.
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de los actores beneficios fiscales. Creemos que
seva a poder llegar a un acuerdo en ese sentido.
Naturalmente, cuando se habla de reduccién no
suena demasiado agradable, pero en el contexto
econémico en el que estamos es necesario im-
plementar una readecuacion. No se tendré todo
lo que habia antes, pero se seguira ayudando al
sector, y el Estado va a poner las energias en la
cuestion de la competitividad para generar un
marco econémico, juridico y regulatorio adecua-
do —ademas de mejorar la cuestidn logistica—,
de manera tal que sea la demanda genuina de la
industria la que promueva las forestaciones y no
que eso se genere a partir de un subsidio.

—Pero para eso se necesitan inversiones impor-
tantes...

—Si, como ocurrié en Chile, Uruguay y Brasil,
que implementaron un sistema de apoyo a la
forestacién para que luego surgiera la demanda
de una industria forestal. Si la actividad depende
siempre de subsidios, no puede ser considerada
rentable.

Otra de las cuestiones en la que estamos trabajan-
do es la blsqueda de recursos no tradicionales,
como pueden ser los fondos verdes, para que
no sea siempre el Estado el que aporte su presu-
puesto, sino que exista la posibilidad de emplear
fondos que contribuyan a sustentar acciones de
mitigacién del cambio climatico. Creemos que eso
deberia tener alglin premio o beneficio, porque
las areas forestadas son uno de los principales
instrumentos para secuestrar carbono. Ese seria
un aspecto innovador que se podria incorporar a
la nueva ley de promocion forestal. En definitiva,
el Estado va a seguir apoyando a los productores
mas pequefios, mientras que al segmento mas

grande —de 100 a 300 hectareas— tendremos que
ir buscandole un equilibrio, para posteriormente
llevar a cabo el proceso legislativo necesario
para darle forma a la nueva ley (de promocién
forestal).

—El tema clave son las inversiones, porque esto
funciona solo si se presentan inversiones que
garanticen una demanda genuina del recurso
forestal, como sucedié en los paises vecinos.
—Asi es. Pero eso va a ocurrir si tenemos foresta-
ciones. En ese sentido, recibimos consultas de
diferentes actores que se acercaron a buscar
informacién y nosotros les aportamos un mapa
del sector en la Argentina. Un sector que esta
comenzando a traccionar la actividad son los
emprendimientos de energia renovable alimen-
tados con biomasa, algunos de los cuales ya
estén licitados (en el marco del programa oficial
RenovAr) y se estan construyendo, aunque tam-
bién queremos incrementar otros usos de la ma-
dera, tales como los de madera estructural o de
tableros para celulosa.

—-Ya se adjudicaron proyectos energéticos en
base a biomasa por casi 160 megavatios...

—Si, por biomasa generada por raleos, o bien
por aprovechamiento del mismo arbol maduro.
Los arboles tienen una primera base, que tiene
muy buen valor para la industria del debobinado
o de muebles de calidad; después, esta la parte
estructural del fuste, que es la madera utilizada
principalmente en aserraderos. Finalmente esta
la copa del arbol, que es madera mas fina con
mas ramas, que generalmente se destina a las
fabricas de celulosa o de tableros. Entonces, la
misma forestacién pide que haya varios inte-

Hasta el momento, en el marco del programa RenovAr del Ministerio de Energia y Mineria
de la Nacion, se adjudicaron 157,7 megavatios (MW) a emprendimientos energéticos
alimentados con biomasa, la mayor parte de los cuales (con 103,0 MW) estan localiza-
dos en el NEA. El mayor proyecto -con 37 MW- corresponde a Fuentes Renovables de
Energia S. A. (Fresa), una sociedad constituida por los grupos argentinos Insud y Benicio,
para desarrollar en Corrientes la Central Térmica San Alonso, que sera alimentada con

biomasa fortestal.
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“Se busca destrabar los cddigos de construccion, trabajando con los municipios,
para que tomen la construccion con madera como algo tradicional y que no la
rechacen cada vez que aparece un proyecto”.

grantes en la cadena, porque no existe un Gnico
uso. Eso es necesario para que el sector sea
competitivo.

—En referencia a lo que menciona sobre mejoras
logisticas, supongo que alude a la reciente in-
troduccion de los bitrenes en el transporte de
productos forestales...

—Hay que tener en cuenta que una hectarea madu-
ra de plantacién de pino o eucaliptus representa,
al momento de corte, 350 a 400 toneladas por
hectarea. Si eso se compara con un rendimiento de
soja de 40 toneladas, son entonces 10 veces mas,
si bien es en un ciclo de alrededor de 15 afios...

—Pero hay que sacarlo del campo...

—Claro. Asi como la soja hoy tiene un valor del
orden de 7000 pesos por tonelada, la tonelada
de rollo se encuentra en unos 700 pesos (por
tonelada) y el costo para moverlo es el mismo,
por eso el sector hizo mucho hincapié en reducir
el costo logistico, sobre todo para mover la ma-
teria prima. Esa mejora logistica también se esta
trabajando en las vias navegables. Ademas, es-

tamos haciendo esfuerzos para promocionar la
construccién con madera, ya sea a través de obra
publica o en el sector privado. Se busca destrabar
los c6digos de construccion, trabajando con los
municipios, para que tomen la construccién con
madera como algo tradicional y que no la recha-
cen cuando aparece un proyecto. En EE. UU.,
fuera del ejido de las ciudades grandes, muchas
construcciones de pueblo se realizan con made-
ra; junto con China, es el principal consumidor de
madera del mundo. En la Argentina tenemos que
acabar con el mito de que la casa de madera es
mala; la madera como material aislante es mucho
mas eficiente que el ladrillo o el cemento, ademas
de ser mas amigahle ambientalmente. El 90% del
volumen de madera que se comercializa a nivel
nacional proviene de reforestaciones, mientras
que el 10% restante viene de aprovechamientos
sostenibles de bosques nativos. Estos bosques
se plantan, crecen, secuestran carbono; luego se
cortan y generan empleos y riqueza a través de la
produccién de muebles, papel, cartén, pafales,
lapices. Donde sea que miremos, esta presente
la madera.
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Sistemas

silvopastoriles

Caracteristicas de su desarrollo en la Argentina

El avance de la actividad agricola ocurrido en los Gltimos afios provocé el desplazamiento de la ganaderia hacia zonas marginales
o0 extrapampeanas. Esta situacion determiné la necesidad de adaptar los sistemas ganaderos a la realidad de regiones donde las
condiciones para producir eran mas restrictivas. Estos modelos alternativos debian permitir un aumento de la produccién de carne,
que fuera de la mano de un uso sostenible del ambiente. En este sentido, los sistemas silvopastoriles permiten una produccién
equilibrada, que considera el cuidado ambiental, de las personas y del beneficio econémico mediante una combinacién intencional
de arboles, ganado y pasturas.



A principios de la década del 9o, distintas
empresas extranjeras decidieron invertir en
plantaciones forestales con destino a la industria
celulésica, lo que generdé un aumento del valor
de la tierra y el traspaso de aproximadamente
200.000 hectédreas de manos de productores
ganaderos y yerbateros a dichas empresas fores-
tales. La baja productividad de la ganaderia —30
a 50 kg/ha/afo en campos sobrevaluados en su
valor de venta— tornaba en ese entonces poco
rentable a la actividad: las opciones eran vender
la propiedad y comprar tierra en otras regiones
(@ menor precio) para seguir con la produccién
ganadera, o bien incorporar el negocio forestal.
En aguel momento, gracias a la Ley de Promocién
Forestal (N.° 25080), muchos productores pu-
dieron plantar arboles sin correr riesgos de falta
de capital circulante. Este programa de fomento
estatal permitié incrementar la superficie foresta-
da hasta el afio 2000, a partir del cual la tasa de
plantacion disminuy6 drasticamente al retrasarse
los pagos a los productores.

El sector forestal argentino

Una caracteristica del sector forestal argentino —a
diferencia del brasilefio, chileno y uruguayo- es
que las empresas familiares disponen de una
cantidad de hectareas forestadas que supera la
suma de las hectareas que poseen las grandes
empresas. Sin embargo, aqui un productor fores-
tal planta sin saber a quién le va a vender; a su
vez, un industrial instala su aserradero sin saber
a quién le va a comprar la madera.

El productor mediano podia incorporar la fo-
restacion de dos maneras: plantando con altas
densidades desplazando a la ganaderia (fores-
taciones tradicionales o en macizo), o combinar
ambas actividades, produciendo carne y madera
en la misma superficie (sistema silvopastoril).
Este modelo productivo tuvo amplia aceptacion
por parte de los productores, que veian en la ac-
tividad ganadera su principal fuente de recursos,
ademas de tener una arraigada tradicion cultural.
En poco tiempo, el INTA generd un paquete tec-
nolégico cuya base fueron conceptos muy claros:
utilizar la mejor calidad genética; plantar con la
mejor tecnologia posible (buena preparacion
del suelo, control de malezas y de hormigas,
distanciamientos mayores con menor densidad
inicial); realizar raleos precoces para evitar el
sombreado de las pasturas; podar las ramas

gradual y selectivamente para producir madera
de calidad; difundir el uso de pasturas tolerantes
a la sombra, y desarrollar modelos de prediccion
del crecimiento de los arboles (PlaforNea). Esta
claridad conceptual favorecié la incorporacién
de tecnologia por parte de productores grandes,
medianosy pequefios.

Las especies forestales plantadas en la region
tenian destino maderable; se trataba de especies
exbticas, de rapido crecimiento, mejoradas gené-
ticamente. Las mas utilizadas fueron Pinus taeda,
Pinus elliottii, Pinus caribaea, Pinus elliottiix Pinus
caribaea var. Hondurensis, Eucalyptus grandis,
Grevillea robusta, Mellia azederachy Paulonia sp.
Por su parte, las especies forrajeras mas utiliza-
das (principalmente gramineas), ademas de los
pastizales naturales del bioma pampa, fueron
Brachiaria brizantha cv Marandd, Toledo, Mulato
y MGs; Setaria sphacelata cv Narok; Brachiaria
humidicola y Panicum maximum, entre las que
producen semillas. Las que se propagan por via
vegetativa son Axonopus catarinensis, Acroceras
macrum, Cynodon nlemfuensis y Pennisetum
purpureum.

Los modelos ganaderos desarrollados fueron
desde la cria con venta de terneros al destete
hasta el ciclo completo con engorde de novillos
con destino a frigorifico, ademas del manejo
silvicola y de las distintas cadenas forrajeras. Las
combinaciones son numerosas, lo que impide
hablar de recetas.
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Sistema silvopastoril con Eucaliptos, Brachiaria y vaquillas
Braford en el establecimiento Rincdn de Fatima. Corrientes.
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La provincia de Corrientes cuenta con una super-
ficie total de 8,9 millones de hectéreas. Sin con-
siderar el area ocupada por los Esteros del Iberay
los bosques nativos (0,7 millones de hectareas),
ademas de la superficie ocupada por otros culti-
vos (llex paraguariensis, Camelia sinensis, Citrus
sinensis, Zea mays, Oryza sativa), la superficie
disponible para ganaderia es de 5,7 millones de
hectareas, que son pastoreadas por 5,1 millones
de cabezas. Ademas, cuenta con cerca de 0,5 mi-
llones de hectareas forestadas. Ambos sectores

Jorge Esquivel, asesor del CREA Tierra
Colorada de la region Litoral Norte.

productivos (el ganadero y el forestal) disponen
de planes estratégicos de crecimiento, tanto en
cabezas de ganado como en hectareas foresta-
das, pero si se tiene en cuenta que la superficie
disponible es la misma, una opcién inteligente de
uso del suelo es la combinacién que posibilitan
los sistemas silvopastoriles. Hoy existen aproxi-
madamente 50.000 hectéreas con este sistema,
siendo potencialmente posible llegar a un millén
de hectareas, sin desplazar la ganaderia.

Segln la especie y el manejo forestal selec-
cionado, el porcentaje de utilizacién del suelo
para pastoreo puede oscilar entre 44y 88% si el
componente forestal es Pinus, o entre 33y 92%
si es Eucalyptus. Dependiendo del periodo de
utilizacién por parte del ganado, podemos clasi-
ficar los sistemas silvopastoriles en temporarios
o permanentes (casos en los que el pastoreo es
superior al 80%). Uno de los mayores costos de
este sistema es el periodo inicial de clausura
(tres afios en Pinus y 1,5 afos en Eucalyptus),
que se puede aprovechar con cultivos agricolas,
confeccién de reservas forrajeras o cosecha de
semillas de pasto, cuando la configuracién de la
plantacién lo permite.

En Nueva Zelanda se establecié un esquema de
manejo denominado régimen silvicola directo
para aserradero, en el cual, al momento de rea-
lizar la Gltima poda, se definia la densidad final
hasta el momento de cosecha. Este esquema
permitia el ingreso de luz debajo del dosel fores-
tal, lo que posibilitaba el crecimiento del pasto, y
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Desde el punto de vista del manejo de las especies forrajeras,
la principal ventaja en la zona es la proteccion ante eventuales
heladas; ademas en periodos de sequia, la menor evapotranspira-
ciony la proteccion del efecto desecante de los vientos permiten
contar con pastos verdes por mas tiempo.

consecuentemente, su utilizacién con pastoreo. Su
fundamento técnico residia en producir mayor can-
tidad de madera de calidad, concentrando el creci-
miento forestal en un nimero reducido de arboles.
Un axioma que debe comprenderse desde elinicio

es que en los sistemas silvopastoriles se produce
menor cantidad de madera; hay, si se quiere, un
subaprovechamiento del suelo forestal, pero el
producto final tiene mayor rendimiento industrial,
y por lo tanto, mayor valor unitario que la madera
producida con un manejo tradicional.

Desde el punto de vista del manejo de las espe-
cies forrajeras, la principal ventaja en esta zona
es la proteccién ante eventuales heladas que
podrian secar los pastos. Esta ventaja también
se manifiesta en periodos de sequia, cuando
la menor evapotranspiracion y la proteccion del
efecto desecante de los vientos permiten contar
con pastos verdes por mas tiempo. A su vez, el
sombreado de las pasturas evita que desarrollen
temprano estructuras de sostén, lo que incre-
menta su calidad al aumentar el porcentaje de
proteina bruta. Sin embargo, hay que tener mu-
cho cuidado, ya que el limite de crecimiento esta
definido por un porcentaje de luz cercano al 50%
(con respecto a lo que ocurre a cielo abierto), que
la mayoria de las veces es dificil de manejar por el
crecimiento continuo de los arboles.

Una vez seleccionado el suelo, las especies
forestales y forrajeras y el manejo durante la
plantacién, el éxito del sistema dependera de
la correcta realizacion de dos operaciones: el
raleo y la poda. Los raleos reducen la densidad
permitiendo el ingreso de luz y el desarrollo del
diametro de los arboles seleccionados. Con las
podas se retiran las ramas basales para mejorar

S
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la calidad de la madera (libre de nudos). Ambas
tareas deben tener una secuencia tal que no
afecte el normal pastoreo de los animales. Tanto
Corrientes como Misiones cuentan con técnicos,
investigadores y empresas de servicios forestales
gue tienen gran conocimiento y experiencia.

Es importante definir correctamente la densidad.
En un principio, los arboles se plantaban con una
configuracion en macizo (tres metros entre hileras

por dos metros entre plantas, 3X3, 4X2, 4 X2,5).
Luego, la distancia entre hileras fue aumentando
hasta llegar a 5, 6 0 7 metros. El manejo de la
densidad se realizaba con varias intervenciones
de raleo hasta llegar a poblaciones cercanas
a las 100 plantas por hectarea al momento del
corte (en sistemas silvopastoriles permanentes)
0 200 plantas por hectarea con pastoreo hasta
el décimo ano, ya que luego el crecimiento de

INndicadores

Desde el punto de vista econdmico y productivo, existen muchos indicadores que permiten analizar la evolucién
de los sistemas silvopastoriles. Si al graficar la curva de hectdreas forestadas a través de los afos, la pendiente es
positiva mientras que la curva de existencias ganaderas se mantiene estable, podemos concluir que este sistema
no ha desplazado la ganaderia y que permite producir en un segundo piso de la propiedad. Cuando, en cambio, la
curva de existencias ganaderas tiene pendiente negativa, esto significa que se ha producido un desplazamiento de la
ganaderia por la forestacion, principalmente debido al sombreado (grafico 1).

Una de las mayores dificultades que se presentan es el andlisis econdmico de la actividad silvopastoril comparada con
la ganaderia, debido a que en esta Ultima las unidades se expresan en pesos por hectarea y por aino, mientras gque en
la forestacion hay ingresos discontinuos, siendo la duracion de la inversion un periodo de varios afos. No siempre el
productor estd familiarizado con los términos financieros que se utilizan para analizar la inversidon en un sistema silvo-
pastoril, tales como la Tasa Interna de Retorno (TIR) o el Valor Actual Neto (VAN). El indicador que permite comparar
el negocio forestal con el ganadero es el Ingreso Anual Equivalente (IAE), cuya unidad ($/ha/ano) es compatible con
el resultado econdmico de la ganaderia.

En la mayoria de los casos analizados en la provincia de Corrientes, el IAE triplicd o quintuplicd el margen bruto
ganadero (ingresos menos gastos directos), mientras que la TIR de estos proyectos oscild entre el 13 y 25% en los
casos analizados, sin considerar el costo de la tierra.

La falta de un buen presupuesto financiero de la inversion forestal puede generar serios inconvenientes si no se cuenta
con ingresos anuales que cubran los gastos operativos. Es aqui donde la promocion forestal del Estado brindd una
buena ayuda. Un error muy comun consiste en planificar la inversion calculando el costo de plantacion, sin considerar
el dinero necesario para el manejo (raleos, podas, cortafuegos, etcétera).

A su vez, trabajar con dos productos
le permite al productor manejar
distintas relaciones de precios y de

Grafico 1. Evolucion del inventario de ganado y hectareas forestadas a traves
de los afios en una empresa ganadera forestal del norte de Corrientes
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las forrajeras era impedido por la sombra de los
arboles (en sistemas temporarios).

Hoy existen planteos que consideran el pastoreo
en la etapa de crecimiento de los arboles. Cuan-
do el sombreado lo impide, se transforman en un
modelo forestal puro. Estos manejos se definen
como sistemas silvopastoriles temporarios, en
contraposicion con los permanentes, en los que
el pastoreo se produce desde que los animales
ingresan al potrero forestado (tras el periodo de
clausura) hasta el momento en que los arboles se
cortan con destino a industria.

Con el objetivo de simplificar el manejo de densi-
dades compatibles con elingreso de la luz, a par-
tir de 1999 comenzaron a utilizarse disefios lineo
apareados, que consisten en plantar dos lineas
juntas (distanciadas a cuatro metros en Pinus
0 a cinco metros en Eucalyptus), separadas del
préximo par por una calle més ancha (12 metros
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en Pinus y 20 metros en Eucalyptus). Con esta
configuracién, la distancia entre plantas oscilaba
entre 2 y 3 metros, dependiendo del material
genético y de la posibilidad de comercializar el
primer raleo. Como todas las practicas agricolas,
este disefio ofrece ventajas y desventajas: su
costo es menor que el del sistema en macizo; la
densidad al momento del corte final es mayor y
permite un manejo mas flexible, independiente-
mente del momento del raleo; ademas, en los
callejones se pueden realizar cultivos agricolas o
reservas forrajeras. Como desventaja, la principal
es que se pierde la proteccién de los arboles al
no estar distribuidos en forma homogénea; ello
ocurre, por lo menos, en los primeros afios.

Es importante que existan procedimientos es-
critos y validados por los operarios para la marca-
cién de los arboles. Este trabajo se realiza antes
de efectuar los raleos y las podas. En general, el

Es el nuevo herbicida sistémico
para el control de malezas.
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manejo forestal de los sistemas silvopastoriles
cuenta con dos raleos (uno perdido o no co-
mercial, y otro comercial) y tres o cuatro podas
(dependiendo de la altura total libre de nudos,
que a su vez depende de la edad de corte final).
Al analizar los motivos que llevaron a los produc-
tores a implementar sistemas silvopastoriles en
sus propiedades, se identificaron por lo menos
10: posibilidad de incrementar el area forestal
(considerando que es un negocio mas rentable)
sin reducir el area ganadera; aprovechar la pro-
mocién del Estado para invertir en arboles sin
dejar de contar con el ingreso de la ganaderia;

diversificar la empresa; complementar las activi-
dades aprovechando la sinergia entre ganaderia
y forestacion; incrementar el patrimonio teniendo
en cuenta futuras divisiones familiares; ingresar
al negocio forestal sin perder la tradicién cultural
heredada; generar empleo en propiedades pe-
quefas; aprovechar suelos de inferior calidad;
generar ingresos anuales con la ganaderia hasta
realizar la venta de las forestaciones, y mejorar el
confort de los animales.

Una opcidn interesante para quienes no cuentan
con capital financiero para emprender un proyec-
to forestal es arrendar la tierra a forestadores (con

Reduccion de GE|

Segun el ultimo Inventario Nacional de Gases de Efecto Invernadero, realizado en el afo 2017, la actividad ganadera es
la principal fuente de emisidon de gases de la Republica Argentina (28% del total). Dos serian las principales causas: el
desmonte para habilitar tierras para pastoreo y las emisiones de metano generadas por los rumiantes.

Existen diferentes lineas de investigacion que tienen como objetivo mitigar este efecto, las cuales se pueden agrupar
en dos grandes items: a) mejoras en la calidad de la dieta (nuevas especies forrajeras, mejor manejo del pastoreo, uso
de aditivos, etc.) y b) mejoras en la produccion ganadera, que buscan elevar los indices de prefiez, con énfasis en la
sanidad, la genética y el manejo. Una tercera opcion seria la integracion de la actividad silvopastoril como captador del
CO, equivalente generado por la ganaderia a través del metano producido en la fermentacion entérica.

A partir de un convenio firmado recientemente entre el Instituto de Promocion de la Carne Vacuna Argentina y la
Asociacion Forestal Argentina, ambas instituciones se comprometieron a estudiar el tema para alcanzar en el futuro
una Certificacion de Ganaderia Carbono Neutro.

A la fecha, se realizaron distintos calculos de los sistemas silvopastoriles de la provincia de Corrientes, estimando las
emisiones y capturas con la metodologia del Embrapa (Empresa Brasilefa de Investigacion Agropecuaria). La principal
conclusion fue que los sistemas con
Eucalyptus capturan mayor cantidad
de CO, que los que tienen a Pinus co-
mo principal componente forestal.

La cuantificacion debe realizarse en
forma anual, sobre la base de las dife-
rencias de inventario de ganado y fo-
restacion, y las ventas realizadas du-
rante la campana. Dependiendo del
ritmo de plantacion, el balance puede

11,491
9,47
8,03 ser negativo en los primeros anos.
Es importante expresar las emisiones
4,82 de CO, equivalente no solo en términos
absolutos, sino también con relacién
a los kilos producidos. En promedio,
[ L, . . .
000 020 ik una hectarea de sistema silvopastoril
— - L captura el CO, equivalente al emitido

por 5 a 15 cabezas de ganado, segun la
20010 20011 2012 2013 20014 2015 2016 2017 ) o
4 especie forestal, la actividad ganadera
y el ciclo de la forestacion.

Grafico 2. Balance anual de CO, equivalente expresade en t/ha/afo
Estimaciones realizadas en Establecimiente Timbd. Evcalvptus grandis
plantado en 1998 y cortade en 2017, con recria de novillos Brangus colorado

9,79 961

2008 2009
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Capacitacion de las personas gue trabajan en el establecimiento
Atalaya, en Candelaria, Misiones.

manejo silvopastoril) de manera tal de lograr un
ingreso anual equivalente a tres o cuatro veces la
ganancia ganadera y mantener los animales.

El arrendamiento optimiza la rentabilidad de las
empresas forestales que evitan invertir grandes
sumas en la compra de tierras y pueden seleccio-
nar los suelos de mejor calidad y ubicacién con
respecto a las industrias.

Criterios de sostenibilidad

Del mismo modo en que defiende el Bosque
Atlantico impidiendo su desmonte, existen otros
recursos con alto valor de conservacién que se
ven afectados por el avance de las forestaciones:
nos referimos a los pastizales naturales del bioma
Pampa. Alli anidan aves en peligro de extincion,

se brindan servicios ambientales hidricos y se
genera trabajo para diferentes comunidades. Lo
que ocurrié con los pastizales de la provincia de
Buenos Aires —que fueron desplazados por el
avance del cultivo de soja— podria suceder con
la forestacion en los pastizales de Corrientes, una
constante preocupacion de parte de organizacio-
nes como Alianza del Pastizal. Hasta el momento,
los sistemas silvopastoriles plantados con dise-
fios lineo apareados, con forestaciones de 10
anos y callejones de 12 metros, no han producido
alteraciones del pastizal. Posiblemente, mayores
investigaciones permitiran conocer cuales son
los cambios que se producen en la composicion
botanicay en la fauna de estos sistemas.

Desde el punto de vista social, estos sistemas
permitieron desarrollar nuevos puestos de tra-
bajo; algo que fue cambiando con el paso del
tiempo. Inicialmente fue una actividad marginal
y golondrina, que luego se transform6 en un
empleo calificado que genera sentido de perte-
nencia en los establecimientos.

La gran diferencia entre crear una empresa y
hacer negocios es la misma que existe entre la
priorizacién de un suefio o de la mera rentabili-
dad, entre buscar la trascendencia o quedarse en
lainmediatez, entre tener como fin a las personas
o al dinero. Los sistemas silvopastoriles tienen
mucho de lo primero.

JORGE ESQUIVEL
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Comose calculauna
inversion silvopastoril

Pautas para planificar el negocio

La inversion inicial requerida para realizar un
sistema silvopastoril con eucaliptos en la zona
nordeste de Corrientes (sin considerar IVA) es ac-

Cuadro 1. Inversion requerida. Eucaliptus en Corrientes

tualmente del orden de 8100 $/ha, mientras que
en el segundo afio se requieren —a valor en pesos
argentinos de junio de 2018- casi 1200 $/ha
adicionales para el control de plagas y malezas.

A partir del tercer afio debe considerarse el costo

Silvopastoril . - .
P del raleo perdido (no comercializable), mientras
Concepto Unidad | $/unidad | Cant/ha $/ha que desde el cuarto afio en adelante se tienen
e en cuenta las erogaciones correspondientes a las
Prepara.cllon lineo de Ha 1500 10 1500 13 > p
plantacién podas (ver cuadro 1). Adicionalmente, debe con-
Plantacién Ha 1100 1,0 1100 templarse un costo de administracién, que pue-
g e ! e o e de u.bl.c’arse en torno a 200 $/ha, ademas de una
preemerg. @ : prevision de gasto de otros 200 $/ha en mante-
At el " o3 - 126 nln‘[lento (conservacion de caminos, cortafuegos,
en lineo posplant. ' etcétera).
Control hormigas 1 Ha 362 1.0 362 A partir de lo dispuesto por la Ley de Promocion
: Forestal (Ley 25080), el Estado nacional pro-
Control hormigas 2 Ha 322 1,0 322 . X .
: mociona las plantaciones forestales mediante
Control hormigas 3 Ha 282 1.0 282 un aporte no reintegrable del 80% del costo de
Control hormigas 4 Ha 246 1,0 246 cada tarea (plantacién, tres podas y un raleo no
Glifosato lineo Litros 102 0,8 82 comercial o perdido), siempre que la superficie
Plantines pino hibrido Planta 7.0 300,0 2100 forestada no supere las 300 hectareas (a partir
de esa cifra, los subsidios son sustancialmente
Hormiguicida granulado Kg 100 3,0 300 . K
- = menores). Los valores oficiales vigentes de los
Costo primer afo 8104 aportes no reintegrables para emprendimientos
Control hormiga Ha 246 2,0 492 de plantacién de bosques o de enriquecimiento
Hormiguicida granulado Kg 100 0,5 50 de bosques nativos con densidades de 600 a 699
it i lantas/ha se presentan en el cuadro 2.
,:rp])I;icnaeccl)on de herbicida P e 10 e p p
) ) ) Cuadro 2. Aportes no reintegrales para una
Glifosato lineo Litros 102 0,4 41 plantacion de Eucaliptus en Corrientes con
Costo segundo afio 1196 densidades de 600 a 699 plantas/ha
Raleo perdido Ha 500 1,0 500 $/ha
Poda 1 segundo ano Arbol 6,0 285 1710 Plantacién 15.103
Poda 2 tercer afio Arbol 8,0 285 2280 Raleo perdido 4933
Poda 3 cuarto afo Arbol 10,0 131 1311 Primera poda 4211
Costos afos sucesivos 5801 Segunda poda 4659
Costo total 15.100 Tercera poda 5248

Fuente: Jorge Esquivel (junio 2018).



“Como los sistemas silvopastoriles se suelen plan-
tar con menores densidades, los montos que se
cobran son proporcionales a las densidades plan-
tadas; por ejemplo, con 300 plantas/ha, se cobran
unos 7500 $/ha”, explica Jorge Esquivel, asesor del
CREA Tierra Colorada (region Litoral Norte).

A partir del quinto afio comienzan a obtenerse
ingresos por la venta de los raleos comerciales
(necesarios para que el monte continle desarro-
llandose sin competencia). El valor bruto gene-
rado por el raleo —siempre considerando pesos
de junio de 2018- es de alrededor de 9000 $/
ha a partir de un volumen total obtenido de 180
t/ha, segln el modelo planteado. La “cosecha

final”, denominada tala rasa, se produce a los 12
afos. Con un “rinde” final de 382 toneladas por
hectarea, el valor actual por obtener al final del
ciclo se ubica en 84.800 $/ha.

Elflujo de caja de un modelo silvopastoril se mues-
tra en el cuadro 3. En la columna “Plantacién” figu-
ran los gastos de plantacién propiamente dichosy
los cuidados hasta el segundo afo, mientras que
en la de “Manejo” pueden verse los gastos del ra-
leo perdido y las tres podas. De la misma manera,
en la columna de “Gastos indirectos” se imputan
los gastos de mantenimiento de cortafuegos,
caminos, equipos contra incendios; ademas de
los gastos de administracién correspondientes

Cuadro 3. Flujo de caja proyectado del modelo (en $/ha a junio de 2018)

Serelice | Plemiecien || Memeis _ G,_astos ANR Ley Ingresos Ingresos Saldo Saldo
indirectos 26432 forestales | ganaderos anual acumulado

1 8104 400 1000 -8504 -8504
2 1196 2906 400 1000 -3502 -12.005
3 2280 400 7552 1000 5872 -6134
4 1311 400 2106 1000 1395 -4739
5 400 2330 9000 1000 11.930 7190
6 400 2624 1000 3224 10.414
7 400 1000 600 11.014
8 400 1000 600 11.614
9 400 1000 600 12.214
10 400 1000 600 12.814
11 400 1000 600 13.414
12 400 84.800 1000 85.400 98.814
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a las forestaciones. Las siguientes columnas
corresponden a los ingresos: subsidios (ANR Ley
N.° 26432; anterior Ley 25080), el margen bruto
ganadero o su equivalente a un arrendamiento
ganadero (ventaja del sistema silvopastoril res-
pecto del macizo forestal sin hacienda) y los ge-
nerados por la venta de la madera.

Los pardmetros para analizar una inversién con
varios afios de plazo son la Tasa Interna de Re-
torno (TIR) y el Valor Actual Neto (VAN). “Como la
mayoria de los productores agropecuarios estan
acostumbrados a expresar sus resultados en pe-
sos por hectarea por ano, utilizamos el Ingreso
Anual Equivalente (IAE) para transformar el VAN
en un monto anual equivalente”, explica Jorge.
“La TIR del modelo planteado en el norte de Co-
rrientes es de 36 y 24% con subsidio y sin sub-
sidio, respectivamente; mientras que el Ingreso
Anual Equivalente en pesos actuales es de 4738

y 3273 $/ha, con aportes no reintegrables y sin
aportes no reintegrables, para cada uno de los 12
afnos de duracién del sistema”, afiade. El mismo
calculo —realizado con una plantacién de pino
en la actual coyuntura— solo es rentable con el
aporte del subsidio (a razén de un IAE de 2415 $/
ha), mientras que sin la ayuda oficial generaria un
IAE de -56 $/ha.

“Desde el punto de vista ambiental, la captura de
carbono —expresada en toneladas de CO, equiva-
lente— seria de un total de casi 263 para el plan-
teo de Eucaliptus; es decir, 21,9 CO,/ha/afho”,
indica el asesor. “Si se consideran las emisiones

de metano generadas por los bovinos, segin los
criterios establecidos por la Convencién Marco de
las Naciones Unidas sobre el Cambio Climatico, la
captura neta de carbono seria del orden de 13,0
CO, /ha/afio para un sistema de ciclo completo”,
concluye.
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Nueva fuente de recursos
para el régimen forestal

Permitira financiar los aportes no reintegrables destinados al sector

El mes pasado se implementd el Programa de Sustentabilidad Ambiental y Seguros (Prosas) destinado a generar los recursos necesa-
rios para financiar el régimen de promocién forestal.



Por medio de la resolucién conjunta 1/18 de
la Superintendencia de Seguros de la Nacién
y Ministerio de Agroindustria, se dispuso que
el nuevo programa estard “integrado por los
aportes provenientes de los acuerdos voluntarios
que se alcancen con

25080, que sigue vigente hasta enero de 2019”,
indic6é el ministro de Agroindustria, Luis Miguel
Etchevehere. “Tenemos la meta de llegar a 2,0
millones de hectareas de bosques cultivados en
2030. El Gobierno acompania esta actividad con
acciones como las
que hoy presentamos,

las aseguradoras que
emitan pélizas de se-
guro automotor”.

En ese sentido, un co-
municado difundido por
el Ministerio de Agro-
industria indic6 que el
programa “cuenta con
el apoyo voluntario de
las empresas Federa-
cion Patronal, La Se-

Etchevehere: “Hoy contamos con
una superficie de 1,3 millones de
hectareas de bosques cultivados,

de los cuales alrededor de la mitad

se plantd bajo la Ley 25080, vigen-
te hasta enero de 2019. Tenemos
la meta de llegar a 2 millones de
hectareas de bosques cultivados

en 2030”.

uniendo esfuerzos y
propuestas”, explicitd
Etchevehere al anun-
ciar la medida el mes
pasado, junto al pre-
sidente Mauricio Macri
yalministrodeAmbien-
te y Desarrollo Susten-
table, Sergio Bergman,
en la localidad corren-

gunda, San Cristébal,

Sancor Seguros, Triunfo, Nacién Seguros y Provin-
cia Seguros”. Y también especificé que el nuevo
tributo representara un 1% sobre el valor de cada
péliza de automotores, motosy camiones de carga.
El 10% de los recursos generados por el nuevo
impuesto sera destinado “al desarrollo de activida-
des tendientes a fomentar la cultura aseguradora”,
mientras que el 90% restante “sera de aplicacién
para el pago de los aportes no reintegrables a
otorgar a los emprendimientos de plantacién de
bosques o de enriquecimiento de bosques nativos,
que obtengan las aprobaciones correspondientes
establecidas en la Ley 25080 de Inversiones para
Bosques Cultivados”.

Los aportes del Prosas solo corresponderan a las
plantaciones realizadas o por realizar que sean
aprobadas por el Ministerio de Agroindustria a
partir del segundo semestre de 2018.

En los fundamentos de la resolucién conjunta 1/18
se indica que “las empresas generan impactos
sociales, econdmicos y ambientales, existiendo el
concepto de Responsabilidad Social Empresaria
tendiente a potenciar los impactos positivos dentro
de sus operaciones”. Y se agrega que “teniendo en
cuenta que la Responsabilidad Social Empresaria
comprende las acciones voluntarias que toman las
empresas para que sus actividades tengan reper-
cusiones positivas sobre la sociedad, corresponde
convocar a las aseguradoras a celebrar convenios
tendientes al cumplimiento de estos objetivos”.
“Hoy contamos con una superficie de 1,3 millo-
nes de hectareas de bosques cultivados, de los
cuales alrededor de la mitad se planté bajo la Ley

tina de Paso de la Pa-

tria. “El presidente Macri destacé la importancia
de esta iniciativa que generara un ahorro mayor a
los 1000 millones de pesos”, afiadi6.
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Como se construyo
el éxito australiano

Viaje de la Comision de Ganaderia de CREA

Australia es la nacién mejor posicionada a nivel global en términos de agregado de valor de carne vacuna. Para averiguar como se
alcanzé ese logro, un grupo de integrantes de la Comisién de Ganaderia de CREA realiz6 una visita a ese pais, que a comienzos de los
afos 80, tenia una matriz econémica similar a la actual en la Argentina. Habia inflacién y poca estabilidad macroeconémica. Pero en
marzo de 1983 fue elegido en Australia un nuevo gobierno encabezado por Bob Hawke, quien eliminé gradualmente todas las protec-
ciones que impedian la libre importacién de muchos bienes (como vehiculos, vestimenta y calzado) para focalizarse en incrementar



las exportaciones en las areas en las cuales los
australianos son competitivos (como minerales,
petrdleo, trigo, carnes y vinos). El resultado: mas
de 30 afios de desarrollo econédmico practica-
mente ininterrumpido.

Australia cuenta con Tratados de Libre Comercio
(TLO) con Singapur (firmado en 2003); con EE.
UU. (2005), Tailandia (2005), Chile (2009); con
el bloque de naciones del sudeste asiatico
(ASEAN) + Nueva Zelanda (que ademas de Tai-
landiay Singapur, incluye a Brunei, Burma, Mala-
sia, Filipinas, Vietnam, Laos, Camboya e Indone-
sia) (2010); Corea (2014); Jap6n (2015), y China
(2015). Préximamente, entrard en vigencia un
TLC con Perd y estd negociando otros dos con
Indiay el Gulf Cooperation Council (integrado por
Bahrain, Kuwait, Oméan, Qatar, Arabia Saudita y
Emiratos Arabes Unidos).

“El sistema esta armado de manera tal que en las
gondolas conviven diferentes productos: a pasto,
a corral, con y sin anabélicos, con y sin antibidti-
cos, etcétera. Los precios se fijan en funcion de
esas caracteristicas diferenciales”, explica José
Lizzi, lider del Area de Ganaderia de CREA.
“Mientras nosotros nos definimos como produc-
tores de Angus o de Hereford, ellos se presentan
diciendo que producen tal tipo de carne para el
mercado coreano o japonés. El negocio esta pen-
sado desde la preferencia del consumidor hacia
atras; esto es posible gracias al conocimiento
detallado de cada mercado y del producto que
venden”, apunta.

“En general, los negocios son desarrollados sobre
la base de contratos de venta especificos. El
hecho de vender en una feria, por ejemplo, resta
puntos en el sistema de tipificacion de la carne.
Esto es asi porque consideran a los mercados con-
centradores como algo negativo, no solo porque
no se condicen con una estrategia de eficiencia
comercial, sino también por el estrés que sufren
los animales”, afhade José.

Los principales destinos de exportacién de cortes
bovinos son Japén, Corea y EE. UU., aunque
también cubren nichos de mercado en otras re-
giones del mundo. China es, por el momento, un
importador de cortes congelados de escaso valor.
También exportan animales vivos —razas indicas
producidas en el norte australiano— fundamental-
mente hacia Malasia e Indonesia, dado que en el
norte del pais no es viable enviar hacienda a los
feed lots vy frigorificos localizados en el sur aus-

traliano, lo que implicaria recorrer —en algunos
casos— distancias de mas de 3000 kilémetros.

Institucionalidad

Meat & Livestock Australia Limited (MLA) ofrece
servicios de investigacién, desarrollo y comer-
cializacion a los productores de ganado bovino,
ovino y caprino. Tiene aproximadamente 50.000
productores asociados, quienes a través de
sus representantes, disefian la estrategia de la
organizacion.

El MLA estd integrado por el Cattle Council of
Australia (que representa a los productores de bo-
vinos producidos a pasto), Australian Lot Feeders’
Association (vacunos alimentados a grano), Sheep
Producers Australia (ovinos) y por Goat Industry
Council of Australia (caprinos). Los representantes
de esas organizaciones son los que definen el
destino de los fondos aportados por los produc-
tores, junto con funcionarios del Departamento de
Agricultura de Australia (que es el equivalente al
Ministerio de Agroindustria en la Argentina).

Los productores bovinos, ovinos y caprinos
abonan una tasa que es percibida por el Depar-
tamento de Agricultura de Australia, que luego
transfiere esos fondos al MLA, a Animal Health
Australia y a National Residue Survey.

Los criadores abonan 0,90 délares australianos
por cabeza comercializada, mientras que los pro-
ductores bovinos y feed loteros pagan 5 ddlares
poranimal al momento de la venta (que represen-
tan en promedio unos dos kilos de novillo en pie).
A los productores de ovinos, en cambio, se les
retiene un 2% del total de cada venta, mientras
que a los de caprinos se les aplica una tasa de
0,37 dblares por cabeza.

Esta previamente estipulado qué destino tendran
los fondos seglin el perfil de cada aportante. Por
caso: de los 5 dblares por cabeza que abonan los
productores de ganado a pasto (grassfed cattle),
3,66 y 0,92 se destinan al MLA para realizar
tareas de marketing e investigacién y desarrollo,
respectivamente; mientras que 0,29 van para el
National Residue Surveyy los 0,13 restantes para
el Animal Health Australia. Un dato importante:
por cada délar que el sector privado destina a
investigacion y desarrollo, el Estado australiano
aporta otro.

“El marketing comprende el desarrollo de merca-
dos y de productos, pero también negociaciones
para lograr reducciones arancelarias y mejorar el
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El sistema comercial de la cadena carnica australiana esta arma-
do de manera tal que en las gdondolas conviven diferentes pro-
ductos destinados a demandas diferenciadas.

posicionamiento de la carne australiana en los di-
ferentes mercados de exportacion”, sefala José.
“Los productores que aportan los fondos son
quienes deciden en qué invertir el dinero, con
la supervision de un funcionario estatal, en el
marco de interacciones constantes con el resto
de los integrantes de la cadena de valor carnica”,
explica.

“El National Residue Survey es la institucion encar-
gada de evaluar la calidad organoléptica de la car-
ne. Se analizan muestras representativas de cortes
para certificar que los niveles de agroquimicos y
antibidticos no superen los niveles establecidos,
o bien que no estén presentes si el producto fue
certificado de esa manera”, comenta.

A diferencia del National Residue Survey, que es
un organismo estatal, Animal Health Australia es
una ONG dedicada a implementar programas de
sanidad animal. “Esta institucién se constituy6
inicialmente con el propésito de implementar un
plan para erradicar la pleuroneumonia contagio-
sa bovina, algo que se logré en unos pocos afios.
A partir de ese éxito, el gobierno le encomendé
el desarrollo de un programa para combatir la
tuberculosis y la brucelosis, que erradicaron
luego de un trabajo de tres décadas”, afirma el
referente CREA.

“A partir de los logros alcanzados —vitales para
posicionar la carne australiana en los mercados
internacionales—, Animal Health, en coordinacién
con el Chief Veterinary Officer —el equivalente a
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Las mujeres trabajan a la par de los hombres en el agro australiano. En el Meat &
Livestock Australia Limited (MLA), del total de 243 empleados, 131 son mujeres.

nuestro Senasa-, realiza tareas de prevencién
sanitaria y analisis de riesgo potencial de enfer-
medades”, agrega.

Las principales afecciones sanitarias del rodeo
australiano son la garrapata (principalmente en
la zona norte del pais), la diarrea viral bovina, la
mosca de los cuernos y la distocia.

“Una particularidad interesante del Chief Veteri-
nary Officer es que cuenta con una estructura muy
reducida. Buena parte del trabajo se sostiene a
partir de una red de veterinarios privados que
tienen la obligaci6n de prestar servicios al Estado
en caso de que este se los solicite. Aprovechan
asi la capacidad de los profesionales presentes
en el territorio sin necesidad de crear grandes
estructuras burocraticas”, remarca José.
Ademas, MLA coordina programas y proyectos
con las organizaciones que representan a los
frigorificos, distribuidores y a los exportadores
de camne (Australian Meat Processor Corporation,
Australian Meat Industry Council, LiveCorp vy
Australian Livestock Exporters Council).

Presupuesto
El presupuesto del MLA en 2016/17 fue de 200
millones de délares australianos (unos 149

millones de délares estadounidenses al tipo de
cambio actual), mientras que los gastos ejecuta-
dos insumieron 193 millones de délares.

De los 200 millones de délares que ingresaron
en 2016/17, apenas 101,2 millones provinieron de
las tasas pagadas por los productores. Otros 52,1
millones fueron aportados por el gobierno austra-
liano y los 47,2 millones restantes se originaron
en MLA Donor Company (MDC), una subsidiaria
de MLA creada para desarrollar investigaciones y
desarrollos en el marco de acuerdos con empre-
sas privadas.

Todos los anos publican un informe final en el
cual se presentan las acciones realizadas, con el
detalle de los desembolsos concretados en cada
caso. En el ciclo 2016/17, MLA reportd contar con
243 empleados, de los cuales la mayor parte (131)
son mujeresy 38 trabajan fuera de Australia (fun-
damentalmente realizando tareas de promocién
comercial en mercados de interés).

Tipificacion

Dos décadas atras, las autoridades del MLA
realizaron un estudio de campo que involucré a
114.000 consumidores de 11 naciones que proba-
ron 800.000 cortes diferentes de carne bovina'y
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Grafico 1. Evolucion de las reses con certificacion de calidad MS5A en miles
(derecha) v como porcentaje del total (izquierda)
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ovina para determinar cuales les resultaban mas
apetecibles. Luego correlacionaron las preferen-
cias de los consumidores con las caracteristicas
de las medias reses de las cuales provenian tales
cortes para desarrollar un sistema de tipificacion
denominado Meat Standards Australia (MSA).
Este sistema —que es voluntario— comenzé a
instrumentarse en el ciclo 1999/00; sin embargo,
logré registrar una participacion superior al 25%
deltotal de la faena recién a partir de 2011/12 (ver
grafico 1).

En total, se tipificé un total de 2,7 millones de
bovinos en 2016/17 (40% de la faena total)
en el marco de la categoria superior MSA (que
permite que los cortes derivados de esas medias
reses lleven un sello de calidad normatizado).
Las medias reses MSA reciben una bonificacién
de precios con respecto a las convencionales

Beno Bustingorri 02345 561727 / Ignacio Bustingorri 02345 441889 / Fermin Bustingorri 02345 514781

TOROSYSEMEN
Queé bueno es usarlos.

Somos de las pocas cabanas que pueden ofrecer
toros con facilidad de parto seguro en su infor-
macion. No deje de consultarnos, le aseguramos
también conversion, crecimiento y facilidad de
terminacion en el mismo paquete genético.

SAN PATRICIO

o no tipificadas. La mayor parte de la hacienda
con certificacion MSA (1,2 millones de cabezas)
proviene del estado de Queensland.

En las unidades industriales de segundo ciclo, los
cortes tomados de las medias reses selecciona-
das como MSA son identificadas por tipificadores
entrenados como “tres estrellas” (MSA graded),
“cuatro estrellas” (Premium Quality) y “cinco es-
trellas” (Supreme Quality). Cada caracterizacion
va acompafiada de una recomendacion de la
técnica adecuada de preparacion. Ademas, todo
producto carnico bovino categorizado como MSA
es comercializado con una etiqueta que indica los
dias que deben pasar antes de ser introducidos
en el canal minorista.

Los cortes con certificacion MSA recibieron un
valor adicional promedio de 1,50 délares austra-
lianos por kilo en 2016/17 versus aquellos sin
certificacion, con un méaximo de 2,97 U$S/kg en el
caso del lomo. En Australia existen mas de 3600
puntos de venta mayoristas, minoristasy de distri-
bucién de comidas habilitados para comercializar
cortes con certificacion MSA. Adicionalmente, al
30 de junio de 2017 se encontraban registradas
156 marcas de carne con licencias habilitadas
para usar esta denominacion.

“El sistema pudo ser implementado porque
cuentan con identificacién individual obligatoria,
lo que permite realizar un seguimiento preciso
del origen de cada corte”, explica José. “Su
aspiracién es alcanzar, algin dia, un sistema de
tipificacion global, para no tener que explicar a
los diferentes clientes las particularidades del

ANGUS DE BUSTINGORRI




sistema implementado en los diferentes paises
exportadores de carne”, agrega.

Una unidad del MLA se encarga de gestionar las
declaraciones juradas de ventas de hacienda
por medio de un formulario en papel que deben
completar todos los productores con un costo
de 0,95 délares por planilla. “En el formulario
se indica qué alimento recibieron los animales,
si se les suministraron o no antibiéticos y otras
cuestiones de interés para los consumidores
finales del producto. A nadie se le ocurre falsear o
no completar los datos de manera adecuada, por-
que si eso ocurriera, seria eliminado del negocio
inmediatamente”, comenta el empresario CREA.
Ademas de la certificacion implementada por
MSA, existen otros sistemas privados, como por
ejemplo, los implementados por)BS Australiay la
joint venture de Cargill Food Distribution con Teys
Australia, quienes comercializan carne con marca
en funcién de sus propios estandares de calidad.

Representatividad

Las cuatro organizaciones que representan a
los productores, junto con las instituciones que
nuclean a los frigorificos y exportadores, forman
el Red Meat Advisory Council.

“La entidad gremial Cattle Council of Australia tiene
una estrategia de lobby muy fuerte; su propdsito,
seglin comentaron, es ofrecer informacién precisa
a las personas indicadas”, sefala José. “Ademas
de influir de buena manera en el ambito politico
para promover los intereses del sector, cuentan con
una politica comunicacional sélida, con la que se
proponen dar una buena noticia relacionada con la
cadena de la carne cada tres dias”, apunta.

“Las entidades de los productores son realmente
representativas de las bases, de manera tal que
cuando la voz del sector llega al gobierno o a los
medios, es una Gnica voz. En caso de ser nece-
sario llegar a un consenso, los integrantes de la
cadena se relinen en una sala cerrada y no salen
de alli hasta lograr un acuerdo, aunque deban
estar dos dias seguidos para lograrlo”, afade.

Investigacion

Buena parte de la investigacién financiada por
el MLA estad dirigida a crear dispositivos que
permitan simplificar y automatizar los procesos
realizados en las empresas ganaderas, dado que
la mano de obra es una de las mayores limitantes
presentes en el sector.

Buena parte de la investigacion financiada por el MLA esta diri-
gida a crear dispositivos que permitan simplificar y automatizar
los procesos realizados en las empresas ganaderas.

Agenclias

El viaje de la Comisidon de Ganaderia fue planificado con la colabora-
cion de las agencias gubernamentales Austrade y Trade & Investment
Queensland Australia, las cuales -a nivel federal y del estado de
Queensland, respectivamente- contribuyen a promocionar inversiones
en Australia y exportaciones de productos y servicios de esa nacion
a los principales mercados del mundo. A Australia viajo un equipo
integrado por 14 empresarios y cuatro técnicos CREA, quienes fueron
acompanados por Alejo Correa, director nacional de Ganaderia (Mina-
gro), y Gregorio Acerbi, de la Embajada argentina en Australia.

“El nivel de vida promedio de las personas en
Australia es elevado, ademas de registrarse
alli una gran equidad social; eso condiciona la
disponibilidad de personas dispuestas a trabajar
en dmbitos rurales. Por ese motivo, suelen ser las
propias familias las que trabajan en los estableci-
mientos, ya que la posibilidad de sumar mano de
obra contratada es limitada”, sefiala José.

“La investigacién nace de demandas concretas
realizadas por los productores, y los dispositivos
y desarrollos se prueban en los campos. Vimos,
por ejemplo, pruebas con dispositivos intravagi-
nales que cuentan con GPS para detectar enfer-
medades reproductivas, ademas del momento y
lugar de los partos. También vimos collares que
permitian localizar a los animales y delimitar
zonas de pastoreos sin necesidad de usar alam-
bres”, concluye.
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Ocho pautas basicas
para cambiar caballos
por cuatriciclos

Una tendencia que crece en campos ganaderos
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“Quien conocié la computadora no regresa a la ma-
quina de escribir. Lo mismo sucede con los cuatri-
ciclos: quienes los usan no vuelven al caballo”. Ast
lo indica Juan Ignacio Ezcurra, integrante del CREA
Tapalqué Il, quien tiempo atras tom6 la decision de
implementar esos vehiculos en su establecimiento
ganadero de la localidad bonaerense de Azul, para
ganar varios puntos en eficiencia.

El primer requisito para cambiar caballos por
cuatriciclos es el cambio cultural. La tradicion
—bien entendida— no consiste en hacer lo mismo
que hacian nuestros antepasados, sino en hacer
lo que ellos habrian hecho si estuviesen aqui.
“Muchos dicen mi padre y mi abuelo hacian esto
a caballo; sin embargo, ser innovadores también
es parte de la tradicion de nuestras empresas”,
apunta Juan Ignacio.

“En una oportunidad, llevamos a nuestros hijos
a caballo, y al regresar para desensillar, llegaron
los cuatriciclos con los empleados que trabajan
en el campo. En el tiempo en que nosotros co-
menzamos a sacar la montura, guardarla, llevar
los caballos a su potrero y demas, los que venian
desde la otra punta del campo dejaron los
cuatriciclos en el galpén para empezar a jugar al
fatbol con sus hijos. El cuatriciclo ahorra tiempo,
mejora la calidad del trabajo, y en definitiva, la
vida de los empleados”, afiade.

Sin embargo, como toda tecnologia, si se la
implementa mal, genera méas destruccion de va-
lor que si no se la hubiese incorporado. Por tal
motivo, es necesario tener en cuenta una serie
de criterios basicos al momento de bajarse del
caballo para pasar a invertir en cuatriciclos.
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Precio

Traccion

Potencia
Cilindrada
Alimentacién
Refrigeracion
Cambios de marcha
Transmision final
Longitud (mm)
Alto total (mm)
Ancho total (mm)

Distancia entre ejes
(mm)

Distancia al suelo (mm)
Depésito combustible

Peso (c/fluidos y com-
bustible)

Capacidad de carga

d.Costo. El costo de mantener una tropa de
caballos, sumando el lucro cesante de la tierra
dedicada a ellos, por lo general es mucho mas
elevado que el que supone contar con un parque
de cuatriciclos. Es conveniente realizar el calculo
comparativo en cada caso particular. El costo de

Recorredores
Corven Zanella Motomel Honda
Terrain 250 | GForce 250 | Quest 250 TR.)I.(I;SO
Moderado Moderado Moderado Moderado
4x2 4x2 4x2 4x2
14 Hp 14 Hp 13,4 Hp 15,6 Hp
230 cm3 230 cm3 230 cm3 229 cm?
Carburador | Carburador | Carburador | Carburador
Aire Aire Aire Aire
Pedal Pedal Pedal Pedal
Cardan Cardan Cardan Cardan
1940 1960 1850 1905
1040 1120 1130 1070
1050 1010 1030 1035
1160 N/D 1160 1131
155 155 N/D 152
121 121 131 9,11
165 kg 232 kg 243 kg 196 kg
235 kg 150 kg 150 kg 175 kg

ALFALFA

LP$9501 DK 192

ALFALTFA

info@laspraderassemillas.com.ar

un cuatriciclo incluye un servicio de mantenimien-
to cada 60 a 9o dias. Ademas, luego del segundo
afno de uso requiere una revision anual completa
del equipo que suele requerir algln arreglo.

2.Repuestos. Cualquier mecanico que trabaje
con motos, puede hacerlo también con cuatrici-
clos. Pero es necesario contar con repuestos en
tiempoy forma si alguno de ellos se daia. Por eso
es indispensable verificar como cada empresa
proveedora de estos vehiculos gestiona el servi-
cio de provisién de repuestos, dado que algunas
pueden llegar a tardar hasta cuatro meses en
reponer un repuesto porque no trabajan con un
stock propio de piezas. Conviene evaluar la con-
veniencia de comprar tecnologia mas basica, que
pueda arreglarse con prontitud en caso de alg(n
desperfecto versus equipos mas avanzados que
queden parados cuando experimentan la rotura
de una pieza. Esto es muy importante porque el
modelo de negocio de algunas empresas provee-
doras considera estos vehiculos como articulos
de uso recreativo y no como herramientas de
trabajo. Este es un aspecto clave antes de realizar
la inversion.

3.Vida atil. Es conveniente evaluar la compra
de diferentes calidades de cuatriciclos en funcién
de la vida (til potencial de cada equipo y de la
posibilidad de contar con unidades alternativas,
en caso de que las de uso principal queden fuera
de servicio por experimentar alg(in desperfecto.

LAS PRADERAS
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Precio
Traccion
Potencia

Cilindrada
Alimentacion

Refrigeracion

Cambios de marcha
Transmision final
Longitud (mm)

Alto total (mm)

Ancho total (mm)
Distancia entre ejes (mm)
Distancia al suelo (mm)
Depdsito combustible

Peso (c/fluidos y combus-
tible)

Capacidad de carga

4.Modalidad de uso. Los cuatriciclos de uso
agropecuario pueden organizarse en tres catego-
rias. La primera es la de los “recorredores”, que
tal como indica su nombre, solo permiten realizar
recorridas, dado que no estan disefiados para

Tiro liviano

Yamaha Honda Honda
Grizzly 350 TRX 420 TM TRX 420 FM
Intermedio Intermedio Intermedio

4x4 4x2 / 4x4 4x2 / 4x4
N/D 26,5 Hp 26,5 Hp
348 cm? 420 cm? 420 cm?
Carburador Inyecclic’).n elec- Inyeccliéh elec-
trénica trénica
Aire Aire Aire
Automadtica Pedal Pedal
Cardan Cardan Cardan
1984 2103 2055
1120 1174 1146
1085 1205 1172
123 1268 1249
245 183 165
13,51 14,7 | 13,31
255 kg 281 kg 274 kg
200 kg 220 kg 220 kg

llevar mucho peso. Una ventaja de estos equipos
livianos es que pueden ser impulsados por el
propio conductor cuando se quedan encajados
en zonas embarradas. En una segunda instancia,
se encuentran los equipos de “tiro liviano”,
que permiten transportar cargas de cierto peso
en caso de ser necesario, pero no pueden ser
empujados por el conductor si el equipo queda
encajado (se requiere auxilio externo, con la
pérdida de tiempo que eso implica). Lo mismo
se aplica a los cuatriciclos mas pesados (“tractor-
citos™), que posibilitan llevar un mayor volumen
de carga. Ademas, cabe tener en cuenta que los
cuatriciclos livianos suelen entrar en camionetas
con cabina simple, lo que facilita su transporte
al pueblo en caso de requerir una reparacion. La
decision de elegir solo equipos “recorredores” o
aquellos que tienen capacidad de carga depende
de las necesidades de cada empresa y de las
caracteristicas de cada establecimiento agrope-
cuario (ver cuadros).

5.Combustible. En la gestion del combustible
es vital que los bidones de nafta y gasoil estén
debidamente identificados para evitar confu-
siones que generen potenciales dafios a los
equipos. Ademas, los combustibles deben ser
almacenados en lugares seguros que cuenten
con las condiciones apropiadas. Es aconsejable
que los cuatriciclos salgan con el tanque lleno al
momento de comenzar la recorrida.

Z
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El cuatriciclo ahorra tiempo, mejora la calidad del trabajo, y en

definitiva, la vida de los empleados.

Tractorcitos

Honda Honda Zanella Yamaha
TRX 500 FM | TRX 500 FA | Gforce 700 | Grizzly 700
Precio Intermedio Elevado Intermedio Elevado
Traccion TraxLox TraxLox 4x4 Ax4
Potencia N/D N/D 44 Hp N/D
Cilindrada 475 cm? 499 cm? 683 cm? 708 cm?
Alimentacién Inyecgo_n |nyecgqn Inyecgqn |nyecgqn
electrénica electrénica | electrénica electrénica
Refrigeracion Doblgorradla- Liquido Liquido Liquido
Cambios de marcha Automatica | Automatica | Automatica | Automatica
Transmision final Cardan Cardan Cardan Cardan
Longitud (mm) 2108 2108 2190 2070
Alto total (mm) 1181 1173 1440 1253
Ancho total (mm) 1189 1186 800 1230
Distancia entre ejes 1287 1288 N/D 1250
(mm)
Distancia al suelo (mm) 190 190 265 288
Deposito combustible 15,81 19,91 24 | 181
Peso (c/fluidos y com-
bustible) 289 kg 299 kg 356 kg 320 kg
Capacidad de carga 220 kg 220 kg 200 kg 200 kg

6.Maneio. El uso responsable de los cuatrici-
clos debe ser inculcado, dado que el riesgo de
accidentes no es despreciable si esa premisa no
se cumple. Es necesario entender que se trata de
una herramienta de trabajo y que, por lo tanto,
debe ser tratada como tal. La velocidad emplea-
da tiene que ser prudente en todos los casos, lo
que garantiza la seguridad de las personas y la
durabilidad de los equipos.

7.Cuidados. En situaciones de excesos hidricos
es técnicamente viable conducir cuatriciclos
mientras el agua no tome contacto con el motor.
Sin embargo, eso genera un desgaste importante
en los equipos. Por ese motivo, es recomendable

El uso responsable de los
cuatriciclos debe ser inculcado,
dado gue el riesgo de accidentes
Nno es despreciable. Es necesario

entender que se trata de una
herramienta de trabajo;
por lo tanto, debe ser
tratada como tal.

no atravesar cursos de agua, sino bordearlos pa-
ra evitar inconvenientes innecesarios. Otra cues-
tion importante es limpiar los cuatriciclos cuando
toman contacto con barro para evitar que, una vez
seco, reste vida (til a los componentes del equipo.
Es aconsejable, ademas, que las intervenciones
mecanicas efectuadas en los equipos sean realiza-
das Gnicamente en el taller mecanico, para reducir
—eincluso para evitar— la probabilidad de paradas
técnicas por causa de desperfectos ocasionados
por “metidas de mano” no profesionales.

8.Aprovechamiento. La mayor eficiencia logra-
da con el uso de cuatriciclos deberia complemen-
tarse con capacitaciones orientadas a incremen-
tar la recoleccion de los datos necesarios para
generar informacion (til proveniente de las reco-
rridas. El avance tecnoldgico es una necesidad si
estd enfocado de manera integral en el marco de
un proceso de mejora continua.
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Mas tecnologia para
la caina de azucar

Primera jornada CREA de actualizacion en el NOA

En la campaia 2017, el rinde promedio de la cafa de azlicar con antecesor soja de las empresas integrantes de los grupos CREA Cafia-
verales y Yungas fue 14% superior respecto del proveniente de otro cultivo de cafia (986 versus 864 kg/surco); ello tanto en lo relativo a

la “cafia planta” como a la “cuarta soca”.
Tal es una de las conclusiones presentadas en la Primera Jornada de Actualizacién Técnica de Cafia de Azlcar realizada por la regién

CREA NOA en la sede de la Sociedad Rural de Tucuman.



El cafiaveral tiene generalmente una vida dtil de
cinco afos. El periodo que va desde la planta-
cion hasta la primera cosecha se denomina cafia
planta, mientras que las recolecciones poste-
riores se conocen como cafa soca. En el NOA,
la cosecha empieza en la segunda quincena de
mayo o primera de junio y tiene una duracién de
110 a 190 dias (dependiendo del tipo de cultivo).
“Tal como ocurrié en 2016, en la Gltima campafia
no se observaron diferencias en términos de ren-
dimiento productivo entre los lotes donde se
realiz6 labranza profunda o descompactado (la-
boreo de suelo superior a 25 centimetros en tro-
cha) respecto de aquellos a los que no se les
aplicé esa técnica”, apuntdé Gerénimo Courel,
asesor del CREA Yungas. “Es un tema que requiere
estudiarse, ya que la labor de descompactado
es muy costosa, y en estas dos campafas no se
evidenciaron diferencias a favor en los lotes donde
se realiz6, en ninguna de las cuatro zonas agroeco-
l6gicas de la region”, afiadié (ver grafico 1).

La plantacién de cafa de azicar es una de las
labores con mayor incidencia en los costos de
produccién. Si bien la plantacién mecanizada es
actualmente méas costosa que la manual, es mu-
cho mas eficiente en términos logisticos, porque
permite realizar la tarea de manera rapida y en
una sola pasada.

El CREA Cafiaverales —que comenzé a realizar
las primeras experiencias de plantacién mecani-
zada en 2011- planted la necesidad de realizar
un estudio del impacto de esta tecnologia. Por
tal motivo, en 2016 los CREA Cahaverales y
Yungas, junto con el INTA Famailld y la Estacién
Experimental Agroindustrial Obispo Colombres
(EEAQQ), iniciaron un proyecto —que cuenta con
una duracién de tres aflos— orientado a evaluar
esa técnica.

“Se trata de una iniciativa realizada en conjunto
con las dos instituciones de investigacién agro-
pecuaria mas prestigiosas de la regiény gracias a
la cual podremos ajustar la tecnologia y ser mas
eficientes en el proceso de plantacién”, comentd
Gerénimo. Un 19% del area cafiera de ambos
CREA fue plantada por medios mecanicos.

Uno de los aspectos criticos que surgieron del
analisis de los lotes de cafia de azlcar presentes
en los CREA Cafaverales y Yungas es el hecho
de que mas del 80% del area corresponde a
una Gnica variedad (LCP 85-384). En los dltimos
afios, sin embargo, se observa el avance en

superficie de otros dos materiales que muestran
buen comportamiento: TUC 95-10 y TUC 97-8.

Ambiente

La region NOA de CREA, junto con autoridades
ambientales de la provincia de Tucuman, del
INTA, de la Estacion Experimental Agroindustrial
Obispo Colombres, Proyungas y de ingenios
azucareros, forman parte de la Mesa de Gestion
Ambiental de Cruz Alta (MGA), la cual fue creada
para implementar un programa —muy exitoso— de
erradicacion de la practica contaminante de la
quema de cafia de azlcar.

Los integrantes de la MGA disefaron una pro-
puesta de certificacién de produccién de cana
de azlcar con el propésito de incorporar buenas
practicas agricolas (BPA) a la actividad, la cual
conté con validacion LocalGAP (un programa
regional de la compafiia GlobalGAP). Tucuman
se convirtié asi en el primer lugar del mundo
que posee un protocolo internacional de gestion
ambiental en cafa de azlcar. Hasta la fecha, se
llevan certificadas mas de 15.000 hectareas en
la provincia.

“En la Jornada de Actualizacién Técnica de Cafa
de Azlcar se mostraron experiencias de empresas
que certificaron buenas practicas agropecuarias,
las cuales, por supuesto, no contemplan el uso
del fuego como auxiliar de la produccién”, explicé

Grafico 1. Rinde promedio de cafa soca segun tipo de labranza (2017)

Produccion kgfsurco campafna 2015-16

1200 1128
1100
1000
900
B00
J00
600
S00

Produccion kgfsurco

5in labranza profunda

1,106

Con labranza profunda

B Rto. kgfsurco

Edad promedio

Produccion kglsurco campana 2016-17

1200
1100
1000
00
200
700
BOO
500

982

Produccion kglsurco

Sin labranza profunda

46

Con labranza profunda

B Rto. kg/surco

- Edad promedio

5,00
4,50
4,00
3,50
2 50
2,00
1,50
1,00

5,00
4,50
4,00
32,50
2,50
2,00
1,50
1,00

Edad promedio

Edad promedio

55



eNel TAL
PLUS

Maxima eficiencia de uso de N

® E5 2| fertilizante nitrogenado mas concentrado, protegido con
Limus®*: unico inhibidor gue ofrece dos ingredientes activos,
proporcionando una amplia proteccion contra la pérdida de N.

= Ofrece respuestas comprobadas localmente en un rango de
500 a 1500 kg de maiz/ha.

= E5 amigable con el medio ambiente (protegiendo de |2 perdida
de gases de efecto invernaderg).

*Limus® es marca registrada de BASF

PROFERTIL

Vida para nuestra tierra

www.profertilnutrientes.com.ar meertil Nutrientes ﬂ@l‘mfﬁ'ﬂili‘durr}'

Laura Carabaca, asesora del CREA San Patricio.
“También se compartieron casos de empresarios
que certificaron otras normas de calidad de caha
de azicar, como Bonsucro”, afiadi6. Las normas
Bonsucro califican a los productores de cafia de
azlcar e ingenios en el marco de las metas de
sostenibilidad fijadas por la Directiva de Energias
Renovables de la Unidon Europea (Renewable
Energy Directive o RED).

Tecnologia

En el evento, Agustin Sanchez Ducca (EEAOQ)
hizo un repaso de las principales malezas que
afectan el cultivo de cafia de az(car, tales como
grama (Cynodon dactylon) y tipulo (Sicyos polia-
canthus).

“En la actualidad, contamos con varios herbici-
das nuevos que podemos utilizar para el control
de malezas; al hablar de grama, hoy en cafia se
estdn manejando algunos preemergentes con
muy buen desempefio, como Imazapir + Imaza-
pic, Indaziflan + Isoxaflutole, o bien Clomazone
+ Hexazinona”, explicé Manuel Ponce, asesor del
CREA Cafaverales de Tucuman.

“Algunos de esos herbicidas presentan ciertas
restricciones para hacer aplicaciones sin brote de
cafia de az(lcar. Para el manejo en posemergencia,
el Topramezone muestra muy buenos controles,
hablando siempre de malezas chicas y en buenas
condiciones de humedad de suelo y ambiente”,
afadié. En cuanto al control de tdpulo, Amicarba-
zone mostré muy buenos resultados en preemer-
gencia, y en posemergencia también evidencia
bastante efectividad, al igual que Mesotrione.
Por su parte, el consultor técnico Esteban Frola
explico la importancia —al momento de realizar la
aplicacion de fitosanitarios— de determinar un ta-
mafio adecuado y uniformidad de gota, asi como
la ubicacién, distribucion y cantidad de impactos
por centimetro cuadrado. “En ese sentido, seria
interesante empezar a medir la eficiencia de las
aplicaciones en el cultivo de la cafa de azlcar,
para adecuar el uso del recurso agua”, considerd
Manuel.

A su turno, el investigador Gervasio Pifieiro (Fauba)
se refirid a la necesidad de considerar los ser-
vicios ecosistémicos al momento de disefiar plan-
teos productivos. En ese sentido, aseguré que
serfa muy positivo avanzar en el estudio de las
raices del cultivo de la cafia de azlcar y sus
apor-tes a la calidad de los suelos, ademas de
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Integrantes de los grupos CREA Cafaverales y Yungas en la Primera Jornada de Actualizacion Técnica de

Cafa de Azucar realizada por la region CREA NOA en Tucuman.

comenzar a experimentar con diferentes alterna-
tivas de cultivos de servicio para propiciar —por
medio de fuentes biolégicas— nutrientesy un me-
jor control de malezas o gestion de napas, entre
otros aportes.

“La Primera Jornada de Actualizacion Técnica de
Cana de Azlcar realizada por la region CREA NOA
fue un verdadero hito para nosotros, porque en

SOLUCIONES SATELITALES PARA
EL PRODUCTOR AGROPECUARIO

La més completa suite de soluciones geoespaciales aplicadas
desarrolladas para aumentar el rendimiento y mejorar la gestion
de la actividad agropecuaria.

SCAN

el marco del espiritu CREA, permitié reunir a 500
empresarios, profesionales y estudiantes en la
sede de la Sociedad Rural de Tucuméan”, comenté
Ezequiel Vedoya, coordinar regional del CREA
NOA. “El eje del evento fue precisamente la sos-
tenibilidad, que es el gran desafio que todas las
empresas agropecuarias tenemos por delante”,
agrego.
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Hacia un sistema
alimentario sostenible

Participacion de CREA en el B20



Falta cada vez menos para que el grupo de
trabajo del B2o, del cual forma parte CREA, ter-
mine de definir un documento sobre sistemas
alimentarios sostenibles que sera presentado a
los lideres mundiales durante el evento del G2o
que se realizara a fines de 2018.

Dos reuniones clave en ese sentido fueron las
realizadas en abril pasado en la ciudad de Cérdoba
(a la cual asistieron el vicepresidente y el director
ejecutivo de CREA, Fernando Zubillaga y Cristian
Feldkamp, respectivamente) y la organizada a fines
de mayo en Paris (que contd con la participacion del
presidente de CREA, Francisco Lugano, quien fue
acompanado por el director ejecutivo).

“Al interactuar con referentes de la industria ali-
mentaria, se advierte gran preocupacion frente a
las politicas pablicas instrumentadas por algunos
paises, las cuales no estan basadas en evidencia
cientifica. En el &mbito agropecuario tenemos una
problematica similar”, apunta Cristian Feldkamp.
“Por lo tanto, el B20 es (til para definir criterios
coherentes que promuevan valor en la cadena agro-
alimentaria. En lo que respecta al agro, por ejemplo,
las visiones integrales que contemplen el aporte de
los servicios ecosistémicos debidamente cuantifi-
cados a través de métodos cientificos son un factor
clave para generar sistemas sostenibles”, afade.
Precisamente, parte de la agenda de trabajo con-
sisti6 en proponer la elaboracién de indicadores
internacionales que permitan medir una gama de
diferentes variables ambientales, dado que actual-
mente solo existe un acuerdo en lo que respecta
a la medicion de emisiones de gases de efecto
invernadero (en el ambito de la Convencién Marco
de las Naciones Unidas sobre el Cambio Climatico).
“Para CREA, se trata de una instancia fundamen-
tal de dialogo con referentes regionales de la in-
dustria de la alimentacién, la cual estd orientada
a promover acciones conjuntas alineadas con
nuestra visién. Tenemos que entender que somos
parte de una cadena de valor. Si colaboramos en
la coordinacion de agendas, vamos a llegar todos
a un mejor puerto”, explica Cristian.

“Los acuerdos alcanzados no terminan con la
finalizacién del evento internacional, sino que
seran la base fundacional del trabajo por realizar
en los proximos afnos”, agrega.

G20
El 30 de noviembre y el 1.° de diciembre de este
afo llegaran a la Argentina los lideres de las na-

ciones que integran el G20 para participar en una
nueva cumbre del foro que reline a las regiones
que representan el 85% del producto bruto global.
La Argentina, que este afio preside el G20, definié
los tres aspectos centrales que se tratardn en el
foro: el futuro del trabajo, infraestructura para el
desarrollo y un futuro alimentario sostenible.

Un sistema alimentario sostenible (Sustainable
Food System) es definido por Naciones Unidas
como aquel con capacidad de garantizar la provi-
sién de alimentos nutritivos a toda la poblacién en
un marco integral de uso eficiente de los recursos,
innovacion tecnolégica, conservacion del ambien-
te, gestion de residuos y educacion del consumidor.
Elambito del G2o incluye a los denominados gru-
pos de afinidad, los cuales estan conformados
por organizaciones de la sociedad civil que se
re(inen para aportar su vision a los lideres politi-
cos de las principales naciones del mundo. Cada
grupo prepara una serie de recomendaciones
con el objetivo de fijar la posicién de los princi-
pales referentes de la sociedad civil respecto a
cada una de las cuestiones abordadas. Si bien
las recomendaciones no son vinculantes, son
tenidas en cuenta por los lideres del G20 en sus
discusionesy negociaciones.

Cada grupo de afinidad es presidido por orga-
nizaciones convocadas formalmente por el pais
que ejerce la presidencia del G2o. En el evento
de este afio, se conformaron siete grupos de
afinidad, uno de los cuales, el B2o (Business 20),
estd integrado por asociaciones empresarias.
Dentro del B20, el grupo dedicado a elaborar un
documento que re(ina recomendaciones pa-ra
alcanzar un sistema alimentario sostenible esta
conformado por la Sociedad Rural Argentina (SRA),
la Coordinadora de las Industrias de Productos
Alimenticios (Copal), Arcor, Danone, Unilever,
Wines of Argentina, Consejo Empresario para
el Desarrollo Sostenible (Ceads), Carozzi, Bain
& Company y CREA (que integra el grupo como
Concept partner).

El G20 esta compuesto por la Unién Europea y
19 paises: Alemania, Arabia Saudita, Argentina,
Australia, Brasil, Canada, China, Corea del Sur,
Estados Unidos, Francia, India, Indonesia, Italia,
Japén, México, Reino Unido, Rusia, Sudafrica
y Turquia. Ademas, todos los afios, el pais que
preside el foro también elige otros invitados: en
esta oportunidad, la Argentina invité a Chiley a
los Paises Bajos.
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“Viviren el campo es una
experiencia intensa”

Fernando Entin, actor y especialista en arte contemporaneo, asegura que
conocer la ruralidad le hizo valorar de otra manera los productos que
consume en la vida cotidiana




“iPor qué no te vas a freir churros!”, le dijo a la voz
en el teléfono y cortd. Pero pronto volvi6 a sonar
y esta vez se quedd escuchando lo que le decian.
Menos mal, porque efectivamente lo llamaba la
productora de Susana Giménez para invitarlo a su
programa. Corria julio del afio 2000 y hacia solo
una semana que Fernando Entin habfa inaugura-
do su galeria de arte con una muestra inspirada
en zapatos, del artista José Luis Anzizar, lo que
llamé la atencién de Susana. “Fue una gran expe-
riencia; ademas, se vendieron todas las obras”,
recuerda Entin con una sonrisa.

—;Como llegaste desde el arte a Locos por el campo?
—Ocurre que, basicamente, soy actor. Empecé a
estudiar teatro a los 16 afos y es algo que me
apasiona. A principios de 2015 mi productor,
Nicolds Borenstein, me propuso empezar con el
programa, que me entusiasmé desde el comien-
zo. Iniciamos con un espacio de media horay hoy
tenemos una hora entera al aire.

—;Cémo nacié la idea?

—Sentimos que faltaba comunicacién entre lo
rural y la ciudad; habia una necesidad de contar
las cosas desde el ambito de la produccién, pero
de una forma descontracturada y que resultara
facil de entender para un plblico que no esta
familiarizado con el mundo agropecuario.

—;Cudl era tu relacion con el campo antes del
programa?

—Para mi el campo era un lugar adonde ir a des-
cansary pasar un fin de semana.

—;Sabias siquiera andar a caballo?

—iNada! Pero como actor, todo lo que hago me lo
creo, y al final funciona. Sin embargo, la verdad
es que cuando uno se interioriza respecto del pro-
ceso que hay detras de un cultivo o de la produc-
cién animal, el trabajo inmenso que encierra cada
producto, la cantidad de gente que le dedica su
vida, entonces cambia la mirada acerca de lo que
consumis cotidianamente. Ahi se comprende
realmente la importancia de que el clima acom-

Es actory galerista. Participd en la pelicula La historia oficial, estudié teatro con Norman Briski y Agustin Alezzo. Desde 2015

pafe, y las muchas variables que se ponen en
juego para que todo salga bien.

—;Creaste un personaje para el programa o tiene
mucho de vos?

—Las dos cosas. Es un personaje colorido que
pregunta todo sin sentir verglienza ni tener mie-
do al ridiculo. Nos parecia fundamental contar
las cosas con humor y con empatia, en lugar de
partir desde el lugar del portefio sabelotodo. Yo
miro con mucho carifio y admiracién todo lo que
se hace en el campo. Para mf los productores son
héroes. Solo el que esta ahi sabe lo que es.

—Enlo personal, ;en qué te cambio esta experiencia?
—Me hizo conocery querer a la gente que vive en
el campo. También siento unas ganas enormes
de mostrar lo que hacen, de que la gente de la
ciudad conozca otras formas de vida y todo lo que
hay que hacer para que los productos lleguen a la
goéndolay a los negocios. Implica darle visibilidad
a un mundo que para muchos es desconocido.
Vivir en el campo es intenso: no hay cumpleafios,
feriados; hay muy poco descanso.

—;Te cuesta lograr que el productor te cuente lo
qgue hace?

—Al principio, quizas un poco. En cambio, como
ahora me conocen es mas facil, porque ya saben
cémo trabajamos. Al principio siempre cuesta,
pero después el entrevistado se suelta y todo
fluye.

—;Qué fue lo que mds te llamé la atencién de todo
lo que hiciste?

—Siempre me sorprenden las producciones mas
pequefiasy artesanales, donde el productortiene
que poner el cuerpo, donde hay pocos recursos
y se trabaja mucho para que la cosa funcione.
Incluso en el teatro prefiero las pequefas pro-
ducciones a las grandes, donde la idea es lucirse
con poco, con la sintesis y no con parafernalia.
Las producciones chicas, los emprendimientos
familiares me emocionan, porque el carifio por lo
que se hace es palpable.

conduce el programa Locos por el campo, que sale los domingos a las 16.30 por la TV Pdblica.
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Elsi del Rio

Puede consultarse la pagina www.elsidelrio.com.ar.

Es el nombre de su galeria de arte, ubicada en Palermo y que dirige desde el aifio 2000. El tipo de obra que puede adquirirse
alli es coloriday “amable”, en el sentido de que se puede convivir con la pieza de arte elegida. Exhiben artistas de todo el pais.

-;Qué respuesta recibis del publico?

—Me mandan mensajes muy carifiosos. Es gratifi-
cante la cantidad de gente que se acercay agrade-
ce que le muestres cosas que en la ciudad no se
conocen, como la produccién de limones, papas,

Entin: “Cuando uno se interioriza acerca del proceso que hay
detras de un cultivo o de la produccion animal, cambia la mirada
acerca de lo gue consume diariamente.”

L .-'t *i'ﬁ.i-"'ui'-'l--:‘

Sentimos que faltaba comunicaciéon entre lo rural v la ciudad;
habia una necesidad de contar las cosas desde el ambito de la
produccion, pero de una forma descontracturada.

pistacho o la cria de animales. Ademas, nosotros
mostramos todo el proceso, desde la colocacién
del plantin hasta el procesamiento industrial,
pasando por todas las etapas intermedias.

—;Te dan ideas de programas?

—Si, todo el tiempo. Yo derivo las propuestas a la
produccién, que con el asesoramiento de CREA,
busca al productor méas idéneo de acuerdo con
lo que se quiere mostrar. Este trabajo en equipo
es clave para que el programa salga bien, ya que
hay que saber en qué época es mejor ir a cubrir
determinadas producciones, en funcién del clima
o del momento de produccién. Hacemos mas o
menos dos viajes por mes, que duran alrededor
de tres dias, buscando que esté representado
todo el pais.

—¢; Trabajan con un guion o van haciendo sobre la
marcha?

—Ya conocemos bien la dindmica del programa, asi
que trabajamos con una idea de base. El guion en si
lo usamos para la parte final del programa, donde
siempre mantengo un didlogo con alguien a quien
le cuento todo lo que hice en el campo. A veces son
actoresy a veces no, pero siempre es divertido.

—;Por qué crees que el programa gusta y tiene
respuesta? ;Cudl es la clave?

—Apuesto a ser genuino. Puedo parecer exagera-
do, pero incluso la exageracién es genuina. Creo
que la actuacién es eso: el otro te cree o no te
cree. Y con este programa mucha gente me dice
que traspaso la pantalla y me meto en sus casas.
Mas alin: hay personas que me han dicho: “Estoy
pasando por un mal momentoy ver tu programa me
alivia por un rato y me ayuda a sentirme mejor”.

—:Yquéte pasaavos cuando recibis esos mensajes?
-Siento una profunda emocién y un enorme
agradecimiento por poder hacer lo que hago. La
devolucién de la gente es el mayor motivo para
seguir haciendo el programa.
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Practicas
rofesionalizantes

Una oportunidad para vincularse con la comunidad

Todos los alumnos de escuelas técnicas del pafs deben realizar, como parte de la curricula educativa, 200 horas de “practicas profesiona-
lizantes” en empresas u organismos privados o piblicos. Se trata, en lo que respecta al ambito agropecuario, de una oportunidad clave
para crear vinculos con la comunidad de referencia.

“Es un campo de formacién obligatorio para todos los estudiantes que cursan una especialidad técnica. Deben cumplir 200 horas en el

antedltimo o ultimo afo, segln lo que decida cada provincia, aunque la mayoria lo hace en el (ltimo afio”, explica Ricardo DeGisi, coor-
dinador de Educacién Secundaria Técnica de la Nacion.



—;Es obligatorio para las escuelas comunes?
—RD: No, solo para las técnicas. Desde 2006 a
esta parte, los planes de estudio de la educacién
técnica ubican a esa formacién como obligatoria;
es parte del plan de estudio, es decir, no es opta-
tivo: todos los estudiantes de escuelas técnicas
deben pasar por esa instancia. El proceso de im-
plementacién es prolongado: algunas provincias
comienzan recién ahora; lo mismo ocurre en el
caso de la Ciudad (Autonoma) de Buenos Aires.

—;Cudles fueron las provincias que comenzaron
antes con este proceso?

—RD: Buenos Aires y Cérdoba fueron las primeras
provincias que lo implementaron, y ya van por el
sexto afio. También estd muy avanzado en Santa
Fe. En esas tres provincias se presentan los casos
mas paradigmaticos y modélicos en la materia,
desde el punto de vista de las regulaciones que
se deben generar para instrumentar las practicas
profesionalizantes. Nosotros (en la Naci6n) no
tenemos a cargo instituciones educativas, sino

el practicante se encuentra en esa situacion,
sigue siendo un estudiante. Con la normativa
vigente, las practicas profesionalizantes son con-
sideradas una pasantia, segin lo definié en su
momento el Ministerio de Trabajo (de la Naci6n).
Lo que se esta reformulando ahora es que sea
considerada una practica formativa en un am-
biente de trabajo; para eso elaboramos un do-
cumento, que va a tener resolucién por parte del
Consejo Federal de Educacion.

—;Cémo es eltema del seguro con estas prdcticas?
—RD: Todos los estudiantes tienen un seguro
dentro del ambito educativo. En esta instancia,
el estudiante sigue teniendo el seguro por parte
de la escuela; aunque los abogados de las em-
presas recomiendan asegurarlos de todos modos

Quée dice la ley
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“El sector empresario, previa firma de convenios de colaboracion con las
autoridades educativas, en funcion del tamafio de su empresa y de su
capacidad operativa favorecera la realizacion de practicas educativas,
tanto en sus propios establecimientos como en los establecimientos
educativos, poniendo a disposicion de las escuelas y de los docentes
tecnologias e insumos adecuados para la formacion de los alumnos vy
alumnas”. Asi lo indica la Ley 26058 de Educacion Técnico Profesional
sancionada en septiembre de 2005.

que definimos el marco normativo en funcién de
lo dispuesto por la Ley 26058/05 (de Educacion
Técnico Profesional). Las provincias tienen regu-
laciones propias en lo que respecta a la instru-
mentacion de las practicas profesionalizantes.
A partir de lo que define la Nacién, ellas opera-
tivizan el marco con normas especificas. No es
una relacién laboral, sino una prolongacién del
campo de formacién de un estudiante. Cuando

financiacion
planes especiales

o Ve WV
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(al momento del ingreso). La pregunta es como.
Este es el gris existente en este momento desde
el punto de vista normativo, porque ;cémo se lo
asegura si se trata de una relacién no laboral? En
ese sentido, lo que estamos impulsando es que
el Ministerio de Trabajo defina la figura de prac-
ticante para que las ART puedan categorizarla y
cubrirla de manera temporaria. Todos los estu-
diantes estan cubiertos por el sistema educativo,
mientras estan en la escuela y mientras van y
vienen de ella.

—;En qué instancia estd el pedido?

—RD: Se encuentra enmarcado en el proyecto de
Ley de Reforma Laboral (impulsado por el Gobier-
no nacional).

Ricardo DeGisi, coordinador de Educacion Secundaria Técnica
de la Nacion.

Una nueva mirada

“Lo primero que preguntan los chicos al llegar al campo es si tenemos sefal o conexion de internet”, comenta Mauricio
Cerutti, integrante del CREA Leopoldo Lugones, quien en los ultimos anos viene instrumentando visitas a su estableci-
miento -junto a otros empresarios del grupo CREA- de estudiantes del IPEM 223 Intendente Ramon Niceno Quinteros
(localizada en San José de la Dormida). “Después de cada visita, les pedimos a los estudiantes una devolucion, para
gue nos indiquen qué aspectos modificarian de los procesos observados en la empresa. Se trata de una experiencia
muy interesante que aporta una mirada fresca sobre lo que hacemos”, explica Mauricio, quien ademas es representante
de la region Cordoba Norte en la Comision Nacional de Ganaderia de CREA. “Las practicas permiten crear un ambito
de intercambio con estudiantes, de manera tal que ellos puedan llevarse una imagen real de lo que hace una empresa
agropecuaria, ademas de contribuir a romper barreras y prejuicios que pudiesen llegar a existir’, anade. Las practicas
son, también, una instancia importante para ayudar a despertar vocaciones. “Fue una gran satisfaccion encontrar en la
Facultad de Agronomia de la Universidad Nacional de Cérdoba a uno de los estudiantes que habia recibido en el campo”,
comenta Mauricio.

B AY A C A S A L ® Semillas forrajeras. @ Variedades de trigo y soja.

@ Hibridos de maiz, girasol @ Fertilizantes.
' NUESTRO SERVICIO SE REFLEJA EN SL CAMPO . ;
Y SOrgo. ® Productos veterinarios.

® Agroquimicos. ® Bombas, pastillas

Sabemos de produccion.
Nos conocemos.

® Plantas de acopio. y accesorios pulverizacion,

® Comercializacion de granos.

www.ebayacasal.com.ar - Nueva direccion: Ibera 3143 (CP1429) sow  BUR
Ciudad Auténoma de Buenos Aires - (011) 4547-8200 - enrique @ebayacasal.com.ar |Eoca
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—Entonces, hay un riesgo hasta tanto no se instru-
mente ese cambio normativo...
—RD: No. Lo primero que hace la escuela es es-
tablecer un convenio de practicas profesionales
con la empresa u organizacion.

—Que puede ser un grupo CREA, por ejemplo...

—RD: Exacto. Las escuelas establecen un conve-
nio con una empresa o un grupo de empresas. Alli
se indica quiénes, nominalmente, con el DNI de
cada uno, son los estudiantes que van a ingresar

La importancia de las practicas profesionalizantes

Uno de los grandes desafios del agro argentino es el de encontrar socios, para lo cual es necesario “sembrar” vocaciones.
Es urgente lograr que la proxima generacion —-que hoy estd en la escuela- descubra que en el mundo productivo existe
una alternativa de desarrollo personal. En ese sentido, las practicas profesionalizantes, que son obligatorias para que los
alumnos de escuelas agrotécnicas se graduen, constituyen una oportunidad para el mundo CREA. Es sabido que la mejor
manera de aprender es trabajando junto a otro que sepa mas. Mas aun cuando ese “otro” es un apasionado de su trabajo.
Aungue la secundaria es obligatoria desde el ano 2006, los adolescentes que viven en zonas rurales aisladas forman parte
del nucleo duro méas dificil de escolarizar. Gracias a una gran tarea, la cantidad de estudiantes secundarios en el ambito
rural crecié un 13,8% en los Ultimos cinco anos (casi el doble que en contextos urbanos, donde el incremento fue del 7%
en el mismo periodo). En ese lapso, las escuelas rurales incorporaron 36.537 nuevos
alumnos, aungue sigue habiendo una brecha por cubrir: los ultimos datos disponibles
indican que en ambitos rurales, a nivel nacional, existen 10.533 escuelas primarias,
pero solo 3483 secundarias. Si cada estudiante que hoy estd en el Ultimo ano de
una escuela agraria o técnica en zonas rurales y semiurbanas tuviera la oportunidad
de pasar algunas horas con empresarios vy profesionales del dmbito CREA, podria
percibir el entusiasmo generado por la tarea realizada. Y ese un factor fundamental
para despertar vocaciones.

Directora de Innovacion Tecnologica y Escuelagro
del Ministerio de Agroindustria de la Nacion. Autora
de Esperanza en la Escuela (Editorial EI Aleph, 2018).
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INnvolucrarse

“Estamos convencidos de que debemos
involucrarnos directamente en la formacion
de trabajadores capacitados”. Asi lo indica
Juan Manuel de la Cruz, del CREA Tambero
Guatraché (region Semiarida). “La relacion
que se genera en las practicas profesiona-
lizantes es de enriquecimiento mutuo y de
trabajo a mediano y largo plazo; nos ocu-
pamos de mostrar nuestra metodologia de
trabajo, pero ademas buscamos inculcar
nuestra filosofia de vida, que apunta a la
busqueda y consolidacion de la vocacion,
de sentir pasion por lo que se elige en un
mundo cada vez mas competitivo, donde
dificilmente se llegue al éxito si no se abra-
za con amor la carrera elegida”, anade Juan
Manuel.

JIET]
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PASAJE EORIA 8030 DPTO
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al establecimiento para realizar la practica; qué
van a hacery eltiempo que van a permanecer alli.
Esos datos luego tienen que reflejarse en el plan
de estudios. También incluye el dato de quién
estd a cargo por parte de la empresa y quién es
el responsable por parte de la escuela. Un plan
de practicas profesionalizantes incluye todo
eso. Los estudiantes que participan de él deben
estar amparados en el marco de ese convenio. El
Ministerio de Educacién de cada provincia debe
aprobar ese plan.

—A partir de ese momento queda habilitada la
prdctica...

—RD: Exactamente. El tramite es bastante rapido.
La mayor parte de las practicas se desarrollan en
el segundo semestre, mientras que las gestiones
suelen realizarse en el primero. La empresa tiene
una garantia de que es el Ministerio de Educacion
provincial el que esta avalando esa accién; es decir,
no se trata de que haya un estudiante suelto en la
empresa, sino que forma parte de un programa ga-
rantizado por el Estado. En otros paises del mundo
(en Europa, por ejemplo) estos programas no son
asi, porque son los propios estudiantes quienes
disefian los programas junto con las empresas.

—; Todas las provincias lo implementaron?
—RD: Entre este afio y el préximo el programa debe
estar implementado en todas las provincias. Es
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un verdadero aprendizaje para las instituciones,
porque se tienen que capacitar los docentesy los
directivos. Ademas, es necesaria una aproxima-
cién con el sector privado.

—En lo que respecta a las caracteristicas de la ca-
pacitacion, cada visita, ;debe tener un propdsito
especifico?

Bien preparados

Alumnos de la Escuela EFA N.° 3185, situada en el Paraje kildmetro 50
(sobre la ruta nacional 98; a unos 30 kildmetros de la ciudad de Vera),
asistieron recientemente al Establecimiento Santa Felicia, integrante del
CREA Cufna Boscosa (Norte de Santa Fe), para recibir una capacitacion
sobre tipificacion en la raza Brangus y consideraciones para la jura.
“Todos los afos, un grupo de alumnos de esa escuela -que estd apa-
drinada por el CREA- compite en la Gran Nacional de Brangus, donde
estudiantes de diferentes escuelas agrotécnicas realizan evaluaciones
de reproductores, las cuales luego son calificadas por un jurado profe-
sional”, explica Diego Dalla Fontana, uno de los integrantes del CREA
Cuna Boscosa encargados en el grupo de vinculacion con la comunidad.
“El hecho de tomar contacto con animales de razas puras constituye un
factor clave para que los chicos puedan participar de la competencia lo
mas preparados posible”, afade. La jornada consistid en la presentacion
del grupo CREA, seguida por una clase teodrica sobre la raza Brangus,
la cual fue brindada por Juan Moral y Pablo Betiger (gentileza de la
empresa Genpro), mientras que en el cierre se realizd un ejercicio prac-
tico. “Se dividid a los alumnos en dos grupos para que vieran diferentes
ejemplares en corrales y luego calificaran a los mejores, intermedios vy
regulares, fundamentando cada categorizacion. Se logrd un debate muy
interesante que resultd muy productivo para los chicos”, sefiala Diego.
“Tenemos pensado seguir con estas acciones, porque debemos generar
vinculos para gue los chicos vean como una alternativa interesante la
posibilidad de trabajar en empresas agropecuarias; para eso nos tienen
que conocer, para gue vean gue somos gente de trabajo, que formamos
con ellos parte de la misma comunidad”, concluyo.

—RD: Siempre. Y las tareas deben estar definidas
y ser conocidas por todos los participantes. Qué
puede hacer el estudiante en la practica es algo
que la escuela debe articular con la empresa. El
estudiante adopta inicialmente una posicién de
observador de la tarea, pero se trata de una ob-
servacion protocolizada; es decir, se supone que
conoce lo que esta viendo y posee la capacidad
de analizarlo. Tiene poca intervencion, pero a
medida que avanza la practica, puede participar
del proceso con supervision. Lo ideal es que
cuando al estudiante se le proponga resolver una
situacion, sea capaz de hacerloy, ademas, de ex-
plicarlo. Toda practica profesionalizante deberia
cerrar asi. Tratamos de evitar que sea solamente
una tarea; proponemos que sean varias. Por otra
parte, el Instituto Nacional de Educacién Tecno-
légica (Inet) gestiona un fondo que incluye una
cuota para las provincias, que puede destinarse
para financiar el traslado de los estudiantes al es-
tablecimiento agropecuario. Existe una serie de
herramientas orientadas a facilitar las practicas.
El fondo del ETP (Educacién Técnica Profesional)
también puede cubrir seguros y viaticos.

—Con 200 horas, ;pueden desarrollarse prdcticas
en distintas empresas?

—RD: Si, claro. Tenemos la posibilidad de hacer
convenios con camaras u organizaciones; por
ejemplo, hicimos uno con Adimra (Asociacién de
Industriales Metaldrgicos de la Repiblica Argen-
tina). Una vez que establecemos el acuerdo, las
camaras de cada una de las provincias adhieren a
ese convenio; de esta manera, las organizaciones
nacionales ayudan a promover las practicas pro-
fesionalizantes en las diferentes provincias.

—Eso contribuye a reducir la carga burocrdtica
para no tener que hacer miltiples convenios in-
dividuales o regionales, sino un convenio marco
al que después se puedan adherir las empresas
asociadas...

—RD: Asi es. También tenemos un convenio con
el Conicet (Consejo Nacional de Investigaciones
Cientificas y Técnicas), que se aprobd este afo.
Pueden ser instancias en empresas privadas,
cooperativas u organismos publicos, es indistin-
to; lo central es que el contenido de la practica
formativa sea lo mas real posible en términos del
sector profesional.
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Econdmica

Preclo de la tierra

El precio de la tierra en Buenos Aires
Valores orientativos por zonas productivas

- Localizacién Partidos de Uss/h - Localizacién Partidos uss/h
e y aptitud referencia $S/ha el y aptitud de referencia -
LUJAN 10,000 a 15.000 GRAL BELGRANO - CHASCOMUS | 2600 a 3300
FLUENCIA DE FILAR 15,000 2 20.000 CUENCA del LAS FLORES - RALUCH 2600 2 3200
CAPITAL FEDERAL A 35 et & oor RID SALADO AZUL - QLAVARRLA 2400 a 3200
ZOMA 1 Maltiples actii B ZOMA 6 G, ALVEAR - TAPALQUE 2500 a 3100
3 I 5000 a 8000
- 5 Cria, recria DOLORES - PILA 2300 3 2900
el SAN VICENTE 4000 2 7000 AYACUCHO - MAPD 2900 a 3500
de sermana L& PLATA G000 a BOOD GRAL MADARIAGA - M. CHIQUITAL 2700 a 3400
CUENCA, del RIO B. IUAREZ 2500 a 3000
SUR CRIDAD DE SALADILLO 4500 a 7000 d
¢ SALADO CEMNTRAL GOMZALES CHAVES 2500 a 3000
L R B Sia e y CUENCA dal RO LAPREDA, - G, LA MADRID 2500 a 3000
ZONA1a Agricultura, MONTE - L0303 450027500 | |Z0NAGa | QUEQUEN GRANDE DAIREALIX 2500 a 3000
imvernada y tambe, | CHASCOMUS - RAMCHOS | 4500 a 7000 OLAVARRLY 2500 a 3000
ALl GRAL. BELGRANG 5000 a 8500 Cria, recria BOLIVAR 2500 a 3000
R S 20002 11.500 GRAL ALVARADO 6000 3 9000
CAPILLA DEL SERIOR 7500 a 12 500 SERRAMNS, GRAL PUEYRREDON (000 a 11.000
AN ANDRES DE GLES S000 3 9500 CENTRO ESTE BALCARCE F000 a 9500
Agricuitura, MERCEDES AS00 a 7000 Trago, girasol, TANDIL 5000 a B500
JOHA 2 imvemada, recria SLIPACHA 450036500 | [EONAT papa, malz, AZL 5000 a 8000
¥ et CHMLCOY 70002 12.000 soja, imvernada OLAVARRLA 5000 a 7500
o L
de semana MAVARRO 4000 a 5500 {OBERIA 6000 3
u :
25 DE MAYD 4500 a 7000 NECOCHEA =000 & BO00
MORTE / NUCLEQ FERGAMIMO 13.000 2 16.000 ; LOBERIA 4500 3 G000
AICERD COLON 13,000 a 16.000 SUR £ MUCLEQ
ROMAS 13.500 a 16.000 TRIGUERA NECOCHEA 430026000
Agncudiura SALTO 13.500 a 16.000 TRES ARROYOS 5000 a 6500
ZOMA 3
BARTOLOME MITRE | 11.000 2 13.500 | [#ONAS o AN CAYETANG 4000 3 5000
1 ikg!h: Lra &
CHACABUCO 10,000 a 14.000 : GONZALES CHAVES 4000 3 5000
ey ﬂda
JUNIM - AREMALES 11,000 a 14000 BEMNITO JUAREZ A000 a 5000
BRAGADDO - ALEBERTI B000 a 12,000 SERRLANA SLIR CMEL. SUAREZ 000 a 5500
DESTE HUMEDO NUEVE DE JULIO 6500 a 3000 Agricultura, Y paleine AN 400
GRAL VIAMOMNTE 500 a 9000 JONA Y 3
recria e TORMGUIST 2000 a 2800
LINCOLN - . FINTO 5000 a 3000
imemada CMEL DORREGD 1800 a 2500
=ehiA 4 Agnoutura LEANDRO M. ALER B000 a 12.000
H. YRIGOYEN 000 a 8000 SUDDESTE ADCOLROD ALSINA, 2000 a 3500
C. CASARES - BOLVAR | 45007500 | |zoma 10 Crls. reofs, PUAN - TORNQUIST 200 3 3000
nEanl i il wemada y tngo GUAKNMNI - PIGUE 2500 a 3800
QESTE GRAL VILLEGAS E000 a 8000
Agricultura e RIVADAVIA 5500 a 7000 A VRLLARING 220 a 500
ZONAS irmernaca T. LAUGLEN 000 a 6500 Cria, recria MEDANOS 450 a 850
ZONA T i
PEHLIAIO 5000 3 7000 Agri-hortoutu PEDRO LURD{*) 2000 a 3300
SALLIQUELD - GUAMINI | 3500 a 5000 ra con negol*} PATAGOMNES 200 a 600
MOTA: Los valores expuestos corresponden a campos de "buena calidad”, con mejoras de trabajo y extensiones representativas para cada actividad,

En las zonas de actiidad mixta, se ponderan los campos de aptitud agricola.
En el caso de las zonas 1, lay 2, los valores indicados se elevan por pequena escala, ubicacion y mejoras,

FUENTE: COMPARIA ARGENTINA DE TIERRAS S. A. Ultima actualizacion: abril de 2018
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Econdmica

Lo ayudanios a presupuesiar

‘Orales

Aodlur x 51
Suraze oral x 5 |
Cyverm x5 |
Inyectables
Asdlur x 11
Fostamisol x 500 co
Ripercol F x 500 cc.
Endectockdas
Ivomes x 500 co
Dectomax x 300 cc
Bagomecting forte x 500 cc
Bawifort x 500 cc
Antiparasitarios sxternos
Por aspersion
TrabixAx11

Par inmersion
Aspersin x 250 co
Aciendel Plus x11
Sarmatox x5 1
Ciparsin % 5|

10368
17180

84,2
3996
419.8

6397
21289
6457
5149
§iu

3533

3612
3782
27229
26933

e

Pour-on
Ackandel x5 | 1012.9
Bactrofly x5 1 17400
Arrasa bovinos x 2,51 18025
Curabicheras Slu

Bactrovet Plata Aerosol x 440 e 931

Curabichera Coopers liquido x 11 £11,4
Cacique Pasta x 850 g 6307
Carencias minerales Slu
Glypondin x 248 cc 2204
Suplenul x 500 cc 11824
Gluforal MF 500 x 500 cc 26,0
Trivalica Ade x 250 ds 2515
HNutrelod VI x 25 ds 1910
Magnecal Plus Zinc x 500 cc 2612
Energo MAG x 250 cc 1889
Sales Mincrales Slu
Usamol en panes % 15 kg 764
Carminativos Slu
Bloker B0% x 201 25538

Rumensn bolos x unidad 4400
Antidiarreicos Slu
Steclin C x 100 pastillas sl
Diafin 2 x 20 ¢ 8.9
Tetrasimer x 100 pastilas 2933
Vacunas Slu
Brucelosis Rosembusch 14,7
Mancha Gangrena y Enlerotoxemia 36
Triphe N { M.G Newmonia ) 5.3
Carbunclo Sanidad G, x dosis sic
Bioabortegen H 206
Bopoligen HS 16,6
Hemaglobinuia 53
Beoclostrigen J5 6.0
Rotatec J5 x ds 164
Queratloconuntivitis x ds 88
Antibigticos y Sulfas Slu
Teramicina iryect. x 500 ¢ 6546
Temamicina LA x 500 cc 1408,2
Oxira LA x 250 ec ERE 3
Tylan 200 x 250 cc 5634

Micotd 300 {100 ex)

Estrepio-Pendiben x 50000000 LI

Rasdal x 50 co
Reproduccién
Enzaprost DC x 20 cc
Ciclase x 20 cc 10 ds
ECP Estradiol x 10 cc
Estradial R.J. x 100
Especificos

Marmyzin M iny. intram.
Marmyzin 5 iny. intram.
Mervantel Laclancia
Novantel secado
Antiséptices y desinfectantes
Cetriamon x 51

21055

S9BT
4811
5
2020
2738
75
3024
Sl
585
36,0
25,1
270
Sl
50,7



PASTURAS ¥ VERDEDS

Leguminosas Sikg
Alfalfa Haygrazer 1683
Alfalia Don Endigue 17654
Adfalfa EBC 50 1943
Alfalfa Aurora 1564
Trabol roje Redgoid 1126
Trebal Blanco E1 Luceno 1232
Lefus Comiculatus 1138
Lodus lenius 1173
Meliotus Alba 75,8
Malilotus Madrid 806
Gramineas $ikg
Agropino alargado T8.2
Ryn Grass Anual Bisonte (4n) 40,3
Rye Grass Anual Rio (diploide) 344

R.G.Perenne Pastoral - Tetraploide 877

Minutolo

Bretes espina de pescado LT
con baranda para comederos

Ard 2361.0
(-] 1262146
B+ 151836,1
12+12 2030242
14414 2286457
16+18 254230 8
18+18 ZTHE41.0

Mejoras $lu
Alambre 1715 X 1000 m Fortin. 18926,2
Alambre 1715 X 1000 m. San Me 22831
Alambre 16/14 = 1000 m. 1740,0
Alambre boyero AR 1.83 m . 13141
Alambre Galv, N* 10 x kilo. 87
Alambre Galv. N* 8 nenda x kilo. a7
Alambre Pua Bagual, 14799
Posle quebr. de 3 m super, 1070.0
Poste quebr. de 3 m comin. 1000,0
Paste quebr. de 2.4 super. B70.0
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m. 4750
Posie itin entero 2,4m, 460,0
Posle itn anlero 2,2m. 37,0
Poste itin 1/2 ref de 2.2 m, 2900
Poste melalico 220 m. 2365

Poste matalico 2.40 m. 2546

R.G. Perenne Fleurial Hibr, 758
Pasto ovillo Starly importado 1375
Pasto ovillo Porto 1209
Festuca lipo Palengue 92 4
Semillas para verdeos $kg
Avena 1.8
Cantena 142
Triticale 13.0
Sargo Fomajens comin 356
Semillas subtropicales u$sikg
Brachiarias Brizanla Marandu 95
Brachiasias Brizanta Toledo 10.5
Brachiarias Humsdicala 15.0
Buffel Grass Bioela 15.5
Buffel Grass texas 76
Digitasia erianiha 85
Grama Rhodes Katambora 80
Bretes a las par Sl
Modelo estandar
Estdndar 4 TE453.0
Estdndar & 1090148
Esténdar 8 143003,0
Estandar 10 1769091.3
Estandar 12 2108521
Madelo reforzade
Reforzado 4 812536
Reforzado 6 1040770
Redorzado 8 149669,0

p.‘,‘ﬂ.:‘:‘..l‘ﬂ-[“';::".'—“.:

Tranquenon a palanca T20,0
Tranquernan & crigque. 1850,0
Edectrificador 40 k1 2v. 24665
Electri, picana 120 ke 12 v. 3033 4
Edectrificador 40 km/2Z20v. 2466 5
Electri, picana 80 km 220 v. 28950
Cametel slactroplistico S00m. 4489
Mana plastica aislanie, 539
Aislador, ajus, pivarila hierro cigan.. 9.0
Akslador asquinerc (poletiens). 103
Anlador para clavar (poleldenc). 29
Wanlka plasi. nac.c/alma de heamo. 526
Varilla de hiemo con rula 416
Warillas suspendidas 56,7 hilos. 128
Temiquete N* 8 negro. 40,0
Toamiquete N* B negro. 32,0
Tomiquetes dobles lndano P. S8, B30

Grama Rhodes Tolga 115
Grama Rhodes callide 145
Grama Rhodes Plonser TG
Panscum Coloratum T5
Gatlon Panic 58
Pasto lleran pebsteado 75
Satara Kanmngula 150
Sataria Naruk 16,0
*Ornigen: Bs As sifiela

RACIONES/ALIMENTOS st
Suslilubo Lacleo AG0GS5,0
Asrandgue temeno guachera 40,0
Recria ternera post guachera 5500
Alim pre parto vaca lechera T440,0

Conc pre parto of sales anionicas. 12850,0
Alim vaca lechera prod 6000
Conc prot 30% pivaca en prod 95200

Redorzado 10 184546.5
Reforzado 12 220196, 7
Comedercs automéiticos manuales Shu
M-100 manaal 124541
M-300 manual 14703.6
Copo automatico S
Copo Mod A 938449
Cepo Polro Mod. G 133209.8
Cepo Mod. B 46T16.7
Shlos para almac. de granos Sl
Silo cono excén, cap.7 m” 194170
Trang. 3m tab. 124 ModO curpay 26180

Trang. 2m tab. 1x4 Mod P anchico. 2402 0

Casila manga d Gmi. 735000
Casidla d operacidn d 3,6mil. BT000,0
Capo Ancheco liviano 19500,0
Puerta aparie curup parag 1,5m. 2TT2.0
Tranca adcional & manga 4 pias. B000,0
Embarcadero 1,7m altax 4m 273000
Molire maq.ueda y cola de & 20016,7
Molinge méq.ueda y cola de 10°. 353683
Torme hisrro gabaanizada de 27, 21878.0
Tome 107 p/moling de 8° B0ET .9
Chapa pftangue{MNo18)1,10:3,05, 24403
Bebeder chapa galvaniz x 2,5m. TS00.4
Bebedero chapa galvaniz x Sm 106670
Cafio pol. negr.2” K 2,5x100m. 1178,0

Destete hiper precaz 20070.0
Destete precoz 7970,0
Recria 169 plﬂt.ﬂmﬂdﬂﬂ] STW.U
Balanceado engarde novilla 5510,0
Concentrado proteico 30% prot.  7270,0
Adrechill de tigo 3000,0
Pellet de trigo 3000
Pelled de girasol 31%PB 42660
Pailet de girascl 26%P8 40290
Pellet de soja 41%P8 69615
Harina de soja 4T%PE 75840

Pallel de cascara de sofa de 12%F 35550

Semilla de algadon 29625

Silo cono excén. cap. 19 m” 434240
Silo cono central cap.25 m” 478800
Sily cono cantral cap. 52 m* TE237.0
Bombas estercoleras $lu
M-200 T 58155.8
M-500 T B1473.0
Accesorios para crianza SHu
Estaca complela con balde 8581
Capas p! temeno sin abrigo 304 5
Capas p terneno con abrigo 4576
Jaula p/ crianza de temancs 123197



TRACTORES ussiu
Valtra u$slu
BFTS (75 HP) 44 Cl3p Frutero  51000,0
A TS0 (T8 HP) 464 ci3p 46202,0
A 850 (BSHF) 424 si3p 51000,0
BM 100 (105 HP) &34 a/3p st
A 990 (102 HP) 44 5i3p 58500,0
BH 145 (153 HP) 438 a/3p st
BH 185 (174 HP) 424 s/3p i
BH 180 (188 HP) 414 s/3p sic
Agco

BH 205 (210 HP) 4xd sic
BT 170 (170 HP) dxd 1288000
BT 160 (190 HP) 4xd 138500,0
BT 210 (190 HP) dxd 163057.0
5203 | 200 HF) 258800
AR135 (135 HP) sic
AR50 (150 HE) s
AR1TS (175 HF) sic
Massey

MF 9780 432 350 HP oiplat. 30 547900
MF2815 (46HF)
MF2925 (B3HP) 452
MF2625 (BIHP) 424
MF2E40 (BEHP) 4x2
MF2840 (B5HP) 434
MFAZTE (B1HP) 44
MFA28D (B1HP) 4X4
MF429204 RA [ 11T HP)
MFA2G2 434 | 11T HP)
MFA297 44 {129 HP)

2
Egsggsssﬁs

Herbicidas ugs
24D 50% sal amina 33
24 DB 100% 2 x 101 a7
Aodal 530
Autharity 550
Bice Pack 20+20/ 5 has 1571
Dual Gold 121
Fhroclondona sic
Clorimuron 17,0
Glifosats somin 28
Galant LPU sic

Metsulfuron Medil 80%

MFA200 44 (140 HP) TEI4B 0
MFETO14 424 (140 HF) sic
SEMBRADORAS Slu
Apache

Mod. 54000 5 m. 1996418
Mod. 54000 & m. 22010189
Adr Drill 18000 43 lin.a 17,5 em sio
27000 20 lineas a 40 cm 2740024
27000 22 lineas & 52,5 cm 3040081
27000 18 lineas a 40 cm 1963383
27000 26 lineas a 52,5 cm 3425448
Glorgh

44 lineas a 19 cm 2875768
28 linnas a 19 em 1T46522
Agromatal

TX Mega /52 © surcos a 52 em/7 1036370
TX Mega 13/52 13 surces & 52 er 1405524
TX Mega 18/52 18 surces a 52 or 1560474

TX N Mega 952 9 surces & 52 1 7 1138084
TH N Mega 1352 13 surcos a 52 1565050
TX N Mega 16/52 16 surcos a 52 1812840
T¥ Mega 18/52 18 surces a 52 or 2066846
TX Mega 26/52 26 surcos a 52 or 2805409
TX N Mega 168/52 18 surcos a 52 2359969
TX N Maga 28/52 28 surcos a 52 3076954
Suagri

Aur dinill Suagei 4816 48 surcos 239800

COSECHADORAS ussiu
Class
Tucano 470 428000

Imazetapir 10% 2.3
Gesagard 50 10.5
Insecticidas ugsi
Cipermelrina 25% 8.3
Hitragin Optimize Full 44
Fighter Plus 58.0
Curasemliilas ualkg
Dividend 10.9
Guapo 80% FS sle
Mandrn XL (furgeceda) 431
Excelto [nsecticada pimaiz) sic

Gaucho 50% FS (M) 110,0

Lesan 750 Terra Trac 554000
Case

2888 2WD Cab 307 284 CV sl
2788 4WD Cab 35" 345 CV sl
Challenger

CH BT0 (350 HP) 4 x 4 oiplat. 30 57230
FORRAJERAS

Class

Jaguas 80 BA5000
Jaguar 860 Equipa 715000
Jaguas 940 Equipe 609000
EMBOLSADORA

Mainero -
Emboisadora 2230 70 m 192872
ROTOENFARDADORA

Mainero

Enfardadora 5700 sle
PULVERIZADORAS

Tile

Mod. Mafrix 3910500
Mod. Matrix 4 x4 4384500
Mod. Evolucidn 1 3189500
Mod. Impacius 3318000
John Deere

Autopropulsada 4730 (245 HF) sic
SEGADORA

Ageo

Mod 1372 BOS00
Fungicidas ussll
Amistar ¥bra 56,0
Dbl 225
Allegra 30,0
Coadyuvantes uSsil
Eco Rizo Spray 220
Rizo O 25
Rizo Spray Sulfa 1.3
Silwet L Ag 395
Inoculanies uSsiu
Excalto (insactickda p/maiz) ala
Rizo Lig 157.0
Rizo Lig Top 2225

Rural Tec
RS 510
RS &80
RS T80

Slu

2374
264508
304754

6480

570,00
4700
4200
325.0

160,0
16,0
248

54



COMBUSTIBLES e Unicdad Técrica Agricota (UTA) 780,0
Gasocl [YPF)- agropecuario 252 PICK UPS $
Mafta Prasréum 8lo Toyota

Mafta siper (YPF) sle Hiux efs OX 2.5 4x4 TDI CHV B48400
OTROS § Hibux cid DX 2.5 4nd TDI 776100
Empleado Rural 126490 Hilux cid SRV 3.0 TDI 44 867900

Volkswagen

Amarok c/s 2.0 TOI 140 CV 4X4  B77.400
Amarck o/'d 2.0 TDI 180 CV 4%4 1,026,700
Amarok &'d 3.0 TDI 224 GV 4%4 1 314,000
Fletes 5
Flete 100 km M55

Flete 300 km

Fleta 450 kom
COME. DEL NORTE
Gasall a granel

81

T30
925 4

245

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencla y con un carbcle
ofientative, ya que en &l mercado pueden encontrarse valores supericres e inferiores a los publicados.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo y Asoc. 4842-5521;Agroq.: Ciagro 4812-0045, Lartirigoyen 02344-452057, Rizobacter 2477-408400; Semillas: E. Baya Casal 5.A. 4896-2600; Agrofina
Semillas Arg. 4261-2841, AGRO Empresa Semillas SA 03525-428400. Raciones/Alimentos: Brassicas 5A 4394-8097; Santa Sylvina 03471-4808071
Articulos Rurales: Lago Rural 4301-6514; Lomarural 02243-452492. Maq. Agricola: Apache 03471-471349; Valtra 4719-8072;

John Deere 0341-4718002; Don Rogue 03465-423055; Giorgi 5.A 03464-483512; Agoo Arg 4469-TB63/TE80; Pla 0347 1-451655; Agromelal 03468-471311;

CLAAS 03493-423124; Grupo Suagr 5.4, 4307-2325, Pauny 5.4, 03533-423609; Agrinar; 0341-4117401; Agrop. 5.R.L 03402420407, Yomel S.A. 02317430776,
Martinez v Staneck 022093-428862; Agroar 03492-470809; Mainero 03534424031, Cestani 02473-430490; Bolsas plisticas Ipesa 4653-5700; Silobag 4580-T170;
Ins. Tambo:Minutclo 5.R.L 4241-4486. UTA: Valores provistos por contratistas.

——
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Apuntes

Una barrera mas contra el HLB

El mes pasado, las autoridades del Senasa dispusieron, en las provin-
cias de Jujuy, Salta, Tucuman y Catamarca, la prohibicion del ingreso
a granel de fruta fresca citrica sin proceso proveniente del resto del
territorio argentino con el propdsito de evitar la propagacion de HLB
(Huanglongbing).

Para que la fruta pueda ingresar a las cuatro provincias del NOA -que
fue declarada Area Protegida de HLB- deberd “ser previamente pro-
cesada y embalada en envases contenedores de primer uso”, indica la
disposicion 1/18 del Senasa. “Se entiende por proceso a la eliminacion
de todo resto vegetal suelto o adherido a la fruta, su desinfeccion,
lavado y cepillado”, aflade.

La medida -que habia sido puesta en consulta publica a fines del
afo pasado- recibid el apoyo de los representantes de la Federacion
Argentina del Citrus (Federcitrus) y de la Asociacion Fitosanitaria del
Noroeste Argentino (Afinoa).

En el NOA, donde se concentran las empresas exportadoras de ci-
tricos (fundamentalmente limones), se registran los mejores precios
pagados por citricos de todo el territorio argentino, razén por la
cual algunos operadores compran fruta en otras provincias a valores
inferiores, a pesar del riesgo sanitario que eso implica.

La Argentina mantiene su condicion de pais libre de HLB. En el pais
se presentaron brotes aislados de la enfermedad en las provincias
de Misiones y Corrientes, los cuales fueron erradicados. También se
detecto presencia de la enfermedad en arbolado urbano de algunas
ciudades de Chaco, Formosa y Santiago del Estero.

El Huanglongbing es una enfermedad causada por la bacteria Can-
didatus liberibacter -considerada internacionalmente como la enfer-
medad mas destructiva de los citricos- vy fue detectada por primera
vez en territorio americano en 2004 (en Brasil). Posteriormente se
expandid a regiones citricolas de EE. UU., México y Centroamérica.
La propagacion de la enfermedad se produce a través de yemas
infectadas utilizadas en la injertacion de nuevas plantas, ademas de la
transmision por medio de un insecto vector (Diaphorina citri) cuando
se alimenta de la savia de las plantas enfermas. Como dicho vector
se encuentra presente en la mayoria de las provincias citricolas ar-
gentinas, se debe evitar, por todos los medios posibles, el ingreso de
plantas, tierra o partes vegetales que puedan estar contaminadas.
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Red Surcos te propone una agricutura eficiente |
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Los.paradigmas cambian

CONSULTA A TU

INGENIERO AGRONOMO

Logramos el doble de eficacia
con mitad.de activo /

2,4D \
= £S 400 veces menos volatil que un ester.
. = No se corta en mezclas.
@ht@ = No tiene olor, ni restricciones provinciales de uso.

Red

/ Surcos Lideres en Bioeficacia

* Una empresa de tu tierra

www.redsurcos.com € /redsurcos € /redsurcos @ Red Surcos

US0 INCORRECTO PUEDE PROVOCAR DAROS A LA SALUD Y AL MEDID AMBIENTE. LEA ATENTAMENTE LA ETIQUETA



