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Sembra crecimiento

Compra insumos en dolares a cosecha
aprovechando nuestros convenios

a tasas especiales con las principales
empresas del sector.

VGaER] | ot Combina tus Compras de
Tarjeta Galicia Rural con
" préstamos en dolares a cosecha.

HACETE GALICIA Siempre junto al campo.

bancogalicia.com/rural

SUJETO A PREVIAAPROBACION COMERCIAL Y CREDITICIA.



Nuestra vision:

Las empresas CREA,
iNntegradas a la comunidad,

SON retferentes de

iInnovacion y sostenibilidad.

Somos empresarios agropecuarios

que trabajamos en grupo.
Compartimos experiencias, generamos
conocimientos y potenciamos ideas

para el desarrollo sostenible de las
empresas y del pais.

= Compromiso
Va I ores * Busqueda de la excelencia
* Integridad
* Trabajo en equipo
* Respeto
= Solidaridad y generosidad

Bi/creaarg [Jcrea arg Youlfll) /canalcrea
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“Seguir abriendo huella”

Este ano, el disefo de nuestro stand institucional en Expoagro buscdo
expresar lo que somos, o mejor dicho, lo que aspiramos a ser: nuestra
Vision hacia 2025: “Las empresas CREA, integradas a la comunidad, son
referentes de innovacion y sostenibilidad”.

La vision CREA es un objetivo. Es pura posibilidad. Es sofar con un futuro.
Es una aspiracion gue esperamos concretar.

Soflamos con empresas integradas a las comunidades, formando parte
de ellas, comprometidas con su desarrollo. Sofiamos con una comunidad
gue se alegra cuando nos va bien y que se preocupa cuando nos va mal.
Que sabe gue cuenta con nosotros para afrontar las dificultades, para
construir el futuro y alcanzar objetivos comunes.

Soflamos con empresas y empresarios CREA que son referentes a partir
de su trabajo diario: responsables, comprometidos, siempre detrds de la
superacion y de la excelencia. Empresarios gue se convierten en referen-
tes porgue buscan nuevos modos de hacer las cosas, nuevas formas de
emprender.

Soflamos con empresas que persiguen permanentemente la sostenibi-
lidad. Una busqueda activa, que muestra resultados y alcanza nuevos
estandares, nunca definitivos, siempre superadores.

Al ingresar al stand, un cartel nos daba la bienvenida con una pregunta y
una respuesta clave: CQuerés que te vaya mejor? CREA es tu lugar.

Estamos convencidos de que CREA es el mejor lugar para desarrollarse.
Sin embargo, no concebimos el desarrollo de nuestras empresas sin el
desarrollo del pais. Como dijo nuestro fundador, nuestra gran empresa
es la Argentina.

Lo gue hacemos como Movimiento se puede resumir brevemente: com-
partir experiencias, generar conocimientos y potenciar ideas. Como decia
Pablo Hary: “CREA no resuelve los problemas magicamente. Simplemente
ayuda a plantearlos correctamente, obliga a pensar, incita a la discusion y,
de este modo, llama a las soluciones”.

“El chogue de las ideas, su cotejo con ideas distintas, hace el espiritu mas
agil, méas eficaz. Se comprende de esta manera que el bien que un CREA
pueda brindar a sus miembros y al pais estd en relacion directa con el
calor que ellos, trabajando en equipo entre si y con su asesor, pongan en
su accion”.

Los invito a seguir mirando alto vy lejos, animados por la conviccion de que
estamos haciendo algo trascendente para todos.

\z\ FrRANCISCO LUGANO
PrREsIDENTE DE CREA
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Lareservade
lared CREA

Cédmo se gestiona el programa gue forma a nuevos asesores

El Movimiento CREA dispone de una “reserva”
propia de asesores a la que los empresarios agro-
pecuarios pueden recurrir en caso de necesitar
cubriruna posicién vacante, o bien al momento de
conformar un nuevo grupo.

Se trata de una base de datos integrada por
aspirantes a asesores, que esta disponible para la
blsqueda de candidatos de los grupos que lo so-
licitan, pero cuyos resultados no son vinculantes
(la decisidn final siempre la tienen los integrantes
del CREA).

Los candidatos que integran la base recibieron ca-
pacitacion sobre la metodologia de trabajo CREA,
la cual se realiza en dos médulos de dos dias de
duracién cada uno. El primero esta focalizado en el
trabajo en equipo, el proceso de comunicacién, la
transferencia de tecnologia, las caracteristicas de
la red CREAy el rol del asesor dentro de un grupo.
El segundo médulo trata sobre el funcionamiento
del grupo, las caracteristicas de una reunién CREA
y su propésito, los mecanismos de deteccién y
resolucion de problemas, y las herramientas nece-
sarias para disefiar planes de trabajo.

El Proyecto Asesores —liderado por Nicolas Pfirter
y coordinado por Rodolfo Tkachuk- tiene por
objetivo formar a los técnicos que pasan a integrar
el “semillero” de la organizacion.

“Los talleres se dictan tanto en la sede de CREA
como también en centros académicos de Balcarce,
Cérdoba, Rosario, Santa Fe, Corrientes y Tucuman.
En los dltimos tres afos se dictaron 39 talleres,
con un total 941 participantes, de los cuales 325
pasaron a integrar la base de aspirantes a asesor
CREA”, explica Rodolfo.

Ademas, los talleres estan abiertos a todos los
profesionales interesados en conocer como fun-
ciona la dindmica CREA. “Constituyen un excelente
ambito para difundir la experiencia CREA en las
diferentes comunidades”, agrega el coordinador.
En caso de que un grupo desee tomar un asesor
que no forme parte de la base de datos, dicho
técnico debera incorporarse al programa para
recibir capacitacién sobre las herramientas meto-
dolégicas.

A su vez, los representantes de un grupo en fun-
cionamiento o en formacién tienen a disposicion
un protocolo —que pueden solicitar a los adminis-
tradores del programa— para definir el perfil del
asesor que buscan. Los coordinadores regionales
CREA son los responsables de gestionar la imple-
mentacién de dicho protocolo en sus respectivas
zonas.

Luego de contratar al asesor, el grupo establece
su propio acuerdo de trabajo. “En el ultimo afio,
20 grupos CREA fueron acompanados por este
proyecto en el proceso de eleccién de asesores”,
apunta Rodolfo.

Capacidades

“La metodologia CREA exige cierta actitud y habili-
dades especificas. Los cursos son imprescindibles
para saber si los intereses del aspirante coinciden
con los requeridos para ser un asesor del Movi-
miento”, sefiala el coordinador.

En el proceso de seleccion de los candidatos, las
habilidades académicas y profesionales son tan
importantes como las actitudinales, dado que un
asesor CREA no solo es un promotor de la adop-
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cién de tecnologia, sino también un facilitador de
la integracion y el desarrollo de los integrantes del
grupo. Para ello, debe contar con competencias
tanto técnicas como conductuales, de manera tal
de poder coordinar la dindmica grupal y los pro-
cesos de comunicacion y resolucién de problemas
propios del ambito de los grupos.

Los interesados en ser candidatos a asesores de
grupos CREA pueden comunicarse con Bautista Gi-
gena, asistente técnico del proyecto, a la siguiente
direccién: asesores@crea.org.ar.

Para realizar los cursos no es necesario estar reci-
bido (pueden hacerlo en el Gltimo afo de la carrera
para ganar tiempo), aunque si es indispensable

cQuiénes integran la base de aspirantes a asesores CREA?
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economia y comunicacion.

:cDonde residen?

En porcentaje

1,7
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disponer del titulo correspondiente para ejercer
como asesor CREA.

Asesores en actividad
En lo que respecta a los asesores CREA en acti-
vidad, el programa se dedica a detectar y recibir
necesidades de capacitacién, de manera tal de
generar acciones que permitan resolverlas. “En
este sentido, los res-
ponsablesdelProyec-

un referente técnico e institucional a nivel grupal
y regional”, explica Rodolfo. “Ademas de trabajar
en equipo con los integrantes del CREA, el coordi-
nador regional, la mesa de asesores y el equipo
zonal, el asesor facilita el proceso de pensamiento
estratégico y promueve una mirada de futuro y la
generacion de ideas”, afiade. Es también respon-
sable del plan de trabajo del grupo y correspon-

sable de la calidad

El asesor es un nodo clave en y preparacién de la

to Asesores trabaja- la gestién de la informacion v el reunién mensual.

mos codo a codo con
los coordinadores re-
gionales de las dife-

conocimiento de toda la red. Es
tanto un referente técnico como

El programa cuenta
con un equipo de fa-
cilitadores que per-

rentes zonas”, indica mshtuaonaI: Facilita el prqceso miten resolver dudas
Rodolfo. del pensamiento estratégico y sobre aspectos relati-
Los asesores desem- promueve una mirada de futuro. vos a cuestiones pro-

pefian un rol de fa-

fesionales y metodo-

cilitador en todos los

niveles: empresa, grupo y red CREA. Su trabajo y
su responsabilidad estan enfocados en el grupo,
pero a la vez lo transcienden. Participan mensual-
mente en las reuniones de asesores de su region
y de los eventos zonales y nacionales (congresos,
jornadas, talleres, etcétera).

“El asesor es un nodo clave en la gestion de la
informacion y el conocimiento de la red CREA; es

Las habilidades académicas vy profesionales del asesor son tan
importantes como las actitudinales, dado que no solo debe pro-
mover la adopcion de tecnologia, sino también la integracion y el
desarrollo de los integrantes del grupo.

légicas (tales como
pautas para promover la motivacion, realizar una
presentacién efectiva, detectar problemas con
anticipacion suficiente, etcétera).
En 2017 se realizaron siete talleres de actualizacion
de asesores en actividad a los cuales asistieron
214 asesores y 18 coordinadores regionales CREA.
“Entre los aspectos tratados se abordaron cuestio-
nes tales como la gestion de la diversidad, el uso
competente del lenguaje y el arte de preguntar”,
explica el coordinador.
También se compartieron experiencias vinculadas
a la dinamica de la reunién CREA, la gira técnica,
el plan de trabajo, la gestion de la informacién,
herramientas para el analisis de empresas y el
trabajo en red con los asesores y el coordinador
regional. Segln Rodolfo, “estas iniciativas gene-
ran un caudal enorme de conocimiento porque los
asesores CREA, ademas de provenir de diferentes
generaciones y formaciones, tienen vivencias par-
ticulares en funcién de las caracteristicas de cada
grupo y region productiva”.
Otro hito importante de las acciones del proyecto
es la organizacion de los Encuentros Nacionales
de Asesores CREA, los cuales se realizan cada
tres afios con el propésito de crear y estrechar
relaciones entre los integrantes de las diferentes
regiones. “Creemos que el intercambio que surge
de la diversidad, dentro del marco de nuestra fi-
losofia, promueve transformaciones que terminan
beneficiando tanto a los empresarios como a los
profesionales que formamos parte del Movimien-
to”, concluye Rodolfo.
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Comunicacion
profunda

Una herramienta clave en el asesoramiento

La invencién de Internet tuvo un impacto muy
grande en la historia de la civilizacién humana
porque logré conquistar dos de los tres vectores
de la comunicacién, que son la rapidez y la ex-
tension; es decir: Internet ofrece la posibilidad de
estar comunicados en tiempo real con otros, mas

alla de la distancia fisica a la que se encuentren.
Una buena noticia por donde se la mire.

Pero la revoluciéon que viene, en lo que respecta
a comunicacién, tiene que ver con la profundi-
dad. Gracias a los celulares inteligentes, todos
podemos estar conectados; sin embargo, para-



lelamente, tienen lugar desoladoras experiencias
de desconexidn. Vaya paradoja. El vector que nos
falta conquistar es el de la profundidad, porque
la comunicacién humana no solo es rapidez y
extensién, sino también profundidad.

Durante muchos afios tuve la oportunidad de tra-
bajar con adictos en rehabilitacion, una experien-
cia que me revelé mucho acerca de los diferentes
niveles de la comunicacién. Ellos me ensefiaron
que, en un tratamiento, es posible aprender a
decir lo que quizas no se pudo expresar durante
afios mediante palabras o gestos.

El primer nivel de la comunicacién humana es
aquelen el cual se genera un intercambio de infor-
macién, mientras que un segundo nivel compren-
de el intercambio de opiniones, y un tercero esta
asociado a la posibilidad de expresar experiencias
de vida. El cuarto nivel es el de los sentimientos,
mientras que el quinto nivel es el de los deseos
y las necesidades. En el sexto nos encontramos
con nuestro propio ser, para finalmente llegar al
séptimo, que involucra lo trascendente.

La calidad de vida se puede medir por la calidad
de los vinculos que mantenemos de acuerdo con
la cantidad de niveles comunicativos involucra-
dos en ellos. En nuestra sociedad contempora-
nea solemos practicar de formas muy diferentes
los dos primeros niveles, pero en los restantes
no tenemos tiempo, ni espacios, ni herramientas
para aplicar mayores niveles de profundidad. Y
eso es aplicable tanto a los vinculos primarios
como a los desarrollados en el trabajo, donde
transcurren muchisimas horas del dia. Cuando se
tiene una pobre calidad de vinculos, hay mayores
riesgos de asumir conductas adictivas y violentas.
En la actualidad, disponemos de muchos cana-
les de informacién. Y entendemos que es muy
importante estar informados. Pero a veces nos
llenamos de informacién y naufragamos con los
vinculos, de manera tal que cuando queremos
llegar a niveles mas profundos de comunicacion,
no sabemos cémo empezar.

El segundo nivel ya representa un salto, porque
involucra nuestra opinién acerca de tal o cual
tema; si, ademas, usamos la escucha, podemos
crecer a través de la opinién de los demas.

El tercer nivel implica compartir experiencias de
vida. Una de las experiencias mas importantes de
mi vida fue el nacimiento de mi primera hija, que
naci6é con sindrome de Down. Al ver al bebé, la
neonatéloga no sabfa bien cdémo deciroslo, en-

tonces me preguntd si lo queria tener en brazos.
Ese fue un momento de comunién, una experien-
cia inenarrable. Se puso en juego el tercer nivel
de la comunicacién. Hubo intercambio de infor-
macién, pero informacién sustantiva. No solemos
tener muchos espacios en nuestras vidas donde
poder compartir este nivel de comunicacion.

La profundidad implica intimidad y conectividad.
A mayores niveles de comunicacién, mejores son
los vinculos, las conexiones y las energias que
circulan.

El cuarto nivel implica revelar sentimientos, y el
quinto consiste en expresar deseos y necesida-
des. ;Cuantos sentimientos pasan por el corazén
de un adulto en un dia normal? ;Cuantos en el
caso de nifios y adolescentes? Muchos sen-
timientos nos habitan todo el tiempo; estan cons-
tituidos por energia, y la energia no se elimina,
sino que —en el mejor de los casos— se transfor-
ma. Esto significa que si no tenemos personas
con quienes compartir nuestros sentimientos,
necesidades y deseos, sera necesario hacer algo
con esa energia contenida. Y ese es uno de los
motivos por los cuales vivimos en una sociedad
tremendamente violenta y adictiva. La violencia
no es otra cosa que deseos, necesidades y senti-
mientos actuados de manera irracional. Es decir:
si no tenemos personas con quienes habilitar el
cuarto y quinto nivel de comunicacion, la calidad
de vida se puede deteriorar seriamente.

La palabra acordar viene de la misica, de “sin-
tonizar”, disponer los instrumentos en el mismo
acorde. En un sentido mas antropolégico, acordar
deriva de sintonizar los corazones, y eso ocurre
cuando compartimos lo que deseamos y sentimos
con otros que estan dispuestos a escucharnos.
Desde lo legal, acordar no implica necesaria-
mente sintonizar con el corazén; para poder
sintonizar desde el corazén es necesario poner
en palabras qué se necesita y se desea, y qué
necesita y desea el otro.

Estamos llamados a vivir al menos hasta el cuarto
0 quinto nivel de comunicacién con nuestros
vinculos primarios o cercanos. Si una persona
no llega al cuarto o quinto nivel en su vida, eso
genera insatisfaccion y baja calidad de vida.

El maravilloso rol que ustedes desempeiian como
asesores de un grupo CREA también requiere lle-
gara esas instancias. Si en un grupo hay Gnicamen-
te comunicacion de nivel uno, es una conversacion
intrascendente. Grandes caudales de energia apa-
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recen en el grupo cuando circulan las opiniones,  en la cual cada uno pudiese compartir dos o tres
las experiencias vitales y los deseos de todos. hechos importantes que hubiera vivido en el afio.
Sirva como ejemplo un hijo que se encuentracon Al principio hubo mucha resistencia, pero luego
su padre y le dice: Este otofio estd cdlido, ;no?;  todos se fueron soltando. Estabamos pivotando
y recibe por respuesta: Si, estd cdlido. Se ven 15  tanto en los dos primeros niveles de comunica-
dias después, y el didlogo es: Estd fresco ahora.  cién que cuando se nos requeria pasar a otro
Si, estd mds fresco. Eso es lo que yo denomino  nivel, sentiamos vergiienza y no sabiamos cémo
el “infarto masivo vincular”. Es un fenémeno  hacerlo. Esa noche nos sorprendi6 el amanecer
muy estudiado en la actualidad —aunque no se  compartiendo experiencias. Al afio siguiente ter-
instrumente en la practica— el hecho de que es  minamos de comer rapido para poder repetir la
muy dificil avanzar en casi nada si no se constru-  dinamica. Al tercer afio uno de los chicos pidié
ye lovincular, ya sea en la educacién como en las  participar. Y ahora todos, desde el mas pequefio
empresas u organizaciones. Y considero que la  —que tiene ocho afios— hasta el mas grande de la
Gnica maestra en esto es la practica. familia participan de esa experiencia.

Sin embargo, profundidad no implica mayor
cantidad de tiempo, sino calidad. Por ende, en

épocas tan frenéticas como las actuales, nece- JuaN PABLO BERRA

sitamos un método y herramientas sencillas que Profesor en Filosofia. Escritor. Fundador d?
la Escuela de Creadores de Nueva Humani-

nos permitan generar un espacio para habilitar ~ X X .
P § P P dad. Sintesis de la conferencia ofrecida en

niveles profundo? de comunlcauor']. . el Congreso de Asesores CREA en la ciudad
Algunos afios atras le propuse a mi familia en las de Rosario, en 2015.
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“El trabajo en equipo es
mas necesario que nunca”

Entrevista a Delmo Gallo, referente de la metodologia CREA en el Sur de Santa Fe

“A pesar de tratarse de un campo chico, en los afios 60 fuimos admitidos en el CREA Santa Isabel, que por entonces estaba integrado solo
por grandes empresas”, recuerda Delmo Gallo, el primer coordinador que tuvo la regién CREA Sur de Santa Fe.

“Viviamos en un campo de unas 300 hectareas en Ruciman (Santa Fe). Mi hermano mayor, Celso Gallo, era quien administraba por
entonces la empresa familiar. Asi fue como descubri la metodologia CREA y aprendi cémo funciona un grupo”, afnade Delmo.



—;Usted iba a las reuniones del CREA Santa Isabel
con su hermano?

-Yo iba a algunas reuniones, pero el mayor con-
tacto con la vivencia CREA lo experimenté a través
de las reuniones que se hacian en nuestro campo.

—:Donde estudié agronomia?

—Al terminar el secundario, un compaiiero de es-
tudios me propuso ir juntos a estudiar agronomia
a la Universidad de La Plata. Cuando me recibi, mi
idea era comenzar a trabajar en campos chicos,
en las chacras, porque eran muy pocos los que se
ocupaban de eso en aquel momento. Terminé la
carrera dos afios mas tarde, a causa del entonces
vigente servicio militar obligatorio, que en mi caso
fue en la infanteria de Marina (1963). Justo me toc6
ser participe del enfrentamiento entre los azules y
los colorados, dos facciones que se enfrentaron
en el seno de las Fuerzas Armadas Argentinas, tras
el derrocamiento del entonces presidente Arturo
Frondizi, por sus disidencias respecto a la partici-
pacién del peronismo en la vida social y politica
de la sociedad argentina. Me designaron al cuartel
Rio Santiago, ubicado cerca de la ciudad de La
Plata. No salimos a la guerra porque justo cuando
estdbamos subiendo a un barco para dirigirnos a
un enfrentamiento, dieron la orden de retirarnos.
Es algo que no le deseo a nadie.

—;Como fue su primera experiencia como asesor
CREA?

—Poco tiempo después de recibirme, se establecid
un convenio entre CREA y el Ministerio de Agricul-
tura de la provincia de Santa Fe para crear grupos
de pequefos y medianos productores que fun-
cionaran con nuestra metodologia. Entonces, me
propusieron hacerme cargo de esa iniciativa. Se
los denominé CREA chacarros. En ese marco, fui
asesor del CREA Carmen, que funcionaba en una
zona localizada en las proximidades de Venado
Tuerto.

Cuando se firm6 el acuerdo, Pablo Hary vino a
visitar la zona sur de Santa Fe. Al despedirnos, me
abraz6y nos pusimos a llorar como dos chicos. Ese
es uno de los recuerdos mas gratos que tengo. Me
dijo: “Siempre pensé que esto iba a suceder”.

—;Qué hacian los chacareros de la zona en ese
tiempo?

—La chacra mixta. Tenian rotacion agricola-ga-
nadera. La agricultura estaba integrada funda-

mentalmente por trigo y maiz, ademas de girasol
en algunos bajos. Los campos chicos trataron de
aumentar la produccién sincerando los costos
reales, porque muchas veces no se consideraba el
valor del trabajo de los chacareros.

—De alguna manera, en los dltimos afios se estd
intentando regresar a modelos mds sostenibles en
términos agronémicos...

—Mucho de lo que se promueve hoy se hacia en
aquel entonces. En aquellos tiempos aparecieron
los primeros alambrados eléctricos, que permitie-
ron comenzar a realizar pastoreos rotativos con
base de alfalfa. Gracias a eso, fue posible que el
CREA Carmen llegara a producir 350 kilos de carne
por hectarea ganadera total. Entonces empeza-
mos a recibir gente interesada en saber cémo lo
habiamos logrado.

—Toda una innovacién en aquella época...

—Si. Muchos decian que no se podia hacer, pero
después terminaron haciéndolo todos porque era
muy sencillo. Lo que sucedia, basicamente, es
que los hombres estaban muy pendientes de esos
planteos; ellos acompaiaban la evolucion de las
empresas.

-¢;Y de donde surgieron esas innovaciones?

—De los valores que aprendi en el campo, primero
de mis padres y luego en la escuela, donde los
maestros nos brindaban una ensefianza practica:
nos hablaban de las vacas y no de las jirafas de
Africa. Yo fui a la escuela de campo a caballo, don-
de aprendimos a convivir con chicos de diferentes
origenes de esa zona agropecuaria, siempre en un
marco de trabajo grupal. Eso me ayud6 mucho en
la vida; basicamente me sirvi6 para entender la
necesidad de establecer buenas relaciones. Luego
descubri que esa es la esencia de los grupos CREA.
Después, la universidad le dio un marco técnico a
ese conocimiento. Fue una gracia que tuve y me
permitié6 entender mejor lo que le hacia falta a
cada productor; el asesor tiene que llegar a esoy
no tratar de imponer su punto de vista. Tiene que
ser capaz de detectar la necesidad del empresario
para darle una respuesta efectiva.

—;Cudntos CREA chacareros se formaron en
Santa Fe?

—El primer CREA chacarero fue Carmen, en el surde
Santa Fe, y el segundo fue Avellaneda, en el norte
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Delmo Gallo junto a dos de sus hijos: Santiago (coordinador
CREA de la region Sur de Santa Fe) vy Federico (exvocal CREA
de la region Litoral Norte).

Delmo Gallo junto a tres de sus nietos. El referente CREA conside-
ra que el contacto con la vivencia rural desde una edad tempra-
na es fundamental para formar buenos empresarios y asesores.

provincial. Hubo diversos grupos de chacareros,
los cuales, luego de trabajar un tiempo en el marco
del convenio establecido con CREA, fueron acep-
tados como integrantes de la regién Sur de Santa
Fe. Eso ocurrié cuando la zona Norte de Buenos
Aires/Sur de Santa Fe se dividid, y yo pasé a ser el
coordinador de esta dltima.

—En ese momento, los grupos CREA chacareros se
institucionalizaron...

—Claro. Desde entonces, algunos dejaron de
existiry se crearon otros nuevos, pero el espiritu
sigue siendo el mismo. En el campo se trabaja en
el marco de un grupo humano, y los CREA —estoy
convencido— son una herramienta ideal para
armar equipos, porque no son politicos, no son
dirigidos de arriba, se respeta la regionalidad.
Por esta razén, se necesitan asesoresy coordina-
dores que entiendan esa forma de trabajo.

—;0bserva alguna diferencia en el rol del asesor
en la actualidad respecto de cuando comenzo a
trabajar?

—Cuando yo me recibi, habia unas pocas facul-
tades de agronomia en todo el pais, mientras
que en la actualidad existen muchisimas. Mi
pregunta es: ;tenemos en la Argentina profeso-
res formados para tantas facultades? Un asesor
tiene que estar lo suficientemente capacitado
como para no depender Ginicamente de paquetes
de insumos; eso no va mas. Tienen que desarro-
llar un criterio propio, pero siempre respetando
las iniciativas de sus asesorados sin tratar de
imponerles nada.

—;Como continud después su carrera como asesor?
—-Después continué asesorando establecimientos
particulares. Hace dos afios dejé el Gltimo campo
que tenia a mi cargo, por cuestiones de salud. De
todas maneras, cada tanto vienen a charlar un rato
a casa; la relacion continGa.

—;Cudl cree que es la esencia de los grupos CREA?
—En los grupos CREA se establece una relacion
entre los empresarios y el asesor; esa es la base.
En ese marco, el asesor esta lejos de imponer sus
ideas, sino que aprende de sus asesorados para
poder atender sus necesidades. Hoy el trabajo en
equipo es mas necesario que nunca, porque los
problemas son mas complejos, ademas de los
inconvenientes que supone la mayor variabilidad
climatica.

—;Cudl es el criterio bdsico que debe manejar todo
asesor CREA?

—Al ser coordinador CREA tantos afios, trabajé con
muchos asesores. Creo que lo fundamental es tratar
de hacer lo que el CREA quiere y no lo que quiere el
asesor. Ayudar al préjimo sin usarlo.
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Expoagro 2018

Cuales fueron los desarrollos tecnoldgicos mas innovadores

Durante la dltima edicién de Expoagro, CREA or-
ganiz6 una serie de giras técnicas cuya finalidad
fue difundir entre los participantes algunos de los
desarrollos mas innovadores presentados por los
expositores. En esta ocasion, el foco estuvo puesto
en la identificacion de tecnologias que contribuyen
aincrementar la eficiencia productiva sin descuidar
el ambiente. A continuacién, se presentan las pro-
puestas que despertaron mayor interés.

Siembra

La firma Precision Planting presentdé Smart Firmer,
un afirmador de semillas que permite controlar en
tiempo real la dosificacién de la densidad en fun-
cién de las caracteristicas de cada ambiente. Esto
es posible a partir de las lecturas del suelo que el
dispositivo efectla durante la siembra. Al estar
dotado de sensores dpticos, puede identificar las
condiciones del suelo surco por surco: el porcen-
taje de materia organica y contenido de humedad,
asf como la cantidad de residuos de cultivos en
las lineas de siembra. En EE. UU., en maquinas
equipadas con vSet Select (otro desarrollo de la
empresa que posibilita la siembra de dos hibridos
en el mismo surco), Smart Firmer permite, ademas,
la dosificacion variable de hibridos.

Otro desarrollo interesante fue el dosificador elec-
troneumatico ECURow de la firma Plantium, que
integra un motor brushless de eje hueco a la placa
del dosificador permitiendo el ingreso central de
un flujo de aire que genera presion positiva, faci-
litando el direccionamiento de las semillas hacia
las placas y luego hacia el suelo. De esta manera,
mejora la calidad de siembra, incluso con altas
velocidades de trabajo.

Pulverizacion

En esta edicion de la muestra, hubo nuevos e inte-
resantes lanzamientos. CASE IH present6 sus pul-
verizadoras Patriot, y New Holland hizo lo propio
con Defensor SP 3500. No obstante, en el marco

de las giras se destac6 Cuadrupla, de la firma Pla,
una maquina equipada con cuatro tanques, dos
lineas de pulverizacién, un juego de sensores
para aplicacion sitioespecifica de herbicidas y una
central meteorolégica integrada.

Esta pulverizadora ofrece una serie de opciones
interesantes para lograr aplicaciones precisas y
eficaces. La primera linea de picos es abastecida
por un tanque central de 3000 litros; la segunda li-
nea —abastecida por un tanque de 1100 litros y dos
tanques de 100 litros con los que se puede realizar
la inyeccién directa de productos puros u otros
caldos— puede ser controlada por sensores Weed
It, lo que permite realizar aplicaciones sitioespe-
cificas de herbicidas. De esta forma, en una sola
pasada se podrian aplicar hasta cuatro productos
(caldos o puros) mediante mapas de prescripcion.
A suvez, la central meteoroldgica integrada permi-
te conocer el estado de las principales variables
que afectan la pulverizacién (velocidad y direccidn
delviento, temperatura y humedad relativa).
Adicionalmente, sobre la base de tecnologia desa-
rrollada por la firma Acronex (presente en la Carpa
de Emprendedores), se presenté una aplicacion
que permite monitorear la operatoria de las pulve-
rizadoras en tiempo real. Esta aplicacién captura
lainformacién que genera una pequefia caja negra
instalada en las maquinas, la cual registra una
serie de parametros relevantes para caracterizar la
calidad de aplicacion de fitosanitarios; entre ellos,
la velocidad de trabajo, la dosis real instantanea
asperjada, la presién de aplicacion, el porcentaje
de taponamiento de los picos, las condiciones cli-
maticas registradas por la estacion meteorolégica
durante la operacion e indicadores de evaporacion
y deriva de las aplicaciones.

Cosecha

La firma Claas presentd varios desarrollos tec-
nolégicos interesantes: el nuevo tractor Xerion;
sus cosechadoras Lexion y Tucano, y su picadora



Jaguar 960, equipada con los mejores cabezales
disponibles en el mercado.

Se destacé la cosechadora Lexion 780, una maqui-
na con gran capacidad de trabajo, equipada con
tecnologia que la torna muy eficiente y reduce
al maximo su impacto sobre el ambiente. Esta

Figura 1. Sisterna Smart Firmer, de Precision Planting
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equipada con motores Mercedes Benz OM 473,
dotados de gran cantidad de sensores para opti-
mizar el uso de combustible y reducir al méximo
las emisiones de gases de efecto invernadero.
Adicionalmente, cuenta con una serie de siste-
mas complementarios, como Dynamic cooling,

1) Smart Firmer. 2) Detalle de sensores épticos. 3) Mapas de variables relevadas (de arriba abajo:
humedad, temperatura, residuo de rastrojos y materia orgdnica)

VISIBLE AND INVISIBLE LIGHT

Figura 2. Pulverizadora Cuadrupla, de Pla

1) Pulverizadora. 2) Tanques de mezclas de 3000 y 1100 litros. 3) Doble linea de pulverizacion equipada
con sensores Weed |t para aplicaciones simultéaneas en cobertura completa y sitioespecifica. 4) Tanques
para productos puros de 100 litros. 5) Pantallas del sistema de telemetria Acronex integrado para moni-

torear y mapear calidad de labores en tiempo real
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que controla automaticamente la velocidad del
ventilador del sistema de refrigeracién; Cemos au-
tomatic, que chequea parametros de operacion
predefinidos y los ajusta en tiempo real y en forma
automatica para optimizar el trabajo, y Cruise pilot,
que controla la velocidad de avance de la cosecha-
dora ante variaciones en el volumen de cultivo.
Ademas, la cosechadora estd equipada con el
sistema de orugas Terra Trac, una solucién que
en esta edicion de Expoagro se advirti6 en gran
cantidad y variedad de méaquinas (sembradoras,
pulverizadoras, tolvas). Este sistema permite redu-
cir la compactacion del suelo en méas de un 60%
respecto de una maquina equipada con ruedas.
En este punto, vale la pena mencionar el cabezal
draper Hera de 47 pies, el mas grande del mer-
cado, poseedor de una serie de particularidades

Figura 3. Cosechadora Lexion 780
1) Detalle cabezal Hera. 2) Detalle motor OM. Standard Euro VI. Consumo reducido. 3) Detalle orugas
sistemma Terra Trac

que lo destacan a nivel mundial. Por un lado,
la lona acarreadora esta seccionada en sentido
transversal y longitudinal. Los dos tramos de
cada lado permiten trabajar a distintas veloci-
dades (mayor en la parte interna), mientras que
la division longitudinal permite lograr dos hilos
de transporte del material segado. La secci6n
posterior es rigida, y la delantera —cercana a las
cuchillas—, flexible, lo que permite que el draper
trabaje virtualmente adherido al suelo. Por otro
lado, el alimentador central posee rotory es com-
plementado por sinfines, lo que permite menor
inclinacion en las lonas laterales.

Gestion de datos
Durante la muestra, John Deere present6 el Cen-
tro de Operaciones, una herramienta que per-
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mite gestionar informacién agronémica para in-
crementar la productividad, la eficiencia y la
rentabilidad de las actividades agropecuarias.
Este centro posee mdltiples y variadas funciones:
entre ellas, permite analizar informaci6n hist6ri-
ca; generar prescripciones de siembray enviarlas
a las maquinas en forma remota; monitorear el
recorrido, la posicion, la velocidad y el estado en
que se encuentra cada una de ellas, y acceder a
las pantallas de los monitores que estan obser-
vando los operadores desde el celular o la tablet,
sin necesidad de desplazarse hasta el lugar en
que se encuentran trabajando.

Adicionalmente, dispone de un sistema denomi-
nado monitor de tareas, que permite la sincroni-
zacion del Centro de Operaciones con la aplica-
cién MyJobsApp, para rastrear desde el celular la
tarea que esta realizando cada méquina.

Giras técnicas

Desde 2013, las giras técnicas son coordinadas
por Gabriel Tinghitella, responsable del Area de
Innovacién de CREA. Este afio, el eje de las reco-
rridas fue la identificacion de aquellas tecnolo-
gfas que contribuyen a incrementar la eficiencia
productiva sin perder de vista el cuidado de la
dimension ambiental.

El disefio de las giras incluy6 un trabajo previo de
revision de las gacetillas de prensa publicadas
por Expoagro y de las noticias posteadas en las
redes sociales de los principales expositores, pa-
ra identificar cuales serian los desarrollos que

Figura 4. Centro de Operaciones John Deere

mejor se alinearian con el concepto central de
las recorridas.

De este modo, se desarrollaron dos giras técnicas
de las que participaron unas 40 personas, con gran
presencia de técnicos y productores CREA. Las
recorridas fueron conducidas por Joaquin Bello y
Matias Bodini, técnicos de las areas de Agricultura
y Ganaderia de CREA, respectivamente.

“La muestra es enorme y seguramente continuara
creciendo. No es facil recorrerla. Por eso es (til
que un equipo de técnicos, guiados por una idea,
pueda recorrerla previamente para identificar los
desarrollos mas interesantes. Esto le da contextoy
sentido a la recorrida, habilitando la generacién de
espacios de reflexién e intercambio, que son muy
ricos”, sefialé Bello.

“Quienes participaron nos dijeron lo mismo: no
podrian haber aprovechado el recorrido si lo hu-
bieran efectuado en forma independiente. Inclu-
so reclamaron mas difusion. Las giras son (tiles
para los participantes y para los expositores; los
intercambios que se generan en cada stand entre
los expositores y los participantes resultan de
gran utilidad para todos. Lo disfrutamos y creo
que agregamos valor”, destacé Bodini.
“Pudimos ver un pantallazo de lo que se viene
y quedamos sorprendidos por el modo en que
las empresas se alinean detrds de una vision de
sostenibilidad en sentido amplio. Mas alla de los
adelantos puntuales que observamos, aplicados a
actividades especificas, el tema no le era ajeno a
nadie”, concluyé.
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Milar

Un grupo de técnicos y empresarios agropecua-
rios —entre los cuales se encuentran referentes
de la regién CREA Mar y Sierras— creé la firma
AgTech (Milar) dedicada a brindar soluciones
tecnolégicas para el agro, una de las cuales con-
siste en un dispositivo de aplicacién selectiva
de herbicidas. “Por tratarse de un desarrollo na-
cional, va a ser mas econémico que los equipos

Las mejores aplicaciones

Fueron presentadas en la ultima edicion de Expoagro

importados”, asegurd Agustin Bilbao, asesor del
CREA Necochea-Quequén y uno de los socios
integrantes de Milar.

Tal como ocurre con los equipos disponibles en
el mercado argentino, el dispositivo desarrollado
por Milar —denominado Eco Sniper- se emplea
para realizar aplicaciones selectivas en barbecho.
“Estamos trabajando para que en un par de
anos sea posible realizar aplicaciones en cul-



tivos emergidos”, sefialé Agustin al exponer el
emprendimiento en la “carpa de los emprende-
dores” instalada en la edicion 2018 de Expoagro.
“Probablemente no se pueda controlar avena ne-
gra en un trigo, porque son morfolégicamente muy
similares, pero si se van a poder realizar aplicacio-
nes contra malezas cruciferas, que estan siendo
un problema grave en nuestra zona”, afirmé.
“Cuando el dispositivo esté disponible para
realizar aplicaciones en cultivos, van a generarse
alternativas de control que hoy no tenemos por
cuestiones de fitotoxicidad o de costos de los
fitosanitarios”, asegurd Agustin.

Ademas, la empresa desarrollé una aplicacién
gratuita para monitorear malezas —en un entorno
colaborativo— que permite medir el porcentaje de
cobertura verde mediante fotos o videos. “Se tra-
ta de una herramienta muy agil y amigable para
realizar relevamientos de especies problemati-
cas, como los que viene llevando a cabo CREA”,
apunté el emprendedor.

También crearon una plataforma (Pirwa) dedicada
a elaborar mapas de ambientes georreferencia-
dos por medio de imagenes satelitales, a partir
de los cuales sera posible generar prescripciones
de aplicaciones variables de insumos.

“Creemos que en un futuro quizas no sean los
mosquitos (equipos pulverizadores autopropul-
sados) los encargados de las aplicaciones, sino
drones terrestres que trabajen de manera auto-
matizada, en cualquier horario, al detectar que
las condiciones ambientales son las adecuadas”,
proyectd Agustin.
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Auravant

Auravant ofrece una plataforma gratuita para
detectar indice de vigory de clorofila a través del
procesamiento de imagenes satelitales con una
resolucion de 3 x 3 metros (aunque pronto se
incrementard a 1 x 1 metro).

“El servicio gratuito permite observar hasta
3000 hectareas, mientras que para monitorear
una superficie mayor es necesario acceder a la
versién paga, en la cual —ademas- la frecuencia
de actualizacién de datos del campo es mayor”,
explicé Nicolas Larrandart, de Auravant.

Las versiones mds avanzadas permiten realizar
ambientaciones orientadas a generar prescrip-
ciones para aplicacién variable de insumos, ge-
nerar entornos colaborativos con los diferentes
integrantes de la empresa y producir registros
histéricos de la evolucién de un sitio particular.
“La aplicacion gratuita ya esta operando en mas
de 750.000 hectéareas localizadas en muchos
paises, entre los cuales, ademas de la Argentina,
se incluyen Uruguay, Brasil, México, Espafia e
incluso algunos lotes en Africa”, sefialé Nicolas.

Kilimo

Kilimo es una aplicacién que permite gestionar de
manera automatica lotes con riego por pivote para
eficientizar el uso del agua subterranea sin limitar
el potencial de rinde del cultivo regado.
Inicialmente, el programa requiere tomar mues-
tras de suelo del establecimiento para ajustar
el modelo, de manera tal que por medio de la
interaccion de esos datos con las variables meteo-
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De izqg. a der.: Leo Elgart, Juan Elgart, Agustin Bilbao, Cristian Verkuyl, Hernan Borcano vy Esteban Bilbao,
presentando el dispositivo Eco Sniper en Expoagro 2018.

rolégicas, se realice una prescripcion automatica  intentar posicionarnos en ese mercado”, comen-
del nivel de riego 6ptimo en funcion de los obje-  té Rodrigo Tissera, fundadory vicepresidente de
tivos de produccién cargados por cada usuario.  Kilimo.

“En la Argentina tenemos monitoreadas unas

25.000 hectareas bajo riego. Luego de realizar ~ BoosterAgro

una primera experiencia inicial en EE. UU. en  BoosterAgro es una aplicacion que unifica y
2017, decidimos hacer una apuesta fuerte para  personaliza diferentes prondsticos climaticos
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en una misma pantalla. Permite a los usuarios
localizar su campo en el mapa para en forma ra-
pida visualizar las proyecciones meteoroldgicas
especificas para un sitio determinado.

“La plataforma ya fue descargada por mas de
25.000 usuarios que cubren una extension de 12
millones de hectéreas en la Argentina, Uruguay,
Brasil, Paraguay y Bolivia”, comenta Marcos Al-
varado, socio gerente de BoosterAgro e hijo del
expresidente de CREA Oscar Alvarado.

SIMA

Cuatro ingenieros sub-35, dos en sistemas y
los otros dos en agronomia, desarrollaron una
aplicacion (SIMA) que permite facilitar el moni-
toreo de cultivos en un entorno colaborativo. El
programa brinda la posibilidad de cargar datos
sin necesidad de tener conexién —algo frecuente
en entornos rurales—, para luego sincronizarlos
cuando se accede a una zona con conectividad.
Ademas de contar con herramientas que facilitan
la tarea de reconocimiento de malezas, plagas y
enfermedades, la aplicacién permite determinar,
en funcién de los datos relevados, umbrales de
aplicacion para las diferentes fases de crecimien-
to de los cultivos.

“Préximamente, la idea es aprovechar la impor-
tante base de usuarios de la aplicacién para
emitir alertas o informes acerca de lo que esta
sucediendo en una determinada zona”, explica
Santiago Arias, responsable comercial de la firma.

AKRO

LISTOS PARA ENTRAR AL CAMPD

Calidad, eficiencia y resultados.

“La aplicacién cuenta con una version gratuita
disponible para un solo usuario que releva hasta
10 lotes, independientemente de su tamafo,
y versiones pagas para muchos usuarios que
relevan una cantidad superior a 11 lotes”, ahadié.

Unimap

La empresa santafesina Acronex desarrolld un
dispositivo y un programa (Unimap) dedicado a
controlar en tiempo real las principales variables
que determinan la eficiencia de una aplicacién de
fitosanitarios.

“Asi como existen dispositivos que permiten
monitorear la cosecha o la siembra mientras ellas
ocurren, también va a ser posible hacerlo con
las pulverizaciones, controlando —en funcién de
las especificaciones cargadas por el usuario— la
deriva y la evaporacion, entre otros aspectos”,
explicéd Julian Balduciel, empresario agropecua-
rio y socio de Acronex.

“Con esta tecnologia, al aplicar la maquina, algin
encargado —de manera remota— va a contar con
datos que permitan, por ejemplo, detener una
aplicacién hasta realizar los ajustes necesarios
para que cumpla con los pardmetros minimos de
calidad”, anadio.

Los integrantes de la firma estan negociando
con una empresa fabricante de pulverizadoras la
posibilidad de llegar a un acuerdo para que los
nuevos equipos sean comercializados con este
dispositivo.

akron.com.ar [Eig[E
0800 333 8300
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Balance de la campana 2016/17 vy expectativas futuras



La sequia condiciona la producciény el comercio
ganadero. Aunque la situacién es dispar en las
distintas zonas, algunas han sido severamente
castigadas. La revista CREA consult6 a cinco pro-
ductores del sudeste y sudoeste bonaerense
para saber cudl es su evaluacién de la campafia
2016/17, como viven la agobiante sequia actual
y cémo vislumbran el negocio en el corto a me-
diano plazo.

Balance 2016/17

Segln Carlos Prado, criador del sudoeste, la cam-
pafia 2016/17 fue muy buena para la actividad,
tanto a nivel climatico —“estuvimos bien de agua
y no tuvimos las inundaciones que sufrieron en
el oeste, por ejemplo”— como a nivel productivo.
Aunque también hace cria en La Pampa y Santia-
go del Estero, prefiere referirse a su experiencia
en el sudoeste bonaerense, donde lleva mas
afios en el negocio y donde posee, en sociedad
con su padre y sus hermanos (Prado Garcia y
Compahnia S. AJ), el rodeo mas importante, con
aproximadamente 4000 madres.

Prado desarrolla la actividad en los partidos de
General Lamadrid y Laprida, donde cuenta con
4000 hectareas —40% propias y 60% arrenda-
das—, de las cuales 3300 se destinan a la cria
de la vaca adulta y 700 —pertenecientes a San
Juan, el campo madre, de perfil mas agricola— al
engorde, recria y servicio de vaquillonas. Con
€s0s campos, la sociedad integra el CREA General
Lamadrid.

“La cria actlia como proveedora de terneros para
el negocio de invernada y se realiza fundamen-
talmente a pasto, excepto en afios complicados
como este”, explica. Como es sabido, se trata de
campos de baja receptividad (4000 a 4500 kilos
de produccién de pasto al afio), con cargas que
oscilan entre 0,7-0,8 EV/ha promedio.

Prado diferencia su negocio respecto del criador
puro. “La nuestra es una cria pensada exclusi-
vamente para terminar un novillo; a veces, el
negocio suele ser un poco diferente, porque lo
que se quiere es vender muchos kilos de ternero,
dejandolo méas tiempo con su madre o haciendo
algln creep feeding. En nuestro caso, preferimos
hacer toda esa recria dentro de San Juan, donde
tenemos pasto y los medios necesarios”, asegura.
Juan Adolfo Lafontaine, integrante de los CREA
Laprida (Sudoeste) y Cabafias (Sudeste), coinci-
de en el diagnéstico: los dltimos 10 afios han sido

muy favorables para el negocio ganadero. “Desde
lagran liquidacién ocurrida tras la sequia del ciclo
2008/09, el mercado ha sido muy estimulante,
tanto por la demanda de toros y vientres —que se
mantuvo por sobre los valores histéricos— como
por la firmeza del consumo interno y la creciente
demanda para exportacién”, sefiala.

Lafontaine tampoco es el ejemplo del criador
puro. En sus campos de General Lamadrid y Azul
combina agricultura y ganaderia a partir de la
definicion de diferentes ambientes por aptitud
de suelos. “Hacemos ciclo completo de cria e
invernada a pasto, ademds de dedicarnos a la
produccién y venta de reproductores Angus. En
este momento contamos con 1000 vientres dedi-
cados a cria e invernada y 500 a cabafa”, relata.
En Lamadrid, posee 45% de suelos aptos para la
rotacién entre agricultura y pasturas de alfalfa y
gramineas para recria y engorde, y 55% de bajos
con pasturas de agropiro y festuca destinadas a la
cria. La receptividad promedio es de 1,30 EV/hay

Juan Adolfo Lafontaine (izquierda)

“El mercado ha sido muy estimulante desde la gran liquidacion
del 2008/09, tanto por la demanda de toros vy vientres -que ha
estado por sobre valores historicos- como por la firmeza del
consumo interno vy la creciente demanda para exportacion”.
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Carlos Prado: “En el Oeste es habitual tener a la vaca en campo
arrendado e invernar el ternero dentro de un corral; un negocio
muy frecuente, de mucho capital pero poco margen. Lo que no
se conoce del todo bien es hacer el 100% a pasto como hace-
mos aca’.

la produccién de carne, de 250 kg/ha. En Azul se
concentra la mayor parte del plantel de la cabafa
Los Tigres, cuya produccion es de alrededor de 350
kg/ha de carne, que se explica principalmente por
la mayor productividad de los bajos.

Si bien el resultado econémico del ciclo 2016/17
fue normal, el clima no fue tan benévolo para la
cria en la zona de Saladillo. Asi lo expresa José Be-
nito Bustingorri (“Beno”), titular de una empresa
criadora que se fue orientando al negocio de la
cabafia y hoy es de ciclo completo. Son miembros
fundadores de dos grupos: el CREA Arroyo de las
Flores, que cumplié 50 afos en febrero de 2017,
y el CREA Cabanas, con 15 afhos de vida, ambos
en la region Sudeste. “Hemos atravesado un ano
complicado climaticamente, con una inundacién
grande que nos afecté durante muchos meses. En
invierno, con la paricién a pleno, nos destruyé...
Tuvimos una gran pérdida de terneros por el
clima y por la imposibilidad de mover reservas.
Solo suplementamos los toros para la venta, que
afortunadamente salieron muy bien”, confia.
Roque Cassini, otro miembro del CREA Cabafias,
coincide en el diagnéstico. Y define la inundacién
como la peor en la historia de La Cassina, su
empresa de 6000 hectareas situada en Laguna
Alsina, partido de Guamini. Alli se realiza la recria
de machosy hembras, el primer servicioy parte de
la primera paricién, asi como la preparacion final
de todos los reproductores que salen a la venta.
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“La nuestra es una empresa mixta con prepon-
derancia de ganaderia de cabafia. Anualmente
vendemos 700 toros PP (puro de pedigri) y PC/
PR (puro controlado/puro registrado) de razas
Angus, Polled Hereford, Braford y Brangus; y
500 vientres prefiados con garantia. Pese a que
2017 fue un afo muy problematico, logramos co-
mercializar el 100% de la produccién a precios
razonables”, advierte.

Cassini cuenta, ademas, con dos campos que de-
dica exclusivamente a la cria: uno en las proximi-
dades de Laprida y otro cerca de Huanguelén, que
reinen una superficie total de 9ooo hectéreas. El
rodeo de madres en servicio suma 3200 vientres;
todo es puro por cruza de las razas Angus, Here-
ford, Braford y Brangus. Asimismo, posee 400 va-
cas puras de pedigri. “Todo el planteo productivo
se vio afectado por las cuestiones climaticas, que
para colmo, tendieron a agravarse en los dltimos
meses de 2017 y en lo que va de 2018 con una
intensisima sequia”, agrega.

Lasequia actual

Cassini considera que la sequifa actual es la peor
de los dltimos afios. Es que su base es pastoril,
con el apoyo estratégico de concentrados hasta
finalizar la recria. La agricultura aporta grano y
silo de maiz para el modelo productivo; ademas,
siembra trigo, cebada, soja y girasol para cosecha.
“En la etapa de preparaci6n final, los animales
se disponen en confinamiento, con una dieta ba-
lanceada a base de silo de maiz entero picado,
grano de maiz, concentrados proteicos y nicleo,
que aporta minerales y vitaminas”, describe.
Beno Bustingorri asegura estar acostumbrado a
“soportar estoicamente estos embates, que se
suceden de manera intermitente cada dos o tres
afnos. Las expectativas de trabajo de los criadores
a mediano plazo son realmente buenas, aunque
la sequia obliga a modificar los programas de
trabajo dia a dia, no permite sembrar ni cosechar,
y estamos todos mirando al cielo con la ilusién de
retomar los proyectos que eran promesa de gran
actividad. Sucede que en la cria, perder el otofio es
entrar en la pelicula de terror que supone llegar al
invierno sin reservas y sin pasto”, enfatiza.

Ocurre que trabajan un campo de aptitud media a
regular, con mucho riesgo hidrico (500 hectareas
propias y 1200 alquiladas). “Nuestra base pastoril
se fue apuntalando con estrategias de apoyo.
Hace 24 aflos empezamos con silo de maiz; hace-
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José Benito Bustingorri: “Las expectativas son buenisimas para
este ano, pero la sequia estd destruyendo todo; los programas
de trabajo cambian dia a dia, y estamos todos mirando al cielo
con la ilusion de retomar los proyectos”.

mos solo unos dias de corral de inicio al destete
y luego no encerramos; se suplementa segin los
objetivos de venta”, relata el titular de la cabana
San Patricio Angus.

La empresa lleg6 a tener 1500 vientres, pero ese
ndmero cay6 notablemente en 2009 luego de la
sequia. “Este afio podemos llegar a tener 1000
vientres prefiados. Nos cuesta mucho, porque el
campo no ayuda; tenemos un plan sanitario muy
bueno, que se corrige sistematicamente por los
eventos climaticos que nos pegan de lleno”.
Paula Montilla, productora con campo propio
en Laprida y Tres Arroyos, reconoce que este
embate del clima los encontré “mejor parados”.
Ella integra una empresa familiar que ademas de
dedicarse al agro, tiene alquiler de inmuebles en
Capital Federal.

“En el campo de Laprida, que pertenece al CREA
Nuestra Sefiora de las Pampas de la regién CREA
Sudoeste, tenemos 2000 hectareas donde hace-
mos (nicamente cria a pasto, excepto por alguna
suplementacién estratégica. Al destete, todos los
terneros son trasladados a Tres Arroyos, donde
se hace invernaday engorde. Finalizamos el ciclo
en verdeos intercalares, con alguna pasturay en-
cierre final de terminacién”, relata. Actualmente
cuentan con 1200 vientres en Laprida y 500 en
los bajos de Tres Arroyos. La carga es fluctuante,

pero ronda los 0,7 EV/ha en los campos que son
netamente de cria.

En Tres Arroyos, el 60% es agricultura y el 40%
es ganaderia. El hecho de que la falta de agua
los encontrara con menos agricultura para grano
y mas agricultura forrajera los ayud6 a soportar lo
que para otros fue un verdadero calvario. “El ciclo
2016/17 no fue descollante para nosotros, pero se
mantuvo estable, y la sequia del dltimo periodo
nos agarré con pasto, reservas y con los trabajos
terminados. Aln no hicimos tacto, pero el servicio
pinta bien”, reconoce.

Expectativas

Los productores consultados se muestran en
general confiados con el devenir del negocio, ya
sea porque se encuentran en zonas limitantes
para la agricultura o porque los riesgos de esta
se han acrecentado en los Gltimos afios; lo cierto
es que casi todos piensan seguir apostando a la
actividad ganadera.

“Cada vez es mayor el riesgo y menor el margen
de la agricultura en la zona de Tres Arroyos,
entonces prefiero crecer en ganaderia, donde los
margenes son normales. Si volvieran a ser dimi-
nutos como en otra época, veremos... Ademas,
volver a la agricultura siempre es facil”, asegura
Paula Montilla.

“Nuestra zona es limitada para la agricultura fun-
damentalmente por suelo y clima. Lo que anda
bien es el negocio de la ganaderia. En los dltimos
cinco afos, todo el CREA ha crecido mucho de
la mano de la cria”, sefiala Carlos Prado, quien
advierte que todo ha sido con reposicién propia,
de la mano de buenos indices de prefiez (95%
promedio en el CREA) y recrias satisfactorias.

El miembro del CREA General Lamadrid asegura
que es muy poco lo que se conoce del negocio
de la carne en el Sudoeste, que es muy distinto al
del resto del pais. “En el Oeste se tiene a la vaca
en campo arrendado, mientras que el ternero se
envia a invernar dentro de un corral; es un nego-
cio de mucho capitaly poco margen. Lo que no se
conoce del todo bien y se le ha perdido la mano
es hacer —si se puede— el 100% a pasto, con un
margen mucho mayor”, advierte.

Critico acerca del negocio ganadero en la Argen-
tina, José Bustingorri no duda, sin embargo, en
crecer dentro de la actividad: “Pocas veces he
visto tantos acuerdos tendientes a impulsar la
ganaderia, lo que coincide con un mercado in-
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ternacional demandante y activo al que le cuesta
creer en nuestra paralisis. Y continGa: “Pero
los CREA nos dicen que los planes ganaderos
compiten con la agricultura. Los ciclos completos
mas eficaces estan llegando a los 400 kg/ha, y
esto se esta llevando hacia arriba, con recursos
técnicos bien utilizados en un marco econémico
complicado y que sigue poniendo presién por
nuestras fallas”, advierte.

Juan Adolfo Lafontaine también hace hincapié en
la gran oportunidad que el negocio tiene por de-
lante y en las materias pendientes. “Sin dudas, la
demanda creciente de carne es de gran ayuda, con
el gran protagonismo de China y las expectativas
por la aceptacién de carne enfriada de primera
calidad. Esto es muy interesante, especialmente
en momentos en que el stock de vientres se ha
recuperado. Es importante que se difundan las
buenas practicas ganaderas que permitan romper
los mediocres niveles de eficiencia que presenta
el rodeo nacional; ademas de ser, seguramente, el
mejor camino por seguir, biolégica y econdmica-
mente hablando”, enfatiza.

Crecer o no crecer

Tal vez sea Roque Cassini el mas escéptico res-
pecto del ejercicio en curso. Para él, 2018 sera
un afno para sobrevivir: “Seguramente habra que
hacer uso de las reservas que todo productor

siempre debe tener para afrontar contingencias
climaticas graves”.

El suyo es un rodeo absolutamente excepcional,
logrado a partir de 20 afios de intensas y muy
cuidadosas selecciones genéticas, a pesar de lo
cual suidea no es crecer, sino tratar de mantener
el rodeo.

En esta dltima linea se encuentra Paula Montilla.
“Nosotros pensamos seguir creciendo en cria
y ganaderia, por lo menos a un ritmo del 15%,
todo con reposicién propia. En Laprida, tenemos
margen para meter mas hacienda, dado que
se trata de campos naturales donde se vienen
implantando pasturas desde hace varios afios”,
explica.

Carlos Prado también prefiere ponerse en mente
un objetivo conservador: “Nos encantaria aumen-
tar, pero vamos a ser realistas. Hemos crecido a
tasas chinas; en cinco afos logramos duplicar
el rodeo. Hoy estamos pensando en tasas mas
reducidas, del 10-15%. El negocio sigue siendo
bueno, el precio se ha quedado y los costos nos
han apretado por abajo”.

El productor explica que en esa zona, la ganaderia
es obligada cada tanto a pagar algtin plato roto de
la agricultura. “La ganaderia amortigua. Como es un
capital pesado, se complementa muy bien con la
agricultura, incluso mas que en otras zonas. Es un
seguro enorme”, concluye convencido.
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Trigo

Pautas para elegir cultivares en Mar vy Sierras

La red de ensayos de trigo 2017/18 de la region
CREA Mar y Sierras, realizada en siete subzonas
representativas (General Madariaga, Maipd, Mira-
mar, La Dulce, Tandil, Azul y Cascallares), mostrd
que algunos cultivares categorizados en el “grupo
1” obtuvieron valores de proteina y gluten muy
bajos, mientras que otros de “grupo 2” e incluso
de “grupo 3” mostraron un mejor comportamiento
en calidad, con rendimientos equivalentes o supe-
riores a la media.

“Ensayos realizados con ofertas de nitrégeno de
150 y 200 kg/ha también evidenciaron que esos
materiales tuvieron dificultades para registrar
niveles de fuerza panadera (W) lo suficientemente
elevados como para generar oportunidades co-
merciales en el mercado de calidad”, indic6 Jorge
Gonzélez Montaner, coordinador técnico de Agri-
cultura de la regién CREA Mary Sierras, durante la
Gltima jornada de la Mesa de Planes Nacionales
realizada en la sede central de la entidad.
Gonzalez Montaner sefialé que una alternativa
que se viene explorando en los dltimos afios es
la siembra combinada de cultivares con perfiles
complementarios para lograr partidas de trigo
con rendimientos y calidades aceptables.

“Un ejemplo es la mezcla, en una proporcién 7o-
30%, de Baguette 802 con Meteoro, la cual —en el
promedio de los ensayos realizados en los siete
sitios de la zona- logré buenos resultados al com-
binar un material de alto rendimiento con otro que
se caracteriza por contar con buenos parametros
de calidad, pero con rindes por debajo de la me-
dia”, explicé el técnico CREA (ver cuadro 1).

En el caso de la otra mezcla probada (Serpiente +
MS INTA 514), los resultados logrados en la dltima
campana no fueron satisfactorios, porque los ren-
dimientos de Serpiente resultaron muy afectados
por ataques de mancha amarilla (ver cuadro 1).

“No se duerman con el trigo, porque si bien las
condiciones presentes no parecen ser las mejo-
res, en caso de presentarse lluvias que recarguen
los perfiles, la campana triguera se va a largar
con todo y es conveniente tener todo preparado
para aprovechar ese escenario”, recomenddé
Gonzalez Montaner.

En cuanto a cebada, el cultivar que —adecua-
damente fertilizado— mostrd el mejor compor-
tamiento en calidad en los ensayos realizados
en la zona fue Andreia (cuadro 2). “De todas
maneras, necesitamos ampliar la base genética
que estamos utilizando para que no se repita lo
que sucedi6 con Scarlett (que dej6 de sembrarse
al quebrarse la resistencia a enfermedades)”,
relaté el técnico.

“En la actual coyuntura, en caso de poder asegurar
precios de cebada forrajera atractivos (para el ciclo
2018/19), se esta evaluando priorizar las siembras
orientadas a ese mercado para aprovechar las
ventajas agrondmicas y logisticas que tiene la
forrajera respecto de la cervecera”, afiadié.

Lanzamientos

Este afio se lanzaron al mercado tres nuevos cul-
tivares de trigo: Destello y Camba, de Buck, y MS
INTA 116, de Macro Seed. El resto de las compaiiias
semilleras trabajaran para posicionar materiales
recientes.

“MS INTA 116 es un ciclo largo sin requerimiento
de frio, con excelente potencial de rendimiento,
grupo 2 de calidad y muy buen perfil sanitario en
lo que respecta a roya de la hoja y del tallo”, ex-
plicé Juan Lavagnino, de Macro Seed, durante una
presentacion realizada en la reunién de Planes
Nacionales de CREA.

“En lo que respecta a MS INTA 415, es un material
muy sano frente a roya amarilla, aunque el afio
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pasado hubo confusiones, porque en algunos
casos aparecieron marcas amarillas en los pri-
meros estadios debido a hipersensibilidad, las
cuales desaparecieron a medida que avanzaba el
cultivo”, afiadio.

Diana Martino, de Buck Semillas, present6 el culti-
var Destello como un grupo 1 de calidad con “buen

Cuadro 1. Resultados de ensayos de trigo 2017/18. Regiéon CREA Mar y Sierras

potencial de rendimiento, el cual requiere estar
siempre acompafiado de una buena fertilizacién”.
“Destello es un ciclo muy largo, no tiene requeri-
mientos de vernalizacién y es muy sensible al
fotoperiodo. La fecha de siembra que puede
usarse es muy larga. Es muy resistente a vuelco.
Lo vimos algo susceptible a roya amarilla en

30 - Junio
Promedios
General
Sin fungicida (6n) Con fungicida (7n) indices
; : . Pro- : Pro- Rta.a sin Con
Variedad Ciclo GC Rinde teina Gluten | Rinde teina Gluten | fungici- fu_ng|- fungicida
da cida
Arslak | 1 4771 8,7 32,9 5581 16,9 1096 112 -
Saeta C 1 5055 10,8 38,7 5204 9,1 20,7 422 115 105
Rayo C 1 4500 12,4 40,1 4941 28,1 684 105 100
Claraz C 1 3764 11,8 39,5 4884 10,2 23,2 1299 84 99
MS 514 | 1 4412 10,8 38,0 4498 10,1 22,9 369 103 91
Bellaco | 1 3937 11,2 37,9 4431 10,1 22,4 768 91 90
Meteoro | 1 4169 11,8 38,7 4387 10,5 24,5 366 97 90
Basilio L 2 5676 10,3 35,9 5788 9,2 20,1 323 132
N 680 | 2 4570 10,1 34,6 5612 9,0 19,7 1256 105
SY 110 300 pl | 2 4756 10,0 47,9 5356 9,4 21,0 801 109 109
N 750 | 2 4567 9,9 36,4 5271 9,8 21,2 927 106 108
SY 110 200 pl | 2 4039 10,9 43,7 5425 9,5 21,5 1386 97 107
SY 211 | 2 4760 8,2 33,9 5194 18,6 751 111 107
N 802 L 2 5231 9,2 34,0 5168 9,0 19,5 160 124 106
Algarrobo | 2 4311 10,1 32,7 5102 9,3 20,5 1026 100 104
Ceibo C 2 4366 11,0 34,9 4919 9,5 20,9 688 101 102
MS 215 L 2 4879 10,0 35,0 4953 9,8 23,2 382 114 100
Nogal 90 C 2 3731 11,3 34,4 4873 9,7 21,6 1355 85 100
Serpiente L 2 2812 11,6 36,0 4381 9,7 21,8 1543 64 91
Titanio CL | 2 3401 12,4 38,9 4022 26,9 848 79
Alhambra | 3 4826 8,7 33,8 5536 19,8 1059 113 113
Bioceres 1008 C 3 4569 11,3 37,0 4924 25,6 661 107 100
Liebre C 3 4801 11,0 38,3 4746 10,1 23,9 243 112 95
Huracan L 3 3555 11,6 37,4 4620 10,0 23,4 1292 82 94
Lanza C 3 3182 12,2 37,5 4090 25,7 1092 71
N802 + Meteo 1+2 4806 10,9 37,1 4933 m 22,4 313 112 101
Serp+LDC514 1+1 3662 10,7 37,8 4296 21,4 754 85
Zafiro 3786 10,0 35,1 4317 21,8 750 87
Promedio 4318 10,7 37,1 4909 9,8 22,1 808




estadios tempranos, aunque posteriormente me-
joré su performance frente a la enfermedad, por
lo cual se aconsejan aplicaciones tempranas;
ademas, es resistente a roya de hoja y de tallo”,
asegurd Martino.

En cuanto a Camba —también de grupo 1 de
calidad- fue definido como un cultivar intermedio
a corto, sensible al fotoperiodo y con un compor-
tamiento frente a roya amarilla superior al que
registra el cultivar Meteoro, resistente a roya del
talloy moderadamente susceptible a roya de hoja.
“Nuestra mejor variedad es Basilio, tanto por ren-
dimiento, calidad comercial y sanidad”, aseguré
Francisco Ayala, de Bioceres. “Ademas, tiene en
promedio alrededor de un punto de diferencia en
proteina respecto de Algarrobo; es decir, combi-
na muy bien rendimiento con protefna”, afadi6.
“Basilio tiene sanidad frente a roya amarilla y
bajo requerimiento de vernalizacién, por lo que
recomendamos sembrarlo con densidades bajas
y en una fecha una semana anterior a la siembra
de Algarrobo. Incluso con fechas mas tardias, no
se recomienda aumentar la densidad en Basilio,
sino mantenerla baja; ademas, es excelente su
comportamiento frente a roya amarilla, mientras
que manchay septoria son dos enfermedades de
cuidado, aunque suelen estar muy relacionadas
con la disponibilidad de nitrégeno. A menudo,
una aplicacion de 50 kg/ha (del fertilizante)
tiene el mismo resultado que una de fungicida”,
indicé Ayala.

En lo que respecta a Nidera Semillas, Joaquin
Guyot destacé el cultivar Baguette 450, un ciclo
corto categorizado como grupo de calidad 1,
disefiado para ser sembrado en la zona norte de

la region pampeana. “Sembrarlos en el sur tiene
algunas restricciones por riesgos de heladas
tardias”, coment6 Guyot. “Evaluamos a Baguette
450 en 66 localidades de nuestra red de ensayos
y se comportdé mucho mejor que los testigos
en todos los ensayos en lo que respecta a roya
amarilla”, agregd.

Félix Sammartino, de Klein, record6 que la firma
tiene disponibles cinco cultivares recomendados
para ser empleados como trigos correctores o
destinados a realizar negocios de segregacion:
Titanio, Mercurio, Prometeo, Proteo y Rayo.
“Titanio es una variedad Clearfield para los que
tienen problemas de malezas. Es un ciclo largo,
asi que con él se debe entrar temprano en el lote.
Lo que venimos viendo es que con la mayoria de
las imidazolinonas tiene una buena respuesta;
se recomienda sembrarlo de la Ruta (nacional) 5
para arriba”, aseguré6 Sammartino.

Damian Gémez, de Don Mario, adelant6é que la
empresa ya tiene casi listo un nuevo cultivar simi-
lar a Algarrobo, pero con algunas caracteristicas
mejoradas. “El nuevo desarrollo tiene un mayor
potencial de rinde, del orden del 4-6% respecto
de Algarrobo, mejor sanidad y parametros de cali-
dad similares, dado que Algarrobo es un grupo de
calidad 2,9 y este seria 3,0”, especificé,

Leonel Carignano, de Sursem, destacé que la em-
presa seguird posicionando el cultivar Lapacho
en el mercado de ciclos largos por el buen com-
portamiento mostrado por el material. También
destacé las caracteristicas de la variedad SNgo:
un cultivar de ciclo corto con manejo defensivo
tal que se puede sembrar en la zona triguera Il
Norte desde el 15 de junio en adelante.

Cuadro 2. Resultados de ensayos de cebada 2017/18. Regién CREA Mar y Sierras

Promedios
General
Sin fungicida (6n) | Con fungicida (7n) indices
QQ Prot. QQ Prot. Rta. a fungicida Sin fungicida Con fungicida
Overture 56 9% 58 9,0 2 111 103
Danielle 51 9,5 56 9,6 4 101 100
Andreia 120 kg 50 10,3 56 10,4 6 98 99
Shakira 47 11,0 54 10,1 7 93 95
Andreia 80 kg 45 9,7 54 10,0 9 81 88
Promedio 50 10,1 55 9,8 6 97 97
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Durante la campafa 2017/18, la region Norte de
Buenos Aires llevd a cabo ensayos comparativos
de rendimiento de variedades comerciales de
trigo en el marco del Plan Nacional Trigo de CREA.
Las experiencias se desarrollaron sobre lotes
en rotacion agricola con antecesor soja de pri-
mera en cuatro campos ubicados en ambientes
representativos de cada subzona productiva y
con la tecnologia convencional utilizada por los
empresarios CREA.

Los ensayos fueron planteados en grandes fran-
jas a campo con el ancho de la sembradoray 400
metros de largo (0,3 ha), incorporando al analisis
12 variedades de trigo: 8 de ciclo intermedio/
largo y cuatro materiales intermedio/cortos, ade-
mas de una mezcla de dos variedades cortas. La
siembra de los materiales y su manejo respondié
a un buen planteo productivo de la regién. Las
variedades de ciclo intermedio/largo fueron
sembradas desde el 29 de mayo hasta el 8 de
junio, y las de ciclo intermedio/corto, entre el 20
dejunioy el 2 dejulio. Se realizé un correcto con-
trol de malezas y los cultivos se fertilizaron con
125 kg/ha de fosfato monoaménico a la siembra
(cuadro 1). La fertilizacién nitrogenada se realiz
sobre la base de resultados de muestras de suelo
correspondientes a los primeros 60 cm del perfil,
hasta completar una oferta total de 150 kg/ha de
nitrégeno disponible a voleo en macollaje. Luego,
entre primery segundo nudo (Z3.1yZ3.2), avoleo
y cruzando las parcelas, se agregaron 100 kg/ha
de urea en mitad del ensayo para llevar el modelo
a 200 kg/ha de nitrégeno total. De esta manera,
todas las variedades fueron evaluadas con dos
manejos de fertilizacion nitrogenada. Los Gltimos
15 metros fueron llevados a 250 kg/ha de nitroge-

no total como franja saturada testigo. La lectura
con sensor cuantico en espigazon-floracion de
los cultivos permitié calcular el indice de satura-
cién de nitrégeno.

Enfermedades

Histéricamente, por su frecuencia de aparicion,
nivel de incidencia, severidad y progreso durante
la definicién del rendimiento, roya anaranjada de
la hojay mancha amarilla eran las dos enfermeda-
des mas importantes en la zona. Sin embargo, en
la campafia 2017/18, roya amarilla o estriada fue
la afeccion foliar mas importante.

En el estado de hoja bandera, los niveles ya eran
altos en Alberdiy Pergamino. Hacia la floracion de
los cultivos, se registrd un incremento importante
de roya estriada y niveles significativos de roya
anaranjada en Pergamino y de mancha amarilla
en Alberti. En este estado, también se detecto
oidio (datos no presentados).

Con respecto a roya de la hoja y como promedio
zonal, se observaron niveles muy similares de
incidencia y severidad durante el periodo critico
de los cultivos en todos los ensayos realizados.
Hacia la floracién, todos los ensayos conducidos
presentaron incrementos de esta enfermedad,
tanto en incidencia como en severidad (cuadro 2),
con una tasa de progreso similar a la del promedio
zonal. Klein Rayo, como ejemplo de material sus-
ceptible, registré un incremento significativo de
roya de la hoja luego de Z3.3 (grafico 1).

Las variedades mas afectadas por roya comdn
de la hoja (Puccinia recondita) fueron LG Arlask,
Baguette 680, Klein Rayo y BSY300, a las que se
sumaron DM Algarrobo y Bioceres Basilio hacia la
floracion de los cultivos. Las variedades destaca-

Cuadro 1. Campo, localidad de referencia, serie de suelo, fertilizacion fosforada, fuente y momento de fertilizacidon nitrogena-
da para generar la base comun de 150 kg/ha de N, fecha de siembra (y emergencia) de ciclos intermedio/largos y cortos, y
dosis de fungicidas utilizados en segundo nudo y espigazén del cultivo

. Fertiliza- Fuente y momen- .
. Serie de . - o, Fecha de siembra
Campo Localidad suelo cion fosfo- | to de fertilizacion O
rada (k/ha) nitrogenada y 9
El Algarrobo San Pedro firEdies 125 MAP Urea macoll + fin macoll (L 21eys (ere) (E€ 22115
eros (8/7)
La Lucila Urquiza Urquiza 125 MAP Urea macoll + fin macoll 8'8"/77)/6 (22He) T 2518
. 125 MAP CI/L 29/5 (17/6) CC 19/6
Los Montes Alberdi Santa Isabel +180 SPS Urea sbra + macoll (8/7)
La Pontezuela Alberti O’Higgins D Urea macollaje L e {efa) ©c 277

9)+180 MAP

(20/7)

Fungicidas Z3.2 +
Z5.7

400 cm?® Azoxi Pro + 400
cm?® Azoxi Pro

700 cm? Cripton Xpro +
400 cm? Cripton

400 cm® Am XtraG +
400 cm® Am XtraG

400 cm® Am XtraG +
400 cm® Am XtraG
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das fueron DM Ceibo, MS INTA 116, MS INTA 816,  En cuanto a roya estriada o amarilla, esta fue la
Klein Huracan y Baguette 750. primera campafa en la cual la enfermedad se
present6 en el estado de encafiazdn temprana

Grafico 1. Dinamica de roya de la hoja durante el ciclo del cultivo en un ma- . .
en todas las localidades evaluadas, con niveles

terial susceptible (rombos y linea negra) durante dos campanas (2004 y

2005); valores promedio de ensayos comparativos de rendimiento durante importantes sobre materiales susceptibles. En
las ultimas 11 campafias (cuadrados y linea verde); valor promedio de la es0s casos, el progreso de la enfermedad hacia
campafa evaluada (triangulos vy linea roja); y valores medidos en Klein Ra- la floracién de los cultivos fue muy importante,

yo en la presente campana en la localidad de Alberdi (triangulos y linea azul) generando el doble de dafio (severidad) por punto

de incremento de incidencia comparado con roya

S 100 1 anaranjada.

= 904 Una base genética comUn sobre un amplio grupo
'E‘ 80 A de variedades con marcada susceptibilidad a es-
La ta enfermedad, muy utilizadas en la zona, com-
2 & plejiza el manejo sanitario. La confirmacién de
g la nueva raza de roya estriada puede definir un
o 501 panorama complicado en términos de manejo, si
g 40 se tiene en cuenta que se suma a enfermedades
-8 30 4 foliares histéricas en la zona, como roya anaran-
é 20 4 jada'y mancha amarilla, y a los problemas de roya

g 10 4 deltallo, recurrentes en las Gltimas campafias.
- En 10 de las 12 variedades evaluadas, la roya
0 ; S ! ! ; : X ] estriada (Puccinia striiformis) se hizo presente
£30 231 232 133 134 139 152 165 171 con niveles de dafio variables. A comienzos del
Estado de desarrollo (Zadoks) periodo critico, las mas afectadas fueron DM
=—+—Dindmica promedio de 2 campafias en material susceptible Algarrobo, DM Ceibo y Baguette 680, a las que se
I 3;321%1171’ cAalréwgsdr;as HR les sumaron MS INTA 116 y Klein Huracén hacia la
—a— Campafia 2017 floracion de los cultivos. Las variedades que se

Cuadro 2. Incidencia y severidad de roya estriada, de la hoja, mancha amarilla y bacteriosis entre los estados de punta hoja
bandera (Z3.7) y ligula hoja bandera (Z3.9), vy los estados de principios de floraciéon (Z6.1) y cuajado de granos (Z7.1) en situa-
ciones sin fungicida

Datos en Z3.7 - Z3.9 Datos en Z5.9 - Z7.0
Inc. Sev. Inc. roya Sev. Inc Sev. Inc. Sev. e Sev. Inc. m le Sev.
Inc.m. | Sev.m. roya Sev. m. bac-
. roya roya dela roya de . bacte- | bacte- roya roya royade | ama- bacte-
Variedad : X amari- | marilla : : dela . amari- te- :
estriada | estria- hoja la hoja lla (%) %) riosis riosis estria- | estria- hoia la hoja rilla lla %) | riosis riosis
%) | da@) [ (%) ’ ’ @) | ) | da%) | da%) : (%) (%) ’ (%)
(%) (%)
DM Ceibo 34 4.1 0 0 34 3,2 14 1 91 25,1 0 0 56 8,4 20 2,3

DM Algarrobo 30 3,8 10 0,2 22 1,7 9 0,6 93 34,2 59 41 42 5,9 19 2
Baguette 680 28 2,8 33 1.2 43 7,2 7 0,5 78 24,3 72 9,5 70 16,9 15 1,8
9

MSINTA 116 | 21 2.1 0 0 32 | 37 06 | 77 |303] o0 0 55 | 106 | 18 | 2,2
Klein Huracan | 16 2 2 01 | 39 | 63 | 12 | 1 9 [295| 11 | 05 | 58 | 126 | 25 | 36
LG Arlask 16 | 13 | 53 31 | 46 | 92 | 5 | 04| 46 | 9 94 | 234 | 79 | 228 | 9 | 09
Buck SY300 12 1 24 | o8 | 22 |17 | 5 |03 | 55 | 13| 70 | 83 | 43 6 | 11 | 1

Klein Rayo 10 | 07 | 29 11 | 33 | 36 | 6 |04 | 40 |72 8 | 131 60 | 99 | 11 | 1.2
Baguette 750 | 4 0.2 3 01 | 16 | 11| 4 | 03| 27 | 49| 15 | 04 | 39 | 4 9 | 11
MS INTA 816 3 0,1 2 01 | 28 | 24 | 12 |09 | 21 | 23| 9 02 | 44 | 54 | 23 | 24
E'aosfﬁc:es 0 0 13 02 | 22 | 20 | 1 1 0 0 70 | 56 | 43 | 63 | 19 | 2

Buck SY 211 0 0 22 0,5 37 49 7 0,4 0 0 43 3 60 11,5 9 0,7
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destacaron fueron Bioceres Basilio y Buck SY211,
sin presentar incluso trazas de la enfermedad
(ver cuadro 2).

Con respecto a mancha amarilla, los cultivos co-
menzaron el periodo con niveles que se encontra-
ban por encima del promedio. La alta frecuencia
de lluvias y temperaturas elevadas determinaron
un crecimiento de la enfermedad hacia la floracién
de los cultivos, momento en que se cuantificaron
niveles importantes de dafio. Como promedio
de las dltimas 11 campafias, el periodo evaluado
comenz6 con un 25% de incidencia de mancha
amarilla y hacia el final alcanzé un valor medio de
39%, mientras que el presente ciclo comenz6 con
una incidencia promedio del 31%, alcanzando ha-
cia el final del periodo evaluado un valor de 55%.
Las variedades méas afectadas por mancha amari-
lla fueron Baguette 680, Klein Huracan, LG Arlasky
BSY211, a las que se le sumaron MS INTA 116, Klein
Rayo y DM Ceibo. Se destacaron por su buena
sanidad ante esta afeccion Baguette 750, MS INTA
816, DM Algarrobo, BSY 300y Bioceres Basilio.
Ademas, se cuantificd bacteriosis en todos los
sitios, siendo Klein Huracan, MS INTA 816 y DM
Ceibo las variedades mas afectadas.

Por cuarta campafia consecutiva, roya del tallo
se hizo presente con diferencias marcadas entre
variedades. La variedad mas afectada fue BSY211,
seguida de BSY300 y Bioceres Basilio. En el resto
de los materiales se presentd con bajos niveles

Grafico 2. Relacion entre incidencia y severidad de mancha amarilla en
trigo (rombos amarillos) y mancha en red en cebada (cuadrados bordo)
durante el periodo critico de los cultivos (Z3.9 a Z7.1). Datos de lectura de
enfermedades foliares durante las campafias 2009 a 2017. Fueron conside-
rados 999 datos de lectura de trigo y 222 datos de lectura de enfermeda-
des en cebada (la mayoria sobre MP Scarlett)

50 1
40

Severidad (%) entre Z3.9-727.0

80 1| , Mancha amarilla .
70 41 | = Mancha en red

— UDE
60

Incidencia (%) entre Z3.9-Z7.0

de severidad, destacdndose DM Ceibo, Klein
Huracan y MS INTA 116. También hubo incidencia
de fusarium, de la espiga, pero con bajos valores
de severidad, observandose diferencias entre
variedades. Las méas afectadas fueron MS INTA 816
y LG Arlask.

De la informacion acumulada durante las Gltimas
nueve campaifas, se destacan dos aspectos im-
portantes:

a) el quiebre de la linealidad en la relacion entre in-
cidenciay severidad se da en el 33% de incidencia
en cebaday en el 41% de incidencia en trigo; este
valor de incidencia se asocia con un valor de seve-
ridad del 5% (grafico 2) y pueden ser considerados
valores orientativos para decidir la aplicacién de
fungicidas (teniendo en cuenta estado, cultivar y
condicion de la campana)

b) mancha en red presenta una tasa de incremen-
to de la severidad mayor al observado en mancha
amarilla, generando valores progresivamente su-
periores; sin embargo, cabe destacar que el 25%
y el 47% de los valores de enfermedades medidos
durante las dltimas nueve campafas para man-
cha amarilla y mancha en red, respectivamente,
superan el valor de incidencia propuesto.

Rendimiento y componentes

El rendimiento de los cultivos estuvo estrecha y
linealmente asociado con el nimero de granos
fijados en cada situacién, lo que explica el 75% de
la variabilidad de los resultados. En las condicio-
nes de la campafia 2017/18, el subcomponente
mas asociado con el nimero de granos por metro
cuadrado fue el nimero de granos por espiga, que
explicd un 72% y un 66% de la variabilidad en el
ndmero total de granos cosechados en el caso de
variedades menos y mas macolladoras, respecti-
vamente, demostrando elimpacto de las condicio-
nes climaticas sobre este subcomponente.
Ambos planteos capturaron las mejoras climati-
cas ofrecidas por la campaia. El incremento en
rendimiento respecto del promedio estuvo en el
17% Yy 14% para ciclos cortos y largos, respectiva-
mente, asociado a un aumento en el nimero de
granos cosechados (consecuencia de una mayor
fijacion de granos por espiga en ambos ciclos) y
a un leve incremento en el peso de los granos. El
subcomponente granos por espiga registrd valo-
res superiores a los maximos alcanzados en las
condiciones de produccién promedio de la zona
Norte de Buenos Aires.



Se registraron diferencias significativas entre las
variables y sus interacciones por localidad, ge-
nética y modelo de nitrégeno. La localidad fue la
variable méas importante, seguida por la genética,
que alcanzé a explicar un 36% de la variabilidad
de los resultados. Respecto a la genética, las
diferencias extremas en rendimiento alcanzaron
un valor de 1422 kg/ha (25%), el porcentaje mas
alto de las dltimas 10 campaiias (sin considerar

la campafa 2012/13 por el impacto de Fusarium).
La diferencia maxima promedio de las Gltimas 10
campainias fue de 850 kg/ha.

Las variedades que se destacaron en rendimiento
fueron DM Ceibo, DM Algarrobo y B Basilio, segui-
das de BSY300 y Baguette 750. Las variedades
con menor rendimiento fueron LG Arlask, MS INTA
816, Klein Rayo y Klein Huracan (ver cuadros 3y 4).
Con respecto a las novedades en genética eva-

Cuadro 3. Rendimiento absoluto para el grupo de variedades evaluadas diferenciado entre sitios y manejo de nitrégeno,
rinde promedio e indice y coeficiente de variacion

Sitio El Algarrobo La Lucila Los Montes La Pontezuela
Variedad [150 N| 200N | 150 N | 200 N | 150 N | 200 N | 150 N [ 200 N | Prom. itg.' Vaﬁ;&gff%)

DM Ceibo 6263 6662 6583 6947 7423 7676 7171 7505 7029 112 7.1
DM Algarrobo 6045 6533 6514 6842 7110 7296 7247 7757 6918 111 7.9
Bioceres Basilio 5597 6049 6375 6742 7088 7213 7281 7617 6745 108 10,2
BSY 300 5598 6122 5595 5928 7448 7600 7147 7463 6612 106 13,4
Baguette 750 5266 5711 6455 6838 7005 7159 6395 6913 6468 104 10,3
Ceibo + Rayo 5412 6063 5595 6068 7079 7306 6432 6737 6336 101 10,7
Baguette 680 5202 5630 5972 6595 6644 6851 6160 6588 6205 99 9,2
BSY 211 4365 4780 5959 6358 6537 6655 6444 6531 5954 95 14,8
MS INTA 116 5317 5624 5172 5425 6310 6476 6009 6519 5857 94 9,2
Klein Huracan 5087 5333 5485 5820 6629 6681 5760 5984 5847 94 9,8
Klein Rayo 5058 5509 5531 5617 6401 6573 5869 6158 5840 93 8,7
MS INTA 816 4891 5058 5046 5268 6711 6719 6282 6424 5800 93 13,9
LG Arlask 4886 5159 5418 5561 5973 6011 5789 6082 5607 90 7,7
Promedio 5307 5710 5823 6154 6797 6940 6459 6791 6248
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luadas en ambientes de alta productividad, en
ciclos intermedio-largos Bioceres Basilio fue mas
competitivo respecto del testigo en todo el rango
ambiental explorado. El resto de las variedades
mostraron diferencias contra el testigo en todo
el rango ambiental. En ciclos cortos, la mezcla
de DM Ceibo y Klein Rayo se mostré competitiva
con relacién al testigo en los ambientes de menor
productividad, y por debajo en ambientes donde
la productividad era mayor. El cultivar MS INTA
816 corrié por debajo en todo el rango ambiental
explorado.

DM Algarrobo, B Basilio y BSY300 se destacaron
por su alta capacidad de fijar granos por espiga.
Diferente estrategia se observo en Baguette 680,
DM Ceibo y MS INTA 116, los cuales definieron su
rendimiento a partir de espigas por metro cuadra-
do. Baguette 680 presentd un peso de 1000 gra-
nos muy bajo, mientras que BSY300, Klein Rayo y
LG Arlask se destacaron en este componente del
rendimiento.

Genotipo porambiente

Como promedio de las dltimas tres campafias
(2015/16, 2016/17 y 2017/18), las variedades
que se destacaron en rendimiento fueron DM
Algarrobo y DM Ceibo, siempre por sobre la pro-

ductividad media del ambiente en todo el rango
explorado. Por su parte, Baguette 750 y BSY300
presentaron un rendimiento levemente inferior,
con comportamientos similares entre si. Klein
Rayo, testigo en calidad comercial, corri6 siempre
por debajo del ambiente en un 8% a 12%, y com-
parado con las variedades de mayor rendimiento,
entre un 12 y 23%. Aumentos en la productividad
ambiental marcaron diferencias crecientes en
kilos por hectérea.

Al considerar los datos de las dltimas cinco cam-
pafas, se destacan en todo el rango productivo
los rendimientos de Baguette 601, DM Algarrobo
y Buck SY300. Baguette 601y DM Algarrobo pre-
sentaron incrementos de rendimiento de entre un
7% y 13% respecto a la media ambiental, y Buck
SY300 de entre 1% y un 5%. Klein Rayo siempre
corrié por debajo de la media ambiental (1 a 1),
observando valores de entre 8% y 12%. Con
respecto a las variedades de mayor rendimiento,
se mantuvo entre 15% y 27% por debajo, siendo
decreciente la brecha porcentual a medida que
mejoraba la productividad ambiental.

Al considerar los datos de las dltimas cinco cam-
pafias, se destacan en todo el rango productivo
los rendimientos de Baguette 601, DM Algarroboy
Buck SY300. Baguette 601y DM Algarrobo presen-

Cuadro 4. Rendimiento comercial ajustado por rebajas y bonificaciones segun estandar de comercializacion de trigo pan
para el grupo de variedades evaluadas, diferenciado entre sitios y manejo de nitrégeno, rinde promedio e indice y coeficien-

te de variacion

Sitio
Variedad

DM Ceibo
DM Algarrobo
Bioceres Basilio
BSY 300
Ceibo + Rayo
Baguette 750
Baguette 680
Klein Rayo
BSY 211

Klein Huracan
MS INTA 816
MS INTA 116
LG Arlask

Promedio

El Algarrobo La Lucila Los Montes La Pontezuela

150 N [ 200 N | 150 N | 200 N | 150 N | 200 N | 150 N | 200 N | Prom. Trfg Vaﬁaoéggf%)
6150 | 6609 | 6530 | 6947 | 7453 | 7768 | 7056 | 7580 | 7012 112 8,1
5742 | 6324 | 6436 | €829 | 7025 | 7238 | 7015 | 7633 | 6780 109 8,7
5485 | 5952 | 6324 | 6796 | 7046 | 7228 | 7208 | 7647 | 6711 107 10,9
5435 | 6037 | 5505 | 5940 | 7433 | 7584 | €982 | 7463 | 6547 105 13,9
5358 | 6087 | 5640 | 6177 | 7207 | 7481 | €406 | €872 | 6403 102 11,6
5003 | 5528 | 6171 | €681 | €823 | 7073 | 6581 | 6844 | 6338 101 11,4
5004 5585 5889 6529 6578 6851 6074 6588 6137 98 10,1
5038 5575 5642 5797 6593 6902 5893 6355 5974 96 10,1
4252 4751 5751 6319 6603 6748 6366 6557 5918 95 15,8
5016 5311 5518 5959 6735 6842 5772 6116 5909 95 10,9
4832 | 5048 | 5168 | 5352 | 6846 | 6920 | 6282 | 6502 | 5869 94 14,6
5146 | 5556 | 5110 | 5469 | 6272 | €541 | 5925 | ess8 | 5822 93 10,1
4856 | 5169 | 5461 | 5683 | 6092 | 6131 | 5792 | 6179 | 5671 91 8,5
5178 | 5656 | 5780 | 6191 | €823 | 7024 | €412 | 6838 | 6248
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taron incrementos de rendimiento entre un 7%y  Calidad comercial

13% respecto a la media ambiental, y Buck SY300  Los valores de proteina y gluten estuvieron

entre 1% y 5%. Klein Rayo siempre corrié por de-  fuertemente asociados a la genética (55%), y en

bajo de la media ambiental (1 a 1), observando

valores de entre 8% y 12%. Con respecto a las va- Gréafico 3. Relacion entre el rendimiento de la variedad y la productividad

del ambiente como promedio de todas las variedades evaluadas. Datos de
las Gltimas cinco campanas en la zona CREA Norte de Buenos :Ai_res mas
datos de ensayos CREA del Sur de Santa Fe, Sudeste y Grupo La Reja (Oeste)

riedades de mayor rendimiento, estuvo entre 15%
y 27% por debajo, siendo decreciente la brecha
porcentual a medida que mejoré la productividad

ambiental (gréfico 3). 8000 -
s B 601/DM Algarr

Fertilizacion 7000 4|« Buck SY300

Se observaron respuestas significativas de rendi- = 6000 - . |1(I:|? Raye
miento entre modelos de nitrégeno total ofertado "Fa,

en interaccién fuerte con el sitio (p=0.00) y leve = St

con la variedad (p=0.13). Dichas diferencias fue- & 4000 4

ron explicadas por cambios en el pesoy el nimero -n% S50

de granos (cuadro 5).
Se registraron respuestas diferenciales sobre ren- 2000 -
dimiento en funcién de la calidad comercial de las
variedades. Como promedio, las de mayor calidad
comercial (Klein Rayo y LG Arlask) tuvieron menos 0
respuestas en kilos respecto de las variedades de
menor calidad.

BE&01/DMAIgarr= 1.0428x + 168.59 R? = 0.9681

BSY300 = 1.0851x - 168.75 R* = 0.9665

1000 A

K Rayo=0.9411x- 11565 R* = 0.97

0 1000 2000 3000 4000 5000 6000 7000 8000
indice ambiental (kg/ha)

Cuadro 5. Rendimiento, componentes e indice Spad en espigazdn (como porcentaje de la franja saturada con 250 kg/ha N
total) para los dos modelos de nitrégeno evaluados como promedio de sitios y variedades

Modelo de | Rinde (kg/ Numero de Peso de 1000 Numero de NuUmero de P
o 2 . 2 Indice Spad
nitrogeno ha) granos/m granos (9) espigas/m granos
200 N 6399 17.104 37,7 534 32,2 0,99
150 N 6096 16.513 37,1 519 32 0,94
Probabilidad 0,00 0,00 0,00 0,00 0,10 0,00
DMS (5%) 30 107 0,2 2 0,2 0,01




Cuadro 6. Parametros de calidad comercial para cada una de las varieda- menor medida, al sitio (24%) y su interaccion. El

des como promedio de las localidades y manejos de nitrégeno. Se presen- manejo del nitrégeno explicé el 8% y 13% de los
ta el valor de probabilidad, la DMS al 5% e interacciones resultados de protefna y gluten, respectivamente’
: Proteina Gluten (% Peso en interaccién con el sitio y la variedad.
Variedad o Y . ) B
(%) humedad) hectolitrico Klein Rayo se destacd claramente en proteina
Klein Rayo 12,1 33,0 82,7 y gluten, seguido de un grupo formado por LG
LG Arlask 117 308 77.8 Arlask, MS INTA 816, la mezcla de Klein Rayo +
MS INTA 816 16 314 85,1 DM Ceibo y Klein Huraca’n. Las variedades con
: menores valores de proteina y gluten fueron DM
Ceibo + Rayo Vo 207 L] Algarrobo y Baguette 750. En peso hectolitrico
Klein Huracan 11.5 30,8 83,5 se destacaron LG Arlask, Klein Huracan y BSY 211
DM Ceibo 10,8 27,7 81,9 (cuadro 6).
Bioceres Basilio 10,7 283 80,1 Al considerar los datos de las dltimas cuatro cam-
MS INTA 116 10,7 256 80.7 pafas, K’leln Rayo aport6 entr'e 1y2 Puntos mas
de proteina respecto del ambiente, mientras que
BSY 211 10,7 28,8 83,3 .
DM Algarrobo present6 entre 1y 2 puntos menos.
BSY 300 10,5 27,2 82,7 DM Ceiboy Buck SY 300 presentaron valores simi-
Baguette 680 10,5 27,5 79,8 lares entre si y levemente inferiores al promedio
DM Algarrobo 10,0 23,8 80,7 en todo el rango de proteina explorado (cuadro 7).
Baguette 750 9,8 22,2 83,7
Probabilidad 0.00 9.00 0.00 Sintesis del articulo original Tecnologias de pro-
DMS (5%) 0.2 0.8 0.4 duccion en la zona Norte de Buenos Aires. Campa-
Variedad* Localidad 0,00 0,00 0,00 fia 2017. Ensayos comparativos de rendimiento y
Variedad* Nitrégeno 0,13 0,01 0,48 calidad de variedades de trigo y nitrégeno.
El texto completo puede ser consultado en www.
Cuadro 7. Valores de proteina para set de variedades en comun. Datos aacrea.org.ar/index.php/publicaciones-y-
promedio de sitios y campaias software/revista
Variedad Ultimas 3 campanas Ultimas 4 campanas
Klein Rayo 12,1 12,1 MATIAS ERMACORA B
Coordinador agricola de la region CREA
DM Ceibo 10,6 mn Norte de Buenos Aires
BSY 300 10,4 10,5 .
EZEQUIEL GANDINO Y MAXIMO REYES
DM Algarrobo 9.9 10,0 CREA Norte de Buenos Aires
Probabilidad 0,00 0,00
DMS (5%) 0,4 0,4

3-2474 Lineas rotativas

Girardot 1331 (C1427KC) Bs As. Telefax: (011) 455
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Guia para elegir
el cultivarmas
conveniente

Ensayos de trigo en la region CREA Coérdoba Norte

La diferencia entre el maximo y el minimo rendi-
miento de los ensayos de trigo realizados en la
campafia 2017/18 por la region CREA Cérdoba
Norte fue, en promedio, de 3460 kg/ha en todas
las localidades evaluadas.

Gran parte del éxito productivo del cultivo de
trigo en la zona se origina en la correcta eleccién
de la variedad para un ambiente determinado
(interaccion genotipo por ambiente).

Los ensayos en el ciclo 2017/18, realizados en
cuatro sitios representativos de cada ambiente
regional, fueron planteados, para cada cultivar,
en franjas de 19-20 surcos de ancho por 400
metros de largo. Las fechas de siembra se con-
cretaron en la segunda quincena de mayo y en
todos los casos con antecesor soja. El esquema
de fertilizacion puede verse en el cuadro 1.

Por cada cinco variedades evaluadas, se intercald
un mismo cultivar a modo de sensor ambiental

con el propdsito de capturar posibles variaciones
del terreno. Los rendimientos se corrigen si el
coeficiente de variacion (CV) de ese sensor es
mayor de un 5%; en caso de ser mayor de 15%, se
descarta el ensayo.

La variedad que se usé fue Klein Serpiente,
excepto en un sitio (Colonia Almada), donde se
utiliz6 Buck Guapo. La evaluacién de la variedad
usada como sensor ambiental se hace en una
franja que se siembra al azar igual que las demas
variedades evaluadas. Todas son de ciclo inter-
medio o largo, por ser los ciclos mas utilizados en
secano dentro de esta region.

Para que las variedades evaluadas sean incluidas
en el anélisis de la red (genotipo por ambiente),
el stand de plantas y el rendimiento alcanzado
por cada una en los respectivos sitios no debe ser
un punto outlier (observacién que no proviene de
la misma distribucién que el resto de la muestra)

Cuadro 1. Caracteristicas de los ensayos de trigo 2017/18. Cérdoba Norte

. Fecha de | Antece- | AUI Densidad Distancia e Fecha de
Sitio . . Sembradora . Fertilizacion
siembra dente | (mm) | de siembra siembra cosecha
Arroyito | 18-05-17 Soja 120 91 kg/ha Gmetal 31 s 21cm 93 kg/ha MAP + solmix 28-11-17
i i Air Dri 100 kg/ha MAP voleo
CIO'O':j'a 29-05-17 Soja 110 86 kg/ha ez Al 22 cm , 11-12-17
Almada 43s 220 kg/ha urea incorporada
Piquillin | 24-05-17 Soja 138 84 kg/ha Crucianelli 31 s 20 cm 45 kg/ha urea 24-11-17
116 kg/ha solmix 80-20
. . presiembra
Rincon 20-05-17 Soja 255 85 kg/ha Agrometal 31 s 21 cm 20-11-17
69 kg/ha 23-26-0-2S-4Ca
inc. linea
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y deben estar presentes en, al menos, el 80% de
las unidades experimentales. Con esos criterios,
no se descartdé ninglin material por puntaje Z; sin
embargo, no se incluyeron las variedades Buck
Guapo y SY 120, ya que solo participaron en un
sitio cada una.

La localidad de mayor rendimiento promedio fue
Rincon, con 4019 kg/ha, mientras que la de menor
rendimiento medio fue Arroyito, con 2751 kg/
ha. En Piquillin y Colonia Almada los promedios
fueron de 3627y 3446 kg/ha, respectivamente.

Dosvariedades mostraron el comportamiento mas
destacado en todos los sitios evaluados. Se trata
de Lapacho y B680o, con rindes promedio de 4164
y 4129 kg/ha. En un segundo escaldn se ubicaron
MS INTA 116, con 3540 kg/ha; Floripan 300 con
3502 kg/ha; Basilio con 3434 kg/ha, y Algarrobo
con 3339 kg/ha; mientras que Serpiente logré un
rinde medio de 3277 kg/ha; Huracén, 3158 kg/ha;
Arlask, 3071 kg/ha, y MS INTA 415, un 3034 kg/ha.
Los resultados de la interaccion genotipo por
ambiente pueden verse en el cuadro 2. Los ma-
teriales que presentan un coeficiente Beta (Coef.
) superior a 1 se corresponden con los de alto
potencial; es decir, aquellos que se destacan
en los ambientes de mayor rendimiento. Los
cultivares que tienen un coeficiente Beta inferior
a 1 son los que se destacan en ambientes de
menor potencial (“rasticos”). Por dltimo, aquellos
materiales que tienen un coeficiente cercano a 1

Cuadro 2. Interaccién genotipo por ambiente (2017/18). Cérdoba Norte

Semillero
Sursem
Nidera
Macro Seed
AGSeed
Bioceres
Don Mario
Klein
Klein
Limagrain

Macro Seed

Variedad Promedio Desvio estandar
Lapacho 4164,3 862,3
B 680 4129,2 807,9
MS INTA 116 3540,5 477,0
Floripan 300 3502,0 432,6
Basilio 3434,9 620,4
Algarrobo 3339,6 712,8
Serpiente 3277,7 543,1
Huracan 3158,0 566,2
Arlask 3071,5 904,0
MS INTA 415 3034,0 1223,0
Promedio 3465,2
Desvio estandar 714,9

CV (%)

son aquellos que “copian” el ambiente; es decir,
aquellos cuyo rendimiento suele reflejar las con-
diciones presentes.

El analisis de varianza muestra que la relacion de
rendimiento con la genética es muy importante
(28%), pero se encuentra estrechamente deter-
minado por el sitio, que es el factor que mayor
incidencia tiene en el rinde (43%), por lo que el
analisis de la interaccién genotipo por ambiente
es un factor clave.

En la determinacién de la interaccién rendi-
miento/estabilidad, las variedades con mejor
comportamiento son aquellas que aparecen en
el cuadrante inferior izquierdo del grafico 1 (Alga-
rrobo, Basilio, Huracan y Serpiente), aunque las
del cuadrante superior derecho pueden tener alto
potencial de rinde, ya que en buenos ambientes
superan a la media (coef. B »= 1). A su vez, las
dos variedades del cuadrante superior derecho
(Lapacho y B 680) son las de mayor potencial de
rindey su variabilidad siempre se present6 en los
rangos superiores de rendimientos explorados
por la red (superando en todos los ensayos a la
media de cada uno).

Para fortalecer y darle rigor al analisis del com-
portamiento segln el ambiente, se sumaron
los rendimientos de la red del afio anterior de
las variedades que repitieron, constituyéndose
el “ambiente” con los sitios de las campaiias
2016/17Yy2017/18. En ese analisis, las variedades
Serpiente y Algarrobo muestran un coeficiente 8
= 0,77, es decir, evidencian poca capacidad para

CV (%) Rto>media Coef. B
4,8 75% 0,94
5,1 100% 1,46
7,4 50% 0,82
8,1 75% 0,32
5,5 50% 0,61
4,7 75% 0,72
6,0 50% 0,77
5,6 0% 0,90
3,4 25% 1,52
2,5 25% 1,94
4,8
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capturar la mejora del ambiente (se podria decir
que son variedades risticas que van a explorar
todo su potencial en ambientes mas restrictivos).
Las variedades Arlask 8= 0,91) y MS INTA 415 (8
= 0,83) se destacaron en ambientes de bajos ren-

dimientos (1500-3000 kg/ha), y si bien a medida
que el ambiente mejora incrementan su rinde,
la tasa (pendiente) en que lo hacen no llega a
superar el promedio del ambiente. Por (ltimo, la
variedad Lapacho mostré un coeficiente 8= 1,13,

lo que sugiere un alto potencial de captura de la

Grafico 1. Interaccion rendimiento/estabilidad (2017/18). Cordoba Norte . . . -
mejora del ambiente; en los niveles de rendimien-

. 1300 to explorados en la red (1500-5000 kg/ha) no llega
E 1200 | X Ms INTA 415 a superar la media, pero con esa pendiente, si
g - podria hacerlo en mejores ambientes.

T 1000 Quienes estén interesados en el texto completo, pueden
= solicitarlo a: revista@crea.org.ar
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Los mas destacados
de lazonaCentro

Resultados de evaluaciones de trigo

En el ciclo 2017/18, se realizaron ensayos de
variedades de trigo de ciclo intermedio-largo en
distintos ambientes representativos de la regién
Centro de CREA. Los sitios donde se instrumenta-
ron los ensayos corresponden a las localidades
de Bengolea (CREA Ranqueles), Olaeta (CREA
Carnerillo), Vicuiia Mackenna (CREA Washington-
Mackenna), Gral. Levalle (CREA Ranqueles), De
la Serna (CREA Carnerillo) y Villa Valeria (CREA La
Portada).

En las zonas de Olaeta y De la Serna se realizaron
experiencias con dos aplicaciones de fungicidas,
mientras que en Gral. Levalle se realizaron dos
ensayos: uno con doble aplicaciéon (macollaje
+ espiga embuchada) y otro con una sola en el
estado de espiga embuchada. Por su parte, en
Bengolea también se realizaron dos ensayos (uno
con una sola aplicaciéon en hoja bandera desple-

gada y otro sin aplicaciones), mientras que en
Villa Valeria y Vicufia Mackenna las evaluaciones
se hicieron con una aplicacién en hoja bandera
desplegada. Todos los ensayos se realizaron en
secano, con excepcion del llevado a cabo en
Olaeta, que recibi6 riego por pivote central.

El mayor rendimiento promedio se registré en
De la Serna (7943 kg/ha) y Olaeta (7682 kg/ha),
mientras que los menores rindes se observaron
en Vicufa Mackenna (3569 kg/ha; cuadro1). Los
cultivares mas destacados en rendimientos, a
nivel promedio de todos los sitios evaluados,
fueron Baguette 750, DM Algarrobo, Buck SY 120
y Bioceres Basilio; este Gltimo registrd ademas un
buen comportamiento en tenor proteico (con una
media del 11,2%; cuadro 2).

Los materiales Sursem Nogal 111 (Lapacho), Buck
SY 211 y Baguette 680 también mostraron ren-

Cuadro 1. Caracteristicas y resultados de los ensayos por sitio (2017/18)

Localidad De la O_Iaeta Gral. Gral. Bengsles ViIIa_ Ben- Vicuha Promedio
Serna (riego) | Levalle | Levalle Valeria | golea | Mackenna

Rinde promedio (kg/ha) 7943 7682 6746 5994 4936 4429 4268 3569 5696
giyz:idcssciones de fun- ) ) 5 1 1 1 0 1

Fecha de siembra 23-jun 10-jun 2-jun 2-jun 6-jun 21-jun 6-jun 15-jun

Baguette 750 8761 8015 7411 6527 5435 5666 4588 3839 6280
DM Algarrobo 8452 8803 7245 6531 5201 4663 4117 3614 6078
Buck SY 120 8586 8134 7294 6539 5366 4276 4578 3569 6043
Bioceres Basilio 8409 7370 7617 6297 5302 4487 4884 3460 5978
?Lgrgzagoga' 1 8239 7656 7113 6333 5094 4229 | 5083 3586 5916
Buck SY 211 7802 7916 6754 5743 5296 4790 4590 3820 5839
Baguette 680 8093 8594 6910 6290 4718 4096 3703 3978 5798
Klein Huracan 7217 6307 6586 5126 4697 4683 3716 3015 5168
MS INTA 415 6952 6412 4493 5275 4380 4116 4290 3415 4917
Klein Serpiente 6921 7615 6042 5275 3871 3284 3136 3396 4943
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dimientos superiores a la media, mientras que
Klein Huracan, Klein Serpiente y MS INTA 415 se
ubicaron por debajo; este dltimo cultivar mostrd
el mayor nivel proteico (cuadro 2).

Al evaluar la interaccién genotipo por ambiente,
se observa que los cultivares Baguette 750, Bio-
ceres Basilio y Sursem Nogal 111 (Lapacho) tienen
alta estabilidad en el rango de rendimientos ex-
plorados, mientras que DM Algarrobo, Buck SY
120y Baguette 680 se comportaron relativamente
mejor en los ambientes de altos rendimientos, y
serian variedades especificas para ambientes de
alto potencial. Por su parte, Buck SY 211 tuvo un
comportamiento mejor en ambientes de menor
rendimiento, dentro de los explorados en los
ensayos.

Cuadro 2. Rendimiento indice por cultivar de todos los ensayos (2017/18).
Datos promedio de peso hectolitrico y proteina correspondientes a los
ensayos de General Levalle y De la Serna

Ph (kg/hD) Proteina (%)
Baguette 750 111 82,1 10,4
DM Algarrobo 106 79,9 10,4
Buck SY 120 105 79,6 10,7
Bioceres Basilio 105 79,5 11,2
(SL‘;r;:ggoga' l 104 78,7 10,4
Buck SY 211 103 81,1 10,6
Baguette 680 101 80,3 10,2
Klein Huracan 91 80,3 11,6
MS INTA 415 88 80,2 12,2
Klein Serpiente 86 80,2 10,6

™ ECHEGARAY
CONSTRUCCIONES

SUTEGI S.R.L.

i l
Calidad asegurada en e
tratamiento de semillas

La campafa de trigo 2017/18 registrd una muy
alta incidencia y severidad de roya anaranjada y
amarilla. En el ensayo con y sin aplicacién de fun-
gicida realizado en el sitio de Bengolea se obtuvo
—considerando el rinde ajustado por humedad
de recibo y correccién por testigo apareado en
caso de haber sido necesario— un rendimiento
promedio de 4269 kg/ha versus 4936 kg/ha (res-
puesta promedio de 667 kg/ha). De todas ma-
neras, se registrd una dispersién importante de
comportamiento seg(n cultivar: mientras que las
respuestas logradas en Sursem Nogal 111 y MS
INTA 415 fueron practicamente nulas, en DM Alga-
rrobo y Baguette 680 superaron los 1000 kg/ha;
también fueron altas en el caso de Klein Huracan
(+981 kg/ha), Baguette 750 (+847; testigo) y Buck
SY 120 (+788 kg/ha).

En General Levalle, donde se realizaron dos en-
sayos —uno con doble aplicacién y otro con una
sola aplicacién en el estadio de espiga embucha-
da—-, el rendimiento promedio ajustado con una
aplicacion fue de 6057 kg/ha versus 6819 kg/
ha con dos aplicaciones de fungicidas. En este
caso, las mayores diferencias se lograron con los
cultivares Klein Huracan (respuesta diferencial de
1460 kg/ha en la doble aplicacion respecto de la
primera), Bioceres Basilio (+1320 kg/ha), Buck SY
211 (+1011 kg/ha) y Baguette 750 (+859 kg/ha;
testigo).

ARIEL ANGELI Y MARIA PiA BONAMICO

Maquinas para tratamiento de
semillas con produccion
desde 3 Tn/h hasta 90 Tn/h.

ERAITKUNTZA Ruta de los Vascos y Mario Echegaray (B1741AMA) Gral. Las Heras - Prov. de Bs. As.
Tel/Fax: (0220) 476-2252 [ 3622 - E-mail: ventas@metechegaray.com.ar - wwwmetechegaray.com.ar
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omplicados por
el costo energético

La olivicultura es un sector en el cual la suba de tarifas estuvo lejos de ser gradual



El ajuste de los valores de las tarifas de electrici-
dad desestabiliz6 a las empresas olivicolas loca-
lizadas en la regién CREA Valles Cordilleranos. Un
solo ejemplo: una finca que en 2015 aboné una
factura de electricidad de 1,6 millones de pesos,
en 2016 y 2017 pasd
a pagar 2,8 y 3,3 mi-
llones de pesos, res-
pectivamente. Y este

Si bien no hay datos actualizados
sobre el peso del complejo olivicola

implantadas con olivos, de las cuales el 50%
posee varietales destinados a la elaboracién de
aceite y el 30%, a aceitunas de mesa (fruta); el
20% restante tiene una combinacién de ambas.
La superficie implantada se sitda mayormente
en las provincias de
La Rioja, Mendoza,
San Juan y Catamar-
ca, que en su con-

afo se prevén nue-
vos aumentos.
“Esos valores corres-

en las economias regionales, la in-
formacion disponible evidencia su
relevancia para la economia de las

principales provincias productoras.

juntonucleanel91%
del area dedicada al
cultivo.
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ponden,incluso,aun

En la campana 2016/

consumo de energia
menor, dado que a causa de los aumentos, se
comenz6 a regar con lo justo”, comenta Allan
Filmore, integrante de los grupos CREA Olivicola
San Juan, Arauco y Huarpe.

“Buena parte del costo final de una factura de
electricidad corresponde a impuestos; por ejem-
plo: el IVA del 27%, lo que implica que seria posi-
ble reducir el impacto del aumento modificando
esa alicuota”, afade.

En la actual campafia 2017/18, el rubro energia
representa el 30% del costo total de una finca
olivicola promedio, una proporcién cinco puntos
superior a la registrada en 2016/17 y 10 puntos
mas elevada que la del ciclo 2014/15, segln un
trabajo elaborado por el Area de Economia de
CREA (ver grafico 1).

La produccién primaria de oliva tiene un compo-
nente relevante de mano de obra. La generacion
de empleo se puede separar en dos etapas de
la produccién: la primera es el desarrollo del
cultivo, en la cual, independientemente del nivel
de produccién, las jornadas de trabajo necesarias
para llevar adelante el cultivo no varian significa-
tivamente en términos absolutos, representando,
en un afio promedio de produccién sin inconve-
nientes climaticos (8ooo kg/ha de aceituna para
mesa y 10.000 kg/ha de aceituna para aceite), el
34% de la generaciéon de empleo. En la segunda
etapa —la cosecha—- la cantidad de jornadas de
trabajo necesarias representa el 66% restante;
en ese caso, la mano de obra necesaria esta
fuertemente ligada a la productividad: a mayores
rendimientos, mayor es la inversién requerida
para recolectar el producto.

Caracteristicas
Se estima que la Argentina tiene 90.000 hectareas

17, la produccién ar-
gentina represent6 el 3,3% del total mundial de
aceitunas de mesa vy el 0,8% de la fabricacién de

Grafico 1. Evolucion de la participacion de los rubros de costos. Modelo
olivicola de referencia para la provincia de La Rioja con regadio intensivo
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Fuente: Area de Economia de CREA.

Grafico 2. Evolucién de la relacion insumo/producto (kg/ha)
Se considera insumo al costo total con cosecha incluida
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Fuente: Area de Economia de CREA.
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aceite en un mercado dominado mayormente por
paises de la Uni6n Europea, que explican el 34%
de la produccién mundial de aceitunas de mesay
el 69% de la de aceite de oliva. La Argentina es,
junto con Australia, el Gnico productor importante
del hemisferio sur.

Mas alld de los vo-
limenes de produc-

debajo de la Unién Europea, que es el principal
consumidor mundial con 2,86 litros per cépita.
Ademas, el consumo de aceite de oliva es bajo
incluso con relacién a otros paises de la region,
como Brasil (0,29) o Chile (0,34 litros per capita).
Debido a que la produccién, tanto de aceite
como de aceitunas

La productividad se posiciona COMO  ge mesa. excede el

cién, el aceite de oli- €lemento central del negocio: la reno-  bajo consumo local,
vaargentinotieneuna  vacion de variedades o la aplicacion  las exportaciones tie-
calidadreconocidain-  de tecnologia, asi como la gestion de  nen un rol determi-
ternacionalmente: costos, definen el potencial de nante en el mercado.

en 2017 recibié 146
premios en 12 con-

la actividad.

Enlacampafia2016/-
17, el consumo in-

cursos, lo que nos

ubic6 ese afio como el sexto pais en el ranking
mundial elaborado por Evoo World Ranking, que
compila los galardones obtenidos en distintos
eventos internacionales.

Exportacion
Nuestro pais consume apenas 0,17 litros de aceite
de oliva per capita cada afo, largamente por

ﬁSoftware Lider para
el Campo y su Industria.

= AGROINSUMOS  CARNICERIAS = SEMILLEROS
= ACEITERAS = NUTRICION ANIMAL * MUCHOS MAS

f'- f' . | e, T -
| CONSIGNATARIAS &

DE HACIENDA =

terno represent6 ape-
nas el 35% de la produccién de aceite de oliva y el
37% de la de aceitunas para consumo en fresco.
Entre los principales importadores de aceite de
oliva argentino, se destacan EE. UU. y la Uni6n
Europea, mientras que Brasil es nuestro principal
cliente en el caso de las aceitunas.
En 2017 las exportaciones de aceitunas en fruta
alcanzaron 79 millones de délares, mientras que
las de aceite de oliva ascendieron a 152 millones
de délares. Las exportaciones del complejo olivi-
cola son especialmente importantes en la provin-
cia de La Rioja, donde representan mas del 28%
de las exportaciones totales. En las provincias de
SanJuany Catamarca, las aceitunas no tienen un
peso tan importante en las exportaciones totales
dado el importante desarrollo minero local; sin
embargo, representan el 20% de las exportacio-
nes no mineras de Catamarca y el 6,8% de las
de San Juan, colaborando a diversificar el perfil
exportador; tratdndose ademas, de un recurso
renovable.
A diferencia de otros productos agropecuarios,
el precio de las aceitunas muestra un precio en
délares relativamente estable a lo largo de los

S Lo ViU TR P L T,

ACOPIADORES ' FRIGORIFICOS
DE CEREALES | Y MATARIFES

SN W BN

afnos, especialmente en el caso de las varieda-
des para aceite. Los precios por kilo de la acei-
tuna para mesa son, en general, algo mayores
que los de las que se destinan a la produccién
de aceite. En las Gltimas campafas, los precios

de las aceitunas tuvieron un comportamiento
FINANCIAMOS CON ~ AgroNacién negativo, con un peor desempefio relativo de las

variedades para aceite, que durante la campaiia
2016/17 registraron los peores precios de la
serie, exceptuando 2002/03.

En resumen, las actuales condiciones economi-
cas y climaticas que enfrentan los productores

www.physis.com.ar
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repercuten directamente en sus decisiones
empresariales. El incremento en délares de los
precios de los insumos, impulsado principal-
mente por la energia, el gasoil y los costos indi-
rectos, impacta negativamente en los resultados
proyectados, incrementando los kilos necesarios
para cubrir los costos. Esta situacién impacta en
las decisiones de inversion, principalmente so-
bre la fertilizacion y el riego, que no solo afectan
la productividad de la campafia en curso, sino
que tienen un efecto residual que compromete
la producciény los ingresos futuros. En el mismo
sentido, una merma en la produccién implica
menores requerimientos de mano obra, princi-
palmente en las labores de cosecha.

CONDUCCION
Monica Demichelis
Horacio Esteban

UNA NUEVA MANERA
DE PENSAR y coMUNICAR

EL CAMPO ARGENTINO

Sdbados de 7 a 8hs
AM 990 - Radio Splendid

Agrolndustriales
www.agroindustriales.com.ar 9 twitter.com/agroeindustria AM 990 - Radio Splendid
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Dos entrerrianos presidiran
las comisiones de Agricultura

El entrerriano Atilio
Benedetti presidira
este afio la Comi-
sion de Agricultura
deDiputados. “Ten-
go la expectativade
poderavanzarenal-
gunos temas”, ase-
guré el empresario

agropecuario.
“Vamos a continuar
= con temas en los
B‘;’:;E‘z::?” cuales se venta tra-
W _____ bajando, como el
proyecto para refor-

Atilio Benedetti

presidira este aho

la Comisién de
Agricultura de
Diputados.

mar la Ley de Semillas, un marco regulatorio para
posibles seguros de riesgo climatico o la nueva
Ley de Warrants, entre otros. Vamos a tener que
agudizar la inteligencia para buscar mecanismos
que permitan paliar esta sequia extrema que afec-
ta practicamente a todo el sector productivo del
pais”, indicé Benedetti al asumir su cargo, segin
indicé un informe de la Fundacién Barbechando.

Oriundo de Larroque (Entre Rios), Benedetti es
licenciado en bromatologifa y fundador de la com-
pafifa agroindustrial Tierra Greda. Fue concejal
(1983-1987), intendente de Larroque (1995-1999)

Novedades legislativas

y diputado nacional (2009-2013). Ocupé diferen-
tes cargos provinciales y nacionales dentro de la
UCR. Fue presidente del Centro de Acopiadores de
Granos de Entre Rios, prosecretario de la Bolsa de
Cereales de Buenos Aires, del Consejo Empresario
de Entre Rios, de la Bolsa de Comercio de Entre
Riosy de la Sociedad Entrerriana de Warrants.
Benedetti serd acompafado en la Comisién de
Agricultura de la Camara baja por Luis Basterra
(vicepresidente primero) y Juan José Bahilo (vice-
presidente segundo), mientras que Pablo Torello,
Osmar Monaldi, José Ruiz Aragdn y Alicia Fregone-
se fueron designados secretarios de la comisién.
Por su parte, el senador entrerriano Alfredo de
Angeli fue ratificado por sus pares para continuar
durante dos afios mas al frente de la Comisién de
Agricultura del Senado. La vicepresidente sera Ma-
ria Teresa Gonzalez (justicialista; Formosa), mien-
tras que el cargo de secretaria quedé en manos de
Maria de los Angeles Sacnun (FPV-PJ-Santa Fe).

De Angeli aseguré que entre los temas que incluira
este afio en la agenda de trabajo de la comision se
encuentran la agroecologia, la produccién organi-
ca, la pesca, los seguros multirriesgo, la prérroga
de la Ley de Bosque Cultivados, la conservacion
de suelos, los fertilizantes y la preservaciéon de
germoplasmas.

(116 BAYA CASAL
o

NUESTRO SERVICIO SE REFLEJA EN SU CAMPO

Sabemos de produccion.
Nos conocemos.

y sorgo.
® Agroquimicos.

® Semillas forrajeras.
@ Hibridos de maiz, girasol

@ Plantas de acopio.

@ Variedades de trigo y soja.
® Fertilizantes.
® Productos veterinarios.
@ Bombas, pastillas
y accesorios pulverizacion.

® Comercializacion de granos.

www.ebayacasal.com.ar - Nueva direccion: Ibera 3143 (CP1429)
Ciudad Autébnoma de Buenos Aires - (011) 4547-8200 - enrique @ebayacasal.com.ar
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S0S Productor
Asropecuario,
nosotros
tambien.

Aprovecha los beneficios del Club
de Suscriptores de la Revista CREA

Revista CREA
al ano bonificada.

1 0 0/ de descuento en la inscripcion
(Wl a los cursos de Capacitacion CREA.

Y ademas recibiras un newsletter de la Revista

con informacion coyuntural del sector, :
para enterarte de las novedades antes que nadie.

Para mas informacion: 011 4382-2076 int. 135
suscripciones@crea.org.ar
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Noticias de empresas

@ JOHN DEERE

Fibra de carbono
Deere & Company firm6 el acuerdo definitivo de adquisicién de King Agro, una empresa fabricante de

productos con tecnologia de fibra de carbono, cuya oficina central se encuentra en Valencia, Espafa,
y su planta de produccién en Campana, Argentina.

A través de esta iniciativa, los agricultores obtienen las ventajas que ofrecen la versatilidad, solidez y
durabilidad de la fibra de carbono en equipos pulverizadores autopropulsados.

King Agro es una empresa familiar con 30 afios de historia en el desarrollo de varios productos de
fibra de carbono. En agricultura, la empresa se orienté hacia disefios innovadores que mejoraran la
productividad, con una reduccién de los costos.

Desde 1837, John Deere brinda productos innovadores de calidad superior a partir de una tradicién de
sostenida integridad.

VALLEY ¥

Nueva Planta Industrial

Valmont Industries de Argentina S.A.
Ruta 24 km 20, esq. Raiil Ayala
(B1748) General Rodriguez, Buenos Aires, Argentina
Tel/Fax: +54 237 428 9150

www.valleyirrigation.com

financiacion

planes especiales

L7

~ Vawsy

Créditos al 4% en dolares, hasta7 afos.
Créditos al 16,5% en pesos y hasta7'afios.

Consultas: nicolas.viramonte@valmont.com
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Econdmica

Praeclo de |la tierra

El precio de latierra en La Pampa
Valores orientativos por zonas productivas

Zonas Aptitud Localidades U$S/ha
de referencia

ZONA 1 Agricultura e invernada Intendente Alvear, Larroudé 4500 a 6000

ZONA 2 Invernada y agricultura Realico, Vértiz, Gral. Pico, 3500 a 5000

Quemu Quemu, Catrilo

Parera, Embajador Martini, Trenel,

Invernada, agricultura Eduardo Castex, Catrilé Norte 2800 a 3800
y cria Catrild Sur, La Gloria, Miguel Riglos 2400 a 3400
ZONA 4a Rancul, Santa Rosa, Toay 1200 a 3000
Cria, recria, invernada
ZONA 4b y agricultura Macachin, Guatraché Norte 1000(?)2200
ZONA 5 Cria, recria e Guatraché Sur, Bernasconi, 400 a 650
invernada Gral. Acha, Victorica
7ONA 6 Cria La Adela, Cuchillo-Cé, 200 a 400

Valle Daza, El Durazno

Puelches, Limay Mahuida,
ZONA 7 Cria Santa Isabel, 50a120
Algarrobo del Aguila

— Alfalfa y forestacion Colonia 25 de Mayo, 1500 a 3000
Z0NA 8 con riego Casa de Piedra (2)

NoTA: ESTOS VALORES SON ORIENTATIVOS Y CORRESPONDEN A CAMPOS CON MEJORAS DE TRABA)JO Y EXTENSIONES REPRESENTATIVAS
PARA CADA ACTIVIDAD.

(1) CAMPOS LIMPIOS LIBRES DE MONTE.
(2) CONTIENE MICROZONAS DE MAYOR VALOR.

FUENTE (zonificacion y valores): Compaiiia Argentina de Tierras S. A.

Ultima actualizacién: enero 2018
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WILLIAMS ENTREGAS S.A.

ENTREGA Y RECIBO DE CEREALES Y OLEAGINOSAS

www.williamsentregas.com.ar

BS AS: Moreno 584 Piso 12 oficina A
Tel / Fax: 011-4322-4805 / 4393-9762
Email: buenosaires@uwilliams entregas.com.ar

SAN LORENZO (Sta. Fe): Sgo. del Estero 1177
Tel / Fax: 03476-430158
Email: sanlorenzo@williamsentregas.com.ar

ARROYO SECO (Sta. Fe): René Favaloro 726
Tel / Fax: 03402-427267 / 421172
Email; arroyoseco@williamsentregas.com.ar

Bahia Blanca: Ruta 3 y 252
Tel / Fax: 0291-4007928
bahiablanca@uwilliamsentregas.com.ar
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Econdmica

Lo Syudamos & presupuesia

Datos del 1 al 5 de marzo Precnos de referencna de insumos agropecuarios sin IVAy sinfletes, excepto combustlbles
AN TR R R i A L T e S e R L R T RN e s

Antiparasitarios internos Sl

Orales Pour-on Rumensin bolos x unidad 400,0  Micotil 300 (100 cc) 21055
Axilur x5 1 sfc  Aciendel x51 9285 Antidiarreicos $/u Estrepto-Pendiben x 5.000.000 U.I 938
Suraze oral x5 | 1036,8 Bactrofly x5 17733 Steclin C x 100 pastillas slc Raxidal x50 cc 4496
Cyverm x5 | 15617 Arrasa bovinos x 2,5 1652,3  Diafin 2 x 20 cc 1023  Reproduccidn $
Inyectables Curabicheras $/u  Tetraelmer x 100 pastillas 2933  Enzaprost DC x 20 cc 370,0
Asilur x 11 818,7 Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc 88,7 Vacunas $/u  Ciclase x 20 cc 10 ds 2489
Fosfamisol x 500 cc 376,9 Curabichera Coopers liquidox 11 7444  Brucelosis Rosembusch 12,0  ECP Estradiol x 10 cc 718
Ripercol F x 500 cc 381,6 Cacigue Pasta x 950 g 588,7 Mancha Gangrena y Enterotoxemia 36  Estradiol R.J. x 100 3024
Endectocidas $/u  Carencias minerales $/u  Triple N ( M.G Neumonia ) 53  Especificos $/u
Ivomec x 500 cc 620,7 Glypondin x 248 cc 2041 Carbunclo Sanidad G. x dosis 24  Mamyzin M iny. intram. 497
Dectomax x 500 cc 1939,1  Suplenut x 500 cc 1114,6 Bioabortogen H 19,5 Mamyzin S iny. intram. 30,6
Bagomectina forte x 500 cc 609,2 Gluforal MF 500 x 500 cc 216,0  Biopoligen HS 15,7  Novantel Lactancia 232
Bovifort x 500 cc 4857  Trivalico Ade x 250 ds 2515  Hemoglobinuria 53  Novantel secado 264
Antiparasitarios externos $/u  Nutrekid VM x 25 ds 191,0  Bioclostrigen J5 56  Antisépticos y desinfectantes $lu
Por aspersion Magnecal Plus Zinc x 500 cc 2375  Rotatec J5 x ds. 174  Cetriamonx 51 7293
Triatix Ax 11 353,3 Energo MAG x 250 cc 186,5  Queratoconjuntivitis x ds 8.8

Por inmersion Sales Minerales $/u  Antibiticos y Sulfas $iu

Aspersin x 250 cc 340,8 Uramol en panes x 15 kg 9211 Terramicina inyect. x 500 cc 585,1

Aciendel Plus x 11 3152 Terramicina LA x 500 cc 1280,2

Samatox x5 | 2521,1  Carminativos $/u  Ostra LA x 250 cc 509,3

Cipersinx51 25413 Bloker 80% x 20 | 24090  Tylan 200 x 250 cc 552,0



PASTURAS Y VERDEOS

Leguminosas $/kg
Alfalfa Haygrazer 144 2
Alfalfa Don Enrique 150,2
Alfalfa EBC 90 162,0
Alfalfa Aurora 1304
Trebol rojo Redgold 939
Trebol Blanco El Lucero 104,7
Lotus Comiculatus 90,9
Lotus tenius 1008
Meliotus Alba 69,2
Melilotus Madrid 751
Gramineas $lkg
Agropiro alargado 79,0
Rye Grass Anual Bisonte (4n) 3386
Rye Grass Anual Rio (diploide) 287
R.G.Perenne Pastoral - Tetraploide 77,1
Minutolo

Bretes espina de pescado $lu
con k ia para comed

4+4 752950
6+6 102860,0
8+8 1237405
12412 1654568
14+14 1863373
16+16 2071954
18+18 2280594

$iu
1926,0
Alambre 17/15 X 1000 m. San Mai  2283,0

Mejoras
Alambre 17/15 X 1000 m Fortin.

Alambre 16/14 x 1000 m. 1739,0
Alambre boyero AR 1.83 m . 13140
Alambre Galv. N* 10 x kilo. 38,7
Alambre Galv. N° 8 rienda x kilo. 38,7
Alambre Pua Bagual. 1479.0
Poste quebr. de 3 m super. 1020,0
Poste quebr. de 3 m comun. 950,0
Poste quebr. de 2,4 super. 6400
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m. 455,0
Poste itin entero 2, 4m. 4400
Poste itin entero 2,2m. 350,0
Poste itin 1/2 refde 2,2 m. 280,0
Poste metalico 2.20 m. 236,0
Poste metalico 2.40 m. 2540

R.G. Perenne Fleurial Hibr.
Pasto ovillo Starly importado
Pasto ovillo Porto
Festuca tipo Palenque
Semillas para verdeos
Avena

Centeno

Triticale

Sorgo Forrajero comin
Semillas subtropicales

Brachiariac Bri d

Brachiarias Brizanta Toledo
Brachiarias Humidicola
Buffel Grass Biloela

Buffel Grass texas

Digitaria eriantha

Grama Rhodes Katambora

Bretes a las par
Modelo estandar
Estandar 4
Estandar 6
Estandar 8
Estandar 10
Estandar 12
Modelo reforzado
Reforzado 4
Reforzado 6
Reforzado 8

Tranqueron a palanca.
Tranqueron a crique.
Electrificador 40 km/12v,
Electri. picana 120 km 12 v.
Electrificador 40 km/220v.
Electri. picana 60 km 220 v.
Carretel electroplastico 500m.
Manija plastica aislante.

68,2
120,5
108,7

79,0

$ikg

79
119
9.7
29,6
u$sikg
95

10,5

15,0

16,0

76

8,0

$lu

62306,2
888427
1165418
1442409
1719176

66218,5
848187
121974,3

720,0
1850,0
2466,0
3933,0
2466,0
2895,0

4480

53,9

Aislador. ajust. pivarilla hierro c/gan.. 9.0

Aislador esquinero (polietileno).

Aislador para clavar (polietileno).
Varilla plast. nac.c/alma de hierro.

Varilla de hierro con rulo.

Varillas suspendidas 5,6,7 hilos.

Torniquete N° 8 negro.
Torniquete N° & negro.

Torniquetes dobles liviano P, 5/8.

10,3

29
52,6
41,6
12,3
38,0
30,0
79,0

Grama Rhodes Tolga 115
Grama Rhodes callide 14,5
Grama Rhodes Pioneer 76
Panicum Coloratum 75
Gatton Panic 6.8
Pasto llorén pelleteado 73
Setaria Kazungula 15,0
Setaria Naruk 16,0
*Origen: Bs As s/flete

RACIONES/ALIMENTOS $it
Sustituto Lacteo 46095,0
Arrangue temero guachera 6220,0
Recria temera post guachera 5370,0
Alim pre parto vaca lechera 6090,0

Conc pre parto ¢/ sales anionicas 11040,0

Alim vaca lechera prod 4870,0
Conc prot 30% p/vaca en prod 7860,0
Reforzado 10 150724,2
Reforzado 12 1794516
Comederos automaticos manuales $fu
M-100 manual 101496
M-300 manual 119828
Cepo automatico $iu
Cepo Mod. A 764799
Cepo Potro Mod. G 108560,7
Cepo Mod. B 380723
Silos para almac. de granos $lu
Silo cono excén. cap.7 m’ 194170
w1 R M B B
Trang. 3m tab.1x4 ModO cur pay 2618,0
Trang. 2m tab. 1x4 Mod P anchico.  2402,0
Casilla manga d 6mt. 73500,0
Casilla d operacion d 3,6mt. 87000,0
Cepo Anchico liviano 19500,0
Puerta aparte curup parag 1,5m. 27720
Tranca adicional a manga 4 puas. 8000,0
Embarcadero 1,7m altax 4m. 27300,0
Molino maq.rueda y cola de 8" 20916,0
Molino mag.rueda y cola de 10°.  35368,0
Torre hierro galvanizada de 27" 21879,0
Torre 10" p/molino de 8" 90670
Chapa p/tanque(No18)1,10x3,05. 24400
Bebedero chapa galvaniz.x 2,5m. 7500,0
Bebedero chapa galvaniz.x 5m . 10667,0
Caiio pol. negr.2" K 2,5x100m. 1179,0

Destete hiper precoz
Destete precoz
Recria 16% prot. (post. destete)

Balanceado engorde novillo

Concentrado proteico 30% prot.

Afrechillo de trigo

Pellet de trigo

Pellet de girasol 31%PB
Pellet de girasol 26%PB
Pellet de soja 41%PB
Harina de soja 47%PB

Pellet de cascara de soja de 12

Semilla de algodén

Silo cono excén. cap.19 m*
Silo cono central cap.25 m®
Silo cono central cap. 52 m*
Bombas estercoleras
M-200 T

M-500 T

Accesorios para crianza
Estaca completa con balde
Capas p/ ternero sin abrigo
Capas p/ ternero con abrigo
Jaula p/ crianza de terneros

17700,0

6220,0
4650,0
4440,0
5940,0
2500,0
2600,0
32604
2568,8
5928,0
57304
2371,2
2766,4

434240
47980,0
762370
$lu
47394,7
66397,3
$/u
699.3
3215
3729
10040,1
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TRACTORES ussiu
BF75 (75 HP) 4x4 C/3p Frutero  51000,0
A 750 (78 HP) 4x4 c/3p 46202,0
A 850 (85HP) 4x4 si3p 51000,0
BM 100 (105 HP) 4x4 s/3p slc
A 990 (102 HP) 4x4 s/3p 59500,0
BH 145 (153 HP) 4x4 s/3p slc
BH 165 (174 HP) 4x4 s/3p slc
BH 180 (189 HP) 4x4 s/3p slc
Agco

BH 205i (210 HP) 4x4 slc
BT 170 (170 HP) 4x4 128800,0
BT 190 (190 HP) 4x4 138500,0
BT 210 (190 HP) 4x4 163057,0
5203 (290 HP) 258800
AR135 (135 HP) sic
AR150 (150 HP) slc
AR175 (175 HP) slc
Massey

MF 9790 4x2 350 HP c/plat. 30 547900
MF2615 (49HP) slc
MF2625 (63HP) 4X2 slc
MF2625 (63HP) 4X4 slc
MF2640 (85HP) 4X2 slc
MF2640 (85HP) 4X4 slc
MF4275 (81HP) 4X4 44200,0
MF4283 (81HP) 4X4 49200,0
MF4292/4 RA ( 117 HP) slc
MF4292 4X4 ( 117 HP) 60064,0
MF4297 4X4 (129 HP) 671900

INSUMOS AGRICOLAS

Herbicidas uss
24D 50% sal amina 33
2,4 DB 100% 2x101 97
Avdal 53,0
Authority 55,0
Bice Pack 20+20/ 5 has 156,1
Dual Gold 121
Flurocloridona slc
Clorimuron 17.0
Glifosato comun 26
Galant LPU slc
Metsulfuron Metil 60% 206

Paraquat 48

MF4299 4X4 (140 HP)
MF7014 4X4 (140 HP)

‘Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 6 m.

Air Drill 18000 43 lin.a 17,5 cm
27000 20 lineas a 40 cm
27000 22 lineas a 52,5 cm
27000 16 lineas a 40 cm
27000 26 lineas a 52,5 cm
Giorgi

44 lineas a 19 cm

28 lineas a 19 cm

_Agrometal

TX Mega 9/52 9 surcos a 52 cn
TX Mega 13/52 13 surcos a 52
TX Mega 16/52 16 surcos a 52
TX N Mega 9/52 9 surcos a 52
TX N Mega 13/52 13 surcos a !
TX N Mega 16/52 16 surcos a !
TX Mega 18/52 18 surcos a 52
TX Mega 26/52 26 surcos a 52
TX N Mega 18/52 18 surcos a !
TX N Mega 26/52 26 surcos a !
Suagri

Air drill Suagri 4819 48 surcos

COSECHADORAS
Class
Tucano 470

Imazetapir 10%
Gesagard 50

Insecticidas

Cipermetrina 25%

Nitragin Optimize Full
Fighter Plus

Curasemillas

Dividend

Guapo 60% FS

Maxim XL (fungicida)
Excelto (insecticida p/maiz)
Gaucho 60% FS (M)

783480
slc

Slu

1868054
2148775

slc
2556880
2837103
1838164

3200011

2488361
1511241

976959
1324457
1564702
1072451
1474782
1802512
2899483
2899483
1947636
2643600

239800
u$siu

402000

53
10,5

u$s/l
65

44
63,0
u$slkg
10,9
slc
492
slc
110,0

Lexion 750 Terra Trac

Case

2688 2WD Cab 30" 284 CV
2799 4WD Cab 35" 345 CV
Challenger

CH 670 (350 HP) 4 x 4 c/plat. 30

FORRAJERAS
Class

Jaguar 980

Jaguar 960 Equipo
Jaguar 940 Equipo
EMBOLSADORA
Mainero

Embolsadora 2230 70 m

ROTOENFARDADORA
Mainero

Enfardadora 5700
PULVERIZADORAS
Tilo

Mod. Matrix

Mod. Matrix4 x4

Mod. Evolucion 1

Mod. Impactus

John Deere
Autopropulsada 4730 (245 HP)

SEGADORA

Agco
Mod 1372

Fungicidas
Amistar Xtra
Duett

Allegro
Coadyuvantes
Eco Rizo Spray
Rizo Oil

Rizo Spray Sulfo
Silwet L Ag
Inoculantes
Excelto (insecticida p/maiz)
Rizo Lig

Rizo Lig Top

511000

slc
slc

57230

865000
691000
548000

156065

slc

3260400
3655600
2667600
2766400

slc

60500

CASILLA RURAL
Rural Tec

RS 510

RS 660

RS 780

Signum (Bio inductor)
Fertilizantes

Fosfato diaménico
Superfosfato Triple
Urea granulada

UAN

semillas agricolas
Girasol hib. (M)

Trigo fiscalizado

Soja RR x40 kg

Sorgo granifero hib. (M)

$lu

231741
264508
304754

7128
ussit
520,0
470,0
430,0
3350

160,0
16,0
248

54
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COMBUSTIBLES ‘$litr  Unidad Técnica Agricola (UTA) 7300  Volkswagen Flete 300 km 746,6
Gasoil (YPF)- agropecuario 221  PICKUPS $  Amarckc/s 20TDI140CV4 596200 Flete 450 km 917,2
Nafta Premium 310 Toyota Amarck ¢/d 2.0 TDI 180 CV 4. 903700 COMB. DEL NORTE $iitr
Nafta siper (YPF) 26,9 Hilux c/s DX 2.5 4x4 TDI C/V 605400 Amarck c/d 3.0 TDI 224 CV 4. 1156500 Gasoil a granel 235
OTROS '$  Hiluxc/d DX 2.5 44 TDI 686500  Fletes $
Empleado Rural 12649,0  Hiluxc/d SRV 3.0 TDI 4x4 832400 Flete 100 km 3405

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencia y con un caracter
orientativo, ya que en el do pueden encontrarse val superiores e inferiores a los publicados.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo y Asoc. 4942-5521;Agroq.: Ciagro 4912-0045, Lartirigoyen 02344-452057, Rizobacter 2477-409400; Semillas: E. Baya Casal S.A. 4896-2600; Agrofina
Semillas Arg. 4361-2941, AGRO Empresa Semillas SA 03525-429400. Raciones/Alimentos: Brassicas SA 4394-6097; Santa Sylvina 03471-499071

Articulos Rurales: Lago Rural 4301-6514; Lomarural 02243-452492. Maq. Agricola: Apache 03471-471349, Valtra 4719-6072;

John Deere 0341-4718002; Don Roque 03465-423055; Giorgi S.A 03464-493512; Agco Arg 4469-7863/7880; Pla 03471-451655; Agrometal 03468-471311;

CLAAS 03493-423124; Grupo Suagri S.A. 4307-2325; Pauny S.A. 03533-423609; Agrinar; 0341-4117401; Agrop. S.R.L 03402-420407, Yomel S.A. 02317-430776;
Martinez y Staneck 02293-428862; Agroar 03492-470809; Mainero 03534-424031,Cestari 02473-430490; Bolsas plasticas Ipesa 4653-5700; Silobag 4580-7170;

Ins. Tambo:Minutolo S.R.L 4241-4496. UTA: Valores provistos por contratistas.

ZOILO i VO3 QUERIAS SABER (GMO AFECTA 14 CRiSi4 DE ENERGIAD

AQUIHAY UNO QUE SUFRE
UN CORTE PE SUMIN 2RO
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Apuntes

Mas tolerancia para productores
afectados por la sequia

Las autoridades del Banco Central (BCRA) extendieron los plazos de
mora para deudas tomadas por empresarios agropecuarios afectados
por desastres climaticos.

Por medio de la comunicacion A 6468, la entidad reclasifico los
periodos de mora “para aguellos productores a los que les resulten
de aplicacién las disposiciones vinculadas a la Ley de Emergencia
Agropecuaria”.

De esa manera, los productores que obtengan el certificado de emer-
gencia y/o desastre agropecuario podran retrasarse hasta 75 dias en
el pago de sus obligaciones bancarias para permanecer en la cate-
goria 1 (“normal”). Para la categoria 2 (“con seguimiento especial”), el
nuevo plazo comprende un rango de 76 a 135 dias de atraso, mientras
que la categoria 3 (“con problemas”) se extiende de 136 a 225 dias. La
medida rige hasta el 31 de diciembre de 2019.

“El tratamiento que se dispense en este marco no podra implicar
mejoramiento de la clasificacion asignada al cliente en funciéon de su
situacion individual preexistente a la declaracion de emergencia, ni su
aplicacion extenderse mas alla de la vigencia fijada para ella”, indica la
comunicacion A 6468

Para que la medida pueda hacerse efectiva, es necesario que los
gobiernos de las provincias afectadas por la sequia declaren la emer-
gencia agropecuaria, para que luego sea oficializada por el Ministerio
de Agroindustria de la Nacion.
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Una empresa de tu tierra
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PELIGRO. SU USO INCORRECTO PUEDE PROVOCAR DANOS A LA SALUD Y AL MEDIO AMBIENTE. LEA ATENTAMENTE LA ETIQUETA



