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—ditorial

Una herramienta para comunicarnos

El Movimiento CREA se caracteriza por lo que hace y también por la manera
en que lo hace. Trabajando con una metodologia enmarcada por valores
consensuados donde el compromiso, el trabajo en equipo, la integridad,
el respeto, la solidaridad, la generosidad y la busqueda permanente de la
excelencia son pilares que sostienen nuestro quehacer diario.

Esta actitud se sustenta en el convencimiento de que esa es la mejor manera
de hacer las cosas. Es la forma de llegar a aguello que nos entusiasma; una
meta que nunca es definitiva. Algo que se palpita en cada evento CREA.

Cada encuentro es, ante todo, un sistema generador de comunicacion. La
imagen institucional es resultado de todas las experiencias, conocimientos
e impresiones que las personas desarrollan respecto de una organizacion.
Esto quiere decir que cada vez que organicemos un evento, estaremos
generando un vinculo.

Se trata de una herramienta fundamental para propiciar una actitud favora-
ble en el publico a la hora de jerarquizar la institucion, alcanzar sus objetivos
estratégicos y afianzar el sentido de pertenencia. No podemos, entonces,
conformarnos con prever Unicamente los aspectos técnicos que hacen a
su realizacion: los asistentes deben retirarse de alli sintiendo que el evento
ha satisfecho sus expectativas. Y para ello necesitamos abordarlos con una
comunicacion integrada entre las regiones vy la sede CREA.

Este afo tendremos muchas oportunidades para trabajar nuestra identidad.
Recientemente tuvo lugar el V Congreso de Educacion, en Sunchales, y en
el mes de mayo se realizara otro en 9 de Julio. Este encuentro, del que
participaron mas de 450 docentes y miembros CREA junto a sus familias,
constituye un claro ejemplo del modo en que buscamos integrarnos en la
comunidad. Ademas, tenemos por delante el Congreso de Asesores, asi
como diversos congresos regionales y jornadas de tranqueras abiertas, en
los que se espera la participacion de toda la Red CREA.

Es necesario considerar que no somos eslabones aislados. Todos estamos
alineados detras de una Vision: Las empresas CREA, integradas a la comu-
nidad, son referentes de innovacion y sostenibilidad. Poco importa el tipo
de evento que se realice. Es necesario que quienes asistan se vinculen de la
mejor manera posible con la imagen CREA. Solo de esta forma lograremos
hacer llegar nuestro mensaje, gue No s ni Mas ni Menos gue un Mmodo
particular de hacer las cosas.

Los eventos regionales nos permiten poner en accion nuestro particular
modo de hacer con otros. Los invito a concebir cada encuentro como una
oportunidad Unica para vincularnos.

Un abrazo.
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‘“Es necesario cambiar
constantemente el
disfraz de los cultivos”

Entrevista a Emilio Satorre, referente en materia de estrategias agricolas



La expansion de las malezas problematicas es un
sintoma mas dentro de un conjunto de inconve-
nientes generados por un modelo agricola dema-
siado uniforme, el cual estda mutando hacia otro
mas diverso para atender a las nuevas demandas
econdmicas, sociales y ambientales.

“Si mantenemos la linea del modelo convencio-
nal, iremos hacia sistemas en los cuales se in-
vertird cada vez mas

rante un tiempo se hizo agricultura sin agronomia.
—De alguna manera, si. Se hizo sobre la base
de protocolos y recetas, y funciond durante diez
afos. El proceso de expansion registrado por el
modelo agricola fue notable en ese periodo. Ade-
mas, esos diez afios coincidieron con ciclos bas-
tante himedosy precios crecientes de los granos.
Cuando el escenario empez6 a complicarse por la

mismadinamicadela

para correr cada vez Cada ambiente tiene sus propias expansion —que ex-
mas rieSgOS con ga- Oportun‘dades Yy amenazas |aS plOI’f) ambientes tan-

nancias cadavez me-
nores”, indica Emilio
Satorre, coordinador

cuales deben ser gestionadas
de diferente manera.

to buenos como re-
gulares y malos— se
abrieron oportunida-

académico de la Uni-
dad de Investigacion y Desarrollo de CREA vy
profesor titular de la Catedra de Cerealicultura de
la Facultad de Agronomia de la UBA. “Eso es lo
que evidencian en los dltimos afos las empresas
agricolas: estamos produciendo mas, pero no
estamos ganando mas”, afade.

—Y las malezas resistentes son una sefial de ese
fenémeno...

—Las malezas aparecen en ese contexto como un
sintoma de deterioro, el cual se puede observar
a través de la degradacién fisica o quimica de los
suelos, pero también en los niveles de enmaleza-
miento y en los costos necesarios para reducirlos,
que en algunos casos pueden tornar impractica-
ble la agricultura, o bien promover medidas dras-
ticas, tales como la aplicacion de labranza con-
vencional. Los problemas se evidenciaron cuando
estallaron distintas situaciones con malezas to-
lerantes a herbicidas, fundamentalmente a gli-
fosato en planteos de soja. La primera especie
que mostré una expansion de area fue rama ne-
gra. El nimero de aplicaciones de herbicidas por
hectarea —que en un cultivo de soja alcanzaba
habitualmente un promedio de tres, incluyendo
las del barbecho- pasé a ser de casi cuatro, cinco
y en algunos casos de hasta seis o siete; hubo un
aumento de la presién muy importante. Eso se fue
revirtiendo posteriormente en la medida en que el
uso de esos productos se realiz6 a partir de la apli-
cacién de conocimiento. Este es un aspecto central:
para controlar una especie de manera racional, es
necesario emplear todo lo que se sabe sobre ella.

—Lo que implica que muchos de los problemas que
padecemos en la actualidad ocurren porque du-

des para que las es-
pecies de malezas que antes tenfan una fecundi-
dad baja, adquirieran una mayor, y para que los
problemas que de algiin modo estaban aplaca-
dos, estallaran en un lapso de tiempo bastante
reducido.

—Una alternativa para evitar que ese problema
se agrave es la intensificacion de los modelos
agricolas, para darles menos oportunidades a
las malezas. Un ejemplo serian los cultivos de
servicio...

-0 el doble cultivo; practicas que contribuyan a
mantener ocupado el terreno. Nada mejor para
controlar a las malezas que un buen cultivo. El
herbicida es una herramienta realmente eficaz
cuando es complementada con un buen cultivo,
pero aplicado a una maleza despojada de com-
petencia, tiene un control relativo, asf se trate del
mejorde los herbicidas. Y con controles parciales,
en poco tiempo vuelve a reinstalarse el problema.

—Entonces habria que olvidarse de los barbechos...
—Es una alternativa en las zonas que lo permiten
desde el punto de vista ecolégico. Asimismo, la
intensificacion es posible donde las condiciones
agroecolégicas son las adecuadas. Si queremos
combatir efectivamente el problema de las male-
zas, tenemos que reconocer primero la naturaleza
del problema. Las malezas no constituyen pobla-
ciones homogéneas, tal como puede suceder con
los cultivos comerciales, sino que son hetero-
géneas: tienen fuentes de variabilidad diversas,
motivo por el cual pueden propagarse en dife-
rentes ambientes. Por lo tanto, en la medida en
que hagamos siempre lo mismo, el hecho de que
aparezca una especie problematica solo es cues-
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tion de tiempo. La Gnica forma de sostener un
sistema de produccién adecuado de una manera
mas 0 menos estable es entender ese proceso, en
el cual toda solucién —por mas efectiva que sea—
debe ser considerada temporaria. Es necesario
emplear todas las herramientas disponibles para
cambiar constantemente el disfraz de los cultivos,
de modo que la naturaleza, de algin modo, no
pueda aprender qué estamos haciendo; lo mismo
ocurre con los principios activos de los herbicidas.
De esa manera, es posible sostener un problema
de malezas que si bien seguira presente, lo va
a hacer en un nivel suficientemente bajo como
para mantener condiciones de productividad
buenas con costos razonables y de una forma
méas amigable con el ambiente y la sociedad.

—-En ese esquema se acaba la receta. Las so-
luciones pasan a ser dindmicas, con flujos de
conocimiento que se van alimentando de manera

sucesiva y con caracteristicas regionales que no
necesariamente son extrapolables.

—Exacto. En un momento dado se aplic6 un Gnico
modelo en ambientes diferentes. Solo cambiaba
el ciclo de madurez del cultivar o la fecha de
siembra, pero la mayor parte del paquete produc-
tivo era similar. Sin embargo, cada region tiene
sus particularidades y cada ambiente tiene sus
propias oportunidades y amenazas, las cuales
deben ser gestionadas de manera diferente.
Seria como si un médico clinico ignorara las con-
diciones de cada paciente al momento de hacer
una receta.

—Esos son conceptos de la agroecologia que se
incorporan al modelo agricola convencional...
—De la agroecologia entendida como la aplicacién
de principios ecoldgicos a la agricultura. No es un
titulo para definir modelos productivos. Implica
emplear conceptos generales de la ecologia para
disefiar sistemas productivos.

—La aclaracién es por el hecho de que algunos
de los que hacen agricultura sin agroquimicos se
autodenominan practicantes de la agroecologia.
Aqui estamos hablando de modelos que sin dejar
de usar agroquimicos, emplean la diversidad
presente en la naturaleza como parte del disefio
productivo.

—Exacto. La agricultura organica no es equivalen-
te a la producciéon denominada agroecolégica,
porque esta (ltima, a diferencia de la orgénica, no
esta certificada; es decir, no responde a ninguna
norma o protocolo auditable. Un productor agri-
cola-ganadero que tiene un planteo de rotacién
de pasturas con cultivos agricolas aplica concep-
tos agroecolégicos. Si por ejemplo, tenemos el
objetivo de reducir el uso de herbicidas, pasar
parte del area agricola a pasturas es una manera
de hacerlo; con eso reducimos el uso de agroqui-
micos y aumentamos la diversidad.

—El esquema productivo del agro argentino se
gesto asi...

—Si. Durante unas ocho décadas produjimos de
esa manera, sin herbicidas ni fertilizantes. Hubo
un proceso de deterioro; fue lento, pero existié.

Satorre: “Los actuales estudiantes de agronomia son receptivos | que estamos tratando de ver ahora es como
en lo que respecta a la necesidad de introducir cambios en el sis-  aplicamos esos conceptos adaptados a los
tema convencional; el problema consiste en saber silos docentes  modelos productivos y a las exigencias actuales,
estan preparados para inculcar esos cambios”. aplicando distribuciones espacio-temporales de
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especies que permitan reducirelimpacto negativo
generado por un modelo uniforme. Eso es aplicar
principios ecoldgicos a la agricultura: aumentar
la diversidad temporaly espacial; modificar even-
tualmente los patrones de arreglo espacial, como
la distancia entre hileras, para que los cultivos
sean mas competitivos. Entonces, alli donde se
aplicaban dos herbicidas en posemergencia, tal
vez sea suficiente uno solo. Tolerar, en el caso de
las malezas, ciertos niveles de infestacion que
en algunos casos funcionen como refugio tanto

para insectos como para genomas susceptibles
que mantienen la variabilidad entre la poblacién
de malezas y permiten asi que se sigan contro-
lando de manera adecuada, evitando hacer una
seleccion sumamente direccionada. La habilidad
competitiva de los cultivos —manejada a través
de la eleccion de la fecha de siembra, la densidad
y el arreglo espacial- es un aliado importantisi-
mo de cualquier herbicida, aplicado tanto a
cultivos de verano como de invierno; pero pocos
lo piensan como herramientas para gestionar el
problema de malezas. La ventana de siembra
permite ubicar el cultivo en las condiciones en
las que se pueda —de alglin modo- interferir
en el establecimiento de las malezas con mayor
eficacia. Cuando el cultivo ya estd implantado, la
cantidad de herramientas técnicas para controlar
malezas se va acotando.

—La agricultura hacia la que vamos serd, pro-
bablemente, para personas con capacidad de
trabajar en redes de gestion de conocimiento. Se
acabé la agricultura por receta...

—En algunos casos se pueden aplicar recetas de
manera inadecuada. No es infrecuente visitar un
establecimiento y ver que se han hecho aplicacio-
nes de productos que no eran necesarios, que se
implementaron por rutina, por su bajo valor o por
si acaso, en momentos inadecuados y con dosis
incorrectas. En el esquema actual, si alguien
quiere seguir sembrando la misma secuencia de
cultivos con idénticos herbicidas, adn existe un
margen de maniobra importante con la incorpo-
racion de conocimientos agronémicos, ya sea
eliminando productos, modificando dosis o ajus-
tando momentos de aplicacién. Por otra parte, en
general no se monitorean malezas, sino insectos
o enfermedades. La determinacién de niveles de
infestacion de malezas para generar diagnésticos
no es una tarea facil. En algunos establecimientos
se observa que el esquema aplicado a un cultivo
se repite basicamente en todos los demas, con
pequeiias alteraciones. Eso implica una falta de
conocimiento del problema que tenemos entre
manos y es el primer aspecto por considerar. El
monitoreo y el diagndstico de los niveles de en-
malezamiento es importante, porque de lo con-

Satorre: “La mayor parte de los problemas de enmalezamiento
con especies resistentes son influenciados mas por el hecho de  |os adecuados. Es necesario conocer muy bien
haberlas dispersado en los lotes que por la ineficacia de los con-  al enemigo: cuando germina, cémo crece, c6mo

trario se pueden aplicar tratamientos que no son

troles realizados o por la agresividad de la propia maleza”. se propaga. Este Gltimo es un aspecto clave;
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muchas veces somos nosotros mismos quienes
contribuimos a la dispersiéon de la maleza con
nuestros equipos o animales. La mayor parte de
los problemas de enmalezamiento con especies
resistentes en los lotes son influenciados mas
por el hecho de cémo la hemos dispersado en
los lotes que por la ineficacia de los controles
realizados o la agresividad de la propia maleza.
El efecto de dispersar en un lote una maleza que
no tenga una gran habilidad competitiva puede
serequivalente al del
establecimiento de
una maleza compe-

Es necesario conocer muy bien al enemigo:
cudndo germina, como crece, cOMo se

—En este contexto, los esquemas de control de
malezas deben ser integrales y multiespecificos. Es
necesario disefiar estrategias pensando en mas de
una especie problema a la vez, porque si se controld
eficazmente una especie pero se dej6 lugar a otra,
estamos cambiando un problema por otro.

—Pero las variables que intervienen en ese caso
son tantas que el manejo se hace demasiado
complejo...

—Por ello, es necesa-
rio pensar cdmo es
la rotacién, como se

titiva. Entonces, para
hacer un diagnéstico
correcto del proble-
ma, por un lado esta

propaga. Muchas veces somos Noso-

tros mismos quienes contribuimos a la

dispersion de la maleza con nuestros
equipos o animales.

disefia el cultivo: la
fecha de siembra, la
densidad, el distan-
ciamiento entre hile-

elmonitoreo,queper-

ras... ;Conviene ferti-

mite saber qué y cuanto tenemos; y por otro lado
estd el conocimiento de la dindmica poblacional
de la maleza.

—Rama negra, la primera maleza problemadtica en
muchas zonas, es actualmente la que menos incon-
venientes genera porque se adquirié el conocimien-
to necesario para controlarla. Pero fue la primera y
vino sola, mientras que tltimamente los ataques son
muiltiples y provienen de distintos flancos.

lizar en hilera?, ;en qué momento? Es necesario
saber si el fertilizante va a potenciar el cultivo, pero
no las malezas. Son todas variables que es nece-
sario disefar paso a paso. En la medida en que se
introduce mayor cantidad de variables al andlisis,
aumenta la probabilidad de alcanzar el éxito de
manera sostenible y consolidada en el tiempo.

—Hubo una generacién de agronomos que se
formé en el marco del modelo agricola convencio-
nal, mientras que la que se estd formando en la
actualidad, al percibir que algo se rompié, debe-
ria incorporar los criterios del nuevo paradigma...
—Los estudiantes actuales de agronomia son mas
receptivos en lo que respecta a la necesidad de
introducir cambios en el sistema convencional:
el problema consiste en saber si los docentes
estan preparados para inculcar esos cambios. Yo
me formé en el Gltimo tramo de la década del 70
y egresé a comienzos de los 80. Mis profesores
habfan experimentado sequias muy importantes
en la zona pampeana debido a un fenémeno
de variabilidad interdecadal que fue muy pro-
longado; entonces nos ensefiaron a gestionar
esquemas agricolas en ese escenario. Pero en
los 80 ingresamos en una fase hiimeda en la cual
se registraron importantes inundaciones. En las
universidades ahora podria estar ocurriendo lo
mismo, porque lamentablemente los cambios
conceptuales son culturales. Reconocer que es
necesario cambiar algo que fue parte de casi toda
la vida profesional de una persona no es sencillo,
y por lo general, es un proceso lento.
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La mejorrecetaes
producir conocimiento

Ultimas novedades sobre el Proyecto Malezas de CREA

En estos dias, Joaquin Bello y Maria Paolini trabajan en la edicién del informe final de las evaluaciones de las estrategias de control de
malezas més destacadas del ciclo 2017/18. Durante el presente mes de marzo finalizaran las recorridas técnicas por los ensayos, mientras
que en abril serdn publicados los documentos sistematizados de las experiencias realizadas en todas las regiones agricolas CREA.

“La Gltima recorrida de la que participé fue la de Oeste Arenoso, donde un especialista explicé aspectos de la fisiologia de las malezas
presentes en la zona y se mostraron técnicas de aplicaciones seguras y efectivas”, comenta Maria, quien junto a Joaquin integra el
equipo técnico del Proyecto Malezas de CREA.

“Yo estuve en los ensayos del Sur de Santa Fe, donde se probaron cultivos de cobertura y estrategias en barbechos. En algunas situa-
ciones, la combinacién de estrategias de control quimico con cultivos de servicio permitieron obtener resultados mas consistentes”,
sefala Joaquin.



—;Cudntos ensayos se realizaron en esta campafia?
—JB: En 2017 se puso en marcha el tercer afio de
los médulos de evaluacion de alternativas para
controlar malezas problematicas. En total, conta-
mos con 27 ensayos que abarcan cinco cultivos.
Algunas regiones desarrollan mas de un ensayo.
Dado que el problema involucra a todas las
zonas agricolas, el proyecto se instrumenté con
una perspectiva nacional, aunque cada region
tiene sus particularidades en lo que respecta a la
conduccién de los ensayos.

—MP: Cada region define cuéles son sus malezas
problematicas. Cada vez son mas las zonas que
estudian estrategias de control para un conjunto de
malezas y no solamente para una o dos especies,
tal como ocurria cuando se inici6 el proyecto.

—Lo que implica que no solo se quiere estudiar
lo que estd sucediendo, sino adelantarse a los
problemas que puedan venir en camino...

-JB: Asi es. Ademas,
inicialmente se traba-
jaba solo en lotes de

Problemas complejos como el de las
malezas resistentes exigen soluciones
soja, mientras que 9ualmente complejas, que solo pueden

—MP: Al tratarse de una red nacional, las zonas
que comienzan a tener inconvenientes con
determinadas malezas pueden beneficiarse con
la informaci6n generada por regiones que tienen
mayor experiencia con esas especies problema-
ticas. En muchas recorridas a campo se invita a
asesores CREA de regiones mas afectadas para
que relaten su experiencia. La posibilidad de
anticiparse a los problemas es uno de los pilares
del programa.

—Son muchos los factores que inciden en la dis-
persién geogrdfica de malezas problemadticas...

—JB: Los excesos hidricos ocurridos en 2017
fueron, por ejemplo, un vector importante de
dispersion en algunas zonas. A través de un re-
levamiento nacional de malezas —que se efectué
en 2014y se replicé con la misma metodologia en
2016—y de la encuesta SEA de CREA, podemos
hacer un seguimiento de la evolucién de las dis-
tintas especies en diferentes zonas. Si una lo-
calidad tiene un pro-
blema con una male-
za, es posible que en
algin momento ese

ahora se incorporaron lograrse trabajando en red. Ese es el inconveniente llegue

ensayos de estrate-

espiritu del proyecto Malezas.

a la regién vecina

gias de control en
pasturas; asi ocurrié en Litoral Sur (La Paz), Mary
Sierras (Tandil) y Oeste (Carlos Casares), a partir de
un pedido realizado por los integrantes de la Comi-
sion de Lecheria de CREA. Los ensayos se realizaron
sobre pasturas de dos afnos de antigliedad en lotes
en produccién con presencia de malezas. Probable-
mente, en la proxima campafia comencemos a rea-
lizar evaluaciones en pasturas recién implantadas.
En lo que respecta a ensayos en lotes agricolas,
también estamos trabajando sobre maiz, trigo y
girasol, pensado siempre en la rotacién de culti-
vos y en la diversidad de regiones productivas.
Durante el presente ciclo se incorporaron las re-
giones Semidrida y Sudoeste, de manera tal que
casi todas las zonas productivas CREA participan
del programa. Creemos que el conocimiento
reside en las regiones; ellas son las que padecen
el problema dfa a dfa, y por lo tanto son las que
mejor lo conocen. Nuestra tarea es brindar recur-
sos y soporte técnico para que cada zona pueda
conducir ensayos; para eso los vinculamos con
especialistas en la materia y técnicos de empre-
sas desarrolladoras de tecnologias de control.

que por el momento
esté libre de él. Por eso, es fundamental com-
prender como es la dindmica de dispersion de
cada especie.

—;Cudles fueron las caracteristicas de los ensayos
conducidos en el ciclo 2017/18?

—JB: En la presente campafia se hizo mayor hinca-
pié en las practicas sistémicas que contribuyen al
manejo de malezas, tales como los ensayos de cul-
tivos de cobertura en varios cultivos comerciales.
También se incluy6 la combinacién de controles
quimicos con cultivos de cobertura. En el Chaco
santiaguefio avanzaron los ensayos con aplicacion
selectiva de herbicidas en barbecho.

—MP: Cada zona elige qué quiere estudiar en
funcion de sus particularidades y necesidades.

—El proyecto, ;contempla tanto las respuestas
agronémicas como los costos?

—JB: El proyecto esta orientado exclusivamente a
evaluar las respuestas agronémicas ante distintas
alternativas de control. Sin embargo, la informa-
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cién acerca de los costos esta disponible en las
regiones que conducen cada ensayo. Por otra
parte, este es el segundo afio que estamos reali-
zando mediciones de frecuencia en cada parcela
para eliminar la subjetividad de las evaluaciones
de efectividad de cada estrategia.

—;Cémo se realizan esas mediciones?

—JB: Por medio de un aro que se coloca de mane-
ra aleatoria en diferentes sectores de un ensayo
para contar la cantidad de malezas presentes.
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Todos los afos se realizan recorridas por los modulos de ensayos. En cada una participan, en promedio,
unas 60 personas; se calcula que transitan por anho alrededor de 6000.

—Mucho del conocimiento generado es absorbido
por los asesores CREA, quienes de esta manera,
estardn mds capacitados para dar respuestas a
problemas de malezas.

—MP: Por cada ensayo realizado, se realiza una
recorrida en la que ademas de empresarios y ase-
sores CREA, participan investigadores del INTA
y de universidades, especialistas en malezas
y técnicos de empresas. La interacciéon con los
técnicos de las compaiifas también es clave en el
proceso de generacion de conocimiento, porque
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Los datos basicos del programa

En 2017/18 se instrumentaron 29 modulos de ensayos (dos se per-
dieron por eventos climaticos) en 14 regiones CREA. Se realizaron
en lotes de soja, maiz, girasol, trigo y pasturas de alfalfa.

Ademas de ensayos de estrategias de control guimico, se instru-
mentan -de manera tanto individual como combinada- ensayos
sistémicos, entre los cuales se incluyen cultivos de servicios e in-
tensificacién de rotaciones. En Chaco Santiaguefo se llevan a cabo
ensayos con aplicaciones selectivas de herbicidas (Weed It).

Los ensayos contemplan estrategias orientadas a controlar grupos
de malezas, para lo cual se combinan estrategias para manejo de
gramineas y malezas de hoja ancha.

El programa cuenta con la participacion activa de las mesas de
asesores CREA regionales, y en algunos casos, también de las
comisiones agricolas zonales CREA. La red estd integrada, ademas,
por empresarios CREA, técnicos de INTA, de universidades y de
empresas desarrolladoras de tecnologia.

son ellos en definitiva quienes conocen la com-
posicion de los diferentes productos disefiados

para el control.

—)B: Ademas de conocer el ranking de las mejores
estrategias, es fundamental que se cree un marco
para entender qué fue lo que sucedi6 a campo,
porque las estrategias pueden variar en funcién
de las condiciones ambientales presentes en
cada campaiia.

—-Seguramente en la actual campafia, que registra
una seca en muchas regiones productivas, van
a verse resultados distintos respecto del ciclo
anterior, que fue mayormente himedo. Quizds
una estrategia que fue efectiva en la campafia pa-
sada, en el presente ciclo genere una respuesta
diferente...

-JB: Es clave entender todos los procesos desde
una perspectiva agrondémica y no quedarnos
con una “receta”, porque si no se comprende la
dindmica de los procesos agrondmicos, dificil-
mente se pueda dar una respuesta efectiva a los
problemas en el transcurso del tiempo.

—MP: El sentido de los ensayos no es buscar
soluciones concretas generalizadas, sino que
cada zona pueda evaluar las mejores estrategias

Mapa 1. Relevamiento nacional de malezas CREA 2016
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Joaquin Bello y Maria Paolini integran el equipo técnico del Pro-
yecto Malezas de CREA: "El problema se extiende a todas las
zonas agricolas; por ese motivo, el programa es nacional, aungue
cada region tiene sus particularidades en lo que respecta a la
conduccion de los ensayos”.

de control en funcién de las particularidades
climaticas de cada ciclo productivo. El programa
comenz6 tres afios atras con 10 ensayos y ac-
tualmente cuenta con un total de 29, dos de los
cuales se malograron por cuestiones climaticas.

—JB: Los ensayos se clasifican por region y por
maleza. En Amaranthus, por ejemplo, la zona
Centro de CREA viene trabajando desde hace tres
afios, mientras que en Norte de Santa Fe lo hacen

desde hace dos afios. La historia de evaluaciones
de estrategias de control permite evidenciar los
avances logrados en cada situacion. Los proble-
mas complejos requieren soluciones igualmente
complejas que solo pueden lograrse trabajando
en red, y ese es el espiritu del proyecto Malezas
de CREA. Consideramos que las soluciones de-
ben provenir del hecho de entender la agronomia
como un sistema complejo con mdltiples varia-
bles intervinientes; si una estrategia se destacé,
hay que comprender por qué y en qué circunstan-
cias ocurrid, para eventualmente proyectar si es
replicable en otras condiciones.

—De aqui en adelante, ;c6mo sigue el proyecto?

-JB: Proximamente vamos a realizar consultas
con referentes CREA en la materia para comenzar
a definir las pautas de trabajo por emprender en
el ciclo 2018/19. La agenda de trabajo también se
configura en el marco de una gestion en red. Asi
fue como surgié, por ejemplo, la iniciativa de eva-
luar estrategias de control de malezas en pasturas.

—MP: La idea es lograr planes de trabajo fun-
cionales que atiendan las demandas concretas
presentes en cada una de las regiones CREA. Por
eso la agenda de trabajo se configura a partir de
la participacion de referentes técnicos y empre-
sarios de la red CREA. Una vez que se establecen
las lineas de trabajo, estas son evaluadas en
la Comisién de Agricultura de CREA, que da la
validacién final con los aportes que consideren
necesarios.
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Una batalla
silenciosa

Frentes de lucha contra malezas problematicas




La Argentina se encuentra en emergencia agro-
némica: en la mayor parte de las regiones pro-
ductivas, el crecimiento explosivo de las malezas
—ademas de restar productividad a los principales
cultivos— encarece cada vez mas los costos en una
fase de precios decrecientes de los granos.

Todos los ahos, un ejército de agronomos, inves-
tigadores y empresarios agricolas encaran una
batalla contra un conjunto cada vez mas extenso
y agresivo de malezas tolerantes y resistentes a
diferentes principios activos. Lo que esta en juego
no es poca cosa: la principal fuente de divisas ge-
nuinas con las que cuenta la economia argentina
(ver recuadro).

La buena noticia —dentro del marco general
de pdlidas- es que en toda la extension del

territorio productivo argentino los encargados de
hacerle frente al problema estan cada vez mejor
organizados.

Mary Sierras

En la zona de Azul, en gruesa existen ya varias
malezas resistentes tanto a glifosato como a otros
principios activos. “El tamafio de la maleza y las
condiciones de aplicacién pasaron a ser casi mas
importantes que el principio activo por utilizar.
Ademas, existe una complicacién extra por el he-
cho de tener, por lo general, mas de una especie
problematica en los lotes, lo que obliga a disenar
muy bien la secuencia de tratamientos”, explica
Nicolas Tagle, asesor del CREA Otamendi y coase-
sor del CREA Azul Chillar.

Fotos: Lucas Andreoni.
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“Es evidente que una adecuada rotacién con maiz
—0 sorgo si hubiera negocio— en primera instancia
y laintroduccién de cultivos de cobertura, ademas
de nuevas tecnologias de monitoreo y aplicacion,
son herramientas complementarias muy nece-
sarias para reducir la poblacién de malezas a
mediano plazo”, ahade.

Los nabos (Brassicas sp.), cuya presencia se ad-
virtié inicialmente en los bordes de algunos lotes
en la zona de Azul y Tandil, comenzaron a ser un
problema serio —tanto en fina como en gruesa— a
partir de la Gltima campafia, con poblaciones que
en algunos casos, presentan triple resistencia: a
glifosato, a 2,4 D y a inhibidores de ALS.

“Se trata de una maleza cuyos nacimientos se
producen durante casi todo el afio, lo que com-
plica el manejo. En barbecho se emplea MCPA o
2,4 D apoyados con productos quemantes, como
saflufenacil y carfentrazone en la misma mezcla;
si buscamos residualidad, usamos flurocloridona
o diflufenican, cuidando las restricciones de cada
cultivo. En lotes de soja, se utiliza fomesafen o
basagran en posemergencia”, comenta Nicolas.
“En la préxima campaia, seguramente los lotes
problema que vayan a soja se sembraran en to-
dos los surcos para usar la bala de plata en V3-V4
(tercer y cuarto nudo) del cultivo, por tratarse de
un control mas efectivo cuando la maleza es a(n
pequeiia, dejando asi que el canopeo se recupere
y cierre antes de tener nuevos nacimientos de
malezas”, apunta el asesor CREA.

AKRON

LISTOS PARA ENTRAR AL GAMPD

Calidad, eficiencia y resultados.

“En maiz, apuntamos a guardar una dosis de
atrazina para aplicar en el estadio V4 del cultivo,
para no hacer uso de herbicidas hormonales —en
la medida de lo posible—, sobre todo en maices
tardios que deben quedar bien parados a co-
secha. No estamos usando adn biciclopirona +
metolacloro en preemergencia, pero entiendo
que podria ser una alternativa con otro modo
de accidn, tanto para cruciferas como para yuyo
colorado (Amaranthus)”, agrega.

En la presente campafa, se registra en la zona la
presencia incipiente —fundamentalmente en ca-
beceras de lotes y tranqueras— de yuyo colorado
resistente. “Al detectar plantas sueltas dentro de
lotes de soja, utilizamos fomesafen + benazolin
como rescate, pero a partirde la proxima campaia
en aquellos lotes que ya se han identificado como
contaminados, exploraremosotras opciones, apro-
vechando la experiencia de nuestros colegas del
norte”, sefiala Nicolas.

El control de rama negra (Conyza spp.) no pre-
senta mayores inconvenientes porque existen
herramientas probadas de uso generalizado. “No
obstante encontramos lotes sucios, principal-
mente por fallas de programacion o de logistica, o
bien cuando los preemergentes no se incorporan
por falta de lluvias”, comenta el asesor. En lotes
que van a soja se emplea Clopiralid en invierno
(Atrazina funciona bien y con residualidad, con
el inconveniente de la falta de registro), mientras
que en presiembra se puede utilizar diclosulam +

akron.com.ar [EiE
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2,4 D/MCPA, o bien Arylex + diclosulam + 2,4 D/
MCPA (no se abandona el uso de hormonal para el
control de cruciferas).

“En caso de fallas o retrasos importantes en el
control de invierno, se puede recurrir a la técnica
del doble golpe (aplicar primero un herbicida o
combinacién de herbicidas sistémicos y a los
pocos dias aplicar un quemante de contacto),
aunque no es de facil aplicacién en la zona porque
en nuestras primaveras los vientos intensos condi-
cionan los momentos para lograr el mojado ideal
de la maleza para evitar rebrotes”, indica.

En la zona de influencia del CREA Otamendi (Mira-
mar) no se registran, afortunadamente, casos de
yuyo colorado resistente. Son todavia puntuales
los casos de nabos problematicos, aunque en el
vecino partido bonaerense de Loberia se detecta-
ron algunos casos de yuyo colorado con resisten-
cia a glifosato, y ya en una superficie importante,
nabdn (Raphanus sp.) resistente tanto a glifosato
como a inhibidores de ALS. “En ambas zonas, Azul
y la costa, la graminea de invierno mas complicada
es el raigras resistente a glifosato, y en algunos ca-
sos puntuales, también a algunos graminicidas”,
afirma Nicolas.

Norte de Buenos Aires

En la zona de influencia del CREA Alberdi, el
problema mas grave esta representado por el
yuyo colorado resistente. “Para controlarlo, prio-
rizamos la limpieza de los maices antecesores
de soja de primera por medio de aplicaciones de

herbicidas preemergentes especificos (Adengo/
Acuron), y en posemergencia, repasos con Con-
vey u hormonales en tiempo y forma”, comenta
Gerardo Chiara, asesor de los grupos CREA
Alberdiy Bragado.

“Practicamente se ha generalizado el uso de me-
tolaclor + sulfentrazone; apenas unos afios atras,
ese (nico tratamiento alcanzaba para controlar la
maleza. Este afio, en cambio, en algunos casos
fue necesario realizar repasos con fomesafen en
dosis que no bajan de 1,2 litros/ha”, anadié.

En soja de segunda se revisan los lotes en
presiembra. En caso de detectar la presencia de
malezas probleméticas, se aplica Paraquat en
preemergencia acompanado por metolaclor +
sulfentrazone. Si las malezas aparecen una vez
que se ha sembrado el cultivo, se aplica entonces
fomesafen de manera temprana.

En el ambito del CREA Bragado, la presencia de
yuyo colorado resistente se evidencia de manera
incipiente. En la presente campafia, poco mas de
un tercio del area de soja de primera recibi6 trata-
mientos de metolaclor + sulfentrazone, mientras
que en lotes de maiz se han hecho repasos con
productos hormonales.

Oeste

En el CREA Casares-9 de Julio las malezas que ge-
neran la mayor cantidad de dolores de cabeza son
yuyo colorado y rama negra. En este (ltimo caso,
la maleza esta bajo control, pero con Amaranthus
la cuestion no es tan sencilla.
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“Elyuyo colorado ingresé a la zona el afio pasado,
y este afio, mas alla de las estrategias de control
implementadas, hubo muchos casos en los que
se nos escap6”, indica el asesor del CREA Casa-
res-9 de Julio, Agustin “Tin” Llorente.

En barbechos cortos, ademas de aplicar Spider, se
emplean 0,4 litros/ha de sulfentrazone. En aque-
llos casos en los cuales se registraron escapes, se
aplicaron repasos con 1 litro/ha de fomesafen +
0,4 litros/ha de benazolin.

“Este afio comenzamos a ver raigras resistente
en varios campos de la zona. Vamos a emplear
Ligate en barbechos largos para intentar reducir
los nacimientos”, apunta Agustin. “Otra maleza
que nos esta complicando es lecherdn (Euphorbia
davidii), muy dificil de controlar cuando la soja
ha emergido; hemos intentado tratamientos con
glifosato + Pivot, con resultados muy parciales. En
maiz, resulta un poco mas simple de tratar con gli-
fosato + atrazina + picloram, aunque los controles
no son totales”, agrega.

Litoral Sur

En el surde la region, Echinochloa colonum comen-
z0 a propagarse tres afios atras: primero como ma-
leza tolerante y ahora con resistencia comprobada
a glifosato, mientras que Echinochloa crus-pavonis
empez0 a transformarse en un problema hace dos
afios con un comportamiento mucho mas compe-
titivo que Colonum. “Actualmente, entre todas las
malezas problematicas, la de mayor impacto es
Echinochloa”, explica Lucas Burzaco, asesor del
CREA Larroque Gualeguay.

En el sur de Entre Rios, durante la campaiia ante-
rior hubo alrededor de un 30% de lotes afectados
por Amaranthus, mientras que en el presente
ciclo esa proporcion trepd hasta el 70%. Todas las
empresas del CREA se preparan para desarrollar
manejos especificos para controlar Amaranthus
en la préxima campafia”, remarca Lucas.

“El raigras resistente a glifosato avanza afo tres
afo. Actualmente, la mayoria de las empresas del
CREA tienen al menos un lote con esa problema-
tica”, anade. En lo que respecta a rama negra, si
bien esta presente en todos los lotes, no genera
grandes perjuicios porque se conocen y aplican
las metodologias necesarias para mantenerla
a raya. Por su parte, la presencia de Chloris se
evidencia en sectores puntuales con un avance
lento (constituye un problema dnicamente en
campos de la zona que no realizan las rotaciones
adecuadas).

Chaco Santiagueiio

En el CREA Pampa del Infierno, algunas empresas
ya estan requiriendo invertir en algunos casos de
40 a 50 U$S/ha para controlar Borreria verticillata
con el uso de herbicidas residuales antes de
la siembra del cultivo. “A partir de septiembre
comienza el rebrote, y en octubre los nacimien-
tos; desde ese momento y hasta la siembra,
cada 30-40 dias se aplica un desecante junto
con productos residuales”, explica el asesor del
CREA, Osvaldo Cubecino. “Con la aparicion de
los equipos de aplicacién selectiva (Weed It o
Weed Seeker), el manejo se simplificé, ya que es
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posible ingresar al lote con anticipacién”, afiade.
“Gomphrena, que estd menos presente en los lo-
tes que Borreria, requiere un manejo similar al de
esta (ltima, con la diferencia de que esa maleza

Divisas genuinas

En el afno 2017 el ingreso neto integral de divisas generadas por los
sectores “oleaginosos y cereales” y “otras actividades primarias” fue
de 27.759 millones de ddlares. La mayor parte de ese monto esta
representado por exportaciones de cereales, biodiésel, harina, aceite
y porotos de soja. En segundo lugar, se ubicd el sector “alimentos y
bebidas” con 4683 M/U$S netos ingresados en 2017, mientras que el
tercer lugar del ranking fue para el sector minero, con 2923 M/U$S.
Los datos corresponden a las cifras del Ultimo Balance Cambiario
publicado por el Banco Central de la Republica Argentina (BCRA).

Grafico 1. Balance cambiario sectorial (2017). En miles de millones de ddlares
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es carpida en forma manual una o dos veces antes
de la siembra”, sefiala Osvaldo.

En las dltimas campafas, Urochloa panicoides
resulté ser una de las malezas que tuvo mayor
dispersién. Registra nacimientos en el mes de
noviembre, de manera tal que antes de ese
momento es necesario aplicar residuales como
las IMI (por ejemplo: imazetapir). Si se detectan
escapes, se emplean graminicidas en posemer-
gencia + acetoclor o metolaclor. En presiembra
0 preemergencia, en la mayoria de los casos se
deseca para luego seguir realizando controles en
el cultivo; como alternativas en soja se emplean
graminicidas, y en maiz, Convey o Liberty.

“El yuyo colorado se encuentra hoy en muchos
lotes, registrando una gran dispersion en la Gltima
campahda. El control se concentra basicamente en
primavera por medio de herbicidas residuales,
mientras que en caso de escapes en posemer-
gencia, es necesario realizar carpidas manuales”,
remarca el asesor CREA. “Los mejores resultados
se lograron con diflufenican acompafiado por
metribuzin + sulfentrazone o metolaclor”, afiade.
“Las gramineas perennes, como Pappophorum,
Chloris y Digitaria, estan en la mayor parte de los
lotes, pero se aprendié a manejarlas. El primer
barbecho, previo a las heladas de mayo y junio,
es clave para que las gramineas ingresen secas
al invierno por medio del uso de herbicidas sis-
témicos. A partir de la primavera, especialmente
luego de las primeras lluvias, se aplica imazapir,
que constituye un muy buen controlador de ma-
tas. Posteriormente se pueden seguir haciendo
aplicaciones selectivas hasta la siembra; por lo
general, al menos una a dos entradas de cobertu-
ra total con residuales distintos de ALS”, explica
el asesor.
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Entre los cambios floristicos en las comunidades
de malezas que pueden observarse en los siste-
mas agricolas, se encuentran las sucesiones de
corto plazo: existen especies que emergen en oto-
fio, vegetan en invierno y fructifican en primavera,
pudiendo en algunos casos llegar a convertirse
en matas de dificil control durante los barbechos
previos al cultivo. En muchos casos, ese problema
se minimiza realizando barbechos durante la
emergencia otofial de la maleza. En situaciones
en las que no se recurre a dicha practica, o bien en
aquellos lotes que salen del cultivo de maiz -los
cuales se liberan en agosto— con malezas de alto
porte, estas se transforman en un problema de di-
ficil control; entre ellas, figuran algunas especies
de los géneros Conyza, Chloris y Sphaeralcea.
Otro cambio floristico se debe a la evolucién de
biotipos susceptibles a glifosato que adquieren
resistencia a ese herbicida; entre ellas, tenemos
especies de los géneros Urochloa, Echinochloa,
Eleusine y Amaranthus. Son malezas que por su
dindmica poblacional comienzan su nacimiento
en primavera.

Las malezas constituyen un componente biolégico
importante y muy exitoso de los agroecosistemas.
Ese éxito depende, en general, de su capacidad
para sobrevivir a los disturbios y ajustarse a la
oferta ambiental; capacidad destacable en vistas
de los ingentes esfuerzos dirigidos a controlarlas.
Desde sus inicios, la agricultura constituye la fuer-
za selectiva més importante en la evolucion de las
malezas, lo que sugiere que sus estrategias evolu-
tivas estan basadas en la asignacién de recursos
(Radosevich et al., 1997). Dentro de este grupo de
plantas —ya sean nativas o introducidas—, ciertas
especies pueden verse favorecidas o perjudicadas
por las diferentes practicas de manejo, entre las

cuales el uso de herbicidas se exhibe como la mas
importante (De Wet and Harlan, 1975; Holzner,
1978; Ghersa y Martinez-Ghersa, 1989).

En los dltimos 20 afios, el sistema de manejo del
cultivo de soja introdujo cambios en la comunidad
de malezas, basicamente a partir del pasaje de
labranza convencional a siembra directa y de la
introduccion de cultivares transgénicos tolerantes
a glifosato ocurrida a partir de 1997 (Facciniy Puri-
celli, 2007). Ello trajo aparejada una dependencia
hacia ese producto, que incrementé la presion de
seleccién hacia la comunidad de malezas y de-
termind su evolucién hacia especies tolerantes al
herbiciday, posteriormente, a biotipos resistentes.
Como una respuesta a la problematica creciente
de malezas en la zona NOA y ante la falta de
conocimiento sobre el tema, nacio en el afio 2011
—a partir de una iniciativa del CREA El Rodeo— un
proyecto de manejo sostenible de malezas en el
marco de un convenio entre CREAy la Facultad de
Agronomiay Zootecnia de la Universidad Nacional
de Tucuman, que posteriormente se hizo extensi-
vo a la region NOA. El proyecto buscaba aportar
conocimiento sobre la biologia de las malezas y
las distintas estrategias de manejo, ademas de
transferir al medio el conocimiento generado.
Por ello se lo plasmé a partir de tres pilares
fundamentales: biologia, manejo de herbicidas y
transferencia.

Entre los estudios béasicos del sistema cultivo/
maleza, se realizaron prospecciones para deter-
minar su composicion. A pesar del uso continuo
de herbicidas, se observaron cambios cualitativos
y cuantitativos en la comunidad de las malezas,
los cuales contindan siendo un problema serio en
lotes cultivables. Los resultados de dicho releva-
miento se muestran en el cuadro 1.

Cuadro 1. Individuos identificados segun especie, familia y clase en cada localidad de la region CREA NOA

Localidad Monocotileddneas
El Arenal 9
La Cruz (zona norte) 11
La Cruz (zona sur) 13
Tala Pozo 9
Los Pereyra (zona este) 9
Los Pereyra (zona oeste) 5
La Bajada del Mistol 7
Mistol Ancho 10
Promedio 9

Dicotileddneas | Familias | Especies
35 18 46
32 24 43
34 21 47
29 17 38
27 19 36
15 11 20
27 16 34
22 17 32

28 18 37

Numero de individuos
47.408
38.970
60.196
12.043
36.633
9847
8972
5451
219.520
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Grafico 1. Porcentaje de la superficie agricola provincial afectada por

cada maleza
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Tucuman Santiago del Estero

El relevamiento revela la gravedad del problema
de las malezas con respecto a otras adversida-
des fitosanitarias. La variabilidad de especies
encontradas determina que un solo producto no
sea capaz de ofrecer una solucién completa. Si
bien en cada localidad hay un promedio de 37
especies agrupadas en 18 familias —-muchas de
las cuales aln son controladas eficazmente por
glifosato—, otras son tolerantes o resistentes y
no pueden ser manejadas con ese herbicida. Por
lo tanto, es necesario conocer cuéles son esas
especies que se convertirdn en malezas clave o
drivers y condicionaran el manejo del sistema con
précticas distintas del uso de glifosato.

Si realizamos un desglose de lo que ocurre en la
sucesion anual entre las malezas de ciclo otofio-
invernal y las de ciclo primavero-estival (cuadro
2), observamos que mientras las dicotiledéneas
presentan una proporcion similar, en el caso de
las gramineas tienen mayor importancia las que

vegetan durante el verano. Entre dichas especies
se encuentran malezas con resistencia a glifosato
como Sorghum halepense, Echinochloa colona,
Eleusine indica, Urochloa panicoides y otras con
cierto grado de tolerancia, como Chlorideas.

Si observamos los relevamientos realizados a
nivel nacional por la REM de Aapresid en 2017
(grafico 1). vemos que existe una coincidencia
respecto de las malezas gramineas de verano con
predominancia en el sistema. Chloris ocuparia
una superficie de 1,3 millones de hectareas, que
incluye el este de Santiago del Estero. Cuando
existen malezas de emergencia otofial, como
Chloris, Conyza y Sphaeralcea, lo mas conve-
niente es controlarlas al salir de la cosecha de
soja en los meses de abril 0 mayo; es decir, con
barbechos largos, ya que en ese momento puede
ser controlada eficazmente con glifosato. En
el caso de no realizar dichos tratamientos o al
salir del cultivo de maiz en el mes de agosto, lo
aconsejable es realizar tratamientos para obtener
un buen desecado. Para un buen desecado de
Chloris, la mezcla de glifosato, graminicida mas
sulfato de amonio (1,5 litros/ha) y aceite (1 litro/
ha) proporciona un excelente control. La dosis
de glifosato recomendada es de 9oo centimetros
clbicos de equivalente acido/ha; las dosis de
graminicidas son las habituales (Haloxifop HL 200
c¢m3/ha; Cletodim 1000 cm3/ha).

En muchas situaciones, debido a lo erraticas que
pueden resultar las aplicaciones en lotes con
Chloris de mucha masa vegetal, se recurre al corte
con podadora o al uso de rolo con cuchillas, de
manera tal de reducir la biomasa y aumentar la
eficacia de los tratamientos. Luego del secado
debe recurrirse al uso de preemergentes, de

Cuadro 2. Distribucion de emergencia de malezas segun localidad, clase, zona y periodo

Localidad Monocotiledéneas Dicotileddneas
Otofio-invernal | Trmavero= |~ xo invernal | Frimaveros

estival estival
Los Pereyra (zona este) 0,0% 100,0% 14,3% 85,8%
La Cruz (zona norte) 17,8% 82,3% 58,5% 41,5%
La Bajada 4,1% 95,4% 72,8% 35,8%
La Cruz (zona sur) 7,1% 92,8% 53,7% 46,3%
Mistol Ancho 9,7% 90,2% 71,7% 28,3%
El Arenal 0,6% 99,3% 67,1% 32,9%
Tala Pozo 1,1% 98,9% 52,7% 47,4%
Los Pereyra (zona oeste) 1.1% 99,0% 47,3% 52,7%
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manera de controlar las siguientes cohortes. Entre
los tratamientos residuales, los de mayor eficacia
son los que utilizan Ligate (clorimuron + sulfome-
turon) a dosis de 100 gramos. También presentan
excelente eficacia los tratamientos con Diclosulam
a dosis de 42 g/hay Clomazone a 2000 cm3/ha.
Si bien los tratamientos con acetanilidas —como
Acetochlor o Metolachlor- son eficaces, su baja
residualidad afecta su desempefio.

En el caso de las gramineas anuales con resisten-
cia a glifosato, estas presentan una emergencia
primaveral, donde las primeras cohortes se pre-
sentan a partir de fines de octubre/comienzos
de noviembre, siendo altamente dependientes
de las precipitaciones. Es importante conocer
la presencia de dichas malezas en los lotes,
de manera de monitorear la emergencia de
las cohortes para lograr un exitoso desecado.
En las fotos 1y 2 se observan emergencias de
Urochloa y Echinochloa, respectivamente, donde
desecantes como Paraquat presentan un correcto
desempeiio. En las fotos 3y 4 se muestra un lote

Fotos 3y 4. A laizquierda, nacimientos de la primera cohorte de Echinochloa colona resistente a glifosato;
a la derecha, la maleza tratada con desecantes.

con presencia de Echinochloa tratado con Para-
quaty un excelente desecado de la maleza. Luego
de desecar las primeras cohortes, es importante
el uso de residuales para continuar con el control
de las nuevas emergencias.

En el caso de Echinochloa, Clomazone a una dosis
de 1750 cm3/ha presenta una excelente eficacia,
mientras que Ligate a 100 gramos/ha, Diclosulam
a 42 gramos/ha e Imazetapir a 1000 cm3/ha de-
muestran también un excelente desempefio. En
el caso de Urochloa, Imazetapir demuestra mayor
grado de control, seguido de Diclosulam. Para
Eleusine, Ligate es el que mejor control presenta,
seguido de Diclosulam y Clomazone. Tanto S-
Metolachlor a dosis de 1500 cm3/ha o Acetochlor
a dosis de 2000 cm3/ha son muy buenos en el
control, pero con baja residualidad (no mas de 30
dias), por lo que su uso deberia ser realizado en
la preemergencia del cultivo para asegurar control
durante las primeras etapas de cultivo.

Las gramineas con resistencia a glifosato son las
que se presentan con mayor frecuencia en el NOA.



Sin embargo, Amaranthus —en sus dos especies con
resistencia a glifosato— constituye en el pais el géne-
ro de mayor crecimiento, cubriendo una superficie
estimada en 13,5 millones de hectareas (REM, 2018).
En Tucuman y Santiago del Estero ese género ocupa
alrededor de un 20% de la supefficie agricola, con
54.000 Y 346.000 hectareas, respectivamente.

La emergencia de Amaranthus comienza conjun-
tamente con las gramineas anuales, pero —sobre
todo A. palmeri— presenta numerosos flujos de
emergencia que llevan a observar nacimientos
hasta el mes de marzo.

Para el desecamiento delyuyo colorado se puede
utilizar Paraquat, glufosinato de amonio, Carfen-
trazone o Saflufenacil; dichos controles resultan
mas eficaces cuando son mezclados con 2,4-D.
Este Gltimo no demuestra buen desempefio
cuando es aplicado solo y a la dosis normal de
uso (ver foto 5).

Luego del desecamiento inicial, las mezclas que
contengan un herbicida PPO —como Sulfentrazone,
Fomesafen o Flumioxazin— son altamente eficaces,
siendo los dos primeros los que comportan mayor
residualidad. Las mezclas que funcionan bien son
herbicidas que acttan en la divisién celular, como
Acetochlor, S-Metolachlor o Pyroxasulfone. Metri-
buzin también constituye una buena alternativa,
aunque de poca residualidad; sin embargo, su
presencia en el sistema puede contribuir a bajar la
presién de seleccién de los PPO sobre la maleza.
En el caso del maiz, los desecamientos antes de la
siembra pueden ser similares. Entre los productos
evaluados, los inhibidores de la enzima HPPD,
como isoxaflutole y biciclopirone en preemergen-
cia, presentan muy buena actividad de control. Las
mezclas de estos productos con cloroacetamidas o
triazinas (Atrazina), ademas de mejorar el control,
disminuyen la probabilidad de generar nuevas
resistencias porque presentan otro mecanismo
de accién. En posemergencia, el uso de Atrazina
mezclada con hormonales —como Picloram o 2,4
D- provee muy buen control. También pueden utili-
zarse herbicidas como Topramezone o Mesotrione.
La estrategia de control de malezas no debe
circunscribirse a un solo tipo de manejo: solo la
integracién de diferentes practicas conduce al
éxito. Desde el proyecto de manejo sostenible de
malezas, creemos que la piedra basal es el conoci-
miento, y tratamos de que la informaci6n obtenida
a partir de los estudios llevados a cabo contribuya
en tal sentido.
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Foto 5. Distintos tratamientos de barbecho para el control de

A. palmeri.
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MAICERO 2.0

Un nuevo avance de esta herramienta de diagndstico

Los modelos de simulacién de cultivos, una vez
validados, permiten una amplia variedad de
usos y aplicaciones. En la Argentina han sido
documentadas numerosas experiencias con este
tipo de herramientas. Desde fines de la década
del 90, el Movimiento CREA viene generando in-
formacién a partir del uso de distintos modelos,
principalmente en los cultivos de girasol, maiz,
trigo, y mas recientemente, en soja.

En el caso del maiz, a mediados de 2005 se puso
en marcha un convenio entre AACREA, Profertil S.
A. e investigadores de la Catedra de Cerealicultu-
ra de la Facultad de Agronomia de la UBA con el
objetivo de generar una herramienta de apoyo a
la toma de decisiones de fertilizacién. Una prime-
ra version fue liberada en la campafia 2008/09,
la cual se fue enriqueciendo con nuevas variables
y desarrollos hasta arribar a la version actual:
Maicero 2.0, que continlia dentro de un proceso
de enriquecimiento y mejora continua, fruto de la
continuidad del convenio.

Maicero 2.0 considera aspectos tales como la
respuesta a la fertilizacion nitrogenada en dis-
tintos ambientes de produccién, los cuales estan
determinados por la variabilidad climética, el tipo
de suelo y topografia del lugar, la presencia de
napa y algunas situaciones relacionadas con el
manejo, como el deterioro de los suelos y la dis-
ponibilidad de otros nutrientes, como el fésforo
o el azufre. Recientemente, en las dltimas loca-
lidades incorporadas, se sumé la fenologia del
cultivo, que permite estimar fechas aproximadas
de floracién y madurez.

La dltima version del programa toma informacién
de 25 localidades distribuidas en un amplio rango
latitudinal, que va desde San Justo en el norte de
Santa Fe, Concordia en el Litoral, hasta Balcarce
y Coronel Sudrez en el sur de Buenos Aires. La
informacién estad organizada en areas circulares

de 70 kildmetros de radio, denominadas nticleos
de produccién, que adoptan su nombre de una
localidad central que define el clima y contiene
los suelos mas representativos de la zona organi-
zados en unidades de paisaje.

Maicero 2.0 permite visualizar la variabilidad de
rendimientos en numerosas combinaciones de
ambientes (localidad, tipo de suelo, limitacién de
otros nutrientes como fésforo y azufre, condicién
hidrica inicial, deterioro de suelos, etc.) y estra-
tegias de produccion (tipo de genética segln
potencial de rendimiento y longitud de ciclo).
Como se menciond, también permite conocer la
variabilidad de la fenologia del cultivo (grafico 1).
Una vez identificada la combinacién de ambiente
y estrategia de produccién que mejor represente
la situacién por analizar, queda definido el esce-
nario. De esta manera, se puede observar la res-
puesta esperada a la fertilizacién con nitrégeno
para la combinacién seleccionada en términos

Grafico 1. Distribucion de fechas de floracion y madurez fisiologica para un

escenario puntual
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probabilisticos, segln tipo de afio: afios buenos
(percentil 80), afios medios (promedio) y afos
regulares a malos (percentil 20).

Al ingresar valores actuales o histéricos de precio
de grano y de fertilizante, es posible realizar un
analisis econémico para la situacién definida, de
modo de ajustar la dosis necesaria segtin la pro-
babilidad de lograr un determinado nivel de res-
puesta en términos econdmicos y probabilisticos.
Ademas de las posibilidades descriptas, Maicero
permite comparar la respuesta a la fertilizacién en-
tre sitios y entre ambientes diferentes del mismo
sitio, con distintas disponibilidades de otros nu-
trientes, como fésforo y azufre. También es factible
sensibilizar el anélisis econémico por expectativas
de variacion de precio de grano o fertilizante.

Con el objetivo de seguir evaluando la performan-
ce de la herramienta a nivel regional, se recolectd
informacién de lotes comerciales de la regi6n
CREA Oeste Arenoso, que se suman a la validacién
realizada y documentada con datos de lotes
comerciales de la region Sudeste.

Proceso de validacion
Se parti6 de una base de informacién de mas de
6000 lotes productivos. De esa base, se seleccio-

naron los casos que contaban con informacién
completa y adecuada para la comparaciéon con
los resultados provistos por el software. Solo se
seleccionaron aquellos que podian ser represen-
tados por las distintas combinaciones de esce-
narios que ofrece la herramienta. De esta ma-
nera, se consolidé una base de 125 lotes de
produccién. En el caso de la region Sudeste, la
base de datos contaba con informacién de mas
de 4000 lotes, de los cuales se seleccionaron
138 casos, por lo que la magnitud de informacién
utilizada fue similar en ambas regiones.

Los casos seleccionados abarcaron genotipos de
ciclo intermedio y largo de alto potencial, sem-
brados entre el 25 de agosto y el 5 de octubre,
comparables a las situaciones que pueden ser
reproducidas con Maicero. La base de datos
conformada explord una amplia variabilidad
climética, ya que incluyé la informacion de seis
campanfas (2007-2008 y 2009/10 a 2013/14). Por
otra parte, la variedad de ambientesy situaciones
fue también muy amplia y considerada suficiente
para este tipo de analisis, ya que incluy6 informa-
cion de variadas localidades de la region (figura 1).
En el caso de la region Sudeste, la genética y el
rango de fechas de siembra fueron similares a

Figura 1. En rojo se resalta la zona de donde provienen los datos de lotes de produccion de la
region CREA Oeste Arenoso
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Figura 2. En rojo se resalta la zona de donde provienen los datos de lotes de produccion de la
region CREA Sudeste

los utilizados en Oeste Arenoso. En cuanto a la
variabilidad climatica explorada, se incluyeron
ocho campafias de informacién (2004 a 2011y la
campafna 2012/13). Como en Oeste Arenoso, la
variedad de ambientes y situaciones fue también
muy amplia y considerada suficiente para el ana-
lisis, incluyendo informacién de varias localidades
del norte de la region, con fuerte presencia de las
localidades de Las Flores, General Alvear y Roque
Pérez (figura 2).

Dentro de la definicidon del escenario, una de las
condiciones clave es el contenido de agua a la

siembra. Para definirla, se analizaron datos prove-
nientes de los informes semanales, mensuales e
histéricos de la Bolsa de Cereales de Rosario, de la
Oficina de Riesgo Agropecuario del Ministerio de
Agroindustria y del Servicio Meteoroldgico Nacio-
nal. Con esta informacion se definié la condicién
hidrica inicial en tres niveles: capacidad de campo
(todo el perfil cargado), moderadamente hiimedo
(nivel intermedio de contenido de agua) o seco
(perfil con bajo contenido de agua).

El rango de disponibilidad nitrogenada en Oeste
Arenoso vari6é desde 50 hasta 200 kg/ha en los
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SAN PATRICIO

ANGUS DE BUSTINGORRI

terminacion en el mismo paquete genético.

Beno Bustingorri 02345 561727 / Ignacio Bustingorri 02345 441889 / Fermin Bustingorri 02345 514781




primeros 60 centimetros de suelo, considerando
el nitrégeno proveniente del suelo mas el agre-
gado con la fertilizacién. En el caso de Sudeste,
este rango vari6 entre 73 y 200 kg/ha. El rango
de fosforo alcanzado fue de 10 a 76 ppm en los
primeros 20 cm en Oeste Arenoso y de 8 a 47
ppm en Sudeste. El contenido de azufre fue con-
siderado no limitante. El contenido de carbono
se calcul6 a partir de las mediciones de materia
organica realizadas con los anélisis de suelo.

La informacién contenida en la base de datos
respecto a la caracterizacidon del ambiente para
cada lote de produccién y el intercambio con
técnicos zonales permitieron asignar la serie de
suelos mas adecuada para reproducir el ambien-
te edafico de los lotes.

Para terminar de configurar el escenario que mejor
representaba a cada situacion, restaba definir si
se trabajaria con la curva de respuesta a la fertili-
zacion que representa a los afios buenos (percentil
80), medios (afos promedio) o regulares (percentil
20). Para esto, se analiz6 la productividad media
de la zona con datos estadisticos del Ministerio de
Agroindustria de la Nacién.

Resultados

Oeste Arenoso

Los rendimientos reales provenientes de lotes de
produccion variaron entre 4300 y 13.169 kg/ha,
mientras que los rendimientos simulados fueron
de 5261 a 12.717 kg/ha, un rango muy similar al

de los datos reales. La variabilidad observada
pone de manifiesto la diversidad de situaciones
exploradas, lo que fortalece los resultados del
analisis. Se ajusté un modelo lineal entre los
datos reales y los obtenidos con Maicero 2.0. El
modelo explicé el 74% de la variabilidad total,
lograndose un muy buen ajuste: cerca del 100%
de los datos se encuentra dentro del rango de
+15% respecto del rinde observado (lineas pun-
teadas; grafico 2).

En términos estadisticos, el rendimiento promedio
de datos reales fue de 8816 kg/ha, mientras que
el simulado con Maicero 2.0 fue de 8694 kg/ha,
con una diferencia de apenas 122 kg/ha. Si se
considera toda la variabilidad, el error fue de 1009
kg/ha, que corresponde aproximadamente a un

Grafico 2. Relacion entre los rendimientos obtenidos con Maicero 2.0 y los
datos reales de produccion en la zona Oeste Arenoso
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Grafico 3. Relacion entre los rendimientos obtenidos con Maicero 2.0 y los
datos reales de produccién en la zona Sudeste
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11% de error, un valor muy satisfactorio para este
tipo de comparaciones.

Sudeste

Los rendimientos reales provenientes de lotes de
produccion variaron entre 7000 y 11.900 kg/ha,
mientras que los simulados oscilaron entre 7000y
11.000 kg/ha. Como en el caso de Oeste Arenoso,
la variabilidad observada puso de manifiesto la
amplia variabilidad de situaciones exploradas.
El modelo lineal ajustado explicé el 62% de la
variabilidad total, lograndose un muy buen ajuste
(grafico 3).

Elrendimiento promedio de los datos reales fue de
9309 kg/ha, mientras que el simulado con Maicero
fue de 9366 kg/ha, apenas 57 kg/ha de diferencia.
Considerando toda la variabilidad, el error fue de
540 kg/ha, que corresponde aproximadamente a
un 5,7% de error, un valor muy satisfactorio para
este tipo de comparaciones.

Comentarios finales

Es importante realizar este tipo de validaciones ex
post de la herramienta, de manera complementa-
ria a todas las validaciones previas de los modelos
de simulacién, ya que es una forma genuina de
poner a prueba su funcionamiento. Cabe destacar
el valor de los datos de lotes de produccion y el
aporte de los técnicos, que posibilitaron el anali-
sis. La disponibilidad de bases de datos agricolas
organizadas y homogeneizadas, en combinacién
con el uso de sistemas como Maicero 2.0, confor-
man una caja de herramientas muy valiosa para
la toma de decisiones de técnicos y productores
contrarios a la improvisacion.

Consideramos que este anélisis es una expe-
riencia por repetir con otros grupos y regiones
CREA, de manera tal de favorecer la utilizacion
de esta herramienta y aprovechar sus virtudes a
la hora de planificar cada campafa o analizar los
resultados obtenidos. | CREA

JosE MICHELOUD Y CECILIA PANIZZO
Proyecto Maicero de CREA
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Créditos al 4% en dolares, hasta’s ér‘ioé. /
 Desde el 14% en pesos y hasta 10 anos.

www.valleyirrigation.com J

Consultas: Lorena.vigil@valmont.com



= Agrofy.com

EL MERCADO ONLINE DEL AGRO

iCotiza los insumos para tu campo hoy!

En mas de 1.500 distribuidores
oficiales de las principales marcas.

COTIZA ONLINE

www.agrofy.com

(@
'l & i
3 AMAUTA i Bloceres

PROFERTIL Stoller s

| [
srizosacTeR BONGE | /() syngenta aGROS [ Erg




Mejor juntos

Con apenas un ano y medio de vida, el CREA Islas del Ibicuy
le busca la vuelta a las crecientes del Parana

Abajo, de izg. a der.: Gastén Zorraquin, Felipe Comas, Guillermo Zorragquin, Juan José Gonzales Chaves, Alcides Zorraquin y Federico Hidalgo.

Arriba, de izg. a der.: Luis Zirolli, Agustin Nazar Anchorena, Diego Lozano, Andrés Sposetti, Georgina Lopez de Haro, Alix de Ganay, Federico
Nazar Anchorena, Manuel Zorraquin, Juan Ravalli y Sebastidn Herrero. AUn mas arriba abrazando la bandera CREA, Juan M. Zorraguin.




“Si quieres ir rapido, camina solo; si quieres
llegar lejos, ve acompafado”, reza un famoso
proverbio africano. Y tal vez sea esa idea la que
motivé a ocho productores entrerrianos -sig-
nados por la misma adversidad— a reunirse y
constituir el que hoy es el CREA mas joven del
Movimiento: el grupo Islas del Ibicuy (palabra del
guarani que significa tierra molida o arena suel-
ta), emplazado en el departamento homdnimo.
Esa zona, situada al sur de la provincia de Entre
Rios, en el sector este del delta del Parana, cons-
tituye un verdadero desafio productivo. Cada
cinco anos, la crecida del rio —aguas arriba— deja
un 70% de los campos bajo el agua. “La zona
es como una palangana. Cuando en Rosario el
rio crece cinco metros, estd cantado que aca
lo cubrird todo”, advierte Guillermo Zorraquin,
presidente del grupo.

“En 2016, cuando se produjo la Gltima crecida,
hubo gente que decidié vender todo; algunos pro-
ductores debieron trasladar la hacienda a otros
campos; murieron muchos animales y se rompie-
ron muchos alambrados, porque las crecientes
dejan siempre una situacion de caos. Eso genera
una realidad productiva de mucho riesgo, en la
cual no es posible aferrarse a un Gnico planteo”,
explica Federico Hidalgo, asesor del grupo.
Aprender a anticiparse y encontrarle la vuelta a
un problema natural fue, en definitiva, la razén
de ser de esa primera reunién en casa de uno de
los futuros miembros, alld por agosto de 2015. La
convocatoria, de boca en boca, prendié ensegui-
da. Pronto, el entusiasmo transformé el proyecto
en una realidad, que hoy —afio y medio después—
superd con creces las expectativas de todos.

Los cimientos del grupo comenzaron a estable-
cerse en un asado, en lo de Alcides Zorraquin, tio
de Guillermo, cuyo campo era lindero al suyo. A la
reunién también asistieron sus vecinos, Guillermo
y Felipe Comas. “Nos reunimos para compartir
nuestros puntos de vista con respecto a las cre-
cidas, dado que se avecinaba una importante”,
recuerda Comas. “Fue entonces que dijimos: ;por
qué no asumimos un compromiso y empezamos a
convocar a otros vecinos de la zona?”.

La invitacion se extendi6 a otros productores de
los cuales se tenia alguna referencia. El tema
convocante era la afectacion de los campos por
las crecidas.

En aquel momento, el nivel de institucionalidad
que desarrollaria el grupo alin era una incégnita.

Alcides y Guillermo Zorraquin propusieron adop-
tar la metodologia CREA, ya que el primero habia
pertenecido al Movimiento, aligual que su padre.
Hacia fines de 2015 contactaron a Fernando
Garcia Frugoni, que era por aquel entonces
coordinador de la regi6n Litoral Sur. “Fernando
presenté el método CREA y nos demostré que
la organizacion es lo que hace al éxito de un
encuentro”, relata Agustin E. Nazar Anchorena,
miembro del grupo. “En aquel momento, todavia
no habfa agua en nuestros campos; ello sucedié
poco tiempo después. Aunque parezca imposi-
ble, esa situacién nos cohesioné aln mas. La
metodologia CREA nos ayud6 a entender qué
son las empresas, qué papel desempefan las
personas dentro de ellasy el impacto de las deci-
siones que tomamos. Asi empezamos a transitar
nuestro camino dentro del Movimiento”, relata
Guillermo. El CREA Islas del Ibicuy se dio de alta
formalmente en agosto de 2016.

La otra cara de lamoneda

No obstante, no todas son dificultades en este
peculiar sector del litoral argentino. Entre los
diferentes ambientes que presentan los campos
(monte, loma arenosa, esteros con juncosy espe-
cies de mala calidad), se encuentran bajos con
bafiados. En primavera y verano, esos sectores
tienen una fertilidad y una capacidad productiva
pocas veces vista en otras zonas del pais, con es-
pecies naturales como Leersia hexandra y Luziola

El departamento Is-
las del Ibicuy limita al
oeste con el departa-
mento de Gualeguay,
al norte con el de Gua-
leguaychu, al este con
Uruguay vy al sur con
la provincia de Buenos
Alres,
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La hacienda de la region es principalmente britanica y sus cruzas
(Aberdeen Angus, Hereford, pampa, Brangus vy Braford).

peruviana, que permiten aumentos diarios de
peso cercanos a los 1,2 kg/dia, segiin mediciones.
“Son campos que cuando tienen mucha agua,
generan muchisimo pasto a costo cero, porque su
valor inmobiliario es muy bajo”, advierte Zorra-
quin. También se los llama campos de veranada,
y sus rendimientos son escasos o nulos en otras
épocas del aho.

Esta explosion estival, junto con el fenémeno de
las crecidas, determina que la zona sea estric-
tamente ganadera, mas especificamente de in-

vernada, dada su capacidad para el ingreso y
egreso de animales pesados para exportacion.
“En un pais donde el 70% de lo que se consu-
me se termina a corral, una realidad tan fuerte
como esta, donde todos los campos permiten la
terminacion a pasto, es muy interesante”, sefiala
Federico.

En general, la hacienda utilizada es britanica
o0 sus cruzas (Braford y Brangus). Debido a la
variabilidad en la oferta forrajera, la carga oscila
enormemente entre estaciones. “En verano,
puede haber 2 o hasta 3 EV/ha en un bafiado,
aunque la carga media anual es de 0,5-0,8 EV/
ha”, explica el asesor.

;Como manejan semejante variabilidad en la re-
ceptividad de los campos? En el pasado, las estra-
tegias mas utilizadas en los campos de invernada
eran dos: “Por un lado, habfa productores que
posefan animales que perdian peso en el invierno
y experimentaban un efecto compensatorio en la
primavera siguiente, mientras que otros optaban
por comprar animales recriados al finalizar la
época invernal. Basicamente, en los campos de
ciclo completo o de cria el manejo de la carga
estaba muy ligado a los estadios fisiolégicos de
la vaca. De cualquier manera, las cargas medias
de los establecimientos siempre fueron modera-
das a bajas para morigerar este fendémeno. Hoy
encontramos cada vez mas herramientas, tales
como negocios de recria en los que el animal se
vende antes de un nuevo invierno sin necesidad

Su uso incorrecto puede provocar daos a la salud y al medio ambiente. Lea atentamente la etiqueia.
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de estar gordo; unos pocos suplementan a los
animales para sacarlos gordos en el invierno, y
este (ltimo afio, cuatro miembros comenzaron a
sembrar verdeos invernales”, agrega.

Flexibilizar el planteo

El CREA Islas del Ibicuy esta integrado por ocho
empresas cuyos campos se nuclean principal-
mente en torno al municipio o puerto de Ibicuy.
Las excepciones las

Guillermo Zorraquin, quien tiene la posibilidad
de terminar los novillos a corral en la localidad de
San Miguel del Monte, provincia de Buenos Aires.
“En este tipo de planteos, donde la produccién
de pasto es marcadamente estacional y donde
las crecientes tienen una frecuencia considera-
ble, contar con esta opcién es de gran ayuda.
Durante la dltima crecida, muchos productores
debieron trasladar sus anima-les a feed lots en mo-

delos de hoteleria

constituyen una em- E| fendmeno de las crecidas se produce con costos muy ele-
presa con campo en  cada cinco afos con mediana intensi-  vados”, asegura.

una isla cercana y  dad, y cada 10 afios con una intensidad — Bdsicamente, el ne-
otra con base en Gua- tal que inunda el 90% de los campos. gocio de su empresa

leguay, todas distri-

se divide en dos.

buidas en un radio
de alrededor de 100 kilémetros. Casi todos sus
integrantes disponen de tierras altas o campos
en otras zonas.

Es el caso de la empresa familiar que administra

Por un lado, el de la
vaca de invernada, que se termina con 380-400
kilosy egresa como ‘vaca gorda’ con un promedio
de 480 kilos. “Es el esquema mas simple y corto,
porque se la puede destetar en marzo y sacarla
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El raigras, un recurso gue llegd para quedarse en el CREA Islas

del Ibicuy.

La loma arenosa es un recurso que ofrece especies de baja cali-
dad (1,7 Mcal y 4% PB). Mejorarla o suplementar con proteina son

algunas de las variables por trabajar.

gorda en enero o febrero”, explica el productor.
Por el otro, estad el engorde de terneros que se
destetan precozmente en un campo de Corrientes
(con 160 kilos como minimo) y se llevan a Entre
Rios para comenzar el proceso de invernada que
en primavera-verano se desarrolla sobre los férti-
les bajosy en invierno prosigue en campo natural
con suplementacion. “Ahora estamos encarando
el tema de los verdeos, algo muy nuevo en la
zona porque el agua es una limitante”, confiesa.
El ciclo y el destino final de esta categoria se
definen de acuerdo con las circunstancias del
mercado: “En los dltimos afios, ante la falta de
precioy las crecidas, terminamos acortando el ci-
clo acomodandonos a la Cuota 481 o apuntando
a obtener novillos mas livianos, de 400-420 kilos,
los cuales se terminan a corral en San Miguel del
Monte para estabilizar el sistema”.

A futuro, la idea es reconstituir la cadena de
modo de lograr nuevamente animales pesados
para exportacién. “Lo mas conveniente es di-
versificar: si fuera posible, lo ideal es separar un
30-35% de los animales para llevarlos hasta los
480-500 kilos y terminar el resto con 400-420
kilos a corral”, concluye.

Volverapensar laempresa

Generar ciclos de invernada més cortos, sembrar
raigras en las partes altas para tener mayor vo-
lumen forrajero y disefiar nuevos modelos de
alimentacion en las lomas arenosas para suple-
mentar a los animales son algunas de las medi-

-""i!- 7 AR § "
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Los esteros son ambientes con agua estancada donde la oferta forrajera es muy baja y esta basicamente
dominada por juncos.



das que estan aplicando en el CREA para escapar
al impacto de las crecidas.

“Hoy el grupo esta realizando dos ensayos en tres
campos diferentes a través de convenios con dos
empresas semilleras: Gentos y Peman. Uno esta
orientado a evaluar alternativas en la media loma
y el segundo a encontrar especies que puedan
funcionar en la loma arenosa, dos ambientes con
un potencial inexplorado”, describe Agustin E.
Nazar Anchorena, li-

negocio. Se adopta una vision mas empresarial
sin perder el foco productivo”, relata Hidalgo.
“El principal desafio es tener un diagndstico
bien definido del potencial de la zona”, agrega
Zorraquin.

Sistemas mas eficientes y estables

Pasar de la cria a la invernada o avanzar en la

cadena hacia modelos de mayor eficiencia con
invernadas mas cor-

der de ensayos. En primavera-verano, los bafados tas, apotreramientos
Conceptualmente,  tienen una fertilidad y una capacidad  y mejoras forrajeras
el cambio productivo productiva pocas veces vista, con sonotrosde los gran-

que se produjo luego
de la incorporacion
al CREA es notable.

aumentos diarios de peso que pueden  des cambios que se
alcanzar los 1200 kilos.

perciben en el gru-
po. “Los ndmeros in-

“Hoy ya no se anali-
za el sistema productivo en relacién con lo que se
hacia tradicionalmente, sino en virtud de lo que
se puede hacer, pensando en la rentabilidad del

dican que hoy la in-

vernada es mas rentable que la cria; sin embargo,

hay quienes siguen en la actividad por una cues-
tién cultural. Muchos productores son la tercera o

Sociedades
de garantfas
reciprocas
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cuarta generacién de criadores”, explica Hidalgo.
Es el caso de Andrés Sposetti, cuyo estableci-
miento estd en Gualeguay. Alli el planteo produc-
tivo es bien diferente del resto, y la razén por la
que decidié buscar contencién en el grupo fue
también muy distinta. “Mi campo tiene un 20%

de superficie baja y 300 hectareas de monte. El
resto lo destino a la cria y a la agricultura, por
lo que la crecida no me afectd; casi dirfa que
me beneficié porque ese bajo, que se inundaba
durante 10 dias y se recuperaba, me proveyé de
abundante pasto en el verano. El motivo principal

por el cual decidi incorporarme al CREA fue que
me sentia muy solo en la toma de decisiones.
Quedé a cargo de la empresa familiar tras la
muerte de mi padre ocurrida en 2007, pero toda
mi familia vive en Buenos Aires”, lamenta.
Andrés era consciente de que necesitaba
introducir un cambio en el sistema productivo y
consideraba que incorporarse a un CREA le daria
el ambito propicio para lograrlo. “Ese afio habia
tenido una prefiez bastante mala, me sentia es-
tancado, por lo que decidi transformar el planteo
de un campo de cria con agricultura por admi-
nistracion a uno de ciclo completo, arrendando
superficie agricola. Para lograrlo, debi achicarme
un 10% por ciento en madresy hoy estoy tratando
de sacar —de acuerdo con los preciosy valores re-
lativos del momento- a todos los machos gordos
y las vaquillonas con garantia de prefiez antes
del fin de cada afio”, relata. Para ello, planea dar
servicio de octubre a diciembre —para tener los
partos en julio, agosto y septiembre— y destetar
en febrero.

“Los animales van a un campo natural con silo

La logistica para realizar una reunion CREA en una isla puede  de maiz [este afio piensa sembrar una pradera];
parecer dificil, pero no para ellos. después entran a verdeos, fundamentalmente

De Entre Rios a Florida

En octubre de 2017, el CREA Islas del Ibicuy viaj¢ al estado de Florida (EE. UU.) con el
objetivo de visitar establecimientos de punta y consolidar institucionalmente al grupo.
Alli tuvieron la posibilidad de conocer la realidad productiva de la zona, similar a la de
los baflados entrerrianos.

“Visitamos muchos lugares interesantes, como Kempfer Ranch, donde gracias al mejora-
miento genético y al bienestar animal se obtienen reproductores Brahman de frame mas
pegueno y gran mansedumbre. También recorrimos establecimientos de dimensiones
inusitadas, como Deseret Ranches, perteneciente a la iglesia Mormona, que cuenta con
mas de 200.000 hectareas y produce el 1% de la carne del pais.

Luego visitaron establecimientos de argentinos gestionados por argentinos, quienes
relataron qué los llevd a invertir en el extranjero y cudles son las ventajas y desventajas
de producir en ese contexto. El viaje concluyd con una visita a la Universidad de Florida,
donde recorrieron las instalaciones junto a docentes e investigadores, quienes explica-
ron como manejan la relacion entre investigacion, extension universitaria y docencia.




raigras, donde permanecen todo el invierno. De
alli, pasan a los campos bajos de verano, para
sacarlos en marzo con 350-370 kilos. Luego son
encerrados 60-90 dias en corrales para egresar
como novillos gordos”, describe.

No es la primera vez que el productor le da un giro
a su esquema productivo. Luego de dos secas
importantes, comenz6 a restarle importancia a la
agricultura para darle protagonismo a la ganade-
ria. Hoy su empresa factura aproximadamente el
30% por agricultura (antes era el 50%) y el resto
por hacienda.

En genética, aspira a introducir una mejora
sustancial en su rodeo. “A mi padre, que era
veterinario, le gustaban los cruzamientos. En su
momento, tuvimos un rodeo de vacas Hereford,
otro careta y un tercero de Shorthorn con careta.
Ahora estoy yendo hacia el Angus Colorado,
tratando de suplantar el vigor hibrido que nos
daba el cruzamiento con genética. Este afo,
inseminamos 600 vacas y vaquillonas. Nuestro
objetivo es mantenernos por encima del 90% y
del 70%, respectivamente, de cabeza de paricion
concentrada para obtener terneros mas pesados
y lograr mayor valor genético a través de la inse-
minacién”, asegura.

Con este replanteo, Sposetti aspira a aumentar
su facturacién un 40% en valores relativos dentro
de un par de afios y a darle mas solvencia al
sistema. “Hasta ahora lo vengo logrando porque
los precios ayudan y la empresa no tiene deudas.
Trato de aprovechar el momento para que el
sistema sea mas estable”, concluye.

Un grupo de amigos

Aunque naci6 para abordar en conjunto una
contingencia climatica concreta, el CREA Islas del
Ibicuy es hoy mucho mas que eso. Su fortaleza
es la calidad humana de sus integrantes. “Si hay
algo para destacar es el gran afecto que nos une,
algo que se dio naturalmente”, asegura Guillermo
Zorraquin.

Todos, sin excepcién, reconocen el soporte que
reciben del grupo. “Lo interesante es que la tec-
nologfa te va conduciendo a la mejora continua.
Me encantan el trabajo en red y los valores que
pregona CREA; el hecho de reunirnos y compartir
experiencias es inigualable. Y el Movimiento es
un reaseguro, la garantia de estar respaldados
por lo mejor. Es casi una marca de calidad”, con-
cluye Zorraquin.
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Cooperativismo
alabrasilena

Viaje de los CREA de la zona Litoral Sur

En el sur brasilefio, las cooperativas agroindustriales son una importante fuente de riqueza, valor agregado y generacién de empleo.
No existe mucha informacion al respecto en el ambito local. Por ese motivo, empresarios y técnicos CREA de la region Litoral Sur
realizaron un viaje a ese destino para conocer de primera mano cdmo encaran el negocio en esa zona que se encuentra a la misma
latitud que el norte de Formosa y Salta.

Alli visitaron la divisién porcina de la Cooperativa Agroindustrial Castrolanda, fundada en 1951 por descendientes de holandeses en la
localidad de Castro (Parand), que por encontrarse a una altura de 988 metros sobre el nivel del mar, cuenta con un clima subtropical
hidmedo que registra bajas temperaturas durante el invierno y otofio, heladas recurrentes y, ocasionalmente, nieve.



En 2016 la cooperativa registré una facturacion de
2827 millones de reales (875 millones de délares
al tipo de cambio actual). Cuenta con mas de 860
productores asociados, localizados en el este del
estado de Parandy sur de San Pablo. Ademés de
productos porcinos, procesan y comercializan
carne ovina, granos, alimentos balanceados, se-
millas, legumbres, papas fritas, cervezay lacteos.
“Cada unidad de negocio es responsable de sus
propios resultados, dado que los sectores no se
subsidian entre si. No existe obligacién por parte
de los productores de comprar los insumos en la
cooperativa, y se establece que un productor no
puede participar en mas de dos actividades”,
indica Federico Vouilloud, coordinador de la
region CREA Litoral Sury asesor del CREA Nogoya,
quien participé del viaje junto a técnicos de las
empresas Provimiy Daser Agro.

La cooperativa provee de lechones a los produc-
tores terminadores. Para determinar el precio de
venta, se calcula el costo promedio, y sobre este
se establece —seglin el momento del afio— un mar-
gen de 6 a 14%. El seguimiento de los costos de
produccién se realiza con el programa Agriness.
Los contratos de produccion de cerdos se instru-
mentan con un minimo de cinco afios. El resultado
de la operacién se distribuye entre el criadero, el
frigorifico y los productores asociados que par-
ticipan del negocio. El productor de cerdos que
también produce granos puede elegir entregarlos
a la cooperativa para canjearlo por balanceados.

“Un aspecto interesante es que para reducir ries-
gos, los proyectos de industrializacion que exigen
grandes inversiones pueden realizarse entre
varias cooperativas, aunque es una sola la que
lleva adelante la gestion del emprendimiento”,
relata Federico. Es el caso del frigorifico operado
por Castrolanda, que pertenece en un 55% a esa
cooperativa, mientras que el 25 y 20% restantes
es propiedad de las cooperativas Frisia y Capal,
respectivamente (este modelo de negocio, que se
denomina intercooperativo, también se aplica en
los lacteos). Un 30% de los productos porcinos se
comercializa con marca propia (en 2016 abrieron,
ademas, una carniceria gourmet en el Mercado
Municipal de Curitiba), mientras que otro 30% se
exportay el 40% restante se produce para terceros.
“No propician cooperativas de segundo grado
porque consideran que en ellas se generan es-
tructuras que minan el sentido de pertenencia de
los asociados”, explica el técnico CREA.

Investigacion

Los empresarios CREA visitaron la Fundacién ABC,
dedicada a investigar y desarrollar soluciones
para los productores asociados a las cooperativas
Castrolanda, Frisia y Capal, entre otros empresa-
rios contribuyentes. Su area de influencia abarca
un total de 454.000 hectareas localizadas en el
este de Paranéy sur de San Pablo.

Cuenta con mas de 4300 socios cooperativistas y
unos 300 contribuyentes, que si bien no pertene-
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cen aninguna de las tres cooperativas, realizan un
aporte para recibir servicios. Por ejemplo: entre
los muchos servicios disponibles se encuentra el
sistema Agrodetecta, que recolecta automatica-
mente datos de estaciones agrometeorolégicas
propias para elaborar —por medio de algoritmos
desarrollados por la fundacién— alertas tempra-
nas de enfermedades de trigo, soja, maiz, poroto
y algodén; esos datos son enviados a los celulares
de los productores. Este servicio es provisto en el

Tambo con vacas Jersey. Los animales disponen de un area de
unos 10 metros cuadrados para cada una en un picadero con una
cama de compost hecha a base de aserrin.

marco de una asociacion con la filial brasilefia de
Basf.

La mayor parte de los recursos se destina a
realizar ensayos agricolas, aunque Gltimamente
se afadieron lineas de investigacion dedicadas
a cuestiones ambientales (como la evaluacién de
la situacién fisica, quimica y microbiolégica del
suelo, de la calidad del agua y la medicion de los
servicios ambientales generados por los ecosis-
temas no transformados). Cabe recordar que un
20% del area total de la zona debe mantenerse
en reserva, ademas de preservar un margen de
30 a 100 metros sobre los rios y riachuelos.
Cuentan con dos laboratorios propios: uno de-
dicado a evaluar calidad de granos y subpro-
ductos, y otro especializado en enfermedades
y plagas. También tienen una unidad especiali-
zada en georreferenciacion e interpretaciéon de
imagenes satelitales.

La Fundacién ABC cuenta con 208 empleados
(de los cuales 74 son mujeres). La mayor parte
(129) son investigadores, mientras que 44 son
técnicos y 35 son administrativos. En 2017 con-
té con un presupuesto de 32 millones de reales
(casi 10 millones de délares). Un tercio es apor-
tado por los productores, mientras que otro
tercio proviene de asociaciones estratégicas con
empresas del sector de agroinsumos, universi-
dades, organismos nacionales e internacionales;
el tercio restante se origina a partir de servicios
prestados a terceros (analisis de laboratorios,
estudios ambientales, asesoramiento técnico y
comunicacional, entre otros).
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Desde su nacimiento, la hacienda tiene un collar que permite la identificacion de cada ejemplar para que
el robot de ordefio pueda generar datos diarios de productividad individual y detectar eventuales enfer-
medades.

Tambo robotizado

La recorrida también incluy6 la visita a un tambo
de vacas Jersey con camas de composty robot de
ordeno. Desde su nacimiento, la hacienda tiene
un collar que permite la identificacién individual.
Si bien es voluntario, el sistema requiere que
buena parte de las vacas sean llevadas hasta el
robot de ordefio para que incorporen la rutina,
que una vez aprendida, es realizada de manera
espontanea por el animal. Las vaquillas de primer
parto se ubican en un rodeo independiente, se-
paradas de las vacas adultas, y disponen de un
robot de ordefio solo para ellas.

“En promedio, realizan 3,5 ordefios por vaca
por dia, aunque algunas llegan a pasar hasta
10 veces por el robot, que por medio de un
algoritmo calcula cuando debe ordefar a cada
vaca”, sefiala Federico. “Con ese sistema, el foco
deja de estar en el ordefio para concentrarse en
la salud animal, el bienestar y la dieta”, afade.
“El propietario del establecimiento nos indicé

que la inversion fue posible gracias a una linea de
financiamiento en reales a tasas muy bajas (de
un digito)”, apunté el coordinador. Vale recordar
que la inflacién minorista en Brasil —naci6n en la
cual el Banco Central trabaja en el marco de un
programa de “metas de inflacién”-no supera el
3% anual.

Cada vaca dispone de un area de unos 10 metros
cuadrados en un picadero con una cama de com-
post hecha a base de aserrin (la cual contaba,
al momento de la visita, con una antigliedad de
un afo y medio). Se remueve superficialmente
con rotativa por la mafana y subsolado por la
tarde. “Ademads, se miden de manera periddica la
temperatura y la humedad a diferentes profundi-
dades para verificar cudndo es necesario cambiar
el compost”, afirma Federico.

El tambo, que cuenta con 150 vacas en ordefio, es
gestionado por dos personas para criay recria, dos
en el drea de composty limpieza, una en el ordefio
y otra mas en la distribucién de alimento.
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La mejor inversi

Capacitacion integral del personal en la region Litoral Norte

Esta historia naci6 cuatro afios atras, durante un taller que realizaron empresarios CREA de la region Litoral Norte con el propésito de
analizar acciones orientadas a generar valor en el @mbito de las empresas. Carlos Navajas, actual vocal CREA de la zona, propuso armar
un programa de formacion integral para trabajadores.

A partir de ese disparador, muchos empresarios y asesores de la regién —integrada por establecimientos localizados en Corrientes,
Misiones, Chaco, Formosa y Paraguay— fueron aportando su vision sobre el asunto hasta comprender que, para comenzar a trabajar,
necesitaban informacién de campo. En ese marco, decidieron emprender un estudio que revelara la situacion real de los trabajadores
rurales dedicados a las actividades agricola, ganadera y forestal.

El estudio —que se extendié durante un afio y medio e involucré a 88 empresas de la zona— incluyé entrevistas de manera individual y
andnima a trabajadores rurales para evaluar su nivel de satisfaccion laboral, sus motivacionesy sus eventuales dificultades.



Los resultados de la evaluacién fueron concluyen-
tes: la mayor parte del valor de los trabajadores no
era aprovechado por las empresas por fallas de co-
municacién y brechas culturales. Asi fue como se
le encarg6 aJuan Serré, asesor del CREA San Jaime
(Litoral Sur) y coordinador de la Mesa Ganadera
de Litoral Norte, el disefio de lo que finalmente se
denominé Programa de formacién integral para
personal de empresas agropecuarias, que comen-
z6 en agosto del afo pasado con tres grupos en la
Argentinay otros dos en Paraguay.

Para que los intercambios generados fueran ges-
tionables, se defini6 que cada grupo contaria con
un maximo de 30 personas. Ademas, los asisten-
tes serian siempre los
mismos, de manera
tal de promover —con

El costo del programa es afrontado por
las empresas CREA; sin embargo, las

asesores, quienes tenemos que interiorizarnos
sobre cuestiones que no forman parte de nuestra
formacién pero son esenciales para la dindmica
de los procesos que se realizan en una empresa,
y los empresarios, quienes aprender a escuchar
para aprovechar el conocimiento y la creatividad
presente en cada uno de los trabajadores”,
comenta el coordinador general del programa de
capacitacion.

“Estamos convencidos de que esta es la mejorin-
versién que puede hacer un empresario, porque
la capacitacion centrada en la persona retorna
con creces al promover una mejora de la calidad
de vida de las personas y, por extensién, del
trabajo”, agrega.

Las cinco sedes tie-
nen un coordinador

eltiempo- un ambito P€CUENas y medianas empresas pueden tacpico —un asesor
de confianza que los deducir una parte de impuestos nacio-  CREA- que se encar-
incentivara a compar- Nales gracias a los beneficios estableci-  ga de recibir a los tra-

tir experiencias. dos en la Ley N.° 22317.

El programa fue dise-

bajadores para que
siempre tengan una

flado de manera tal que contemplara a todos
los empleados: desde peones hasta capataces y
gerentes; es decir, todos aquellos que trabajan en
una empresa con excepcién de sus propietarios.
“La capacitacion, para ser efectiva, no debe ser so-
lamente técnica, sino que debe abarcar todas las
dimensiones de una persona en su circunstancia”,
explica Juan.

“Tener un conocimiento adecuado sobre cuestio-
nes técnicas no es algo necesariamente producti-
vo si no se dan las condiciones para trabajar en
equipo, si no se presenta la oportunidad de comu-
nicarnos o se lo hace de manera fallida”, anade.
El programa fue desarrollado durante casi tres
afnos de trabajo en el marco de intercambios cons-
tantes con psicélogos, especialistas en pedagogia
y referentes de coaching (método que consiste en
acompafiar a una persona o un grupo con el ob-
jetivo de conseguir el cumplimiento de metas o el
desarrollo de habilidades especificas).

“Cuando una capacitacién se focaliza en la per-
sona de manera integral, comienzan a verse cam-
bios profundos, culturales, tales como que un
trabajador pueda explicar, con fundamento, que
una orden impartida por un propietario no va a
ser cumplida por él porque no es técnicamente
correcta”, relata Juan.

“Si bien la capacitacién esta dirigida a los traba-
jadores, en este proceso aprendemos todos: los

persona de referencia en la capacitacion.

Si bien el programa tiene aspectos técnicos y hu-
manisticos, también esta abierto a las propuestas
que puedan realizar los trabajadores. “En todos
los encuentros se trabajan diferentes aspectos
relacionados con la comunicacién, porque consi-
deramos que es un factor clave para que las per-
sonas estén motivadas, hagan aportes y se eviten
fallos en los procesos realizados en una empresa”,
sefiala Juan.

El estudio impulsado por empresarios de la region Litoral Norte
recopild informacion de campo gue revelara la situacion real de
los trabajadores rurales dedicados a las actividades agricola, ga-

nadera vy forestal.
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Serré: “La capacitacion centrada en la persona retorna con cre-
ces al promover una mejora de la calidad de vida de las personas
v, por extension, del trabajo”.

Otra de las cuestiones fundamentales —una prac-
tica aportada por la cultura CREA- reside en la im-
plementacién del ejercicio de transmitir a otros, en
el dmbito de la propia empresa, los conocimientos
técnicos adquiridos en la capacitacion, para luego
relatar en el proximo encuentro qué impacto tuvo
esa accién. “Cuando somos capaces de ensefar
a otros lo que sabemos, aprendemos con mayor
profundidad”, apunta el técnico CREA.

La parte blanda de los encuentros también in-
cluye la posibilidad de dedicar una jornada com-
pleta a evaluar el proyecto de vida de cada
trabajador. “Les proponemos que reflexionen so-
bre si mismos, que definan qué quieren cons-
truir, cuales son las aptitudes que quisieran de-
sarrollar o consolidar y las cuestiones por mejo-
rar. Que piensen acerca de si mismos, sobre su
potencialy sus limitaciones; esto nos vuelve mas
empaticos con nuestros semejantes y permite, en
definitiva, que los equipos de trabajo funcionen
de una mejor manera”,

Cada encuentro tiene una extension de 6 a 8 ho-
ras. En el segundo semestre del afio pasado se
realizaron cuatro capacitaciones, y en el primer
tramo de 2018 estan previstas otras cuatro. Entre
los temas técnicos incluidos en el programa se
incluyen seguridad; higiene y primeros auxilios;
bienestar animal; mantenimiento y operacion de
maquinaria agricola; y atencion al parto, mermas
y posparto, entre otros.

Costo
El costo del programa es afrontado por las empre-
sas CREA. Pero —en el caso de las medianas y pe-

quefias empresas— es posible deducir una parte
de impuestos nacionales gracias a los beneficios
establecidos en la Ley N.° 22317.

En el dltimo ejercicio (2017) la Secretaria de Em-
prendedoresy de la Pequefiay Mediana Empresa
aprob6 un cupo de 120 millones de pesos para
financiar programas de capacitacién destinados
a pymes.

El programa —administrado por la Subsecretaria
de Politica y Gestion de la Pequefia y Mediana
Empresa— permite que la inversidén en capacita-
cién pueda deducirse por medio de un crédito fis-
cal (bono electrénico) aplicable a la cancelacion
de ganancias, ganancia minima presunta, IVA e
impuestos internos.

Las micro y pequefias empresas pueden obtener
un reintegro de hasta un millén de pesos, equiva-
lente a un maximo del 75y 60% del costo total de
la capacitacion, respectivamente; mientras que
las medianas “tramo I” podran hacerlo por hasta
750.000 pesos equivalentes al 50% ,y las “tramo
II” por hasta 250.000 pesos equivalentes al 30%.
Aquellas empresas cuyo domicilio productivo
esté radicado en Salta, Jujuy, Tucuman, La Rioja,
Catamarca, Misiones, Corrientes, Chaco, Formo-
sa, Santiago del Estero, La Pampa, Neuquén, Rio
Negro, Chubut o Santa Cruz pueden obtener un
reintegro adicional del 10% (lo que implica que
el maximo por obtener este afo sera del 85%).
Los gastos de capacitacién optativos son hono-
rarios de profesionales, matriculas y aranceles
de cursos orientados a mejoras de productividad
y de gestion organizacional o administrativa, pro-
yectos de innovacion y desarrollo (nuevos pro-
cesos, disefio de productos y desarrollo de soft-
ware, etcétera), ampliacion de mercados a nivel
nacional e internacional, formulacion de proyec-
tos de financiamiento, certificacién de normas y
armado de planes de negocio y viabilidad técnica
de propuestas.

La normativa vigente indica que en el rubro agro-
pecuario, las microempresas son aquellas que
tienen una facturacién de hasta 3 millones de
pesos por afio, mientras que las firmas pequefias
y medianas tramo | y tramo |l tienen un tope de
19, 145y 230 millones de pesos, respectivamente.
Para calcular el monto de facturacién total se con-
sidera el resultante de los tres (ltimos ejercicios
comerciales o fiscales, para lo cual debe excluirse
de dicho calculo el IVA, impuestos internos y hasta
el 50% del monto de exportaciones.
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Para poder cubrir la inversion inicial que actual-
mente representa la compra de un camién propio,
es necesario realizar entre 735 y 747 viajes para
trayectos de 350 a 400 kilometros, respectiva-
mente, mientras que esa cifra asciende a mas de
970 viajes para distancias de 450 kildémetros (ver
grafico 1).

“A medida que crecen las distancias, algunos
costos —como el combustible- se incrementan,
mientras que disminuye la posibilidad de realizar
viajes para amortizar la inversion”, explica San-
tiago Tiscornia, técnico del Area de Economfa de
CREA.

El modelo contempla una inversién de 2.313.222
pesos para la compra de un camién y acoplado,
amortizacion (con un plazo de 10 afos) e impues-
tos (35% de ganancias, 1% de bienes personales
y 3,5% de ingresos brutos). También considera un
precio del gasoil de 22 $/litroy el 80% de la tarifa
orientativa establecida por la disposicién 171-
E/17 de la Subsecretaria de Transporte Automotor
(que, por ejemplo, para una distancia de 100
kildbmetros fija un valor de referencia de 308,6 $/
tonelada). También se calculé el margen con una
tarifa equivalente al 100% del valor de referencia.
La cantidad estimada de viajes mensuales que
puede realizar un camién puede verse en el cua-
dro 1. El calculo también considera que el 10%
del total de los viajes logra tener un contraflete
a un valor equivalente al 60% de la tarifa orien-
tativa. El calculo esta realizado sobre la base de
un promedio de viajes estimado a partir de datos
logisticos reales de empresarios agricolas que
cuentan con uno o varios camiones propios.

“Al calcular la cantidad de viajes necesarios para
amortizar la inversién, se observa que actual-
mente la zona mas conveniente para evaluar la
compra de un camién propio se ubica en torno
a los 350 kilémetros de distancia de los puertos;
eso mismo surge cuando se calcula la tasa inter-
na de retorno (TIR) de la inversion, es decir, “la
méaxima tasa de descuento que se le puede exigir
al proyecto”, sefiala Santiago (ver grafico 2).

El modelo muestra que a partir de una distancia
de 460 kildometros del puerto o fabrica de destino,
los costos de tener un camidn propio pasan a ser
superiores a los de contratar un servicio de flete
(considerando una tarifa equivalente al 80% del
valor de referencia) (grafico 3).

“Un factor clave, que también incide a medida
que el campo se aleja de los puertos, es que mu-

Cuadro 1. Viajes mensuales segun distancia a destino

Distancia a destino (km)

1 150 300 450

540

Viajes al mes 13,20 13,20 12,30 9,29

8,32

Grafico 1. Cantidad de viajes necesarios para cubrir la compra de camion y
acoplado segun distancia a destino y porcentaje de la tarifa de referencia
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Grafico 2. Variacion de la TIR segun distancia a destino y tarifa

Km de distancia a destino

La TIR es la tasa de descuento a la cual el Valor Actual Neto (VAN), para el
periodo de proyecto analizado, es igual a cero. Se emplea como indicador

de la rentabilidad de un proyecto
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Santiago Tiscornia. “En la actuali-
dad, la zona mas conveniente para
evaluar la compra de un camion
propio se ubica en torno a los

350 kildbmetros de distancia
de los puertos”.

Km de distancia a destino
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chas veces los camiones regresan vacios porque
no logran tomar cargas en destino, o bien porque
el empresario no necesita traer insumos. Ese

Grafico 3. Evolucion del porcentaje de costos sobre el ingreso para distin-
tos componentes de un servicio propio de flete (80% de la tarifa de
referencia)

M Otros | Amortizaciéon MEmpleados M Combustible = Impuestos

120%
100% &
80% |
60%
40%

20%

es un factor clave que si bien en trayectos mas
cortos puede no llegar a tener tanto peso, si lo
tiene en grandes distancias”, comenta Santiago.
El principal costo de un servicio de flete es el
gasoil. Se trata de un insumo desregulado y con
precios en ascenso (lo que obliga a realizar con-
troles peri6dicos de consumo de gasoil en los
viajes realizados por los choferes para asegu-
rarse de que estos conduzcan de manera tal de
racionar el combustible).

El costo del combustible —en el esquema con una
tarifa calculada al 80% del valor de referencia— re-
presenta un 37% del costo total de un servicio de
flete propio para una distancia de 150 kilémetros,
mientras que trepa a 44% y 48% para trayectos
de 300 450 kildmetros, respectivamente.

“Vale aclarar que se trata de un célculo aproxi-
mativo general y que la conveniencia de invertir
en la compra de un camién debe ser evaluada
cuantificando la sensibilidad ante variaciones en
las distintas variables que afectan al negocio de
cada empresa agricola en particular”, concluye
Santiago.
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Congreso de
Educacion CREA

El evento se realizd en Sunchales con mas de 400 participantes




“Todos vivimos en una red que nos conecta y
sostiene. Cuanto mas sélida y extensa sea esa
red, mayor sera la posibilidad de aprovechar las
oportunidades disponibles y mejorar, a través de
la expresion de su potencial, a sus comunida-
des”. Asi lo indic6 Alejandra Schnidrig, docente y
referente del Area de Vinculacién Social de CREA,
durante el Congreso de Educacién CREA realizado
el pasado 15 de febrero en Sunchales (Santa Fe).
La integracion de CREA con la comunidad edu-
cativa es uno de los ejes de trabajo de la orga-
nizacién orientado a mejorar la calidad de vida
de todas las personas que integran las diferentes
comunidades en las cuales se desenvuelven las
empresas agropecuarias.

También es fundamental para incorporar el conoci-
miento proveniente de otras disciplinas —como la
pedagdgica—, el cual, en la actual coyuntura, resulta
esencial para generar oportunidades de capacita-
cién que permitan promover cambios culturales
en las empresas. Tal es el caso, por ejemplo, de la
“Escuela de encargados” que se desarrolla en la
region CREA Sudeste, y del “Programa de formacion
integral para personal de empresas agropecuarias”
de la zona CREA Litoral Norte.

El Congreso de Educacién CREA —realizado bajo el
lema “Para que el aprendizaje suceda”- respon-
di6 a una iniciativa de la Comisién de Integracion
a la Comunidad de la region CREA Santa Fe Centro,

del Municipio de Sunchalesy del Instituto Superior
Particular Incorporado (ISPI) “San José” N.° 4003.
El evento contd con la presencia de mas de 430
docentes y directivos de centros educativos de
Santa Fe, Cérdoba, Chaco, Corrientes, La Pampay
Jujuy. Entre los disertantes —ademas de Alejandra
Schnidrig— se destacaron Axel Rivas, Silvana
Corso, Rubén Elz, Bernardo Blejmar, Norberto
Francisco Gariglio, Laura Boggio, Javier Di Biase,
Marta Gauchat, Fernando Giménez Zapiola, Diego
Pons, Diego Tolaba y Bibiana Raquel Martinez.

Al evento asisti6 el gobernador santafesino,
Miguel Lifschitz, quien se acerc6 acompafiado
por el ministro de Economfa provincial, Gonzalo
Saglione; el ministro de Desarrollo Social, Jorge
Alvarez, y el ministro de Medioambiente, Jacinto
Speranza. También participd el intendente de
Sunchales, Gonzalo Toselli.

La organizacién del Congreso de Educacion, lide-
rada por miembros CREA de la region Santa Fe
Centro, conté con la cooperacién de la Facultad
de Ciencias Agrarias y de la Facultad de Ciencias
y Humanidades de la Universidad Nacional del
Litoral, Fundacién Atilra, Fundacién Grupo San-
cor Seguros y la Fundacién Varkey, ademés del
apoyo de los senadores comunales de la pro-
vincia de Santa Fe, Alcides Calvo y Rubén Pirola,
y del acompafamiento de la Asociacidon Civil
Educere.

Alejandra Schnidrig, referente del Area de Vinculacion Social de CREA, junto
al gobernador santafesino, Miguel Lifschitz, recibe la declaracion de interés del
Congreso Nacional por parte de los senadores Alcides Calvo y Rubén Pirola.
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Noticias de empresas

AKRON AKRON en Expoagro 2018
Una vez mas, Akron estara presente en Expoagro 2018, que se realizard del 13 al 16 de marzo en la

ciudad de San Nicolas (Buenos Aires).

Con una ubicacién destacada, la empresa —con sede en San Francisco— mostrara su linea completa
de equipos compuesta por tolvas autodescargables, embolsadoras y extractoras de granos secos,
acoplados tolva para semillas y fertilizantes, mixers verticales, cajas compactadoras de forrajes y
esparcidor de estiércol sélido, entre otros.

Ademas, Akron ofrece interesantes planes de financiacién, tanto propios como a través de entidades
bancarias, para facilitar el acceso a equipos de primera calidad y avanzada tecnologia. Entre las op-
ciones propuestas, se destaca el canje cereal disponible, en el que AKRON paga al productor el precio
del grano un 10% mas del valor de mercado mas IVA.

CONDUCCION
Monica Demichelis
Horacio Esteban

UNA NUEVA MANERA
DE PENSAR v coMUNICAR

EL CAMPO ARGENTINO

Sdbados de 7 a 8hs
AM 990 - Radio Splendid

Agrolndustriales
www.agroindustriales.com.ar 9 twitter.com/agroeindustria AM 990 - Radio Splendid
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Econdmica

Precio de la tierra

Zonas

Localizacién

El precio de la tierra en Mendoza
Valores orientativos por zonas productivas

Caracterizacién y aptitud

Precios
U$S/ha

ZONA 1

Qasis curso medio e
inferior de los rios
Mendoza y Tunuyan.
Chacras de 5 a 35 ha.
Dptos. Maipu y
Lujan de Cuyo

Superficie cultivada: 55.000 ha
Vid: 17,1%; frutales: 16%;
hortalizas: 44,1%; saldo: inculto
Altura s.n.m.: 650 a 1100 metros

Temperatura media anual: 17 °C

Terrenos cultivados c/riego
Terrenos sin cultivar c/riego

Tierras virgenes s/mejoras
potencialmente aptas

20.000 a 50.000
(*)
7000 a 15.000

1000 a 2000

ZONA 2

Oasis curso inferior
de los rios
Tunuyan y Mendoza.
Chacras de mas de 50 ha.
Dptos. San Martin,
Rivadavia, Lavalle

Superficie cultivada: 108.430 ha

Vid: 54,4%; frutales: 24%;

hortalizas: 16,8%; saldo: inculto
Altura s.n.m.: 600 a 700 metros
Temperatura media anual: 17 °C

Terrenos cultivados
c/vinedos y riego

Tierras en blanco c/riego
aptas para cultivo

12.000 a 25.000

3000 a 10.000

ZONA 3

Qasis curso superior
del rio Tunuyan.
Valle de Uco.

Dptos. Tupungato, Tunuyan
y San Carlos

Superficie cultivada: 39.000 ha
Vid: 5,1%,; frutales: 25,7 %;
hortalizas: 29,2 %; saldo: inculto
Altura s.n.m.: 900 a 1200 metros
Temperatura media anual: 14,2 °C

Fincas con vifedos y riego
Tierras aptas c/riego
Terrenos incultos s/mejoras

Tierras p/frutales y hortalizas

25.000 a 50.000

10.000 a 20.000

1000 a 3000

5000 a 10.000

ZONA 4

Cursos de los rios
Diamante y Atuel

Dptos. San Rafael y
Gral. Alvear

Superficie cultivada: 67.000 ha
Vid: 23,4%; frutales: 34,3%;
Hortalizas 9,9%; saldo: inculto
Altura s.n.m.: 450 a 800 metros
Temperatura media anual: 15,3 °C
Riesgo climatico de granizo

Vinedos nuevos
Tierras con vifiedos c/riego

Tierras libres c/riego

10.000 a 40.000

6000 a 15.000

3000 a 6000

ZONA 5

Qasis del rio
Malargle

Dpto. Malargtie

Zona relativam. pequenia, de clima
riguroso y relativa escasez de agua
para riego. Buenas experiencias
en cultivos de semilla de papa
Temperatura media anual: 11,7 °C

Propiedades con
derecho a riego

2000 a 6000

ZONA 6

Resto de la provincia

Ganaderia extensiva en secano
Receptividad: 20 a 25 ha por
equivalente vaca. Produccion prom.:
3 a 5 kilos de carne por ha al ano
Unidad economica prom.: 20.000 ha

Segun receptividad,

acceso y mejoras

50 a 200

(*) Los valores estan influenciados por la proximidad a ciudades y pueblos.
Nota: Debido a la diversidad en las caracteristicas de las propiedades en cuanto a tamano, acceso, topografia, tipos de suelos,

sistematizacion del terreno, agua para riego (sujeto a la obtencion de permiso para perforar por parte del Departamento General de
Irrigacion), etc., los precios pueden tener una amplia dispersion dentro de una misma zona.

FUENTE: Compania Argentina de Tierras S. A.
Ultima actualizacién: enero 2018
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Econdmica

Lo Syudamos & presupuesia

Datosdel1al 5de febrero Precnos de refere e msumos agropecuarlos sin IVAy sinfletes, excepto combustibles
AN TR R S R I S e La T R R T e S e R T R R SO R R T

Anuparasitanos internos = $iu

Orales Pour-on Rumensin bolos x unidad 367,7  Micotil 300 (100 cc) 1823,0
Axilur x5 1 sfc  Aciendel x51 1051,2 Antidiarreicos $/u  Estrepto-Pendiben x 5.000.000 U.I 938
Suraze oral x5 | 1036,8 Bactrofly x5 | 17733 Steclin C x 100 pastillas sfc Raxidal x50 cc 4282
Cyverm x 51 1561,7  Arrasa bovinos x 2,51 18693  Diafin 2 x20 cc 102,3 Reproduccion $
Inyectables Curabicheras $/u  Tetraelmer x 100 pastillas 293,3 Enzaprost DC x 20 cc 368,0
Asilur x 11 779,8  Bactrovet Plata Aerosol x 440 cc 88,7  Vacunas $/u Ciclase x20 cc 10 ds 2489
Fosfamisol x 500 cc 376,9  Curabichera Coopers liquidox 11 6957  Brucelosis Rosembusch 12,0 ECP Estradiol x 10 cc 7.8
Ripercol F x 500 cc 3816 Cacique Pasta x950 g 560,7 Mancha Gangrena y Enterotoxemia 3,5 Estradiol R.J. x 100 251,3
Endectocidas $iu Carencias minerales $lu Triple N { M.G Neumonia ) 4.9 Especificos $iu
Ivomec x 500 cc 620,7 Glypondin x 248 cc 2041 Carbunclo Sanidad G. x dosis 2.4 Mamyzin M iny. intram. 497
Dectomax x 500 cc. 1939,1 Suplenut x 500 cc 11146 Bioabortogen H 19,5 Mamyzin S iny. intram. 306
Bagomectina forte x 500 cc 609,2  Gluforal MF 500 x 500 cc 216,0 Biopoligen HS 15,7 MNovantel Lactancia 232
Bovifort x 500 cc 4857  Trivalico Ade x 250 ds 2515  Hemoglobinuria 53 Novantel secado 264
Antiparasitarios externos $lu Nutrekid VM x 25 ds 191,0 Bioclostrigen J5 56 Antisépticos y desinfectantes $iu
Por aspersion Magnecal Plus Zinc x 500 cc 2375 Rotatec J5 x ds. 17,4 Cetriamonx51 7293
Triatix Ax 11 353,3 Energo MAG x 250 cc 186,5 Queratoconjuntivitis x ds 88

Por inmersién Sales Minerales $lu Antibidticos y Sulfas $iu

Aspersin x 250 cc 340,8 Uramol en panes x 15 kg 8772 Terramicina inyect. x 500 cc 585,1

Aciendel Plus x 11 356,8 Terramicina LA x 500 cc 1280,2

Sarnatoxx 5| 24011 Carminativos $iu Ostra LA x 250 cc 4717

Cipersinx 51 25413  Bloker 80% x 201 22725  Tylan 200 x 250 cc 552,0



PASTURAS Y VERDEOS
Leguminosas

Alfalfa Haygrazer

Alfalfa Don Enrique

Alfalfa EBC 90

Alfalfa Aurora

Trebol rojo Redgold

Trebol Blanco El Lucero
Lotus Corniculatus

Lotus tenius

Meliotus Alba

Melilotus Madrid

Gramineas

Agropiro alargado

Rye Grass Anual Bisonte (4n)
Rye Grass Anual Rio (diploide)

R.G_Perenne Pastoral - Tetraploide

Minutolo

Bretes espina de pescado
con baranda para comederos
4+4

6+6

8+8

12412

14+14

16416

18+18

Mejoras

Alambre 17/15 X 1000 m Fortin.
Alambre 17/15 X 1000 m. San Mz
Alambre 16/14 x 1000 m.
Alambre boyero AR 1.83 m .
Alambre Galv. N° 10 x kilo.
Alambre Galv. N° 8 rienda x kilo.
Alambre Pua Bagual.

Poste quebr. de 3 m super.
Poste quebr. de 3 m comun.
Poste quebr. de 2,4 super.
Poste quebr. 1/2 reforz 2,2m.
Poste itin entero 2,4m,

Poste itin entero 2,2m.

Poste itin 1/2 ref de 2,2 m.
Poste metalico 2.20 m.

Poste metalico 2.40 m.

Slkg
1426
148,3
1616
1331

90,3
106.,5

91.2
102,7

66,5

95,1

Sikg

76,0

323

276

741

$/lu

72930,7

99630,1
119854.9
160261,3
180486,1
200689,3
2208981

1815,0
21510
1639,0
1238,0
349
349
13870
1020,0
950,0
640,0
455,0
440,0
350,0
280,0
219,0
236.0

R.G. Perenne Fleurial Hibr. 65,6
Pasto ovillo Starly importado 116,0
Pasto ovillo Porto 104,6
Festuca tipo Palenque 76,0
Semillas para verdeos $/kg
Avena 76
Centeno 1.4
Triticale 83
Sorgo Forrajero comun 28,5
Semillas subtropicales u$sikg
Brachiarias Brizanta Marandu 95
Brachiarias Brizanta Toledo 10,5
Brachiarias Humidicola 15,0
Buffel Grass Biloela 16,0
Buffel Grass texas 7.6
Digitaria eriantha 85
Grama Rhodes Katambora 8.0
Bretes a las par $/u
Modelo estandar
Estandar 4 603497
Estandar 6 86053,0
Estandar 8 112882,3
Estandar 10 1397116
Estandar 12 166519,3
Modelo reforzado
Reforzado 4 64139,2
Reforzado 6 82155,3
Reforzado 8 1181442
., S PSEfFE SIS ALSS
Tranqueron a palanca. 7200
Tranqueron a crigque. 1850,0
Electrificador 40 km/12v. 22620
Electri. picana 120 km 12 v. 3608,0
Electrificador 40 km/220v. 2262,0
Electri. picana 60 km 220 v. 2656,0
Carretel electroplastico 500m. 408,0
Manija plastica aislante. 490
Aislador. ajust. p/varilla hierro c/gan.. 8,2
Aislador esquinero (polietilenc). 92
Aislador para clavar (polietileno). 26
Varilla plast. nac.c/alma de hierro. 478
Varilla de hierro con rulo. 57,2
Varillas suspendidas 5,6,7 hilos. 11:2
Torniquete N° 8 negro. 37,0
Torniquete N° 6 negro. 290
Torniquetes dobles liviano P. 5/8. 77.0
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Grama Rhodes Tolga 11,5 Destete hiper precoz 17700,0
Grama Rhodes callide 14,5 Destete precoz 62200
Grama Rhodes Pioneer 7.6 Recria 16% prot. (post. destete) 4650,0
Panicum Coloratum 7.5 Balanceado engorde novillo 44400
Gatton Panic 6,8 Concentrado proteico 30% prot.  5840,0
Pasto lloron pelleteado 7.3 Afrechillo de trigo 2600,0
Setaria Kazungula 15,0 Pelietde trigo sic
Setaria Naruk 16,0  Pellet de girasol 31%PB 2566,4
*Origen: Bs As s/flete Pellet de girasol 26%PB 22812
RACIONES/ALIMENTOS $/t Pellet de soja 41%PB 53228
Sustituto Lacteo 46095,0 Harina de soja 47%PB 5018,6
Arranque ternero guachera 6220,0 Pellet de cascara de soja de 12%PB  s/c
Recria ternera post guachera 5370,0 Semilla de algodén 24713
Alim pre parto vaca lechera 6090,0
Conc pre parto ¢/ sales anionicas 11040,0
Alim vaca lechera prod 4870,0
Conc prot 30% p/vaca en prod 7860,0
Reforzado 10 1459913  Silo cono excén. cap.19 m* 43424,0
Reforzado 12 173816,7  Silo cono central cap.25 m* 479800
Comederos automaticos manuales $/u  Silo cono central cap. 52 m’ 762370
M-100 manual 9830,9 Bombas estercoleras $iu
M-300 manual 116065 M-200T 45906,5
Cepo automatico $iu M-500 T 643124
Cepo Mod. A 740783  Accesorios para crianza S$iu
Cepo Potro Mod. G 105151,8 Estaca completa con balde 6773
Cepo Mod. B 36876,8 Capas p/ ternero sin abrigo 3114
Silos para almac. de granos $lu Capas p/ ternero con abrigo 361,2
Silo cono excén. cap.7 m” 19417.0 Jaula p/ crianza de terneros 9724 8
w1 R M B B

Trang. 3m tab.1x4 ModO cur pay  2618.,0

Trang. 2m tab. 1x4 Mod P anchico. 24020

Casilla manga d 6mt. 73500,0

Casilla d operacion d 3,6mt. 87000,0

Cepo Anchico liviano 19500,0

Puerta aparte curup parag 1,5m. 27720

Tranca adicional a manga 4 puas.  8000,0

Embarcadero 1,7m altax 4m. 273000

Molino mag.rueda y cola de 8° 19870,0

Molino mag.rueda y cola de 10°.  335899,0

Torre hierro galvanizada de 27", 19795,0

Torre 10" p/moline de 8" 82040

Chapa p/tanque(No18)1,10x3,05.  2196,0

Bebedero chapa galvaniz.x2,5m. 71250

Bebedero chapa galvaniz.x 5m . 101330

Caiio pol. negr.2" K 2,5x100m. 1179,0
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TRACTORES

Valtra

BF75 (75 HP) 4x4 C/3p Frutero
A 750 (78 HP) 4x4 ¢/3p

A 850 (85HP) 4x4 s/3p
BM 100 (105 HP) 4x4 s/3p
A 990 (102 HP) 4x4 s/3p
BH 145 (153 HP) 4x4 s/3p
BH 165 (174 HP) 4x4 s/3p
BH 180 (189 HP) 4x4 s/3p
Agco

BH 205i (210 HP) 4x4

BT 170 (170 HP) 4x4

BT 190 (190 HP) 4x4

BT 210 (190 HP) 4x4
5293 ( 290 HP)

AR135 (135 HP)

AR150 (150 HP)

AR175 (175 HP)

Massey

MF 8790 4x2 350 HP c/plat. 30
MF2615 (49HP)
MF2625 (63HP) 4X2
MF2625 (63HP) 4X4
MF2640 (85HP) 4X2
MF2640 (85HP) 4X4
MF4275 (81HP) 4X4
MF4283 (81HP) 4X4
MF4292/4 RA ( 117 HP)
MF4292 4X4 ( 117 HP)
MF4297 4X4 (129 HP)

Herbicidas

24D 50% sal amina
2,4 DB 100% 2x101
Axial

Authority

Bice Pack 20+20/ 5 has
Dual Gold
Flurocloridona
Clorimuron

Glifosato comuin
Galant LPU
Metsulfuron Metil 60%
Paraguat

u$siu
u$siu
51000,0
46202,0
51000,0
slc
59500,0
slc

slc

slc

slc
128800,0
138500,0
163057,0
258800

slc
slc
slc

547900
slc
slc
slc
slc
slc
44200,0
49200,0

sfc
60064,0
67190,0

INSUMOS AGRICOLAS

55,0
156,1
121
slc
17,0
26
slc
206
48

MF4299 4X4 (140 HP)
MF7014 4X4 (140 HP)

'SEMBRADORAS

Apache

Mod. 54000 5 m.

Mod. 54000 & m.

Air Drill 18000 43 lin.a 17,5 cm
27000 20 lineas a 40 cm

27000 22 lineas a 52,5 em
27000 16 lineas a 40 cm

27000 26 lineas a 52,5 cm
Giorgi

44 lineas a 19 cm

28 lineas a 19 cm

Agrometal

TX Mega 9/52 9 surcos a 52 cm
TX Mega 13/52 13 surcos a 52 ¢
TX Mega 16/52 16 surcos a 52 ¢
TX N Mega 9/52 9 surcos a 52/
TX N Mega 13/52 13 surcos a 5.
TX N Mega 16/52 16 surcos a 5.
TX Mega 18/52 18 surcos a 52 ¢
TX Mega 26/52 26 surcos a 52 ¢
TX N Mega 18/52 18 surcos a 5.
TX N Mega 26/52 26 surcos a 5.
Suagri

Air drill Suagri 4819 48 surcos

COSECHADORAS
Class
Tucano 470

Imazetapir 10%
Gesagard 50

Insecticidas

Cipermetrina 25%

Nitragin Optimize Full
Fighter Plus
Curasemillas

Dividend

Guapo 60% FS

Maxim XL (fungicida)
Excelto (insecticida p/maiz)
Gaucho 60% FS (M)

78348,0
slc

$iu

1754318
2112375

slc
2516567
2790869
1809117
3148844

2214829
1345118

976959
1324457
1564702
1072451
1474782
1802512
2899483
2899483
1947636
2643600

239800
u$siu

402000

53
10,5

us$s/l
6.5

44
63,0
ussikg
10,9
sl

slc

slc
110,0

Lexion 750 Terra Trac 511000

Case

2688 2WD Cab 30" 284 CV slc

2799 4WD Cab 35’ 345 CV slc

Challenger

CH 670 (350 HP) 4 x 4 c/plat. 30 57230

FORRAJERAS

Class

Jaguar 980 865000

Jaguar 960 Equipo 691000

Jaguar 940 Equipo 548000

EMBOLSADORA

Mainero s

Embolsadora 2230 70 m 156065

ROTOENFARDADORA

Mainero

Enfardadora 5700 sl

PULVERIZADORAS

Tilo

Mod. Matrix 3136650

Mod. Matrix 4 x4 3516850

Mod. Evolucion 1 2566350

Mod. Impactus 2661400

John Deere

Autopropulsada 4730 (245 HP) slc

SEGADORA

Agco

Mod 1372 60500

I

Fungicidas u$s/l
Amistar Xtra 56,0
Duett 2005
Allegro 30,0
Coadyuvantes u$sil
Eco Rizo Spray 230
Rizo Oil 28
Rizo Spray Sulfo 14
Silwet L Ag 454
Inoculantes u$siu
Excelto (insecticida p/maiz) slc
Rizo Lig 1727
Rizo Liq Top 2448

CASILLA RURAL
Rural Tec

RS 510

RS 660

RS 780

Signum (Bio inductor)
Fertilizantes

Fosfato diaménico
Superfosfato Triple
Urea granulada

UAN

Semillas agricolas
Girasol hib. (M)

Trigo fiscalizado

Soja RR x40 kg

Sorgo granifero hib. (M)

Siu

218624
249536
287504

7128
u$sit
520,0
470,0
430,0
3350

160,0
16,0
248

54
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COMBUSTIBLES $litr

Unidad Técnica Agricola (UTA) 730,0 Volkswagen Flete 300 km 731,0
Gasoil (YPF)- agropecuario 21,0 PICK UPS $ Amarckc/s 2.0 TDI 140 CV 4X: 582700 Flete 450 km 9254
Nafta Premium 30,1 Toyota Amarck ¢/d 2.0 TDI 180 CV 4X4 880700 COMB. DEL NORTE $litr
Nafta stper (YPF) 26,0 Hilux c/s DX 2.5 4x4 TDI C/IV 593500  Amarck c/d 3.0 TDI 224 CV 4X4 1127000 Gasoil a granel sic
OTROS $ Hilux c/d DX 2.5 4x4 TDI 673600 Fletes 5
Empleado Rural 12649,0 Hilux c/d SRV 3.0 TDI 4x4 816100  Flete 100 km 3456

Los datos que figuran en los cuadros han sido aportados por las empresas proveedoras de productos y servicios que figuran mas abajo. Son valores de referencia y con un caracter
orientativo, ya que en el mercado pueden encontrarse valores superiores e inferiores a los publicados.

Empresas Consultadas:

Ins. Vet.: Campo y Asoc. 4942-5521;Agroq.: Ciagro 4912-0045, Lartirigoyen 02344-452057, Rizobacter 2477-409400; Semillas: E. Baya Casal S.A. 4896-2600; Agrofina
Semillas Arg. 4361-2941, AGRO Empresa Semillas SA 03525-429400. Raciones/Alimentos: Brassicas SA 4394-8097; Santa Sylvina 03471-499071

Articulos Rurales: Lago Rural 4301-6514; Lomarural 02243-452492, Maq. Agricola: Apache 03471-471349; Valtra 4719-6072;

John Deere 0341-4718002; Don Roque 03465-423055; Giorgi S.A 03464-493512; Ageo Arg 4469-7863/7880; Pla 03471-451655; Agrometal 03468-471311;

CLAAS 03493-423124; Grupo Suagri S.A. 4307-2325; Pauny S.A. 03533-423609; Agrinar; 0341-4117401; Agrop. S.R.L 03402-420407, Yomel S.A. 02317-430776;
Martinez y Staneck 02293-428862; Agroar 03492-470809; Mainero 03534-424031,Cestari 02473-430490; Bolsas plasticas Ipesa 4653-5700; Silobag 4580-7170,

UTA: Valores provistos por contratistas.

Ins. Tambo:Minutolo S.R.L 4241-4496.

BUENAS iCUANTO LE DESCARGO?
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Apuntes

Buenas practicas

El gobierno nacional cred un grupo de trabajo interministerial sobre
buenas practicas en materia de aplicacion de fitosanitarios para reedi-
tar una experiencia realizada nueve afios atras.

La resolucion conjunta 1/18 de los ministerios de Agroindustria y de
Ambiente y Desarrollo Sustentable determind gue el nuevo grupo de
trabajo tendra a su cargo la elaboracion de “los principios que deben
regir las politicas publicas nacionales (...) sobre las aplicaciones de
fitosanitarios en la agricultura y la alimentacion, con especial atencion
sobre las aplicaciones en zonas de amortiguamiento o buffer adyacen-
tes a areas que requieren especial proteccion”.

También podra “formular recomendaciones respecto de como mejo-
rar la adopcion de las buenas practicas de aplicacion de fitosanitarios”
y sobre “cémo fortalecer los sistemas de control y monitoreo de las
actividades de aplicacion”.

El grupo de trabajo estara conformado por dos representantes de cada
uno de los siguientes organismos: Ministerio de Agroindustria, Minis-
terio de Ambiente y Desarrollo Sustentable, INTA y Senasa; y por un
representante de cada uno de los siguientes: Ministerio de Salud; Minis-
terio de Ciencia, Tecnologia e Innovacion Productiva; Consejo Federal
de Medio Ambiente (Cofema), y Consejo Federal Agropecuario (CFA).
El antecedente inmediato del nuevo grupo es la Comision Nacional de
Investigacion sobre Agroguimicos (CNIA), creada por el decreto 21/09
a partir de una iniciativa de la entonces ministra de Salud Graciela
Ocafa. Una de las tareas realizadas en ese momento por la CNIA fue
solicitar al Conicet la creacion de un consejo cientifico interdisciplinario
para la evaluacion de la informacidn cientifica vinculada a la incidencia
del glifosato en la salud humana y el ambiente.
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CHALLENGER,
LIDER EN DESEMPENG
Y CAPACIDAD.

 SA0CI4500y
560C 510 cv P

® Exclusivo sistema de refrigeracion V-Cool autolimpiante. .
® Menor cantidad de paradas de maquina. i CiTA
® Mayor capacidad de trabajo.

® Menor consumo de combustible.

2017

A LA INNOVACION TECNOLOGICA:
“SISTEMA V-COOL"

SERIOUS MACHINERY. SERIOUS RESULTS.

Adquiera la linea de productos Challenger
a través de la Red de Concesionarios Valtra,
AGCO con la financiacion directa de AGCO Capital.

CAPITAL Challenger es una marca mundial de AGCO / www.challengerag.com.ar



NO ES VOLATlL
como UN ESTER

CBMO UNA SAL

+LA MAS BAJA VOLATILIDAD % SIN OLOR
400 VECES MENOS QUE UN ESTER <% SEGURO PARA APLICACIONES
5 VECES MENOS QUE UNA SAL AMINA PERIURBANAS
4 SIN RESTRICCIONES PROVINCIALES DE USO % ALTAMENTE EFECTIVO EN BARBECHOS
% COMPATIBLE CON TODOS LOS GLIFOSATOS < MAYOR BIODISPONIBILIDAD Y BIOEFICACIA

Red

www.redsurcos.com
ﬂ surcos ® /redsurcos €@ /redsurcos @ Red Surcos

-
Una empresa de tu tierra

PELIGRO. SU USO INCORRECTO PUEDE PROVOCAR DANOS A LA SALUD Y AL MEDIO AMBIENTE. LEA ATENTAMENTE LA ETIQUETA



